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SECCION QUINTA

ESCISION DE LA GANANCIA EN INTERES
Y GANANCIA EMPRESARIAL.®
EL CAPITAL QUE DEVENGA INTERES

CAPITULO XXI
EL CAPITAL QUE DEVENGA INTERES?

En el primer examen de la tasa general o media de
ganancia (seccidon 11 de este libro) no teniamos atin ante
nosotros la figura definitiva de esta dltima, ya que la nive-
lacién sélo aparecia como una nivelacién de los capitales
industriales invertidos en las distintas esferas. Esta figura
se completd en el capitulo anterior, en el cual se dilucid la
participacion del capital comercial en esta nivelacion
y la ganancia comercial. La tasa general de ganancia y la
ganancia media se presentaban ahora dentro de limites més
estrechos que antes. En el curso de la investigacion se debe
tener en cuenta que, cuando en lo sucesivo hablemos de la
tasa general de ganancia o de la ganancia media, ello ocu-
rrird en la dltima versién, es decir sélo con referencia
a la figura definitiva de la tasa media. Puesto que en lo
sucesivo ésta serd la misma tanto para el capital industrial
como para el comercial, tampoco serd necesario en ade-
lante —en tanto se trate solamente de esta ganancia
media— establecer una diferencia entre la ganancia indus-
trial y la ganancia comercial. El capital arroja, pro rata de
su magnitud, la misma ganancia anual media, sin que
tenga importancia el que esté industrialmente invertido
dentro de la esfera de la produccion, o comercialmente en
la esfera de la circulacién.

* En el manuscrito (I, p. 286) sigue un paréntesis explicativo
después de “ganancia empresarial”: “(Industrieller und kommerziel-
ler Profit)”, esto es, “(ganancia industrial y comercial)”. Cfr.
R 1106/1)

* En el manuscrito, en lugar del titulo, “I”. (V. R 1106/2.)
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El dinero —tomado en este caso como la expresién
auténoma de una suma de valor, ya exista de hecho en
dinero o en mercancias— puede ser transformado, sobre
la base de la produccién capitalista, en capital, y en virtud
de esta transformaci6n se convierte de un valor dado en un
valor que se valoriza a si mismo, que se automultiplica. Pro-
'duce ganancia, es decir que faculta al capitalista para extraer
de los obreros una determinada cantidad de trabajo impago,
de plusproducto y plusvalor, y aprobarselo. De esa manera
adquiere, ademas del valor de uso que posee como dinero,
un valor de uso adicional: el de funcionar como capital. Su
valor de uso consiste, en este caso, precisamente en la
ganancia que produce al estar transformado en capital.
En este cardcter de capital potencial, de medio para la
produccién de la ganancia, se convierte en mercancia,
pero en una mercancia sui géneris. O lo que resulta lo
mismo, el capital en cuanto capital se convierte en
mercancia.®

Supongamos que la tasa media anual de ganancia sea
del 20 %. Una méquina por valor de £ 100 arrojaria
entonces, bajo las condiciones medias y con la proporcién
media de inteligencia y actividad adecuada en su empleo
como capital, una ganancia de £ 20. Por lo tanto, un
hombre que disponga de £ 100, tienc en sus manos el
poder de convertir £ 100 en £ 120, o de producir una
ganancia de £ 20. Tiene en sus manos un capital potencial
de £ 100. Si este hombre le cede las £ 100, por el tér-
mino de un afio, a algin otro que las emplea realmente
como capital, le concede el poder de producir £ 20 de
ganancia, un plusvalor que nada le cuesta, a cambio del
cual no paga equivalente alguno. Si este hombre le paga
al duefio de las £ 100, al término del afio, acaso £ 5,
vale decir una parte de la ganancia producida, estar
pagando con ello el valor de uso de las £ 100, el valor de
uso de su funcién de capital, de la funcién de producir
£ 20 de ganancia. La parte de la ganancia que le abona
se denomina interés, cosa que, por consiguiente, no es
otra cosa que un nombre peculiar, un rubro peculiar para

5¢ Aqui podrian citarse algunos pasajes en los cuales los eco-
nomistas conciben la cuestion de esa manera. *“(Ustedes” (el Banco
de Inglaterra) “son grandes negociantes de la mercancia capital?”,
se le pregunta a un director de ese banco en una interrogacién de
test;%czs] para el Report on Bank Acts, House of Commons, 1857,
p. R
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una parte de la ganancia que el capital actuante, en lugar
de guardarsela en su propio bolsillo, debe abonar al pro-
pietario del capital.

Resulta claro que la posesién de las £ 100 da a su
propietario el poder de adueiiarse del interés, de cierta parte
de la ganancia producida por su capital. Si no le diese las
£ 100 al otro, éste no podria producir la ganancia, y no
podria actuar en absoluto como capitalista con relacién
a esas £ 100.%°

Es absurdo hablar aqui de justicia natural, con Gilbart
(véase nota). La equidad de las transacciones que se
efectiian entre los agentes de la produccién se basa en que
estas transacciones surgen de las relaciones de produccion
como una consecuencia natural, Las formas juridicas en
que se presentan estas transacciones econémicas COmoO
actos volitivos de los participantes, como manifestaciones
de su voluntad comiin y como contratos a cuyo cumpli-
miento puede obligarse a una de las partes por intervencion
del estado, no pueden determinar ese propio contenido
como meras formas del mismo, sino que solamente lo
expresan. Ese contenido es justo en cuanto corresponde
al modo de produccién, si es adecuado a él. Es injusto en
cuanto lo contradiga. La esclavitud sobre la base del modo
capitalista de produccién es injusta; igualmente lo es el
fraude en cuanto a la calidad de la mercancia.

Las £ 100 producen la ganancia de £ 20 por el
hecho de que actGan como capital, sea industrial o comer-
cial. Pero la [conditio] sine qua non de esta funcion como
capital es el hecho de que se las gaste como capital, es
decir que se desembolse dinero en la compra de medios
de produccién (en el caso del capital industrial) o de
mercancia (en el caso del capital comercial). Pero para
gastarlo, debe existir. Si A, el propietario de las £ 100,
las gastase para su consumo privado o las conservase

‘como tesoro, entonces B, el capitalista actuante, no podria

gastarlas como capital. No gasta éste su capital, sino el de

. A; pero no puede gastar el capital de A sin la voluntad

de éste. Por lo tanto, de hecho es A quien gasta originaria-
mente las £ 100 como capital, a pesar de que toda su

55 “El hecho de que un hombre que toma dinero en préstamo
con la intencién de obtener ganancias con él deba darle al presta-
mista una parte de la ganancia, es un principio evidentisimo de
justicia natural.” (Gilbart, The History and Principles of Banking,
Londres, 1834, p. 163.)
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funcién como capitalista se limita a este gasto de las
£ 100 como capital. En la medida en que se consideran
estas £ 100, B s6lo funciona como capitalista porque A
se las cede, y por ello las gasta como capital.

Consideremos primeramente la circulacién peculiar del
capital que devenga interés. Entonces cabe examinar, en
segunda instancia, el modo peculiar en el cual se lo vende
como mercancia, es decir en que se lo presta en lugar de
cedérselo en forma definitiva.

El punto de partida lo constituye el dinero que A le
adelanta a B. Ello puede ocurrir con garantia prendarla
o sin ella; sin embargo, la primera forma es la mas anti-
cuada, con excepcién de los adelantos sobre mercancias
o sobre obligaciones de deudas como letras, acciones, etc.
Estas formas particulares no nos interesan aqui. Aqui
tenemos que vérnoslas con el capital que devenga interés
en su forma corriente.

En manos de B, el dinero se transforma realmente
en capital, efectia el movimiento D-M-D’, y regresa luego
a A como D', como D + AD, donde AD representa el
interés. Para snmpllflcar prescindiremos aqui, por el mo-
mento, del caso en el cual el capital permanece por un lapso
més prolongado en manos de B, pagindose los 1ntereses
a su vencimiento.

El movimiento es, entonces:

D-D-M-D’-D.

Lo que aparece duplicado en este caso es 1) el desem-
bolso del dinero como capital, y 2) su reflujo como capltal
realizado, como D’ o D 4+ AD.

En el movimicnto del capital comercial D-M-D’, la
misma mercancia cambia de duefios dos veces o mds, si el
comerciante le vende a otro comerciante; pero cada uno
de tales cambios de ubicacion de la misma mercancia
denota una metamorfosis, la compra o la venta de la
mercancia, por mucha que sea la frecuencia con que pueda
repetirse este proceso hasta su pasaje definitivo al consumo.

Por otro lado, en M-D-M se verifica un doble cambio
de ubicacién del mismo. dinero, pero indica la metamor-
fosis total de la mercancia, la cual primeramente se trans-
forma en dinero, y luego vuelve a transformarse de dinero
en otra mercancia.

En cambio, en el capital que devenga interés, el primer
cambio de lugar de D no es en modo alguno un factor, ni
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de la metamorfosis mercantil ni de la reproduccion del
capital. S6lo se convierte en €l en el segundo gasto, en
manos del capitalista actuante, quien comercia con él o lo
transforma en capital productivo. En este caso, el primer
cambio de posicion de D no expresa otra cosa que su trans-
ferencia o remision de A a B; una transferencia que suele
operarse bajo determinadas formas y salvedades juridicas.

A este doble desembolso del dinero como capital, siendo
el primero la mera transferencia de A a B, corresponde su
doble reflujo. En caracter de D’ o como D + AD refluye
desde el movimiento hacia el capitalista operante B. Este
vuelve a transferirlo luego a A, pero al mismo tiempo con
una parte de la ganancia, como capital realizado, como
D + AD, siendo AD no toda la ganancia, sino sélo una
parte de la misma, el interés. Sélo refluye hacia B como lo
que ¢l desembols6, como capital actuante, pero en cardcter
de propiedad de A. Por ello, para que su reflujo sca
completo, B debe retransferirselo a A. Pero ademds de la
suma de capital, B debe cederle a A una parte de la ganan-
cia que ha obtenido con esa suma de capital, bajo el nombre
de interés, puesto que A sélo le ha dado el dinero como
capital, es decir como valor que no sélo se conserva en el
movimiento, sino que crea un plusvalor para su propietario.
S6lo permanece en manos de B en tanto sea capital funcio-
nante. Y luego de su reflujo —luego de expirar el plazo
convenido— cesa de funcionar como capital. Pero en cuanto
capital que ya no funciona debe ser retransferido nueva-
mente a A, quien no ha dejado de ser el propietario juridico
del mismo.

La forma del préstamo, peculiar de esta mercancia
—del capltal como mercancia—, y que por lo demés se
presenta asimismo en otras transacciones en vez de la
forma de la venta, surge ya de la determinacion de que
el capital se manifiesta aqui como mercancfa, o que el
dinero en cuanto capital se convierte en mercancia.

Pero en este aspecto debemos distinguir.

Hemos visto (libro 11, capitulo 1) y recordamos aqui
brevemente que, en el proceso de la circulacion, el capital
funciona como capital mercantil y como capital dinerario.
Pero en ninguna de ambas formas el capital como tal se
convierte en mercancia.

Apenas el capital productivo se ha convertido en capital
mercantil, debe ser lanzado al mercado, vendido como
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mercancia. En este caso funciona simplemente como mer-
cancia. En él, el capitalista aparece simplemente como
vendedor de mercancia, tal como el comprador aparece
como comprador de mercancia. En cuanto mercancia, el
producto debe realizar su valor en el proceso de circula-
cién, mediante su venta, debe adoptar su figura trasmutada
en cuanto dinero. Por ello también resulta totalmente
indiferente si es un consumidor quien compra esta mer-
cancia como medio de subsistencia, o si la compra un
capitalista como medio de produccién, como componente
del capital. En el acto de la circulacién, el capital mercantil
s6lo funciona como mercancia, no como capital. Es capital
mercantil, a diferencia de mercancia simple, 1) porque
ya esta prefiado de plusvalor, es decir que la realizacion
de su valor es, al mismo tiempo, realizacion de plusvalor;
pero esto en nada modifica su existencia simple como mer-
cancia, como producto de un precio determinado; 2) por-
que ésta su funcién como mercancia es una fase de su
proceso de reproduccién en cuanto capital, y por ello
su movimiento en cuanto mercancia, por ser solamente un
movimiento parcial de su proceso, es al mismo tiempo
su movimiento como capital; pero no se convierte en ella en
virtud del propio acto de la venta, sino sblo a causa de la
conexién entre este acto y el movimiento global de esta
suma de valor determinada en cuanto capital. ’

Asimismo, en cuanto capital dinerario obra simple-
mente, de hecho, como dinero, es decir como medio de
compra de mercancia (de los elementos de produccion).
El hecho de que ese dinero sea aqui, al mismo tiempo,
capital dinerario, una forma del capital, no surge del -acto
de la compra, de la funcién real que desempefia en este
caso como dinero, sino de la conexién de este acto con el
movimiento global del capital, por la circunstancia de que
este acto, que desempefia en cuanto dinero, inicia el proceso
capitalista de produccién.

Pero en la medida en que funcionan realmente, en que
desempefian realmente su papel en el proceso, el capital
mercantil s6lo desempefia aqui el papel de mercancia, y
el capital dinerario sélo el de dinero. En ningin momento
individual de la metamorfosis, considerada para si, el
capitalista vende la mercancia al comprador como capital,
a pesar de que constituye capital para €], o le enajena el
dinero al vendedor como capital. En ambos casos enajena
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simplemente la mercancia como mercancia y el dinero sim-
plemente como dinero, como medio de compra de mer-
cancia.

En el proceso de circulacién el capital sdlo aparece
como capital en la interconexién de todo el transcurso, en
el momento en que el punto de partida aparece al mismo
tiempo como punto de retorno, en D-D’ 0 M-M’ (mientras
que en el proceso de la produccion se presenta como capital
en virtud de la subordinacion del obrero al capitalista y la
produccién del plusvalor). Pero en este momento del retor-
no ha desaparecido la mediacién. Lo que existe es D’ o
D + AD (segin que la suma de valor incrementada en AD
exista bajo la forma de dinero o de mercancia o de los
elementos de produccién), una suma de dinero igual a la
suma dineraria originariamente adelantada méas un exce-
dente por encima de ella, el plusvalor realizado. Y precisa-
mente en este punto de retorno en el cual el capital existe
como capital realizado, como valor valorizado, en esta
forma —en la medida en que se lo fije como punto de
reposo, imaginario o real— el capital jamas entra en circu-
lacién, sino que, por el contrario, aparece retirado de la
circulacion, como resultado de todo el proceso. En cuanto
se lo vuelve a desembolsar, nunca se lo enajena a un tercero
como capital, sino que se lo vende a él como mercancia
simple o se lo entrega como simple dinero a cambio de
mercancia. En su proceso de circulacién nunca se presenta
como capital, sino sélo como mercancia o dinero, y ésta
es aqui su Unica existencia para otros. La mercancia y el
dinero sélo son capital, en este caso, no en la medida
en que la mercancia se transforme en dinero o el dinero en
mercancia, no en sus relaciones reales con el comprador o
con el vendedor, sino s6lo o bien en sus relaciones ideales
con el propio capitalista (desde el punto de vista subjetivo)
o bien como factores del proceso de reproduccién (desde
el punto de vista objetivo). En el movimiento real, el capital
existe como capital no en el proceso de circulacion, sino
s6lo en el proceso de produccién, en el proceso de explo-
tacién de la fuerza de trabajo.?

Pero otra es la situacion del capital que devenga
interés, y precisamente esto constituye su caracter especi-

* “La parte final de esta frase”, dice Rubel sin delimitar cla-
rumente esa parte, “es una adicion de Engels” (R 1110/1).

439



fico. El posecdor de dinero que quiere valorizario como
capital que devenga interés, lo enajena a un tercero, lo
lanza a la circulacién, lo convierte en mercancia como
capital; no sélo como capital para él mismo, sino también
para otros; no es sélo capital para quien lo enajena, sino
que también se lo entrega al terccro, de antemano, como
capital, como un valor que posee el valor de uso de crear
plusvalor, ganancia; como un valor quc Se conserva en el
movimiento y que retorna a su emisor originario —en cste
caso el poseedor de dinero— luego de haber funcionado;
es decir que sélo sc aleja de él por un tiempo, sélo pasa
temporariamente de la posesién de su propietario a la del
capitalista actuante, es decir que no se lo emplea como
pago ni se lo vende, sino que sdlo se lo presta; que séio se
enajena con la condicién de que, transcurrido un lapso
detcrminado, debc retornar, en primer tugar, a su punto
de partida, y en segundo término, que debe hacerlo como
capital rcalizado, de modo que haya realizado su valor de
uso, el de producir plusvalor.

La mercancia que se presta como capital, se presta
como capital fijo o circulante segin su indole. Este dinero
puede prestarse en ambas formas, como capital fijo, por
ejemplo cuando se reintegra en la forma de renta vitalicia,
de modo que con el interés también refluye siempre una
porcién de capital. Con arreglo a la naturaleza de su valor
de uso, ciertas mercancias sblo pucden prestarse como

capital fijo, como en el caso de edificios, barcos, maquinas, -

etc. Pero cualquier capital prestado, sea cual fuere su forma
y comoquiera que se halle modificado el reintegro por la
naturaleza de su valor de uso, siempre es sdlo una forma
particular del capital dinerario. Pues lo que se presta en
este caso es siemprc una cantidad dcterminada de dinero, y
sobre esta suma se calcula también el interés. Si lo que se
presta no es dinero ni capital circulante, también se lo
reintegra del modo en que refluye el capital fijo. El presta-
mista recibe periédicamente ef interés y una parte del valor
consumido del propio capital fijo, un equivalente por el
desgaste periddico. Y al cabo dcl plazo, la parte no consu-
mida del capital fijo prestado retorna in natura. Si el
capital prestado es capital circulante, entonces también
retorna a manos del prestamista en el modo de reflujo del
capital circulante.

440

Por consiguiente, el tipo del reflujo estd determinado
en todos los casos por el movimiento ciclico real del capital
que se reproduce a si mismo y de sus tipos particulares.
Pero en el caso del capital prestado el reflujo asume la
forma del reintegro porque el adelanto, la enajenacion
del mismo, tiene la forma del préstamo.

En este capitulo solamente tratamos el capital dinerario
propiamente dicho, del cual derivan las restantes formas
del capital dado en préstamo.

El capital dado en préstamo retorna de dos maneras;
en el proceso de reproduccion retorna al capitalista
actuante, y luego el retorno se repite una vez mas como
transferencia al prestamista, al capitalista dinerario, co-
mo reintcgro a su verdadero propietario, a su punto de
partida juridico.

En el proceso real de circulacion, el capital s6lo aparece
siempre como mercancia o dinero, y su movimiento se
resuelve en una serie de compras y ventas. En suma, que
el proceso de circulacién se resuelve en la metamorfosis
de la mercancia. Otro es el caso si consideramos el pro-
ceso de reproduccion en su totalidad. Si partimos del
dinero (y es lo mismo si partimos de la mercancia, puesto
que en ese caso partimos del valor de ésta, es decir que la
consideramos a ella misma sub specie [bajo la forma] del
dinero), se habra desembolsado una suma de dinero, que
retorna, luego de un periodo determinado, con un incre-
mento. La reposicién correspondiente a la suma de dinero
adelantada retorna mas un plusvalor. Esa suma se ha
conservado y multiplicado en el recorrido de un determi-
nado movimiento ciclico. Ahora bien, el dinero, en la
medida en que se lo presta como capital, se lo presta pre-
cisamente como esa suma de dinero que se conserva y se
multiplica, la cual retorna luego de cierto periodo con
un incremento y que siempre puede recorrer nuevamente
ese mismo proceso. No se lo desembolsa como dinero ni
como mercancia, es decir que no se lo intercambia por
mercancia cuando se lo adelanta como dinero, ni se lo
vende a cambio de dinero, cuando se lo adelanta como
mercancia; sino que se lo desembolsa como capital. La
relacion del capital consigo mismo, tal cual se presenta
el capital cuando se considera el proceso capitalista de
produccién en forma conjunta y unitaria, y en el cual
el capital aparece como dinero que incuba dinero, se le
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incorpora aqui simplemente como su caricter, como su
determinacioén, sin el movimiento mediador intermedio.
Y en tal caricter determinado se lo enajena cuando se lo
presta como capital dinerario.

Una concepcién extravagante acerca del papel del
capital dinerario es la que sostiene Proudhon (Gratuité
du Crédit. Discussion entre M. F. Bastiat et M. Proudhon,
Paris, 1850). A Proudhon, prestar le parece malo porque
no es vender. El prestar a interés “‘es la facultad de revender
siempre el mismo objeto y de volver a recibir siempre el
precio sin ceder nunca la propiedad de lo que se vende”
(p. 9) .21 El objeto, dinero, edificio, etc., no cambia de
propietario, como en la compra y la venta. Pero Proudhon
no ve que al entregar el dinero en forma de capital que
devenga interés, no se ha recibido un equivalente a cambio
de ello. Sin embargo, en todo acto de compra y venta, en la
medida en que se verifican en realidad procesos de inter-
cambio, se entrega el objeto. Siempre se cede la propiedad
del objeto vendido. Pero no se entrega el valor. En la
venta se entrega la mercancia, pero no su valor, que
se devuelve en la forma de dinero o, lo que en este caso es
sOlo otra forma de lo mismo, de obligaciones o titulos de
pago. En la compra se entrega el dinero, pero no su valor,
que se repone en la forma de la mercancia. Durante todo
el proceso de reproduccion, el capitalista industrial conserva
en sus manos el mismo valor (al margen del plusvalor),
sOlo que en diferentes formas.

En la medida en que se efectia un intercambio, es
decir un intercambio de objetos, no se verifica un cambio
de valores. El mismo capitalista siempre conserva en sus
manos el mismo valor. Pero en tanto el capitalista produce
plusvalor, no se efectfia un intercambio; en cuanto se
verifica el intercambio, el plusvalor ya se halla encerrado
en las mercancias. En cuanto no consideremos los actos
individuales del intercambio, sino la circulacion global del
capital D-M-D’, se adelanta constantemente una determi-
nada suma de valor y se retira de la circulacion esa suma
de valor mas el plusvalor o ganancia. Sin embargo, no es
posible ver la mediacién de este proceso en los meros actos
del intercambio. Y es precisamente sobre este proceso de
D en cuanto capital sobre lo cual reposa el interés del
capitalista que da dinero en préstamo, aquello de lo cual
emana, :
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“En efecto”, dice Proudhon, “el sombrerero que vendq.
sombreros . . . recibe a.cambio de ellos el valor, ni méas ni
menos. Pero el capitalista prestamista ... no s6lo recupera
su capital integro; recibe mas que el capital, mas de lo que
vuelca en el intercambio; ademés del capital, percibe un
interés” (p. 69). En este caso, el sombrerero representa
al capitalista productivo, en contraste con el prestamista.
Evidentemente, Proudhon no ha logrado asir el secreto Qe
c¢émo el capitalista productivo puede vender mercancia
a su valor (la nivelacién a precios de produccion resulta
irrelevante aqui, para su concepcién) y de ese mismo modo
obtener una ganancia méas alla del capital que vuel_c’a en
el intercambio. Supongamos que el precio de produccion de
100 sombreros sea = £ 115, y que ese precio de pro-
duccién sea casualmente igual al valor de los sombreros,
es decir que el capital que produce los sombreros es de
composicién social media. Si la ganancia es = 15 %,
el fabricante de sombreros realizara una ganancia de £ 15
al vender las mercancias a su valor de £ 115. A €l s6lo le
cuestan £ 100. Si ha producido con su propio capital,
guardara integramente en su bolsillo el excedente de £ 15;
si lo ha hecho con capital prestado, acaso deba entregar
£ 5 de ellas como interés. Esto en nada modifica el valor
de los sombreros, sino sélo la distribucién entre diversas
personas del plusvalor que se encuentra ya dentro de ese
valor. En consecuencia, puesto que el valor de los sombre-
ros no resulta afectado por el pago de intereses, es un
disparate el que Proudhon diga: “Dado que en el comercio
el interés del capital se afiade al salario del obrero para
constituir el precio de la mercancia, es imposible que el
obrero pueda volver a comprar el producto de su propio
trabajo. Vivre en travaillant [vivir de su’tra.ba]o]_ es un
principio que, bajo el régimen del interés, implica una
contradiccion” (p. 105).%¢ )

El siguiente pasaje, en el cual Proudhon describe el
movimiento del capital en general como un movimiento
peculiar del capital que devenga interés, demuestra lo poco

56 Por ello, si por Proudhon fuese, “una casa”, “dinero”, etc.,
no deberian prestarse como “capital”, sino enajenarse como “mer-
cancia ... al precio de costo” (pp. 43, 44). Lutero es_t?ba algo por
encima de Proudhon. Lutero ya sabia que la obtencion de ganan-
cias es independiente de la forma del préstamo o de la compra.
“También convierten a la compra en una usura. Pero esto es
demasiado para un solo bocado. Y si ahora debemos tratar de una

443



que ha comprendido la naturaleza del capital: “Como, por
la acumulacién de los intereses, el capital dinerario vuelve
siempre a su fuente, de intercambio en intercambio, se
desprende de ello que el préstamo repetido efectuado
siempre por las mismas manos, beneficia siempre a la
misma persona”.202]

(Qué es, entonces, lo que sigue siendo enigmético para
€él en el movimiento peculiar del capital que devenga
interés? Las categorias de la compra, el precio, la cesién
de objetos, y la forma no mediada en que aparece aqui el
plusvalor; en suma, el fenémeno de que, en este caso,
el capital en cuanto capital se ha convertido en mercancia,
de que por ende la venta se ha convertido en préstamo, y
el precio en una participacién en la ganancia.

En general, el retorno del capital a su punto de partida
es el movimiento caracteristico del capital en su ciclo global.
Esto de ninguna manera caracteriza solamente al capital
que devenga interés. Lo que lo caracteriza es la forma
exterior del retorno, separada del ciclo que media ese
retorno. El capitalista prestamista entrega su capital, se lo
transfiere al capitalista industrial sin obtener equivalente
alguno. Su entrega no es en absoluto un acto del proceso
circulatorio real del capital, sino que sélo inicia este ciclo
que debe llevar a cabo el capitalista industrial. Este primer
cambio de ubicacién del dinero no expresa ningflin acto de
metamorfosis, ni compra ni venta. La propiedad no se cede
porque no se efectia un intercambio, no se recibe ningiin
equivalente. El retorno del dinero de manos del capitalista
industrial a manos del prestamista s6lo complementa el
primer acto de la cesion del capital. Adelantado en la forma
dineraria, el capital retorna al capitalista industrial, a través
del proceso ciclico, nuevamente en la forma de dinero. Pero
puesto que el capital no le pertenecia en el momento del
desembolso, no puede pertenecerle en el del retorno. El
pasaje por el proceso de reproduccién no puede convertir
a este capital en su propiedad. Por consiguiente, debe
restituirselo al prestamista. El primer desembolso, que
transfiere el capital de manos del prestamista a manos del

de esas cosas, acerca de la usura en el préstamo, una vez que le
hayamos puesto remedio (después del Juicio Final) también habre-
mos de dedicarle lo que le corresponde a la wusura en la compra.”
M. Luther, An die Pfarrherrn wider den Wucher zu predigen,
Wittenberg, 1540.[103) .
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prestatario, es una transaccién juridica que nada tiene
que ver con el proceso real de reproduccion del capital,
s6lo lo inicia.2 El reintegro, que traslada nuevamente ¢.
capital refluido de manos del prestatario a manos del pres-
tamista, es una segunda transaccion juridica, complemen-
taria de la primera; ésta inicia el proceso real, la otra es
un acto posterior al mismo. Por consiguiente, el punto de
partida y el de retorno, la entrega y restitucién del capital
prestado, aparecen como movimientos arbitrarios, mediados
por transacciones juridicas, que ocurren antes y después
del movimiento real del capital y que nada tienen que ver
con él. Para este movimiento seria lo mismo que el capital
perteneciese desde un comienzo al capitalista industrial, y
que luego sdlo refluyese a é1 en cuanto su propiedad.

En el primer acto inicial, el prestamista le entrega su
capital al prestatario. En el segundo acto, posterior y final,
éste le devuelve el capital al primero. En tanto sélo entre
en consideracién la transaccién entre ambos —y por ahora
con prescindencia del interés—, vale decir, en la medida
en que sélo se trate del movimiento que efectiia entre pres-
tamista y prestatario el propio capital prestado, esos dos
actos (separados entre si por un lapso més prolongado o
més breve, durante el cual se produce el verdadero movi-
miento de reproduccién del capital) abarcan la totalidad
de ese movimiento. Y este movimiento —la entrega con la
condicién de la restitucion— es, en general, el movimiento
del dar y tomar en préstamo, de esa forma especifica de
la enajenacion, puramente condicional, de dinero o mer-
cancfa.

El movimiento caracteristico del capital en general, el
retorno del dinero al capitalista, el retorno del capital a su
punto de partida, adquiere en el capital que devenga interés
una figura completamente exterior, separada del movi-
miento real cuya forma constituye. Entrega A su dinero
no en cuanto tal, sino como capital. Aqui, no se opera
ninguna modificacién con el capital. Este s6lo cambia de
manos. Su verdadera transformacién en capital sélo se
lleva a cabo en manos de B. Pero para A se ha convertido
en capital en virtud de la mera cesién a B. El verdadero
reflujo del capital desde el proceso de produccion y
circulacién sélo ocurre para B. En cambio, para A el

* En la 12 edicién, “sélo la inicia” en vez de “sélo lo inicia”.
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reflujo se produce en la misma forma que la enajenacion,
Vuelve nuevamente de manos de B a las de A. La cesién,
el préstamo de dinero por cierto lapso y la nueva recepcién
del mismo con interés (plusvalor) es la forma integra del
movimiento que corresponde al capital que devenga interés
en cuanto tal tipo de capital. El movimiento real del dinero
prestado en cuanto capital es una operacién situada més
alld de las transacciones entre prestamistas y prestatarios.
En estos mismos, dicha intermediacién se halla extinguida,
no es visible, no estd directamente comprendida. En cuanto
mercancia de un género peculiar, el capital posee también
un tipo peculiar de enajenacién. Por eso, en este caso el
retorno tampoco se manifiesta como consecuencia y resul-
tado de una serie determinada de procesos econémicos, sino
como consecuencia de un convenio juridico especial entre
comprador y vendedor. El tiempo del reflujo depende
del transcuro del proceso de reproduccién; en el caso del
capital que devenga interés, su retorno como capital parece
depender solamente del acuerdo entre prestamista y pres-
tatario. De modo que el reflujo del capital, en lo que res-
pecta a esta transaccién, ya no parece un resultado deter-
minado por el proceso de la produccién, sino como si el
capital prestado jamaés hubiese perdido la forma del dinero.
De cualquier manera, estas transacciones estdn efectiva-
mente determinadas por los reflujos reales. Pero ello no se
manifiesta en la propia transaccién. En la prictica, ello
tampoco es siempre el caso, en modo alguno. Si el reflujo
real no ocurre en el momento oportuno, el prestatario debe
procurarse las restantes fuentes auxiliares para satisfacer
sus obligaciones con respecto al prestamista. La mera
forma del capital —dinero que se desembolsa como suma

1
A y que retorna como suma A + — A, en un lapso deter-
x

minado y sin otra mediacién que ese lapso cronol6gico
intermedio— es s6lo la forma no conceptual del movimiento
real del capital.

En ¢l movimiento real del capital, el retorno es una
fase del proceso de circulaci6n. Primeramente, el dinero
se convierte en medios de produccién; el proceso de pro-
duccién lo transforma en mercancia; en virtud de la venta
de la mercancia se reconvierte en dinero, y en esa forma
retorna a manos del capitalista que habia adelantado el
capital, en primera instancia, bajo la forma dineraria. Pero
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en el caso del capital que devenga interés, tanto el retorno
como la cesiébn son meros resultados de una transaccién
juridica entre el propietario del capital y una segunda
persona. Solamente vemos la cesién y el reintegro. Todo
cuanto ocurre en el interin estd extinguido.

Pero puesto que el dinero adelantado como capital
tiene la propiedad de retornar a su adelantador, a quien
cede el capital, puesto que D - M - D’ es la forma inmanente
del movimiento de capital, precisamente por ello puede
prestarlo su poseedor como capital, como algo que tiene
el atributo de retornar a su punto de partida, de conservarse
y multiplicarse como valor a través del movimiento que
recorre. Lo cede como capital porque, una vez empleado
como capital, refluye hacia su punto de partida, es decir
Que el prestatario puede restituirlo después de cierto lapso,
precisamente porque refluye hacia él mismo.

El préstamo de dinero como capital —su cesién bajo
la condicién de restituirlo luego de cierto lapso— tiene,
pues, como supuesto que el dinero se emplee realmente
como capital, que realmente refluya hacia su punto de
partida. Por consiguiente, el verdadero movimiento ciclico
del dinero como capital es el supuesto de la transaccion
jurfdica segin la cual el prestatario debe reintegrarle el
dinero al prestamista. Si el prestatario no desembolsa
¢l dinero como capital, eso es cosa suya. El prestamista lo

resta como capital, y en cuanto tal debe desempeiiar las
unciones del capital, las cuales comprenden el ciclo
del capital dinerario hasta su reflujo, en forma de dinero,
hacia su punto de partida.

Los actos circulatorios D-M y M -D’, en los cuales
la suma de valor funciona comc dinero o como mercancia,
s8lo son procesos mediadores, fases aisladas de su movi-
miento global. En cuanto capital recorre e! movimiento
total D - D’. Se lo adelanta en alguna forma como dinero o
suma de valor, y retorna como suma de valor. El presta-
mista del dinero no lo gasta en la compra de mercancia
0, 8i la suma de valor existe como mercancia, no la vende a
cambio de dinero, sino que la adelanta como capital, como
D - D', como valor que retorna nuevamente a su punto
de partida en un plazo determinado. En lugar de comprar
0 vender, presta. Este préstamo es, pues, la forma corres-
pondiente para enajenarlo como capital, en lugar de hacerlo
como dinero o como mercancia. De lo cual no se des-
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prende, ¢n modo alguno, que el préstamo no pueda ser asi-
mismo una forma para transacciones que nada tienen que
ver con el proceso capitalista de reproduccién.

Hasta aqui s6lo hemos considerado el movimiento del
capital prestado entre su propietario y el capitalista indus-
trial. Ahora debemos examinar el interés.

El prestamista desembolsa su dinero como capital; la
suma de valor que enajena a otra persona es capital, y por
eso refluye hacia él. Pero el mero retorno hacia €l no seria
un reflujo de la suma de valor prestada como capital, sino
meramente el reintegro de una suma de valor prestada. Para
refluir como capital, la suma de valor adelantada no sélo
debe haberse conservado en el movimiento, sino haberse
valorizado, haber incrementado su magnitud de valor, es de-
cir que tiene que retornar con un plusvalor, como D 4 AD,
y este AD es en este caso el interés o la parte de la ganancia
media que no permanece en manos del capitalista actuante,
sino que le corresponde al capitalista dinerario.

El hecho de que lo enajene como capital significa que
le debe ser restituido como D + AD. Ademas hay que con-
siderar en particular la forma en la cual el interés refluye
en el lapso intermedio, en plazos establecidos, pero sin el
capital, cuyo reintegro sélo se produce al término de un
periodo mas prolongado.

({Qué le da el capitalista dinerario al prestatario, al
capitalista industrial? ;Qué le enajena de hecho? Y sélo
el acto de la enajenacion convierte el préstamo del dinero
en enajenacion del dinero como capital, es decir en enajena-
cién del capital como mercancia.

Sélo en virtud del proceso de esta enajenacién es que
el prestamista de dinero cede el capital como mercancia, o
que cede a un tercero, en caracter de capital, la mercancia
de la cual dispone.

{Qué se enajena en la venta comin? Por cierto que no
el valor de la mercancia vendida, pues éste s6lo modifica su
forma. Existe idealmente en la mercancfa como precio,
antes de pasar realmente, en la forma de dinero, a manos
del vendedor. En este caso, el mismo valor y la misma
magnitud de valor s6lo cambian de forma. En una oportu-
nidad existen en forma mercantil, en la otra en forma
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dineraria. Lo que en realidad enajena el vendedor, y que
por ello también pasa al consumo individual o productivo
del comprador, es el valor de uso de la mercancia, la
mercancia como valor de uso.

(Cual es, entonces, el valor de uso que enajena el capi-
talista dinerario durante el lapso del préstamo, cediéndoselo
al capitalista productivo, al prestatario? Es el valor de uso
que adquiere el dinero al poder transformarse en capital,
al poder funcionar como capital, y que por consiguiente
genera en su movimiento un plusvalor determinado, la
ganancia media (lo que se halla por encima o por debajo
de ella aparece aqui como casual), ademas de conservar
su magnitud de valor originaria. En el caso de las restantes
mercancias, al llegar a las manos de su ultimo poseedor
s¢ consume el valor de uso, y con ello desaparece la
sustancia de la mercancia, y con dicha sustancia el valor
mercantil. En cambio, la mercancia capital tiene la pecu-
liaridad de que en virtud del consumo de su valor de uso,
su valor y su valor de uso no sélo se conservan, sino que
#¢ incrementan.

Este valor de uso del dinero como capital —la capaci-
dad de generar la ganancia media— es lo que enajena el
capitalista dinerario al capitalista industrial por el lapso
durante el cual le cede a éste el poder de disponer sobre
el capital prestado.

En esta medida, el dinero prestado tiene cierta analogia
con la fuerza de trabajo en su posicién frente al capitalista
industrial. S6lo que este dltimo paga el valor de la fuerza
de trabajo, mientras que simplemente reintegra el valor del
capital prestado. El valor de uso de la fuerza de trabajo
para el capitalista industrial es generar mas valor (la
ganancia) en su uso que lo que posee ella misma y que lo
q‘ue cuesta. Este excedente de valor es su valor de uso para
el capitalista industrial. Y de este modo, el valor de uso
del capital dinerario prestado aparece igualmente como
su capacidad de fijar y aumentar valor.

De hecho, el capitalista dinerario enajena un valor de
uso, y de esa manera cede como mercancia lo que entrega.
Y en tal medida, la analogia con la mercancia en cuanto
tal es completa. En primer lugar es un valor que pasa de
unas manos a otras. En el caso de la mercancia simple,
de la mercancia en cuanto tal, el mismo valor permanece en
manos del comprador y del vendedor, sélo que en forma
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diferentq; ambos tienen, en todo momento, el mismo valor
que enajenaron, uno en forma de mercancia, y el otro en
fogma de dinero. La diferencia es que, al prestar, el capi-
talista dinerario es el Gnico que entrega valor en esta tran-
sacc1c’2n; pero lo preserva en virtud del futuro reintegro. En
e! préstamo, s6lo una de las partes recibe valor, ya que
solo una de las partes entrega valor. En segundo lugar,
una de las partes enajena un verdadero valor de uso,
mientras que la otra lo recibe y consume. Pero a diferencia
dq la mercancia comin, este propio valor de uso es €l
mismo valor, méds exactamente el excedente de la magnitud
de valo_r resultante del uso del dinero en cuanto capital,
por encima de su magnitud de valor originaria. La ganan-
cia es este valor de uso.

El valor de uso del dinero prestado es el de poder
funcionar como capital y en cuanto tal producir la ganancia
media bajo las condiciones medias.>

,i,Qué es lo que paga entonces el capitalista industrial, y
2ual es por consiguiente el precio del capital prestado?
Lo que pagan los hombres como interés por el uso de
lo que toman prestado”, es, segin Massie, “una parte
de la ganancia que esto es capaz de producir”.’®

Lo que compra el adquirente de una mercancia comfn,
es su valor de uso; lo que paga, es su valor. Lo que compra
el prestatario del dinero es asimismo su valor de uso en
cuanto capital; pero, ;qué es lo que paga? Con certeza que
no es su precio o valor, como ocurre en el caso de las
demas mercancias. Entre prestamista y prestatario no se ve-
rifica, como ocurre entre comprador y vendedor, un cambio
de forma del valor, de modo que ese valor existe en un
caso en la forma de dinero, y en el otro en la forma
de mercancia. La identidad del valor cedido y nuevamente
recibido se presenta aqui de una manera totalmente dife-
rentc. La suma de valor, el dinero, se entrega sin equiva-

57 “El caricter equitativo de la percepcién de intereses no
depc;nde de que un hombre obtenga ganancias o no, sino de su ca-
pacidad” (la de lo prestado) “de producir ganancias, si se lo emplea
correctamente”. (An Essay on the Governing Causes of the Natural
Rate of Interest, wherein the Sentiments of Sir W. Petty and
Mr. Locke, on that Head, are Considered, Londres, 1750 p. 49.
E! autor del escrito anénimo es Joseph Massie.) '

%8 “Los ricos, en lugar de emplear ellos mismos su dinero . ..
se lo ceden a otra gente para que obtengan ganancias con él, reser-
vandq para los propietarios una proporcién de las ganancias asi
obtenidas™ (loc. cit., pp. 23. 24). :
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lente, y se restituye después de cierto lapso. El prestamista
slempre sigue siendo propietario del mismo valor, incluso
después de que éste ha pasado de su mano a la del pres-
tatario. En el intercambio mercantil simple, el dinero se
halla siempre del lado del comprador; pero en el caso del
préstamo, el dinero se halla del lado del vendedor. Es €l
2uien cede el dinero por cierto tiempo, y es el comprador
el capital quien lo recibe como mercancia. Pero esto s6lo
es posible en la medida en que el dinero funcione como
capital, y por ende sea adelantado. El prestatario toma
prestado el dinero como capital, como valor que se valoriza
a8 sf mismo. Pero sélo al principio —como cualquier
capital en su punto de partida, en el instante de su ade-
lanto— ese capital es capital en si. S6lo en virtud de su
uso se valoriza, se realiza como capital. Pero el prestatario
debe reintegrarlo como capital realizado, es decir como
valor més plusvalor (interés), y este Gltimo s6lo puede
ser una parte de la ganancia que aquél ha realizado. Solo
una parte, y no la totalidad. Pues el valor de uso para el

restatario es que le produzca ganancia. De otro modo no

ubiese ocurrido una enajenacion del valor de uso por
parte del prestamista. Por otra parte, no toda la ganancia

‘puede corresponderle al prestatario. De lo contrario, €ste

no pagaria nada por la enajenacién del valor de uso, y
#8lo le devolveria al prestamista el dinero adelantado
como dinero simple, y no como capital, como capital reali-
zado, pues sélo es capital realizado como D 4 AD.

Ambos desembolsan la misma suma de dinero como
capital, tanto el prestamista como el prestatario. Pero sdlo
en manos de este Gltimo, la misma funciona como capital.
La ganancia no resulta duplicada por la doble existencia
de la misma suma de dinero como capital para dos personas,
S6lo puede funcionar como capital para ambos en virtud
de la divisién de la ganancia. La parte que le corresponde
al prestamista se denomina interés,

Conforme al supuesto, toda la transaccion ocurre
entre dos tipos de capitalistas: el capitalista dinerario y el
capitalista industrial o comercial.

Nunca hay que olvidar que, en este caso, el capital en
cuanto capital es mercancia, o que la mercancia de la cual se
trata aqui es capital. Por ello, todas las relaciones que apa-
recen aqui serian irracionales desde el punto de vista de la
mercancia simple, o también desde el punto de vista del
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capital, en la medida en que éste funcione como capital
mercantil en su proceso de reproduccién. Dar y tomar en
préstamo, en lugar de vender y comprar, es en este caso una
diferencia que surge de la naturaleza especifica de la mer-
cancia (del capital). Del mismo modo que lo que aqui se
paga es interés, en lugar del precio de la mercancia. Si se
pretende calificar al interés de precio del capital dinerario,
ello constituye una forma irracional del precio, totalmente
en contradiccion con el concepto del precio de la mercan-
cia.®® Aqui, el precio se halla reducido a su forma pura-
mente abstracta y carente de contenido, la de que es una
suma determinada de dinero que se paga por alguna cosa,
que figura de una manera u otra como valor de uso;
mientras que, conforme a su concepto, el precio es igual
al valor de ese valor de uso expresado en el dinero.

El interés en cuanto precio del capital es, desde un
principio, una expresion cabalmente irracional. En este caso,
la mercancia tiene un doble valor: en primer lugar
un valor, y en segundo término un precio diferente de este
valor, mientras que el precio es la expresién dineraria
del valor. En primera instancia, el capital dinerario no es
otra cosa que una suma de dinero o el valor de determi-
nada masa de mercancias fijado como suma dineraria. Si
se presta mercancia en cuanto capital, ella s6lo constituye
la forma encubierta de una suma de dinero. Pues lo que se
presta como capital no son tantas y cuantas libras de algo-
dén, sino tanto dinero, existente bajo la forma de algod6n
en cuanto valor de esta mercancia. Por eso, el precio del
capital se refiere a éste en cuanto suma de dinero, aunque
no en cuanto currency, como sostiene el sefor Torrens
(véase arriba, nota 59). ;Cémo una suma de valor ha de
tener entonces un precio ademés de su propio precio, ade-
mads del precio que se halla expresado en su propia forma
dineraria? Pues el precio es el valor de la mercancia (y

59 “El término valor (value) aplicado al currency [medio de
circulacion] tiene tres significados ... 2) currency actually in hand
[medios de circulacién inmediatamente disponibles] [...] en com-
paraciéon con el mismo monto de currency que ingresara en algin
dia posterior. En este caso su valor se halla medido por la tasa de
interés, y la tasa de interés estd determinada por the ratio between
the amount of loanable capital and the demand for it [la relacién
entre el monto de capital susceptible de ser prestado y la demanda
que por él hayal.” (Coronel R. Torrens, On the Operation of the
Bank Charter Act of 1844 etc., 22 edicién, 1847 [pp. S, 6].)
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éste es también el caso del precio de mercado, cuya dife-
rencia con respecto al valor no es cualitativa sino sélo cuan-
titativa, s6lo se refiere a la magnitud de valor), a diferencia
de su valor de uso. Un precio que sea cualitativamente
diferente del valor, es una contradiccién absurda.®®

. El capital se manifiesta como capital en virtud de su
valorizacion; el grado de su valorizacién expresa el grado
cuantitativo en el cual se realiza como capital. El plusvalor
0 ganancia que genera —su tasa o nivel— sdlo resulta
mensurable mediante su comparacién con el valor del capi-
tal adelantado. Por consiguiente, la mayor o menor valo-
rizacién del capital que devenga interés sélo resulta mensu-
rable por comparacién del monto del interés, de la parte
de la ganancia global que le corresponde, con el valor del
capital adelantado. Por ello, si el precio expresa el valor
de la mercancia, entonces el interés expresa la valorizacién
del capital dinerario, por lo cual aparece como el precio

ue se le paga al prestamista por el mismo. De esto se
ilprende lo absurdo que es, desde un primer momento,
pretender aplicar directamente aqui las simples relaciones
del intercambio mediado por el dinero, de la compra y la
venta, tal como lo hace Proudhon. Pues el supuesto béasico
#, precisamente, que el dinero funciona como capital, y
qQue por eso puede ser transferido a una tercera persona
eomo capital en si, como capital potencial.

Pero el capital mismo aparece aqui como una mer-
eancia, en cuanto se lo ofrece en el mercado y se enajena
efectivamente el valor de uso del dinero como capital. Y su
valor de uso consiste en generar ganancia. El valor del
dinero o de las mercancias en cuanto capital no esta deter-
minado por su valor en cuanto dinero o mercancias, sino
por la cantidad de plusvalor que producen para su posee-
dor. El producto del capital es la ganancia. Sobre la base
de la produccidn capitalista sélo constituye un empleo
diferente del dinero el que se lo gaste como dinero o se lo
adelante como capital. El dinero, o en su caso la mercancia

80 “La ambigiiedad del término valor del dinero o del medio
de circulacién, cuando se lo emplea tan indiscriminadamente, como
88 o hace, para denotar tanto el valor de cambio de las mercancias
eomo el valor de uso del capital, es una fuenle constante de con-
fusidn.” (Tooke, Inquiry into the Currency Principle, p. 77). Tooke
no ve la confusién principal (inherente a la propia cuestién), la
de que el valor en cuanto tal (el interés) se convierte en el valor
de uso del capital.
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son, en si, capital potencial, exactamente tal como la fuerza
de trabajo es potencialmente capital. Pues 1) el dinero
puede ser transformado en los elementos de produccién y,
tal como es, es solamente una expresién abstracta de los
mismos, su existencia como valor; 2) los elementos mate-
riales de la riqueza poseen la propiedad de ser ya poten-
cialmente capital, porque la contraparte que los comple-
menta, aquello que los convierte en capital —el trabajo
asalariado— existe sobre la base de la produccién capi-
talista.

El caracter social antagénico de la riqueza material
—su antagonismo con el trabajo en cuanto trabajo asala-
riado—ya se halla expresado, separadamente del proceso
de produccién, en la propiedad del capital en cuanto tal.
Ahora bien, este factor, separado del propio proceso capi-
talista de produccién —del que constituye el resultado cons-
tante y en cuanto su resultado constante es su supuesto
constante— se expresa en que ¢l dinero, y asimismo la mer-
cancia, son capital en si mismos, de manera latente, poten-
cial, en que se los puede vender como capital, y en que bajo
esta forma representan el poder de disponer del trabajo
ajeno, otorgan un titulo a la apropiacién de trabajo ajeno, y
por consiguiente son un valor que se valoriza. En este caso
también se manifiesta claramente que el titulo y el medio
para la apropiacién de trabajo ajeno es esta relacién, y no
algin trabajo como contravalor por parte del capitalista.

Ademds, el capital se manifiesta como mercancia en
la medida en que la divisién de la ganancia en interés y
en ganancia propiamente dicha resulta regulada por la
oferta y la demanda, vale decir por la competencia, exac-
tamente al igual que los precios de mercado de las mer-
cancias. Pero en este caso la diferencia se manifiesta en
forma tan patente como la analogfa. Si coinciden la oferta
y la demanda, el precio de mercado de la mercancia
corresponde a su precio de produccién, es decir que su
precio aparece entonces regulado por las leyes internas
de la produccién capitalista, independientemente de la
competencia, ya que las fluctuaciones de la oferta y la
demanda no explican sino las divergencias de los precios
de mercado con respecto a los precios de produccion,
divergencias éstas que se compensan reciprocamente, de
modo que en ciertos periodos mds prolongados los precios
medios de mercado son iguales a los precios de produccion.
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En cuanto coinciden dejan de actuar estas fuerzas, se anulan
Mutuamente, y la ley general de la determinacién de los

recios se manifiesta entonces también como ley del caso
ndtv1dua}; el precio de mercado corresponde entonces ya
en su existencia inmediata, y no sélo como promedio del
movimiento de los precios de mercado, al precio de pro-
duccién, regulado por las propias leyes inmanentes del
modo'de produccién. Otro tanto ocurre en el caso del sala-
rlo. Si coinciden la oferta y la demanda, se anulan sus
ofectos, y el salario es igual al valor de la fuerza de trabajo.
Pero otro es el caso del interés del capital dinerario. Aqui
la competencia no determina las divergencias con respecto,
8 la ley, sino que no existe una ley de 1a divisién fuera de la
dictada por la competencia, porque, tal como veremos més
adelante, no existe una tasa “natural” del interés. Antes
blen, por tasa natural del interés se entiende la tasa fijada
ror la libre competencia. No existen limites “naturales” de
A tasa del.mterés. Cuando la competencia determina no
#6lo las divergencias y fluctuaciones, es decir cuando
cesa toda determinacién en general en el equilibrio de sus
fuerzas operantes contrapuestas, lo que hay que determinar
o8 algo en §i y para si arbitrario y no sujeto a ley alguna.
En el capitulo siguiente nos explayaremos mas a este
respecto.

E.n el capital que devenga interés, todo aparece como
exterior: el adelanto del capital como mera transferencia
del mismo del prestamista al prestatario; el reflujo del
capital realizado como mera retransferencia, reintegro, con
Intereses, del prestatario al prestamista. Lo mismo en
cuanto a la determinacién inmanente al modo capitalista
de pro@ucmén en el sentido de que la tasa de ganancia esta
deterr_nmada no sélo por la relacién entre la ganancia
obtemc'la en una Unica rotacion y el valor de capital adelan-
lldo,'smo también por la duracién de ese mismo tiempo de
rotacién, es decir como ganancia que arroja el capital
lndustrla! en lapsos determinados. En el caso del capital que
devenga interés, esto también se manifiesta, de una manera
totalmente exterior, como que al prestamista se le paga un
interés determinado por un lapso determinado.

Con su habitual percepcién clarividente de la conexién
interna de las cosas dice el romédntico Adam Miiller (Ele-
mente der.Staatskunst, Berlin, 1809, [t. m1], p. 138): “Para
la determinacién del precio de las cosas no se toma en
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cuenta el tiempo; para la determinacién del interés se con-
sidera principalmente el tiempo”. Miiller no ve cémo el
tiempo de produccion y el tiempo de circulacion entran en
la determinacion del precio de las mercancias, y como pre-
cisamente en virtud de ello resulta determinada la tasa de
ganancia para un tiempo dado de rotacién del capital,
mientras que por la determinacién de la ganancia para un
tiempo dado resulta determinada la tasa de interés. Como
siempre, en este caso su perspicacia se reduce a ver las
nubes de polvo de la superficie y a proclamar presuntuo-
samente esta polvareda como algo enigmético y signifi-
cativo.
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CAPITULO XXII

DIVISION DE LA GANANCIA.
TIPO DE INTERES.
TASA “NATURAL” DEL INTERES @

No podemos examinar aqui en detalle el objeto de este
clfltulo, asf como, en general, todas las manifestaciones
del crédito, punto que corresponde tratar mis adelante.
1) La competencia entre prestamistas y prestatarios y las

fluctuaciones més breves del mercado dinerario que de ella

resultan caen fuera del 4mbito de nuestras consideraciones.
2) El trayecto que recorre la tasa de interés durante el
elclo industrial supone, para su descripcion, la descripcion
de ese mismo ciclo, la cual tampoco puede efectuarse
aquf. 3) Otro tanto vale para la mayor 0 menor compen-
sacién aproximada del tipo de interés en el mercado mun-
dlal.® Todo cuanto tenemos que hacer aquf es desarrollar
la figura auténoma del capital que devenga interés y la
autonomizacién del interés con respecto a la ganancia.
Puesto que el interés es s6lo una parte de la ganancia
que, conforme a lo que hemos supuesto hasta aqui, debe
pagar el capitalista industrial al capitalista dinerario, apa-
fece como limite miximo del interés la prbpia ganancia,
slendo — 0 la parte que le corresponderia al capitalista
actuante, Prescindiendo de casos aislados en los cuales el

' En la 12 edicion, Werke, etc., pleonasticamente, “Tasa <na-
ural» del tipo de interés”. En el manuscrito de Marx (v. R 1120/2),
natural rate of interest” (“La tasa natural de interés”).

» Los numerales precedentes no figuran en la edicién de Engels,

poro sf en el manuscrito de Marx. (Cfr. R 1120-1121 y 1121/1))

457



interés puede ser de hecho mayor que la ganancia, pero en
cuyo caso no puede ser pagado a partir de la ganancia,
acaso pudiera considerarse como limite miximo del interés
a la ganancia total menos la parte de la misma que hemos
de desarrollar méds adelante y que puede resolverse en
salarios de supervision (wages of superintendence). El
limite minimo del interés es total y absolutamente indeter-
minable. Puede descender hasta cnalquier nivel imaginable.
Sin embargo, en este caso se presentan una y otra vez
circunstancias de accién opuesta, que lo elevan por encima
de ese minimo relativo.

“La relacion entre la suma pagada por el uso de un
capital y ese mismo capital expresa la tasa del interés,
medida en dinero.” “La tasa de interés depende 1) de la
tasa de ganancia; 2) de la proporcién en la cual se divide
la ganancia global entre el prestamista y el prestatario.”
(Economist, 22 de enero de 1853.) “Puesto que lo que se
paga como interés por el uso de lo que se toma prestado
es una parte de la ganancia que lo prestado es capaz de
producir, este interés siempre debe estar regido por aquella
ganancia.” (Massie, loc. cit., p. 49.)

Supongamos primeramente que existe una relacion fija
entre la ganancia global y la parte de la misma que debe
pagarse como interés al capitalista dinerario. Entonces
resulta claro que el interés aumentard o disminuird como
la ganancia global, y que ésta se hallard determinada por la
tasa general de ganancia y sus fluctuaciones. Si por ejemplo
la tasa media de ganancia fuese — 20 % y el interés
=% de la ganancia, entonces el tipo de interés seria
=5 %; si aquélla fuese — 16 %, el interés seria =4 %.
En el caso de una tasa de ganancia del 20 %, el interés
podria aumentar hasta el 8 %, y el capitalista industrial
seguiria obteniendo la misma ganancia que con una tasa
de ganancia = 16 % y una tasa de interés = 4 %, es decir
un 12 %. Si el interés s6lo aumentase al 6 6 7 %, seguiria
conservando una parte mayor de la ganancia. Si el interés
fuese igual a una cuota constante de la ganancia media,
resultaria que cuanto més elevada fuese la tasa general de
ganancia, tanto mayor serfa la diferencia absoluta entre
la ganancia global y el interés, y tanto mayor, por consi-
guiente, la parte de la ganancia global que le corresponderia
al capitalista operante, y viceversa. Supongamos que el
interés sea = 5 de la ganancia media. ¥5 de 10 es 2; la
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diferencia entre la ganancia global y el interés es = 8.
s de 20 es = 4; diferencia: 20 — 4 = 16; 15 de 25 = 5;
diferencia: 25 — 5 = 20; ¥ de 30 = 6; diferencia
=30 —6 =124; V5 de 35 = 7; diferencia =35—7 =
=28. En este caso, las diversas tasas de interés del 4, 5,
6, 7 % solo expresarian ¥5 o el 20 % de la ganancia global.
Por consiguiente, si ‘las tasas de ganancia son diferentes,
diferentes tasas de interés pueden expresar las mismas partes
alfcuotas de la ganancia global o la misma participacion
porcentual en la ganancia global. En caso de semejante
relacion constante del interés, la ganancia industrial (la dife-
rencia entre la ganancia global y el interés) seria tanto
mayor cuanto més elevada sea la tasa general de ganancia,
y viceversa.

Suponiendo iguales todas las circunstancias restantes,
es decir suponiendo constante en mayor o menor grado la
relacién entre interés y ganancia global, el capitalista ac-
tuante serd capaz y estard dispuesto a pagar un interés
més elevado o més bajo en proporcion directa al nivel de la
tasa de ganancia.®’ Puesto que hemos visto que el nivel
de la tasa de ganancia se halla en proporcién inversa al
desarrollo de la produccién capitalista, se desprende en
consecuencia que el tipo de interés mis alto o més bajo
en un pais guarda la misma proporcionalidad inversa con
el nivel del desarrollo industrial, en 1a medida en que la
diversidad del tipo de interés exprese realmente la diferencia
de las tasas de ganancia. Més adelante veremos que éste no
tiene por qué ser siempre el caso, en modo alguno. En este
sentido puede decirse que el interés resulta regulado por la
ganancia, o méds exactamente por la tasa general de ganan-
¢ia, Y esta manera de su regulacion vale incluso para su
término medio.

De cualquier manera cabe considerar a la tasa media
de ganancia como el limite méximo que en definitiva
determina el interés.

De inmediato consideraremos en mayor detalle la
circunstancia de que el interés debe referirse a la ganancia
media. Cuando un conjunto total dado, como la ganan-
cla, debe dividirse entre dos, lo primero que importa es,
naturalmente, la magnitud del conjunto que hay que dividir,
y esta magnitud de la ganancia estd determinada por su

81 “I a tasa natural del interés esti regida por las ganancias de la
{ndustria de los particulares.” (Massie, loc. cit., p. 51.)
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tasa media. Suponiendo dada la tasa general de ganancia,
es decir la magnitud de la ganancia para un capital de
magnitud dada, digamos — 100, las variaciones del interés
se hallan, obviamente, en relacién de proporcionalidad
inversa con las de la parte de la ganancia que le resta al
capitalista actuante, pero que trabaja con capital prestado.
Y las circunstancias que determinan la magnitud de la
ganancia a distribuir, del producto de valor del trabajo
impago, difieren mucho de las que determinan su distri-
bucion entre estas dos variedades de capitalistas, y a
menudo actdan en sentidos totalmente contrapuestos.®?

Si se consideran los ciclos de rotacién dentro de los
cuales se mueve la industria moderna —estado de reposo,
creciente animacién, prosperidad, sobreproduccion, crisis
catastr6fica,!'%#! estancamiento, estado de reposo, etc.,
ciclos éstos cuyo anélisis ulterior cae fuera del 4mbito de
nuestro andlisis, se descubrirdA que mayormente un bajo
nivel del interés corresponde a los periodos de prosperidad
o de ganancias extraordinarias, el ascenso del interés
corresponde a la linea divisoria entre la prosperidad y su
trastrocamiento, mientras que el méximo del interés hasta
el nivel extremo de la usura corresponde a la crisis.®
A partir del verano de 1843 se inici6 una resuelta prosperi-
dad; el tipo de interés, que en la primavera de 1842 era ain
del 4 Y2 %, descendi6 en la primavera y el verano de
1843 al 2 % ;® en setiembre llegd incluso al 1 ¥2 % (Gil-
bart [A Practical Treatise on Banking, 52 ed., Londres,

62 (F. E.— Aqui se encuentra la siguiente observacién en el
manuscrito:} “De la marcha de este capitulo se desprende que sin
embargo es mejor que, antes de examinar las leyes de la distri-
bucién de la ganancia, se desarrolle en primer término la cuestién
de c6mo la distribucién cuantitativa se convierte en cualitativa.
Para efectuar la transicién del capitulo anterior a este problema
no se necesita otra cosa, en primer lugar, que suponer que el
interés es alguna parte de la ganancia, no mas exactamente definida.”

63 “En el primer periodo, inmediatamente después de una época
de depresion, el dinero existe en abundancia y no hay especulacién;
en el segundo periodo, el dinero es abundante y la especulacién
frondosa; en el tercer periodo comienza a ceder la especulacién, y
se busca el dinero; en el cuarto periodo el dinero es raro, y se
inicia la depresién.” (Gilbart, loc. cit., t. 1, p. 149.)

6¢ Tooke explica esto “por la acumulacién de plus capital que
acompafia necesariamente la escasez de un empleo lucrativo del
mismo en afios anteriores, por la puesta en circulacién de tesoros, y
por un restablecimiento de la confianza en la marcha de los nego-
cios.” (History of Prices from 1839 to 1847, Londres, 1848, p. 54.
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1849], t. 1, p. 166); luego, durante la crisis de 1847,
ascendi6 al 8 % y més.aun,

Sin embargo, por otra parte un bajo interés puede coin-
cidir con el estancamiento, y un interés en moderado
ascenso a una creciente animacion.

El tipo de interés alcanza su nivel maximo durante las
crisis, época en la cual hay que tomar prestado para pagar,
cueste lo’ que cueste. Puesto que al aumento del interés
corresponde una baja de los precios de titulos y obliga-
ciones, ésta es a la vez una magnifica oportunidad para -
que las personas con capital dinerario disponible puedan
aduefiarse, a precios irrisorios, de esta clase de papeles
que devengan intereses, los cuales, en el curso normal de
los acontecimientos, deberdn alcanzar nuevamente cuando
menos su precio medio apenas vuelva a descender el tipo
de interés.®s

Pero también existe una tendencia a la baja del tipo
de interés de manera totalmente independiente de las fluc-
tuaciones de la tasa de ganancia. Y ello ocurre por dos
causas principales: :

I) “Incluso si llegamos a suponer que el capital jamas
se tomase prestado para otra cosa que para inversiones
productivas, es posible no obstante que cambie el tipo del
interés sin que se produzca cambio alguno en la tasa
de ganancia bruta. Pues a medida que un pueblo avanza en
el desarrollo de la riqueza, se origina y crece cada vez méis
una clase de gente que, en virtud de los trabajos de sus
antepasados, se hallan en posesion de fondos de cuyos
meros intereses pueden vivir. Muchos, incluso los que
participan activamente en los negocios durante su juventud
y madurez, se retiran para vivir tranquilamente en la vejez
de los intereses de las sumas acumuladas. Estas dos clases
tienen la tendencia a incrementarse a medida que aumenta
la riqueza del pais; pues aquellos que comienzan ya con
un capital mediano, logran obtener una fortuna indepen-
diente con mayor facilidad que los que empiezan con poco.
Por ello, en pafses antiguos y ricos, la parte del capital

65 “A un viejo cliente de un banquero se le negé un préstamo
sobre un documento de £ 200.000; cuando estuvo a punto de
anunciar su suspensién de pagos, se le dijo que no habia necesidad
de dar tal paso, puesto que el banquero le compraria el documento
por &£ 150.000.” ({H. Roy,] The Theory of Exchanges. The Bank
Charter Act of 1844 etc., Londres, 1864, p. 80.)
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nacional cuyos propietarios no quieren emplearla personal-
mente constituye una proporcién mayor del capital produc-
tivo global de la sociedad que en paises nuevos y pobres.
jCudn numerosa es la clase de los rentistas [...] en
Inglaterra! En la misma proporcién en que crece la clase
de los rentistas, aumenta también la de los prestamistas de
capital, pues ambas son las mismas personas.” (Ramsay,
Essay on the Distribution of Wealth, pp. 201, 202.)

II) El desarrollo del sistema crediticio y la concomi-
tante y constantemente creciente disposicion, por parte de
industriales y comerciantes y en virtud de la mediacién
de los banqueros, de todos los ahorros en dinero de todas
las clases de la sociedad, y la progresiva concentracion de
esos ahorros para constituir las masas en las cuales pueden
actuar como capital dinerario, también debe ejercer una
presién sobre el tipo de interés. Mds adelante nos exten-
deremos a este respecto.

Con referencia a la determinacién de la tasa de interés,
dice Ramsay que la misma “depende en parte de la tasa de
la ganancia bruta, y en parte de la proporcién en la cual
ésta se divide en interés y ganancia del empresario (profits
of enterprise). Esta proporcién depende de la competencia
entre prestamistas y prestatarios de capital; esta competen-
cia se ve influida, pero no exclusivamente regulada por la
tasa previsible de la ganancia bruta.®® El que la competencia
no se regule exclusivamente por esa causa, es algo que se
debe, por un lado, a que muchos obtienen préstamos sin
intencién alguna de efectuar inversiones productivas, mien-
tras que por el otro la magnitud del capital global pres-
table varia con la riqueza del pais, independientemente de
cualquier modificacién de la ganancia bruta”. (Ramsay,
loc. cit., pp. 206, 207.)

Para hallar la tasa media de interés se debe 1) calcular
el promedio del tipo de interés durante sus variaciones en
los grandes ciclos industriales; 2) calcular el tipo de interés
en aquellas inversiones en las que se presta capital a plazos
relativamente prolongados.

68 Puesto que el tipo de interés resulta determinado, en general,
por la tasa media de ganancia, muy a menudo es posible que una
estafa extraordinaria vaya ligada a un bajo tipo de interés. Por
ejemplo, en el caso de la estafa ferroviaria del verano de 1844. El
tipo de interés del Banco de Inglaterra sélo fue anmentado al 3 %
el 16 de octubre de 1844,
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La tasa media del interés que impera en un pais —y a
diferencia de las tasas de mercado, que fluctian constante-
mente— no resulta determinable en absoluto por ley alguna.
En este sentido no existe una tasa natural del interés,
tal como hablan los economistas de una tasa natural de
ganancia y de una tasa natural del salario. Ya Massie
observa a este respecto con toda razén (p. 49): “Lo tnico
acerca de lo cual puede abrigar dudas todo el mundo en
cste aspecto es la proporcién de esas ganancias que por
derecho le corresponde al prestatario, y la que le corres-
ponde al prestamista; y no hay otro método para determi-
narlas que mediante las opiniones de prestatarios y presta-
mistas en general; pues en este aspecto, lo justo y lo injusto
son sélo lo que el consenso comin hace que sean.” La
coincidencia de la oferta y la demanda —suponiendo dada
la tasa media de ganancia— no significa absolutamente
nada en este caso. Habitualmente, cuando se recurre a esta
férmula (y en tal caso ello es también practicamente correc-
to), la misma sirve como una férmula para hallar la regla
fundamental independiente de la competencia y que, por el
contrario, la determina (los limites reguladores o las magni-
tudes delimitadoras); es decir, como una férmula para quie-
nes se hallan presos en la prictica de la competencia, en sus
manifestaciones y en las ideas que de ellas derivan, para
arribar a una idea —aunque superficial a su vez— de una
conexién interna de las condiciones econémicas que se
cstablece dentro de la competencia. Se trata de un método
para llegar desde las variaciones que acompafian a la
competencia hasta los limites de dichas variaciones. Este
caso no se da en el tipo medio del interés. No hay razén
alguna para que las relaciones medias de competencia, el
cquilibrio entre prestamistas y prestatarios, den al presta-
mista un tipo de interés del 3, 4 6 5 % sobre su capital, o
bien una participaciéon porcentual determinada, digamos
del 20 % o del 50 %, sobre la ganancia bruta. En este
caso, si la competencia decide en cuanto tal, la determi-
nacién es en si y para si casual, puramente empirica, y sélo
la pedanterfa o la fantasia pueden pretender desarrollar
csta casualidad como algo necesario.®” Nada mas divertido

67 Es asi como, por ejemplo, George Opdyke hace, en A Treatise
vn Political Economy, Nueva York, 1851, una tentativa fracasada
en sumo grado de explicar la generalizacién del tipo de interés del
$ % a partir de leyes eternas. Incomparablemente més ingenuo es
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en los informes parlamentarios de 1857 y 1858 acerca
de la legislacién bancaria y la crisis comercial, que cuando
los directores del Banco de Inglaterra, banqueros londinen-
ses, banqueros de provincias y tebricos profesionales parlo-
teaban en uno y otro sentido, que oir hablar acerca de la
“real rate produced” [“tasa real producida”], sin que pu-
diesen llegar més alld de lugares comunes, como por ejem-
plo que “el precio que se paga por capital en préstamo
podria variar con la oferta de ese capital”, que “una elevada
tasa de interés y una baja tasa de ganancia no pueden
coexistir a la larga”, y otras trivialidades por el estilo.®®
Las costumbres, la tradicién legal, etc., tienen tanto que
ver como la propia competencia con la determinacién del
tipo medio de interés, en la medida en que dicho tipo
existe no s6lo como guarismo medio, sino como magnitud
efectiva. Un tipo medio de interés ya debe ser admitido
como legal en numerosas controversias juridicas en las
que deben calcularse intereses. Si seguimos preguntando
por qué los limites del tipo medio de interés no pueden
deducirse a partir de leyes generales, la respuesta radicara
simplemente en la naturaleza del interés. Este es s6lo una

el sefior Karl Arnd en Die naturgemésse Volkswirtschaft gegeniiber
dem Monopoliengeist und dem Kommunismus, etc., Hanaun, 1845.
Alli puede leerse lo siguiente: “En el curso natural de la produccién
de bienes sélo existe un fenémeno que —en los paises totalmente
cultivados— parece destinado a regular en cierta medida el tipo de
interés: se trata de la proporcién en que aumenta el volumen
de madera de los bosques europeos gracias a su renuevo anual,
Este renuevo se opera completamente al margen de su valor de
cambio” (jactitud singular por parte de los arboles, la de disponer
su renuevo al margen de su valor de cambio!) “en la proporcién de
3 a 4 por 100. En consecuencia, no cabria esperar entonces” (puesto
que el renuevo de los arboles es totalmente independiente de su
valor de cambio o, por mucho que su valor de cambio pueda
depender de su renuevo) “una disminucién por debajo del nivel
que éI” (el tipo de interés) “tiene actualmente en los pafses mds ricos”
(pp. 124, 125). Este merece ser calificado de “tipo de interés de origen
boscoso”, y en la misma obra su descubridor sigue acumulando
méritos en favor de “nuestra ciencia” como “filésofo del impuesto
a los perros”.[105] i

68 El Banco de Inglaterra eleva y rebaja la tasa de sus des-
cuentos, aunque naluralmente siempre tomando en cuenta la tasa
imperante en el mercado libre, segiin el flujo y reflujo del oro. “En
virtud de lo cual, la especulacion con los descuentos, anticipindose
a las alteraciones en la tasa bancaria, se ha convertido actualmente
en la mitad de la actividad de los miembros principales del centro
dinerario”, vale decir, del mercado dinerario londinense. ([H. Roy,]
The Theory of Exchanges etc., p. 113.)
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parte de la ganancia media. El mismo capital aparece en
una doble determinacién: como capital susceptible de ser
prestado en manos del prestamista, y como capital indus-
trial o comercial en manos del capitalista operante. Pero
s6lo funciona en una ocasién, y solamente produce la
ganancia una vez. En el propio proceso de produccifn,
¢l cardcter del capital en cuanto susceptible de ser prestado
no desempefia papel alguno. La forma en que el presta-
mista y el prestatario dividen las pretensiones que tienen
sobre esta ganancia es, en si y para si, un hecho también
puramente empirico, perteneciente al reino de lo fortuito,
al igual que la divisién de las participaciones porcentuales
en las ganancias comunes de una empresa societaria entre
los diversos socios. En la divisién entre plusvalor y salario,
sobre la cual se basa en lo esencial la determinacién de la
tasa de ganancia, operan dos elementos por entero dife-
rentes —Ila fuerza de trabajo y el capital—, que influyen
de manera decisiva; se trata de funciones de dos variables
independientes, que se fijan limites reciprocamente; y de
su diferencia cualitativa surge la division cuantitativa del
valor producido. Més adelante veremos que otro tanto
ocurre en la divisién del plusvalor entre renta y ganancia.
En el caso del interés no se produce nada de esta indole.
Aqui, a la inversa, y como veremos de inmediato, la
diferenciacion cualitativa surge de la divisién puramente
cuantitativa de una misma porcién de plusvalor.

De lo expuesto hasta aqui resulta que no existe una
tasa “natural” del interés. Pero si por un lado, y en con-
traste con la tasa general de ganancia, el tipo medio de
interés o la tasa media del interés no puede ser fijado
en sus limites —a diferencia de las constantemente fluc-
tuantes tasas del interés en el mercado— por ninguna ley
general, puesto que s6lo se trata de Ia division de la ganan-
cia bruta entre dos poseedores de capital a diversos titulos,
el tipo de interés —tratese de 1a tasa media o de la tasa de
mercado vigente en cada ocasién— aparece, por ¢l con-
trario, como algo sumamente diferente de una magnitud
uniforme, determinada y palpable, cual es el caso de la
tasa general de ganancia.®®

av “E] precio de las mercancias fluctila constantemente; todas
ellas estdn destinadas a diversos tipos de uso; el dinero sirve a todos
los fines. Las mercancias, inclusive las de la misma clase, se
diferencian por su calidad, mientras que el dinero en efectivo tiene
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La relacién existente entre el tipo de interés y la tasa
de ganancia es semejante a la que hay entre el precio de
mercado de la mercancia y su valor. En la medida en que
el tipo de interés estd determinado por la tasa de ganancia,
lo es siempre por la tasa general de ganancia, y no por las
tasas especificas de ganancia que puedan imperar en deter-
minados ramos de la industria, y menos aun por la ganancia
extraordinaria que pueda obtener un capitalista individual
en una esfera particular de los negocios.”™ La tasa general
de ganancia, por consiguiente, en la realidad reaparece
como un hecho dado, empirico, en la tasa media del interés,
a pesar de que esta Gltima no es una expresién pura o
confiable de la primera.

Si bien es verdad que la propia tasa de interés difiere
constantemente segun las clases de seguridades dadas por
los prestatarios y segin la duracién del préstamo, es no
obstante uniforme para cada una de esas clases en un
momento dado. Por consiguiente, esta diferencia no afecta
la figura fija y uniforme del tipo de interés.”

siempre el mismo valor, o debiera tenerlo. De ahi el hecho de que
¢l precio del dinero, que definimos con la palabra «interés», posea
mayor estabilidad y uniformidad que el de cualquier otra cosa.’
(. Steuvart, Principles of Polmcal Economy, traduccién francesa,
1789, 1V, p. 27.)

"¢ “Sin embargo, esta regla para dividir las ganancias no puede
aplicarse en particular a cualquier prestamista y prestatario, sino a
prestamistas y prestatarios en general ... Las ganancias extraordi-
nariamente grandes y pequefias son la recompensa [0 sancién] por
la habilidad y la falta de idoneidad, con las cuales los prestamistas
nada tienen que ver; puesto que no sufrirdn por esta Gltima,
no debieran beneficiarse por la primera. Lo que se ha dicho
acerca de personas en particular en un mismo negocio, resulta
aplicable a determinadas clases de negocios en particular; si los
comerciantes y hombres de negocios embarcados en un ramo
cualquiera del comercio obtienen méis, a partir de lo que toman
prestado, que las ganancias comunes obtenidas por otros comer-
ciantes y hombres de negocios del mismo pais, la ganancia extra-
ordinaria serd suya, aunque sélo requiriese una habilidad y una
idoneidad comunes el obtenerla; y no de los prestamistas que les
proveyeron el dinero ... pues los prestamistas no hubiesen prestado
su dinero para desarrollar negocio o industria algunos en condiciones
inferiores de las que permitieran el pago de lo que constituye la tasa
comiin de interés; y por ello no deben recibir mas que ella, cuales-
quiera que sean los beneficios que se logren con su dinero.” (Massie,
loc. cit., pp. 50, 51.)

“t {F.E.—Tasa bancaria .................... 5%
Tasa de descuento de mercado, letras a 60 dias .... 3%: %
Id. id. 3 meses .... 3. %
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En todos los paises, el tipo medio de interés aparece
como una magnitud constante durante periodos relativa-
mente prolongados, puesto que la tasa general de ganancia
—a pesar del constante cambio de las tasas particulares
de ganancia, en el cual la variacién en una esfera se com-
pensa no obstante con variaciones de signo opuesto en
otras— solo se modifica en periodos relativamente prolon-
gados. Y su constancia relativa se manifiesta precisamente
n través de este caricter mds o menos constante del tipo
medio del interés (average rate or common rate of interest).

Pero en lo que afecta a la tasa de mercado constante-
mente fluctuante del interés, ésta se halla dada en todo
momento como una magnitud fija, al igual que el precio
dc mercado de las mercancias, porque en el mercado
dincrario todo el capital prestable se contrapone constan-
temente, en cuanto masa global, al capital funcionante, es
decir que la relacién entre la oferta de capital susceptible
de ser prestado, por un lado, y la demanda del mismo, por
¢l otro, decide acerca de la situacién de mercado del interés
en cada caso. Esto se da tanto méas cuanto mis el desarrollo
y la concomitante concentracion del sistema crediticio im-
primen al capital prestable un caricter social general, vol-
efindolo de una vez, simultdneamente, al mercado dinerario.
Fin cambio, la tasa general de ganancia sélo existe como
tendencia, como movimiento de nivelacién de las tasas
particulares de ganancia. En este caso, la competencia
de los capitalistas —que es, ella misma, este movimiento de
nivelacién— consiste en que sustraen paulatinamente capital
de las esferas en las cuales la ganancia se halla, por un
periodo més prolongado, por debajo del promedio, volcan-
dolo en forma igualmente paulatina hacia las esferas en

id. id. 6 meses .... 3% %

Préstamos a corredores de cambio, rembolsables

diariamente . ......... it 1a2%
Id. id. por una semana ............. 3%
Ultima tasa por quincena, prestamos a corredores

debolsa ...l e 4%/, a 5%
Intereses sobre depdsitos (bancos) ................ 3': %
id. id. (casas de descuento) ........ 3a3'%

La anterior enumeracién de las tasas de interés del mercado
dinerario londinense del 9 de diciembre de 1889, extraida del
informe financiero publicado en el Daily News el 10 de diciembre
de 1889, demuestra la magnitud que pueden alcanzar estas dife-
rencias en un mismo dia. El minimo es del 1 % y el maximo
del 5§ %.)
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las cuales la ganancia se halla por encima del término
medio; o bien en que el capital adicional se distribuye poco
a poco en diferentes proporciones entre estas esferas. Se
trata de una constante variacién del aporte y del retiro de
capital con respecto a estas diferentes esferas, y nunca
de un efecto masivo simultianeo, como es el caso en la
determinacién del tipo de interés,

Hemos visto que, a pesar de ser una categoria absolu-
tamente diferente de la mercancia, el capital que devenga
interés se convierte en mercancia sui géneris, y que por
ello el interés se trasmuta en su precio, el cual resulta
fijado en todos los casos por la oferta y la demanda, tal
como ocurre con el precio de mercado en el caso de la
mercancia comin. Por eso, la tasa de mercado del interés, a
pesar de ser constantemente fluctuante, aparece en cualquier
momento dado como igualmente fijada en forma constante
y como uniforme, al igual que el precio de mercado
de la mercancia lo es en cada ocasi6n, Los capitalistas dine-
rarios suministran esta mercancia y los capitalistas actuan-
tes la compran, constituyen la demanda de la misma.
Esto no tiene lugar en la nivelacién para constituir la tasa
general de ganancia. Si los precios de las mercancias en
una esfera se encuentran por debajo o por encima del precio
de produccién (para lo cual se hace abstraccion de las
fluctuaciones propias de toda empresa y vinculadas con
las diversas fases del ciclo industrial), la nivelacién se
produce por ampliacién o restriccion de la produccion,
es decir por expansidn o reduccién de las masas de mer-
cancfas volcadas al mercado por los capitales industriales,
por medio de la inmigracién o emigracién de capital con
referencia a las esferas de la produccion en particular.
Mediante la nivelacién asi producida de los precios medios
de mercado de las mercancias en precios de produccion se
corrigen las desviaciones de las tasas individuales de ganan-
cia con respecto a la tasa general o media de la ganancia.
Este proceso no se manifiesta, ni puede manifestarse jamas
de manera que el capital industrial o comercial en cuanto
tal sea una mercancia con respecto a un comprador, tal
como ocurre con el capital que devenga interés. En la
medida en que se manifiesta, lo hace s6lo en las fluctua-
ciones y compensaciones de los precios de mercado de las
mercancias para convertirse en precios de produccién, pero
no como fijacién directa de la ganancia media. De hecho,
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ln tasa general de ganancia estd determinada 1) por el
plusvalor que produce el capital global, 2) por la relacion
entre este plusvalor y el valor del capital gobal, y 3) por la
competencia, pero ello s6lo en la medida en que ésta es el
movimiento en virtud del cual los capitales invertidos
en determinadas esferas particulares de la produccién
tratan de extraer iguales dividendos de este plusvalor, en
roporcién a sus magnitudes relativas. Por consiguiente,
a tasa general de ganancia agota de hecho su determinacion
por motivos totalmente diferentes y mucho més complejos
que la tasa de mercado del interés, directa e inmediatamente
determinada por la relacién entre oferta y demanda, y por
ollo no es un hecho palpable y dado, como si lo es el tipo
de interés. Las tasas particulares de ganancia en las diversas
osferas de la produccién son mis o menos inciertas; pero
cn la medida en que se manifiestan, no es su uniformidad
sino su diversidad la que se manifiesta. En cambio, la
ropia tasa general de ganancia sGlo se manifiesta como
rlmite minimo de la ganancia, y no como figura empirica,
dircctamente visible de la tasa real de ganancia.

Al destacar esta diferencia entre la tasa de interés y
In tasa de ganancia, prescindimos inclusive de las siguientes
dos circunstancias que favorecen la consolidacién del tipo
de interés: 1) de la preexistencia histérica del capital que
devenga interés, y de la existencia de un tipo general de
Interés, que nos ha legado la tradicién; 2) de la influencia
directa mucho mayor que ejerce sobre la fijacién de la
tusa de interés el mercado mundial, independientemente
de las condiciones de produccién de un pais, en compa-
racién con su influjo sobre la tasa de ganancia.

La ganancia media no se manifiesta como un hecho
directamente dado, sino sélo como resultado final —que
hay que comprobar mediante la investigacion— de la com-
pensaci6n de oscilaciones de sentido contrario. Otro es el
¢nso del tipo de interés. Este, en su validez general —cuan-
do menos en el orden local— es un hecho cotidianamente
fijado, un hecho que le sirve incluso al capital industrial y
comercial como supuesto y punto de partida para el cdlculo
do sus operaciones. Es una facultad general de toda suma
de dinero de £ 100 el arrojar 2, 3, 4 6 5 %. Los informes
meteorolégicos no registran con mayor exactitud el estado
del baré6metro y del termémetro que los informes bursa-
tiles cl nivel del tipo de interés, no para este o aquel
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capital, sino para el capital que se halla en el mercado
dinerario, es decir para el capital prestable en general.

En el mercado dinerario s6lo se enfrentan prestamistas
y prestatarios. LLa mercancia tiene una misma forma: el
dinero. Aqui se han extinguido todas las figuras particu-
lares del capital, segtin su inversién en determinadas esferas
de la produccién o de la circulacién. El capital existe
aqui en la figura indiferenciada, igual a si misma, del valor
auténomo, del dinero. Aqui cesa la competencia de las
esferas particulares; todas ellas se hallan mezcladas como
prestatarias de dinero, y el capital también se halla frente
a todas ellas en la forma en la cual atin es indiferente con
respecto a la manera determinada de su empleo. El capital
industrial se manifiesta aqui realmente, con todo su peso,
en la oferta y demanda de capital, tal como s6lo aparece
en el movimiento y competencia entre las diferentes esferas:
como capital colectivo, en si, de la clase. Por otra parte,
en el mercado del dinero el capital dinerario posee real-
mente la figura en la cual se distribuye como elemento
colectivo, indiferentemente con respecto a su aplicacién
particular, entre las diversas esferas, entre la clase de los
capitalistas, seglin las necesidades de produccién de cada
esfera particular. A ello se suma que, con el desarrollo de
la gran industria, el capital dinerario, en la medida en que
aparece en el mercado, resulta cada vez mas representado
no por el capitalista individual, por el propietario de tal o
cual fraccién del capital que se encuentra en el mercado,
sino que se manifiesta como una masa concentrada y orga-
nizada, situada, en forma muy diferente a la produccién
real, bajo el control de los banqueros que representan al
capital social. De modo que, en lo que a la forma de la
demanda respecta, al capital prestable lo enfrenta asimismo
el peso de una clase; asi como, en lo que a la oferta
respecta, é1 mismo se manifiesta como capital prestable
en masse.

Estas son algunas de las razones por las cuales la tasa
general de ganancia se manifiesta como una imagen
borrosa y evanescente junto al definido tipo de interés, la
cual fluctia por cierto en su magnitud, pero que por
el hecho de hacerlo en forma uniforme para todos los
prestatarios, siempre los enfrenta como una tasa fija y
dada. Exactamente de la misma manera en que los cambios
de valor del dinero no le impiden a éste tener el mismo

470

vilor con respecto a todas las mercancias. Exactamente
de la misma manera en que los precios de mercado de las
mercancias fluctian a diario, lo cual no les impide ser dia-
riamente registradas en los informes. Exactamente lo mismo
ocurre con el tipo de interés, el cual se registra en forma
igualmente regular como “precio del dinero”. Ello ocurre
porque en este caso se ofrece el propio capital, en su forma
dincraria, como mercancia; por ello, la fijacién de su precio
cs la fijacion de su precio de mercado, como en el caso de
todas las demas mercancias; y por ello, el tipo de interés
s¢ manifiesta siempre como tipo general de interés, como
funto dinero por tanto dinero, como cuantitativamente
determinada. En cambio, la tasa de ganancia puede ser
diferente inclusive dentro de la misma esfera, con iguales
precios de mercado de la mercancia, segin las diversas
condiciones en las que los diferentes capitales producen la
misma mercancia; pues la tasa de ganancia para el capital
individual resulta determinada no por el precio de mercado
de la mercancia, sino por la diferencia entre precio de
mercado y precio de costo. Y estas diferentes tasas de ga-
mincia, primeramente dentro de una misma esfera y luego
enire las propias diversas esferas, s6lo pueden nivelarse
mediante constantes fluctuaciones.

(Nota para su posterior desarrollo.)2 Una forma espe-
cinl del crédito: se sabe que, cuando el dinero actiia como
medio de pago en lugar de hacerlo como medio de compra,
In mercancia se enajena, pero su valor sélo se realiza
mds tarde. Si el pago s6lo se efectiia después que la mer-
cancia ha sido nuevamente vendida, esta venta no aparece
como una consecuencia de la compra, sino que la compra
so rcaliza mediante la venta. O bien la venta se convierte
cn un medio de la compra. Segundo: titulos de deuda,
letras, etc., se convierten en medios de pago para el
ncrecdor, Tercero: la compensacion de los titulos de deuda
sustituye el dinero.

* Paréntesis de Engels. (Véase R 1131/1.)
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CAPITULO XXIII
BL INTERES Y LA GANANCIA EMPRESARIAL®

El interés, tal como hemos visto en los dos capitulos
precedentes, aparece originariamente, es en un principio,
y en realidad sigue siendo solamente esa parte de la ganan-
cla, es decir del plusvalor, que el capitalista actuante, indus-
trinl o comercial, en la medida en que no utiliza su capital
propio sino un capital prestado, debe pagarle al propietario
y prestamista de este capital. Si solo emplea capital propio,
no sc efectda tal division de la ganancia, la cual le pertenece
entonces por entero. De hecho, en la medida en que los
propictarios del capital lo emplean ellos mismos en el
proceso de reproduccién, no participan en la competencia
por la determinacion de la tasa de interés, y ya en esto
sc revela cOmo la categoria del interés —imposible sin la
detcrminacion de un tipo .de interés— es ajena, en si, al
movimiento del capital industrial.

“Puede definirse la tasa de interés como la suma pro-
porcional que el prestamista conviene en recibir y el
prestatario conviene en pagar, por el término de un afio
o0 por cualquier otro periodo mas prolongado o mas breve,
por €l uso de cierto monto de capital dinerario. .. Si el
propietario de un capital lo emplea activamente en la repro-
duccién, no entra en el rubro de los capitalistas cuya

roporcion respecto al nimero de prestatarios determina
u tasa del interés”. (Thomas Tooke, History of Prices,

* En el manuscrito (I, p. 300) este titulo es, simplelmente: “El
Interés™. (R 1131/2.)
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Londres, 1838, II, pp. 355, 356.) De hecho es sélo la
divisién de los capitalistas en capitalistas dinerarios y capi-
talistas industriales, la que transforma una parte de la
ganancia en interés, la que crea realmente la categoria del
interés; y es sélo la competencia entre ambas variedades
de capitalistas la que crea el tipo de interés.

Mientras el capital funcione en el proceso de reproduc-
cién —inclusive suponiendo que le pertenezca al propio
capitalista industrial, de modo que éste no deba reinte-
grérselo a ningn prestamista—, dicho capitalista industrial,
en cuanto persona privada, tendrd a su disposicién no este
propio capital, sino sélo la ganancia que pueda desembolsar
como rédito. Mientras su capital funcione como capital,
pertenece al proceso de reproduccién, estd fijado dentro
del mismo. Es, por cierto, su propietario, pero tal propiedad
no lo faculta para disponer de él de otra manera mientras
lo utilice como capital para la explotacién de trabajo.
Exactamente lo mismo ocurre en el caso del capitalista
dinerario. Mientras su capital esté dado en préstamo, y por
consiguiente opere como capital dinerario, le reportara un
interés, una parte de la ganancia, pero no puede disponer
de la suma principal. Esto se manifiesta no bien ha prestado
el capital, por ejemplo por un afio o varios, y percibe
intereses en fechas determinadas pero sin restitucién del
capital. Pero inclusive el reintegro no establece aqui dife-
rencia alguna. Si se lo reintegran, deberéa volver a prestarlo
siempre una y otra vez, mientras pretenda que ese dinero
tenga para €l los efectos de un capital (en este caso, de
capital dinerario). Mientras se halle en sus manos no
devengard interés, y no operard como capital; y mientras
devengue interés y opere como capital, no se hallard en
sus manos. De ahi la posibilidad de prestar capital a
perpetuidad. Por eso, las siguientes observaciones de Tooke
contra Bosanquet son totalmente erréneas. Tooke cita a
Bosanquet (Metallic, Paper, and Credit Currency, p. 73):
“Si se disminuyese la tasa del interés hasta el 1%, el
capital prestado quedaria casi en una misma linea (on a
par) con el capital propio”. A esto formula Tooke
la siguiente acotaci6n marginal: “La de que un capital
prestado a esta tasa de interés, o incluso a una tasa inferior,
puede considerarse como situado casi en una misma
linea con el capital propio, es una afirmacién tan sorpren-
dente que casi no mereceria ser tomada en serio si no
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proviniese de un escritor tan inteligente y, en ciertos puntos
del tema, tan bien informado. (Ha pasado por g}to la
circunstancia de que su supuesto implica la 'co’r}dlmon del
reintegro, o la considera de poca importan_ma_? (T};omas
Tooke, An Inquiry into the Currency Principle, 22 t?d.,
Londres, 1844, p. 80.) Si el interés fuese — 0, ,el capita-
lista industrial que ha tomado capital en prestamo se
hullaria en igualdad de condiciones con el que trabaja
con capital propio. Ambos emb_olsanan la misma ganancia
media, y el capital —sea propio o prestado— solo'ope]::fa
como capital en la medida en que produce ganancia. En
nuda alteraria esto la condicién del reintegro. Cuanto mas
s acerca el tipo de interés a cero, es decir, si baja 1_Jor1
cjemplo, al 1 %, tanto mas equlparado quedard el capita
restado con el capital propio. Mientras el capital dinerario
Rn de existir como capital dinerario, debe ser constante-
mente prestado de nuevo, y ello al tipo de interés impe-
runte, digamos que del 1 %, siempre 'y xjenovadamente
# lu misma clase de los capitalistas mdus{na_les y comer-
ciales. Mientras éstos funcionen como capitalistas, la dife-
rencia cntre el que lo hace con capital prestado y el que lo
lce con capital propio s6lo es la de que el uno debe pagar
un interés, y el otro no; de que el’ segundt_) embolsa !a
ghnancia g completa, y el primero sélo g —i, la ganancia
menos el interés;® cuanto mas se acerque ! a Cero, tanto
miis g—i serd = g, y tanto mds se equipararan ambos
cupitales. El primero debe reintegrar el capital y pedir
prestado de nuevo; mientras que el segundo, en la mf:dlda
¢n que quiera que su capital funcione, también tendra que
volver a adelantirselo nuevamente al proceso de prqduc-
¢ion, y no dispone del capital en una for_ma que sea 1ndf:-
pendiente de este proceso. La Gnica diferencia que aun
yucda es la obvia de que el segundo ® es propietario de su
upital, y el otro no. o .
w El ’pgoblema que se plantea ahora es el siguiente. ¢Como
es que esta divisién puramente cuantitativa de la ganancia
¢h ganancia neta e interés se trastrueca en una division

" En el original aleman (Werke, etc.):_ “de que el uno embo]sa;
ln ganancia g completa, y el otro g—i, la ganancia r?enos e
interés”. La redaccién que proponemos ajusta esta frase a la prece-

dente. .
» En el original, “el uno” en vez de “el segundo”.
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cualitativa? En otras palabras, ;como es que también el
capitalista que s6lo emplea su capital propio, sin recurrir
a gapltal prestado, asienta una parte de su ganancia bruta
bajo la categorfa particular del interés, calculdndola separa-
damente en cuanto tal? Y por ello, también, ;cémo es que
todo capital, prestado o no, se distingue como capital que
devenga interés, de si mismo como capital que produce
ganancia neta?

Resulta ficil comprender que no cualquier divisién
cuantitativa fortuita de la ganancia se trastrueca, de este
modo, en una divisién cualitativa. Por ejemplo, algunos
capitalistas industriales se asocian para explotar una em-
presa, dividiéndose luego las ganancias segin convenios
juridicamente establecidos. Otros explotan su empresa cada
cual por separado, sin socio alguno. Estos dltimos no
calculan sus ganancias en dos categorias: una parte como
ganancia individual, y la otra como ganancia de la compa-
fiia para los asociados inexistentes. En consecuencia, en este
caso la divisién cuantitativa no se trastrueca en cualitativa.
La conversién se opera cuando el propietario se compone
casualmente de varias personas juridicas; en cambio no se
opera si no es éste el caso.

Para responder a esta interrogante debemos detenernos
un poco més en el punto de partida real de la formacién
del interés; es decir, que debemos partir del supuesto
de que el capitalista dinerario y el capitalista productivo se
enfrentan realmente, no sélo como personas juridicamente
diferentes, sino como personas que desempefian papeles
totalmente diferentes en el proceso de reproduccién, o en
cuyas manos el mismo capital experimenta realmente un
movimiento doble y totalmente diferente. Uno solamente
lo presta, mientras que el otro lo emplea en forma pro-
ductiva.

Para el capitalista productivo, que trabaja con capital
prestado, la ganancia bruta se descompone en dos partes: el
interés que debe pagarle al prestamista, y el excedente por
encima del interés, que constituye su propia participacién
en la ganancia. Si la tasa general de ganancia esta dada,
esta Qltima parte se hallard determinada por el tipo de inte-
rés; si estd dado el tipo de interés, estard determinada por
la tasa general de ganancia. Ademas, y por mucho que en
cada caso individual pueda divergir la ganancia bruta,
la magnitud de valor real de la ganancia global, con res-
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pecto a la ganancia media, la parte que le pertenece al
capitalista actuante estard determinada por el interés,
puesto que éste se halla fijado por el tipo general de
interés (al margen de estipulaciones juridicas especiales) y
sc lo presupone anticipado antes de comenzar el proceso de
produccién, es decir antes de alcanzarse su resultado, que
es la ganancia bruta. Hemos visto que el producto especifico
real del capital lo constituye el plusvalor, o més precisa-
mente la ganancia. Pero para el capitalista que trabaja
con capital prestado no lo es la ganancia, sino la ganancia
menos el interés, la parte de la ganancia que le queda luego
de abonar el intcrés. En consecuencia, esa parte de la
ganancia se le antoja necesariamente como ¢l producto
del capital, en la medida en que éste funcione; y esto es
real para él, pues s6lo representa al capital como capital
funcionante. El es su personificacién en tanto el capital fun-
cione, y el capital funciona en la medida en que se lo
Invierta en la industria o en el comercio y produzca ganan-
cias, y en que quien lo emplee practique con €l las opera-
ciones prescritas por el respectivo ramo de la actividad.
En contraposicién al interés que debe pagarle al prestamista
u partir de la ganancia bruta, la parte atin restante de la
ganancia que le corresponde asume para €1, necesariamente
y en consecuencia, la forma de la ganancia industrial o, en
su caso, comercial, o bien, para designarla con una expre-
#i6n alemana que engloba a ambas, la figura de la ganancia
empresarial [Unternehmergewinn).**¢! Si la ganancia bruta
on igual a la ganancia media, la magnitud de esta ganancia
empresarial resultard exclusivamente determinada por el tipo
de interés. Si 1a ganancia bruta difiere de la ganancia media,
la diferencia de aquélla con respecto a la ganancia me-
dia (luego de deducir el interés en ambas partes) estara
determinada por todas aquellas coyunturas que ocasionan
una divergencia temporaria sea de la tasa de ganancia
en una esfera peculiar de la produccién con respecto a la
tasa general de ganancia, sea de la ganancia que obtiene
un capitalista individual en una esfera determinada con
respecto a la ganancia media en esa esfera particular.
Pero hemos visto que la tasa de ganancia, dentro del propio
proceso de produccién, no depende sélo del plusvalor,
Mno de muchas otras circunstancias: de los precios de
compra de los medios de produccién. de métodos cuya
productividad supera el término medio, de la economizaci6én
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de capital constante, etc. Y con prescindencia del precio de
produccién, depende de coyunturas especiales, y en cada
negocio ajustado en forma individual, de la mayor o menor
astucia y pericia del capitalista, el que éste compre o venda
por encima o por debajo del precio de produccién, y ello
en qué medida, es decir que se apropie de una parte mayor
o menor del plusvalor global dentro del proceso de circu-
lacién. Pero de cualquier manera, en este caso la division
cuantitativa de la ganancia bruta se transforma aqui en
cualitativa, y ello tanto mas por cuanto la propia divisién
cuantitativa depende de qué hay para distribuir, de cémo
maneja el capital el capitalista activo, y de qué ganancia
bruta arroja para €l ese capital como capital operante,?
es decir como consecuencia de sus funciones en tanto capi-
talista activo. En este caso se supone que el capitalista
actuante es no propietario del capital. Frente a él, la pro-
piedad del capital se halla representada por el prestamista,
el capitalista dinerario. Por consiguiente, el interés que le
abona a éste aparece como la parte de la ganancia bruta
que le corresponde a la propiedad en cuanto tal del capital.
Por oposicién a ello, la parte de la ganancia que le corres-
ponde al capitalista activo aparece ahora, en su caricter de
ganancia empresarial, como emergiendo exclusivamente
de las operaciones o funciones que lleva a cabo con el
capital en el proceso de reproduccion, es decir en especial
de las funciones que desempefia como empresario en la
industria o en el comercio. Por lo tanto, frente a él el interés
aparece como el mero fruto de la propiedad del capital,
del capital en si, abstraccion hecha del proceso de repro-
duccién del capital, en la medida en que aquel capital no
“trabaja”, no funciona; mientras que la ganancia empresa-
rial se le antoja el fruto exclusivo de las funciones que él
desempeita con el capital, el fruto del movimiento y del
procesamiento del capital, proceso éste que ahora le parece
su propia actividad en contraste con la inactividad, la no
participacion del capitalista dinerario en el proceso de pro-
duccién. Esta division cualitativa entre las dos partes de la
ganancia bruta —en el sentido de que el interés es fruto

* En la 12 edicion, “fungierendem” en vez de “fungierendes”,
con lo cual las palabras ‘“como capital operante”, se referian al
propio capitalista, no a su capital. Corregido segiin el manuscrito
de Marx.
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del capital en si, de la propiedad del capital, prescin-
dicndo del proceso de produccién, y de que la ganancia
empresarial es el fruto del capital en proceso, operante
dentro del proceso de produccién, y por ende del papel
nctivo que desempeiia el empleador del capital en el proceso
de reproduccion—, tal divisién cualitativa no es, en modo
nlguno, meramente una concepcion subjetiva del capitalista
dinerario por un lado, y del capitalista industrial por el otro.
Sc basa en un hecho objetivo, pues el interés afluye hacia
cl capitalista dinerario, hacia el prestamista, quien es el
mero propietario del capital, es decir que representa la mera
propicdad del capital antes del proceso de produccién y
fuera del proceso de produccién; y la ganancia empresarial
afluye hacia el capitalista meramente actuante, que €s el no
propietario del capital.

De este modo, la division meramente cuantitativa de la
gnnancia bruta entre dos personas diferentes, de las cuales
nmbas tienen diferentes titulos juridicos sobre el mismo
capital y por ende sobre la ganancia que éste genera, se
trastrueca en una division cualitativa tanto para el capita-
lista industrial —en la medida en que éste trabaja con
capital prestado— como para el capitalista dinerario —en
cunnto éste no utiliza personalmente su capital. Una de las
portes de la ganancia aparece entonces como el fruto
(ue corresponde en si y para si al capital, en una determi-
niacién, como interés; la otra parte aparece como el fruto
enpecifico del capital en una determinacion opuesta, y en
consecuencia como ganancia empresarial; la primera como
mero fruto de la propiedad del capital, y la otra como fruto
de la mera actividad con el capital, como fruto del capital
en cuanto capital en proceso o de las funciones que ejerce
ol capitalista activo. Y esta cristalizacion y autonomizacién
reciproca de ambas partes de la ganancia bruta, como si
proviniesen de dos fuentes esencialmente diferentes, debe
fljurse para toda la clase capitalista y para el capital global.
Y tanto da si el capital empleado por el capitalista activo
en prestado o no, si el capital perteneciente al capitalista
dinerario es utilizado por €1 mismo 0 no. La ganancia de
toddo capital, y en consecuencia también la ganancia media
fundada en la nivelacién mutua de los capitales, se divide
o descompone en dos partes cualitativamente diferentes,
recfprocamente auténomas e independientes una de la otra:
el interés y la ganancia empresarial, siendo ambas deter-
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minadas por leyes particulares. El capitalista que trabaja
con capital propio, tanto como el que lo hace con capital
prestado, divide su ganancia bruta en un interés que le
corresponde como propietario, como su propio prestamista
de capital a si mismo, y una ganancia empresarial, que le
corresponde como capitalista activo, funcionante. De este
modo resulta indiferente para esta divisién, en cuanto cuali-
tativa, el que el capitalista deba compartir realmente la
ganancia con algtin otro o no. El empleador del capital,

aunque trabaje con capital propio, se divide en dos per-

sonas: el mero propietario del capital y el empleador
del capital; su propio capital, con relacién a las categorias
de ganancia que arroja, se divide en propiedad del capital,
capital fuera del proceso de produccion, que arroja un
interés de por si, y capital dentro del proceso de produc-
cién, que al funcionar en el proceso arroja la ganancia
empresarial.

Por lo tanto, el interés se consolida de tal modo que no
aparece como una divisién de la ganancia bruta ajena a la
produccion y que sélo se presenta ocasionalmente cuando el
industrial trabaja con capital ajeno. También cuando trabaja
con capital propio su ganancia se escinde en interés y
ganancia empresarial. De esa manera, la division mera-
mente cuantitativa se convierte en una divisién cualitativa;
la misma se da independientemente de la circunstancia
fortuita de si el industrial es propietario o no propietario
de su capital. No s6lo se trata de cuotas de la ganancia
distribuidas entre diferentes personas, sino de dos cate-
gorias diferentes de ganancia que guardan diferente relacién
con el capital, es decir una relacién con diferentes determi-
naciones del capital.

Entonces surgen muy simplemente las razones por las
cuales, una vez que esta division de la ganancia bruta en
interés y ganancia empresarial se ha convertido en cualita-
tiva, adquiere este caracter de divisi6n cualitativa para el
capital global y para la clase global de los capitalistas.

Primero surge esto ya de la sencilla circunstancia
empirica de que la mayor parte de los capitalistas indus-
triales trabaja con capital propio y prestado —aunque en
diferentes proporciones numéricas— y que la relacién
entre capital propio y prestado varia en diversos periodos.

Segundo: La transformacién de una parte de la ganan-
cia bruta en la forma de interés transforma su otra parte
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on ganancia empresarial. De hecho, esta tltima es s6lo la
forma antitética que asume el excedente de la ganancia
bruta sobre el interés en cuanto éste existe como una
oategoria propia. Toda la investigacion de c6mo se dife-
rencia la ganancia bruta en interés y ganancia empresarial
#e resuelve simplemente en la investigacién de cémo una
purtc de la ganancia bruta se cristaliza y autonomiza, de
Mmanera general, como interés. Pero el capital que devenga
Interés existe histéricamente como una forma acabada y
(radicional, y por consiguiente existe el interés como sub-
{orma acabada del plusvalor generado por el capital, mucho
antes de que existieran el modo capitalista de produccién
y lus ideas de capital y ganancia que le corresponden. Por
o080 cs que, en la idea popular, al capital dinerario, el
eapital que devenga interés, se lo considera alin como capi-
tul cn cuanto tal, como capital por excelencia. De ahi, por
olrn parte, la idea predominante hasta los tiempos de
Massie, en el sentido de que lo que se paga en el interés
#n ¢l dinero en cuanto tal. La circunstancia de que un
capital prestado arroje interés, empléeselo realmente como
cupital o no —aunque se lo haya prestado solamente para
#l consumo —, consolida la idea acerca de la autonomia de
wnta forma del capital. La mejor prueba de la autonomia
oon la que se manifiesta, en los primeros periodos del
modo capitalista de produccién, e! interés frente a la ga-
nancia y el capital que devenga interés frente al capital
Industrial, es la de que s6lo a mediados del siglo xvin
#0 descubriob el hecho (primeramente Massie, y luego de él
Hume)'*7) de que el interés es meramente una parte
de la ganancia bruta, y de que fuera necesario efectuar
somejante descubrimiento. .

Tercero: El hecho de que el capitalista industrial
trubaje con capital propio o prestado en nada altera la
vircunstancia de que se le opone la clase de los capitalistas
dinerarios en cuanto variedad particular de capitalistas, el
capital dinerario en cuanto variedad auténoma del capital,
y ¢l interés en cuanto la forma auténoma del plusvalor
correspondiente a este capital especifico.

Cualitativamente considerado, el interés es plusvalor
brindado por la mera propiedad del capital, plusvalor que
ol capital arroja de por si, a pesar de que su propietario se
mantenga fuera del proceso de reproduccion; es decir,
arrojado por el capital separado de su proceso.
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Cuantt:tativamente considerada, la parte de la ganancia
que constituye el interés no aparece referida al capital
industrial y comercial en cuanto tal, sino al capital dine-
rario, y la tasa de esta parte del plusvalor, la tasa o tipo de
interés, consolida esta relacion. Pues en primer lugar, el
tipo de interés —a pesar de su dependencia con respecto
a la tasa general de ganancia— resulta auténomamente
determinada, y en segundo lugar aparece, al igual que el
precio de mercado de las mercancias, frente a la inapren-
sible tasa de la ganancia, como una relacién firme a pesar
de todos los cambios, uniforme, palpable y constantemente
dada. Si todo el capital se hallase en manos de los capi-
Falxstas industriales, no existiria el interés ni el tipo de
interés. La forma auténoma que adopta I» divisién cuanti-
tativa de la ganancia bruta genera la divisién cualitativa. Si
comparamos al capitalista industrial con el capitalista dine-
rario, s6lo lo distingue de éste la ganancia empresarial, en
cuanto excedente de la ganancia bruta por encima del
interés promedio, el cual, en virtud del tipo de interés, apa-
rece como una magnitud empiricamente dada. Si por otro
lado lo comparamos con el capitalista industrial que opgra
con capital propio en lugar de hacerlo con capital prestado,
éste s6lo se diferencia de él, en cuanto capitalista dinerario,
por el hecho de que se embolsa personalmente el interés, en
lugar de desembolsarlo. En ambos sentidos, la parte de la
ganancia bruta que se diferencia del interés se le manifiesta
como ganancia empresarial, y el propio interés como un
plusvalor que arroja el capital en si y para si, y que por
lo tanto también arrojaria sin un empleo productivo.

] Para el capitalista individual, esto es asi en la practica.
Tiene la opcién de prestar su capital en caracter de capital
que devenga interés o de valorizarlo él mismo en caracter
de capital productivo, sin que importe si desde un comienzo
existe como capital dinerario o si atin hay que transformarlo
en €l. Concebido de una manera general, es decir, aplicado
al capital social total, tal como lo hacen algunos economis-
tas vulgares, que incluso llegan a ver en ello el fundamento
de la ganancia, esto es disparatado, naturalmente. La trans-
formacién del capital total en capital dinerario sin que
exista gente que compre y valorice los medios de produc-
cién, en cuya forma existe el capital global (al margen de
la parte relativamente pequefia del mismo que existe en
dinero), tal cosa es, desde luego, un absurdo. Esto encierra
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la insensatez aun mayor de que, sobre la base del modo
capitalista de produccidn, el capital arrojaria un interés sin
actuar como capital productivo, es decir sin crear plusvalor,
del cual el interés s6lo constituye una parte; que el modo
capitalista de produccién seguiria su curso sin la produc-
cion capitalista. Si una parte desproporcionadamente elevada
de los capitalistas transformarse su capital en capital dine-
rario, la consecuencia seria una enorme desvalorizacion del
capital dinerario, y una tremenda caida del tipo de interés;
muchos quedarian de inmediato en la imposibilidad de vivir
de sus intereses, es decir que se verian obligados a reconver-
tirse en capitalistas industriales. Pero tal como ya hemos
dicho, para el capitalista individual éste es un hecho. Por eso
el capitalista, incluso cuando opera con capital propio, con-
sidera a la parte de su ganancia media que es igual al interés
medio como fruto de su capital en cuanto tal, con prescin-
dencia del proceso de produccién; y en contraposicion a
esta parte autonomizada en el interés, considera el exce-
dente de la ganancia bruta por encima de ello como mera
ganancia empresarial.?

Cuarto: {[F. E.] — Aqui hay una laguna en el manus-
crito. }

Se ha revelado, pues, que la parte de la ganancia que
debe abonarle el capitalista actuante al mero propietario
de capital prestado se trasmuta en la forma auténoma de
una parte de la ganancia que arroja todo capital en cuanto
tal —prestado o0 no— bajo el nombre de interés. La magni-
tud de esta parte depende del nivel del tipo medio de
interés. Su origen sélo se revela ya en el hecho de que
el capitalista actuante, en la medida en que es propietario
de su capital, no compite —cuando menos, no en forma
activa— en la determinacién del tipo de interés. La division
puramente cuantitativa de la ganancia entre dos personas

= Pasaje del manuscrito (I, p. 305, nota), no tenido en cuenta
por Engels: “He aqui una idea superficial acerca de la oposicién
entre el interés y la ganancia empresarial: «La ganancia es la
remuneracién por el empleo productivo del ahorro; la ganancia
propiamente dicha es la remuneracién por la actividad de direccién
durante ese empleo productivo.» (Westminster Review, noviembre
de 1826, p. 167 y s.). El interés, pues, nos es presentado aqui como
la remuneracién por el hecho de que se emplea el dinero, etc,
como capital en cuanto tal. La ganancia industrial, en cambio,
corresponde a la funcién del capital en el proceso de produccién
mismo.” (Véase R 1139/1)
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que poseen diferentes titulos juridicos sobre ella, se ha
transformado en una distribucién cualitativa que parece
emanar de la naturaleza del capital y de la propia ganancia.
Pues, tal como hemos visto, en cuanto una parte de la
ganancia adopta en general la forma del interés, la dife-
rencia entre la ganancia media y el interés, o la parte de la
ganancia excedentaria por encima del interés, se trasmuta
en una forma antitética del interés, en la forma de la ga-
nancia empresarial. Estas dos formas —el interés y la
ganancia empresarial— s6lo existen en su antitesis. Es
decir que ninguna de ambas se halla referida al plusvalor,
del cual sélo son partes fijadas bajo diversas categorias,
rubros o nombres, sino que se hallan referidas una a la otra.
Es en‘'razén de que una parte de la ganancia se transforma
en interés, que la otra parte aparece como ganancia
empresarial.

Por ganancia siempre entendemos aqui la ganancia
media, puesto que las desviaciones, tanto de la ganan-
cia individual como de la ganancia en diversas esferas de la
producciébn —es decir, las variaciones en la distribucién
de 1a ganancia media o del plusvalor que fluctdan en uno
y otro sentido debido a la lucha competitiva y a otras
circunstancias—, nos resultan totalmente indiferentes en
este caso. Esto vale en general para toda la presente
investigacién.

El interés es, pues, la ganancia neta, como la denomina
Ramsay, que rinde en cuanto tal la propiedad del capital,
tanto al mero prestamista que permanece situado fuera del
proceso de reproduccién, como al propietario que utiliza
€1 mismo productivamente su capital. Pero también para
éste arroja esa ganancia neta, no en cuanto capitalista
operante, sino como capitalista dinerario, en su caricter
de prestamista de su propio capital, en cuanto capital que
devenga interés, y que se lo presta a si mismo en su con-
dicién de capitalista actuante. Asi como la transformacién
de dinero, y en general de valor, en capital es el resultado
constante del proceso capitalista de produccién, su existen-
cia como capital es igunalmente el supuesto constante de ese
mismo proceso. En virtud de su capacidad de transformarse
en medios de produccién, puede movilizar constantemente
trabajo impago, y por ello convierte el proceso de produc-
cién y circulacién de las mercancias en la produccién de
plusvalor para su poseedor. En consecuencia, El\interés es
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s6lo 1a expresién del hecho de que el valor en general —<l
trabajo objetivado en su forma social general—, el valor
que, en el proceso real de produccién, adopta la figura
de los medios de produccién, se contrapone como fuerza
auténoma a la fuerza de trabajo vivo y es el medio para
apropiarse de trabajo impago; y que es ese poder al contra-
ponerse al obrero como propiedad ajena. Sin embargo, por
otra parte, en la forma del interés se halla extinguido este
antagonismo con el trabajo asalariado, pues el capital que
devenga interés tiene por antitesis, en cuanto tal, no al
trabajo asalariado sino al capital actuante; el capitalista
prestamista se opone directamente, en cuanto tal, al capita-
lista realmente operante en el proceso de reproduccién, pero
no al asalariado, a quien, precisamente, sobre la base de la
produccién capitalista, le han sido expropiados los medios
de produccién. El capital que devenga interés es el capital
en cuanto propiedad frente al capital en cuanto funcion.
Pero en la medida en que el capital no funciona, no explota
a los obreros y no entra en antagonismo con el trabajo.

Por otra parte, la ganancia empresarial no configura
una antitesis con respecto al trabajo asalariado, sino sola-
mente al interés.

Primero: presuponiendo dada la ganancia media, la
tasa de la ganancia empresarial no estd determinada por
el salario, sino por el tipo de interés. Es alta o baja en
forma inversamente proporcional a ésta.”

Segundo: El capitalista actuante deriva su derecho a
reclamar la ganancia empresarial, es decir la propia ganan-
cia empresarial, no de su propiedad del capital, sino de la
funcién del capital en contraposicién a la determinacién
en la cual sélo existe como propiedad inerte. Esto se
manifiesta como una antitesis directamente existente en la
medida en que opera con capital prestado, caso en el cual
el interés y la ganancia empresarial les corresponden, en
consecuencia, a dos personas distintas. La ganancia empre-
sarial surge de la funcién del capital en el proceso de
reproduccién, es decir como consecuencia de las operacio-
nes, de la actividad en virtud de la cual el capitalista
operante media estas fynciones del capital industrial y
comercial. Pero ser representante del capital actuante no es

72 “La ganancia empresarial depende de la ganancia neta del
capital, y no ésta de la primera.” (Ramsay, loc. cit., p. 214. En
Ramsay, ganancia neta (net profits) es siempre = interés.)
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una sinecura, como si lo es la representacién del capital que
devenga interés. Sobre la base de la produccién capita-
lista, el capitalista dirige tanto el proceso de produccién
como el de circulacién. La explotacién del trabajo produc-
tivo cuesta un esfuerzo, tanto si él mismo despliega ese
esfuerzo como si se lo hace efectuar a otros en su nombrp.
Por consiguiente, en contraposicién al interés, la ganancia
del empresario se le presenta como independiente de la
propiedad del capital, y mas bien como el resultado de sus
funciones como no propietario, como . .. trabajador.

De ahi que en su mente se desarrolle necesariamente
la idea de que su ganancia empresarial —muy lejos de
constituir antitesis alguna del trabajo asalariado y de ser
sOlo trabajo ajeno impago— es, por el contrario, salario
por su trabajo, salario de supervisién, wages of superinten-
dence of labour, un salario mas elevado que el del asa!a-
riado comin 1) porque el suyo es un trabajo mas complejo,
y 2) porque se paga el salario a si mismo. La antitgsm
consistente en que el interés le corresponde al capitalista
inclusive cuando éste no desempefia funcién alguna como
capitalista, cuando es meramente propietario del capital, y
que, en cambio, la ganancia empresarial le corrqspor]de al
capitalista operante inclusive cuando es no propietario del
capital con el que opera, hace olvidar por completo el hech'o
de que su funcién en cuanto capitalista consiste en producir
plusvalor, es decir trabajo impago, y ello bajo las condi-
ciones mas econdmicas. La forma antitética de las dos
partes en las que se divide la ganancia, es decir el plusvalor,
hace olvidar que ambas no son mas que partes del plus-
valor y que su divisién en nada puede alterar su naturaleza,
su origen y sus condiciones de existencia.

En el proceso de reproduccion, el capitalista actuante
representa al capital como propiedad ajena frente a los
trabajadores asalariados, y el capitalista dinerario, en cuanto
representado por el capitalista actuante, partiapg’en la
explotacion del trabajo. La antitesis entre la funcion del
capital en el proceso de reproduccion y la mera propiedad
del capital fuera del proceso de reproduccién hace olvidar
el hecho de que sélo en cuanto representante de los medios
de produccion frente a los obreros puede el capitalista
activo desempeiiar la funcién de hacer trabajar a los obreros
para él o de hacer funcionar los medios de produccion
como capital.
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De hecho, en la forma que asumen las dos partes de la
ganancia, es decir del plusvalor, como interés y ganancia
empresarial, no se expresa una relacién para con el trabajo,
porque esta relacién sélo existe entre el trabajo y la ganan-
cia —o mejor dicho el plusvalor— en cuanto la suma, la
totalidad, la unidad de estas dos partes. La relacién en
la cual se divide la ganancia y los diversos titulos juridicos
bajo los cuales ocurre esta divisién, presuponen la ganancia
como acabada, presuponen su existencia. Por ello, si el
capitalista es propietario del capital con el cual opera,
se embolsa toda la ganancia o plusvalor; al obrero le
resulta totalmente indiferente si hace esto o si debe abo-
narle una parte a una tercera persona en cuanto propietaria
juridica. Las razones para la divisién de la ganancia entre
dos variedades de capitalistas se transforman asi subrepti-
ciamente en los motivos para la existencia de la ganancia
a dividir, del plusvalor que el capital en cuanto tal extrae
—al margen de cualquier division ulterior— del proceso
de reproduccién. Del hecho de que el interés esté enfren-
tado a la ganancia empresarial y ésta al interés, de que se
opongan reciprocamente aunque no al trabajo, se infiere
que la ganancia del empresario més el interés, es decir la
ganancia, o mas bien el plusvalor, jen qué se basan?
iEn la forma antitética de sus dos partes! Sin embargo,
la ganancia se produce antes de que se practique esa divisién
con ella, y antes de que pueda hablarse de ella.

El capital que devenga interés sélo se consolida como
tal en la medida en que el dinero prestado realmente se
transforma en capital y se produce un excedente, del cual el
interés constituye una parte. Sin embargo, esto no anula
la circunstancia de que, independientemente del proceso de
produccién, surja en él el atributo de devengar interés.
Después de todo, la fuerza de trabajo también sélo afirma
su poder creador de valor cuando actda y se realiza en el
proceso laboral; pero esto no excluye el hecho de ser
la actividad creadora de valor de por si, potencialmente, en
cuanto facultad, y que no se origina como tal a partir del
proceso, sino que, por el contrario, le esta presupuesta al
mismo. Se la compra como capacidad de crear valor.
También puede comprarla alguien sin hacerla trabajar
productivamente, por ejemplo con fines puramente perso-
nales, servicios, etc. Lo mismo ocurre con el capital. Es
cucstién del prestatario el que lo use y consuma como
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capital, es decir el poner realmente en accién su propiedad
inherente de producir plusvalor. Lo que paga es, en ambos
casos, el plusvalor encerrado potencialmente, en si, en la
mercancia capital.

Entremos a considerar més en detalle la ganancia
empresarial.

Al fijarse el factor de la determinacion social especifica
del capital en el modo capitalista de produccién —la pro-
piedad del capital, que posee el atributo de poder disponer
del trabajo ajeno—, por lo cual el interés aparece como la
parte del plusvalor que genera el capital en este aspecto,
la parte restante del plusvalor —la ganancia empresarial—
aparece necesariamente como que no proviene del capital
en cuanto capital, sino del proceso de produccién, separado
de su determinaci6n social especifica, que ya ha adquirido
su modo particular de existencia en la expresion “interés
del capital”. Pero separado del capital, el proceso de pro-
duccién es el proceso de trabajo en general. Por ello, el
capitalista industrial, en cuanto diferenciado del propietario
de capital, no aparece como capital actuante, sino como
funcionario incluso con prescindencia del capital, como sim-
ple agente del proceso laboral en general, como trabajador,
y més exactamente como trabajador asalariado.

El interés expresa en si precisamente la existencia de
las condiciones de trabajo en cuanto capital, en su antago-
nismo social al trabajo y en su transformacién en poderes
personales frente al trabajo y sobre él. Constituye la mera
propiedad del capital en cuanto medio para apropiarse de
productos del trabajo ajeno. Pero representa este caracter
del capital en cuanto algo que le corresponde fuera del
proceso de produccién y que de ninguna manera es el
resultado de la determinacién especificamente capitalista
de este proceso de produccién. Lo representa no en oposi-
cién directa al trabajo, sino a la inversa, sin relacion
alguna con el trabajo y como mera relacién entre un
capitalista y otro. Es decir, como una determinacion
exterior e indiferente respecto a la relacién entre el capital
y el propio trabajo. Esto es, en el interés, bajo la .flgx_lra
particular de la ganancia, en la cual el caricter antitético
del capital se da una expresién auténoma; lo hace de tal
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manera que en ¢lla la antitesis se halla totalmente extinguida
y se hace total abstraccién de ella. El interés es una relacién
entre dos capitalistas, no entre capitalista y obrero.

Por otro lado, esta forma del interés confiere a la otra
parte de la ganancia la forma cualitativa de la ganancia
empresarial, y ademds la del salario de supervisién. Las
funciones especiales que debe desempefiar el capitalista
en cuanto tal, y que le corresponden precisamente en con-
traposicion a los obreros, se presentan como meras fun-
ciones laborales. Este capitalista crea plusvalor no porque
trabaje como capitalista, sino porque, con prescindencia
de su condici6n de capitalista, también trabaja. Por lo tanto,
esta parte del plusvalor ya no es plusvalor sino su contra-
rio, el equivalente de trabajo llevado a cabo. Puesto que el
carécter enajenado del capital, su contraposicién al trabajo,
es relegado mis alla del proceso real de la explotaci6n, vale
decir al capital que devenga interés, este propio proceso de
explotacién aparece como un mero proceso laboral, en el
cual el capitalista actuante s6lo efectia un trabajo diferente
al del obrero. De modo que el trabajo de explotar y el
trabajo explotado son idénticos ambos en cuanto trabajo.
El trabajo de explotar es tan trabajo como lo es el trabajo
que se explota. Al interés le corresponde la forma social
del capital, pero expresada en una forma neutral e indife-
rente; a la ganancia del empresario le corresponde la fun-
cibn econémica del capital, pero abstraida del caricter
capitalista determinado de esta funcién.

En la conciencia del capitalista ocurre aqui exacta-
mente 1o mismo que en el caso de las razones compensa-
torias, indicadas en la seccién 11 de este libro, que intervie-
nen en la nivelacién de la ganancia media. Estas razones
compensatorias, que entran decisivamente en la distribucién
del plusvalor, se revierten en el pensamiento capitalista en
motivos originarios y argumentos justificativos (subjetivos)
de la propia ganancia.

La concepcidn de la ganancia empresarial como salario
de supervisién del trabajo, originado en su oposicién al
interés, también halla asidero en el hecho de que una parte
de la ganancia puede ser separada como salario, y se
separa realmente, o mejor dicho, a la inversa, que una parte
del salario, sobre la base del modo capitalista de produc-
cién, aparece como parte constitutiva o integrante de la
ganancia. Esta parte, como ya descubriera correctamente
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Adam Smith, se presenta pura, auténoma y totalmente
separada, por un lado, de la ganancia (en cuanto suma de
interés y ganancia empresarial), y por el otro de la parte
de la ganancia que queda remanente, lucgo de deducido el
interés, en caracter de lo que ha dado en llamarse la ganan-
cia empresarial, en el sueldo del dirigente en aquellos ramos
de los negocios cuya extension, etc., posibilita una divisién
del trabajo suficiente como para permitir que un dirigente
perciba un salario especial.?

El trabajo de supervisién y direccién se origina necesa-
riamente en todos aquellos lugares en los que el proceso
directo de la produccién tiene la figura de un proceso social-
mente combinado, y no se manifiesta como trabajo aislado
de los productores auténomos.™ Pero su naturaleza es dual.

Por una parte, en todos aquellos trabajos en los cuales
cooperan muchos individuos, la cohesién y unidad del
proceso se representan necesariamente e¢n una voluntad
dirigente, y en funciones que no afectan a las labores par-
ciales sino a la actividad global de ese lugar de trabajo,
como es el caso del director de una orquesta. Este es un
trabajo productivo, que debe efectuarse en cualquier modo
de produccién combinado.

73 “La supervisién estd aqui” (en el caso del propietario que
cultiva su tierra) “totalmente de mas.” (J. E. Cairnes, The Slave
Power, Londres, 1862, pp. 48, 49.)

* En la pagina 308 del manuscrito I figura esta nota, no reco-
gida por Engels: “Observemos, antes de proseguir, que la tasa de
interés existe porque el capital que devenga interés reviste una
forma auténoma, una forma en cuanto categoria particular del
capital que permite a una clase especial de capitalistas vivir de los
intereses y quedar al margen del proceso de reproduccién real; y es
gracias a esta circunstancia que una parte de la ganancia recibe,
bajo la forma de interés, una determinacién cuantitativa y una
magnitud fija. Sin ello, no se desarrollaria la diferenciacién cuali-
tativa que, como lo hemos expuesto, deriva de la cuantitativa.
Se careceria de una pauta para evaluar una parte de la ganancia como
simple valorizacién de la propiedad del capital, esto es, la oposicién
directa entre la riqueza material y el trabajo. La ganancia no se
dividiria en dos partes independientes. [...]. Ahora bien, en cada
una de esas partes, consideradas aisladamente, la relacién con el
plusvalor —y por tanto la relacion real del capital con el trabajo
asalariado— se encuentra borrada; es lo que ocurre con la ganancia
misma en tanto se presenta como simple adicién, como suma
formada a posteriori, a partir de magnitudes fijas dadas anterior-
mente que determinan la ganancia.” (Véase R 1144/1.) Los cor-
chetes indican una supresién efectuada por Rubel. -
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Por otra parte —y con total prescindencia del sector
comercial— este trabajo de supervisién se origina necesa-
riamente en todos los modos de produccién que se basan
en el antagonismo entre el trabajador, en cuanto productor
directo, y el propietario de los medios de produccién.
Cuanto mayor sea este antagonismo, tanto mayor sera el
papel que desempefa este trabajo de supervisién.2 Por eso
alcanza su méximo en el sistema esclavista.” Pero también
es imprescindible en el modo capitalista de produccién,
puesto que en €l el proceso de produccién es, al mismo
tiempo, proceso de consumo de la fuerza de trabajo por
parte del capitalista. Exactamente de la misma manera que
en los estados despdticos el trabajo de supervisién e intro-
misién del gobierno en todos los aspectos, comprende
ambas cosas, tanto la ejecucién de las actividades colectivas
que emanan de la naturaleza de toda entidad comunitaria,
como las funciones especificas que surgen del antagonismo
entre el gobierno y la masa del pueblo.

En los escritores antiguos, que tienen ante si el sistema
esclavista, en la teoria —exactamente igual que como era
el caso en la prictica— ambos aspectos del trabajo de
supervision se encuentran tan indisolublemente juntos como
en los economistas modernos que consideran el modo de
produccién capitalista como el modo de produccién abso-
luto. Por otra parte, como lo demostraré a continuacién
mediante un ejemplo, los apologistas del sistema esclavista
moderno utilizan la labor de supervisién como argumento
justificativo de la esclavitud exactamente igual que como
lo hacen los otros economistas cuando aducen que se trata
de un fundamento del sistema del trabajo asalariado.

El villicus en tiempos de Catén: “Al frente de los
esclavos rusticos® (famiiia rdstica) se hallaba el adminis-
trador (villicus, de villa [finca rural]), quien cobraba y

e “Si la naturaleza del trabajo exige que los trabajadores” (se
re’fxere a los esclavos) “estin dispersos en una vasta superficie, el
nimero de supervisores y, por consiguiente, los costos del trabajo
que requiere esta supervision se veran proporcionalmente incre-
mentados.” (Cairnes, loc. cit., p. 44.)

. " Enla 1# edic_i{)n, “supervisién de los trabajadores” en vez de
trabajo de supervision”; modificado segin el manuscrito de Marx.

" En la primera edicién y en el manuscrito de Marx: “economia
de los esclavos risticos”. Corregido segiin el original de Mommsen.
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pagaba, compraba y vendia, recibia las instrl_lcciones del
sefior, y en ausencia de éste disponia y castigaba... El
administrador era, naturalmente, més libre que los restantes
esclavos; los Libros de Mag6n!'®8! aconsejan permitirle
que se case, que engendre hijos y posea su propio peculio, y
Catén recomienda casarlo con la administradora _[de las
esclavas]; también habria sido el dnico con perspectivas de
obtener de su amo la libertad, en caso de buen compor-
tamiento. Por lo demas, todos constituian una comumda_d
doméstica . . . Todos los esclavos, inclusive el propio admi-
nistrador, obtenian la satisfaccién de sus necesidades por
cuenta del amo, en plazos determinados y de acuerdo con
normas fijas, con lo cual debian componérselas . . . La can-
tidad dependia del trabajo, por lo cual el administrador, por
ejemplo, cuyo trabajo era més liviano que el de los siervos,
recibia una racién menor que éstos”.'?] (Mommsen,
Romische Geschichte, segunda edicion, 1856, 1, pp. 809,
810.) ‘
Aristételes: “O ydo dsométng oby &v T Krdoval TOg
dovhovg, dAL &v @ xefiovai dovhow”. (Pues el amo —el
capitalista —no actiia en cuanto tal en la adquisicion de
los esclavos —Ila propiedad del capital, que da el poder
de comprar trabajo—, sino en la utilizacion de los e_sclavos
—el empleo de trabajadores, actualmente traba]ad’o’,res
asalariados, en el proceso de produccion—.) “Eon déin
1| Emotiun oddiv pyo éxovoo oDdE oeuvov (1:er9 esta
ciencia no tiene nada de grande ni de sublime;) & yae wov
dothov énictatacual del motely, xgivov del Tatta émgtaoval
¢mrdttewy (pues lo que el esclavo debe saber ‘e]ec’uta‘r,
aquél debe saberlo ordenar). Aud 6oog éEovoi‘a,pn abrovs
xoxomavely, émitgomos Aopfdver Tadmy TV Twny, avtol ot
moltetovtar §| grhocopoiotv. (Cuando los propios amos no
tienen la necesidad de afanarse personalmente con ello,
entonces el supervisor asume este honor, mientras que
ellos mismos se dedican a asuntos del estado o a filo-
sofar.)'1% (Aristételes, De repitblica, ed. Bekker, lib. 1, 7.)

Con escuetas palabras dice Arist6teles que el poder
impone a los potentados, tanto en el terreno politlc_o como
en el econémico las funciones del gobierno, es decir, en el
terreno econ6mico, el hecho de que deben saber consumir
la fuerza de trabajo, y aflade que no debe asignarse dema-
siada importancia a esta tarea de supervision, motivo por
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el cual el amo, apenas es lo suficientemente acaudalado,
deja en manos de un supervisor el “honor” de esta molestia.

El trabajo de la direccion y supervision, en la medida
en que no es una funcién especial que surja de la naturaleza
de todo trabajo social combinado, sino del antagonismo
entre el propietario de los medios de produccién y el pro-
pietario de la mera fuerza de trabajo —tanto si esta altima
se compra con el propio trabajador, como ocurre en el
sistema esclavista, o si el propio trabajador vende su fuerza
de trabajo y, en consecuencia, el proceso de produccién se
manifiesta al mismo tiempo como el proceso de consumo
de su trabajo por parte del capital—, esta funcion originada
en la servidumbre del productor directo se ha convertido,
con suma frecuencia, en argumento justificativo de esta
misma situacion, y la explotacion, la apropiacion de trabajo
ajeno impago se ha presentado con igual frecuencia como
el salario correspondiente al propietario del capital. Pero
nadie lo hizo mejor que un defensor de la esclavitud en
los Estados Unidos, el abogado O’Conor, en un mitin cele-
brado en Nueva York el 19 de diciembre de 1859, bajo
el lema de “Justicia para el Sur”. “Now, gentlemen [ahora
bien, caballeros], dijo, entre grandes aplausos, “la propia
naturaleza ha destinado al negro a esta situacién de escla-
vitud [...]. El negro es fuerte, y posee el vigor necesario
para el trabajo; pero la naturaleza, que le dio esa fuerza,
le neg6 tanto el raciocinio para gobernar como la voluntad
para el trabajo.” (Aplausos.) “Ambas cosas le han sido
negadas. Y la misma naturaleza que le neg6 la voluntad
para el trabajo, le dio un amo para imponerle esa voluntad,
y para convertirlo [...], dentro del clima para el cual ha
sido creado, en un servidor 1til tanto para si mismo como
para el amo que lo gobierna [...] Afirmo que no es una
injusticia dejar que el negro permanezca en la situacién
en la cual lo ha puesto la naturaleza; darle un amo que
lo gobierne [...]; y no se lo despoja de ninguno de sus
derechos cuando se lo obliga a trabajar a cambio de ello
y a proveer a su amo de una justa compensacién por el
trabajo y el talento que emplea para gobernarlo y para
tornarlo atil a si mismo y a la sociedad.”111]

Pues bien, al igual que el esclavo, también el trabajador
asalariado debe tener un amo que lo haga trabajar y que
lo gobierne. Y dando por supuesta esta relacion de domina-
cién y servidumbre, es normal que se obligue al asalariado
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a producir su propio salario y por afiadidura el salario de
supervisién, una compensacién por la tarea de dominio
y supervisién que se ejerce sobre €l, “y a proveer a su amo
de una justa compensacién por el trabajo y el talento que
emplea para gobernarlo y para tornarlo 1til a si mismo y a
la sociedad”. )

El trabajo de supervisién y direccion, en tanto se oOri-
gina en el carécter antagénico, en la dominacién del capital
sobre el trabajo, por lo cual es comin a todos los modos
de produccién que se basan en el antagonismo de clases y
al modo capitalista de produccién, también se halla amal-
gamado, en el sistema capitalista, directa e indisolublemente
a las funciones productivas que todo trabajo social combi-
nado impone a determinados individuos como tarea espe-
cial. El salario del epitropos o del régisseur, como se lo
denominaba en la Francia feudal,!**?! diverge por corppleto
de la ganancia y adopta asimismo la forma del salario por
trabajo calificado, en la medida en que se maneja la empresa
en una escala suficientemente grande como para pagar un
director (manager) de esta indole, pese a que, no obstante
eso, nuestros capitalistas industriales atin distan mucho de
“dedicarse a asuntos del estado o a filosofar”.

Que no son los capitalistas industriales, sino los mana-
gers industriales “el alma de nuestro sistema industrlal:’,
es algo que ya observara el sefior Ure.”” En lo que atafie
a la parte comercial del negocio, ya en la seccion precedente
se ha dicho lo necesario a ese respecto.?

La propia produccién capitalista ha hecho que el tra-
bajo de direccién superior, totalmente separado de la
propiedad del capital, ande deambulando por la calle. De
ahi que se haya tornado initil que el propio capitalista
desempeiie esta tarea de direccién superior. Un director
musical no tiene por qué ser, en absoluto, propietario de
los instrumentos de la orquesta, ni pertenece a sus funciones
como director el que tenga algo que ver con el “salario”
de los misicos restantes. Las fabricas cooperativas suminis-
tran la prueba de que el capitalista, en cuanto funcionario
de la produccién, se ha tornado tan superfluo como él

"5 A. Ure, Philosophy of Manufactures, iraduccién fr@ncesa,
1836, 1, pp. 67, 68, en la cual este Pindaro de los fabricantes
testimonia acerca de ellos, al mismo tiempo, que en su mayor parte
no tienen ni la mas remota idea del mecanismo que emplean.

* Véase, en la presente edicién, vol. 6, pp. 371-374.
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mismo, llegado al cenit de su perfeccién, considera super-
fluo al gran terrateniente. En la medida en que el trabajo
del capitalista no surge del proceso de produccién en
cuanto meramente capitalista, es decir que [no] cesa de
por si con el capital; en la medida en que no se limita
a la funcién de explotar trabajo ajeno; es decir, en la me-
dida en que surge de la forma del trabajo en cuanto trabajo
social, de la combinacién y cooperacion de muchos para
obtener un resultado comin, es totalmente independiente
del capital al igual que esta misma forma, una vez que ha
roto su envoltura capitalista. Decir que este trabajo es
necesario en cuanto trabajo capitalista, en cuanto funcién
del capitalista, no significa sino que el vulgo no puede
imaginarse las formas desarrolladas en el seno del modo
capitalista de produccion separadas y liberadas de su carac-
ter capitalista antagénico. Frente al capitalista financiero,
el capitalista industrial es un trabajador, pero trabajador
como capitalista, es decir como explotador de trabajo ajeno.
El salario que reclama y obtiene por ese trabajo es exacta-
mente igual a la cantidad de trabajo ajeno apropiada, y
depende directamente —en la medida en que se somete al
esfuerzo necesario de la explotacion— del grado de explo-
tacion de dicho trabajo, pero no del grado del esfuerzo
que le cuesta esta explotacion, y que puede derivar, a
cambio de un moédico pago, hacia un director. Después
de cada crisis pueden verse en los distritos fabriles ingleses
suficiente nlmero de ex fabricantes que supervisan, por
un salario econémico, sus propias antiguas fabricas, ahora
como directores de los nuevos propietarios, que a menudo
son sus acreedores.™®

El salario administrativo, tanto para el director comer-
cial como para el industrial, aparece totalmente separado
de la ganancia empresarial, tanto en las fabricas coopera-
tivas de los obreros como en las empresas capitalistas por
acciones. La separacién entre el salario administrativo y
la ganancia del empresario, que en otros casos se manifiesta
en forma fortuita, es aqui una constante. En el caso de la
fabrica cooperativa desaparece el caricter antagénico de
la labor de supervisién, por el hecho de que son los obreros

78 {F.E.— Conozco un caso en el cual, luego de la crisis de
1868, un fabricante fracasado se convirtié en trabajador asalariado
de sus propios ex obreros. Pues luego de la bancarrota, la fabrica

sigui6 siendo explotada por una cooperativa obrera, la cual empleé
a su ex propietario como director.}
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quienes pagan al director, en lugar de que éste represente
al capital frente a ellos. Las empresas por acciones, en
general —desarrolladas con el sistema creditncxp—, tienen
la tendencia a separar cada vez més este trabajo adminis-
trativo, en cuanto funcién, de la posesidon del capital, sea
propio o prestado; exactamente de la misma manera, que,
con el desarrollo de la sociedad burguesa, las funqlones
judiciales y administrativas se separan de la prop}edad
de la tierra, de la que constituian atributos en la época
feudal. Pero puesto que, por una parte, al mero propietario
del capital, al capitalista dinerario, se le opone el capltal{sta
actuante, y con el desarrollo del crédito este propio capital
dinerario adopta un caricter social, se concentra en .banqos
y son éstos los que lo prestan, y no ya sus propietarios
directos; mientras que, por otra parte, el mero director,
posee el capital sin titulo alguno —ni de préstamo ni
ningin otro— desempefia todas las funciones reales que
competen en cuanto tal al capitalista actuante, sélo perma-
nece el funcionario y desaparece el capitalista, en cuanto
persona superflua, del proceso de produccidn. )
Las rendiciones piblicas de cuentas ** de las fabricas
cooperativas inglesas nos permiten ver que —una vez dedu-
cido el salario del director, que constituye una parte del
capital variable desembolsado, exactamente al igual que el
salario de los restantes obreros— la ganancia era mayor
que la ganancia media, pese a que, por momentos, p'flgaban
un interés mucho més elevado que los fabricantes privados.
En todos estos casos, la causa de la ganancia mas elevada
era una mayor economia en el empleo del capital constante.
Pero lo que nos interesa de todo ello es que, en este caso,
la ganancia media (= interés | ganancia empresarlal) se
presenta, de hecho y palpablemente, como una magnitud
total y absolutamente independiente del salario adminis-
trativo. Puesto que en este caso la ganancia es mayor que
la ganancia media, también la ganancia empresarial es
mayor que de costumbre. )
El mismo hecho se revela en algunas empresas capita-
listas por acciones, por ejemplo en bancos por acciones
(joint-stock banks). El Banco de Londres y Westminster
pagd en 1863 el 30 % de dividendos anuales, mientras

77 (F.E.— Las rendiciones de cuentas que se han tomado en
consideracién aqui llegan a lo sumo hasta 1864, ya que lo anterior
fue escrito en 1865.} .
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que el Union Bank de Londres y otros pagaron el 15 %.
De la ganancia bruta se deduce aqui, ademés del salario
de los directores, el interés que se paga por los depdsitos.
La elevada ganancia se explica aqui a partir de la reducida
proporcion entre el capital desembolsado y los depdsitos.
Por ejemplo, en el London and Westminster Bank,
en 1863: capital desembolsado, £ 1.000.000; depésitos,
£ 14.540.275. En el Union Bank de Londres, en 1863: ca-
pital desembolsado, £ 600.000; depdsitos, £ 12.384.173.

La confusién entre la ganancia del empresario y el
salario de supervisién o administracion se originé primiti-
vamente en la forma antagénica que asume el excedente
de la ganancia por encima del interés, por oposicién al
interés. Esa confusion se desarrollé con la intencién apolo-
gética de presentar a la ganancia no como plusvalor, es
decir como trabajo impago, sino como salario del propio
capitalista por el trabajo realizado. Entonces los socialistas
le opusieron la reivindicaciéon de reducir efectivamente
la ganancia a lo que pretendia ser tedricamente, es decir,
a mero salario de supervision. Y esta reivindicacién
enfrent6 al encubrimiento tedrico tanto mas desagradable-
mente cuanto mdis hallaba ese salario de supervisién, por
una parte, su nivel y su precio de mercado determinados,
como cualquier otro salario, con la formacién de una
numerosa clase de dirigentes industriales y comerciales;™ y
cuanto mas descendia ese salario, por otra parte —como
cualquier salario por un trabajo calificado—, con el desa-
rrollo general, que hace disminuir los costos de produccién
de la fuerza de trabajo con instruccién especifica.” Con el
desarrollo de la cooperacion por parte de los obreros, de las

"8 “Los patrones son trabajadores lo mismo que sus jornaleros.
En tal caracter, su interés es precisamente el mismo que el de sus
hombres. Pero también son a la vez capitalistas o agentes de capita-
listas, y en ese aspecto su interés es decididamente opuesto al
interés de los obreros” (p. 27). “La amplia difusién de la instruccién
entre los mecanicos jornaleros de este pais reduce diariamente el
valor del trabajo y de la destreza de casi todos los patrones y em-
presarios-al acrecentar el nimero de personas que posee sus cono-
cimientos peculiares” (p. 30, Hodgskin, Labour Defended Against
the Claims of Capital etc., Londres, 1825.)

*® “E] relajamiento general de las barreras convencionales, las
mayores facilidades de la educacién, tienden a reducir los salarios
del trabajo calificado en lugar de elevar los del trabajo no califi-
cado.” (John Stuart Mill, Principles of Political Economy, 22 ed.,
Londres, 1849, I, p. 479.)
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sociedades andnimas por parte de la burguesia, se le quitd
base de sustentacién inclusive al ultimo pretexto para
confundir la ganancia empresarial con el salario adminis-
trativo, con lo cual la ganancia también aparecié en la
préctica como lo que era, innegablemente, en la teoria:
como mero plusvalor, valor por el cual no se ha pagado
equivalente alguno, trabajo realizado impago; de modo que
el capitalista actuante explota realmente el trabajo, y el
fruto de su explotacién, si trabaja con capital prestado,
se divide en interés y en ganancia empresarial, en exce-
dente de la ganancia por encima del interés.

Sobre la base de la produccién capitalista se desarrolla
en las empresas por acciones una nueva estafa con el salario
administrativo, al aparecer, junto al verdadero director 2
y por encima de él, una serie de consejeros de administra-
cic’)n%(\ supervision para quienes, en realidad, la adminis-
tracion y la supervisién son un mero pretexto para esquil-
mar a los accionistas y para autoenriquecerse. A este
respecto se encuentran detalles muy bonitos en The City
or the Physiology of London Business; with Sketches on
Change, and the Coffee Houses, Londres, 1845. “Lo que
ganan banqueros y comerciantes por el hecho de participar
en la direccion de ocho o nueve compaiiias diferentes
puede verse en el siguiente ejemplo: el balance privado del
sefior Timothy Abraham Curtis, presentado al tribunal de
bancarrotas con motivo de su quiebra, exhibia [...] un
ingreso anual de £ 800 - 900 bajo el rubro de directorias.
Puesto que el sefior Curtis habia sido director del Banco
de Inglaterra y de la Compaiiia de Indias Orientales, cual-
quier compafiia por acciones se consideraba dichosa de
poder obtener su concurso como director” (pp. 81, 82).
La remuneracién de los directores de esta clase de socie-
dades por cada sesién semanal es, por lo menos, de una
guinea (21 marcos). Las actuaciones ante el tribunal de
bancarrotas demuestran que, por regla general, ese salario
de supervision es inversamente proporcional a la supervisién
realmente ejercida por estos directores nominales.

* Engels emplea aqui el término “Dirigent”; en el manuscrito
de Marx figura la palabra inglesa “manager”. (Véase R 1150/1.)
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CAPITULO XXIV

ENAJENACION DE LA RELACION DE CAPITAL
BAJO LA FORMA DEL CAPITAL QUE DEVENGA
INTERES 2

En el capital que devenga interés, la relacién de capital
alcanza su forma mds enajenada y fetichista. Tenemos aqui
D - I, dinero que genera mas dinero, valor que se valoriza
a si mismo, sin el proceso que media ambos extremos. En
el capital comercial. D-M - D’, por lo menos existe la
forma general del movimiento capitalista, a pesar de mante-
nerse solamente en la esfera de circulacién, por lo cual la
ganancia se manifiesta como mera ganancia sobre la enaje-
nacién; pero de cualquier manera se manifiesta como el
producto de una relacién social, no como el producto de
una mera cosa. La forma del capital comercial sigue cons-
tituyendo un proceso, la unidad de fases opuestas, un
movimiento que se divide en dos procesos opuestos:
la compra y la venta de mercancias. Esto se ha borrado en
D-D’ en la forma del capital que devenga interés. Por
ejemplo, si el capitalista presta £ 1.000, y el tipo de
interés es del 5 %, el valor de £ 1.000 en cuanto capital
por afio es — C 4 Ci’, siendo C el capital e i’ el tipo

. . 1
de interés, es decir, en este caso 5% = ———= —

. 100 20
1.000 + 1.000 X — = £ 1.050. El valor de £ 1.000
20

* En el manuscrito (I, p. 313): “5. Enajenacién del plusvalor y
de la relacién de capital en general bajo la forma del capital que
devenga interés.” (Cfr. R 1150/1.)
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como capital es = £ 1.050, es decir que el capital no es
una magnitud simple. Es una relacion de magnitudes, una
relacién como suma principal, como valor dado, una rela-
ciébn consigo mismo como valor que se valoriza, como
suma principal que ha producido un plusvalor. Y tal
como hemos visto, el capital se presenta en cuanto tal, como
este valor que se valoriza directamente, para todos los
capitalistas activos, sin que tenga importancia si actiian
con capital propio o prestado.

D-D’: aqui tenemos el punto de partida originario
del capital, el dinero en la férmula D - M - D’ reducido a
us dos extremos D - D, siendo D’ = D + AD, dinero que
gs%a mis dinero. Es la forma originaria y general del capital,
reducida a un compendio carente de sentido. Es el capital ya
acabado, unidad de los procesos de produccién y circula-
cién, y que por ello arroja un plusvalor determinado
en un lapso determinado. En la forma del capital que
devenga interés, esto se manifiesta en forma directa, sin
la mediacion de los procesos de produccién y de circu-
lacién. El capital aparece como la fuente misteriosa y
autogeneradora del interés, de su propia multiplicacién.
La cosa (dinero, mercancia, valor) ya es capital como mera
cosa; y el capital se manifiesta como mera cosa; el resul-
tado del proceso total de reproduccién aparece como un
atributo que recae de por si en una cosa; depende del pose-
edor del dinero, es decir de la mercancia en su forma
siempre intercambiable, el que quiera gastarlo como dinero
o alquilarlo como capital. En el capital que devenga inte-
rés, por consiguiente, este fetiche automético —el valor
que se valoriza a si mismo, el dinero que incuba dinero—
se halla cristalizado en forma pura, en una forma en la
que ya no presenta los estigmas de su origen. La relaci6n
social se halla consumada como relacién de una cosa, del
dinero, consigo misma. En lugar de la transformacion real
de dinero en capital, s6lo se presenta aqui su forma carente
de contenido. Al igual que en el caso de la fuerza de
trabajo, en este caso el valor de uso del dinero se con-
vierte aqui en el de crear valor, un valor 2 mayor que el
que se halla contenido en si mismo. El dinero en cuanto

* En el manuscrito, “Tauschwert” (“valor de camblo ") en vez
de “Wert” (“valor”). ’
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tal ya es, potencialmente, valor que se valoriza, y se lo
presta en cuanto tal, lo cual constituye la forma de la
venta de esta mercancia peculiar. De esta manera se con-
vierte por completo en atributo del dinero el de crear valor,
de arrojar interés, tal como el atributo de un peral es el
de producir peras. Y el prestamista de dinero vende
su dinero en su caricter de semejante cosa que devenga
interés. Pero ello no es suficiente. Como ya hemos visto,
el capital realmente actuante se presenta a si mismo de tal
manera que arroja el interés no como capital operante,
sino como capital en si, como capital dinerario.
También esto se distorsiona: mientras que el interés
es solo una parte de la ganancia, es decir del plusvalor que
le exprime el capitalista actuante al obrero, ahora, a la

‘inversa, el interés aparece como el verdadero fruto del

capital, como lo originario, y la ganancia, trasmutada
ahora en la forma de la ganancia empresarial, como mero
accesorio y aditivo que se agrega en el proceso de repro-
duccién. Aqui queda consumada la figura fetichista del
capital y la idea del fetiche capitalista. En D - D’ tenemos
la forma no conceptual del capital, 1a inversiéon y cosifi-
cacién de las relaciones de produccién en la potencia
suprema: la figura que devenga interés, la figura simple del
capital, en la cual el capital estd presupuesto a su propio
proceso de reproduccién; capacidad del dinero, o en su
caso de la mercancia, de valorizar su propio valor, inde-
pendientemente de la reproduccién; la mistificacion del
capital en su forma mas estridente.

Para la economia vulgar, que pretende presentar al
capital como fuente auténoma del valor, de la creacién
de valor, esta forma le viene a pedir de boca: una forma
en la cual la fuente de la ganancia ya no resulta recono-
cible, y en la cual el resultado del proceso capitalista
de produccién —separado del propio proceso— adquiere
una existencia auténoma.

Sélo en el capital dinerario se ha convertido el capital
en mercancia, cuya cualidad autovalorizadora tiene un
precio fijo, que se cotiza en el tlpo de interés establecido
en cada caso.

Como capital que devenga interés, mads exactamente en
su forma directa como capital dmerarlo que devenga interés
(las restantes formas del capital que devenga interés, que
no nos incumben aqui, son derivadas a su vez de esta
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forma y la presuponen), el capital adquiere su forma feti-
chista pura, D-D’, como sujeto, como cosa vendible.
Primero, en virtud de su continua existencia como dinero,
una forma en Ja cual se hallan extinguidas todas sus
determinaciones, y en la cual resultan invisibles sus ele-
mentos reales. Pues el dinero es precisamente la forma
en la cual esta extinguida la diferencia de las mercancias en
cuanto valores de uso, y por ende también la diferencia
de los capitales industriales consistentes en estas mercancias
y en sus condiciones de produccidén; tratase de una forma
en la cual el valor —y en este caso, el capital— existe
como valor de cambio auténomo. En el proceso de repro-
duccién del capital, la forma dineraria es evanescente, no
es mas que una fase de transicién. En cambio, en el mer-
cado dinerario el capital siempre existe en esta forma.
Segundo, el plusvalor que genera, que aqui vuelve a apare-
cer en la forma de dinero, se le presenta como si le corres-
pondiera en cuanto tal. Asi como el crecimiento de los
arboles parece algo propio de éstos, asi el generar dinero
(téyxos)*?l parece propio del capital en esta forma de
capital dinerario.

En el capital que devenga interés, ¢l movimiento del
capital se ha compendiado; se ha omitido ¢l proceso me-
diador, y de esta manera un capital =— 1.000 ha sido fijado
como una cosa que, en si, es = 1.000,2 y que en cierto
lapso se transforma en 1.100, del mismo modo que el vino
que se halla en la bodega también mcjora, después de cierto
tiempo, su valor de uso. El capital es ahora una cosa, pero
en cuanto cosa es capital. El dinero tienc ahora dentro del
cuerpo ¢l amor.l''*l En cuanto se lo presta o incluso se lo
invierte en el proceso de reproduccién (en la medida en
que arroja un interés, separado de la ganancia empresarial,
para el capitalista actuante, en su condicién de propietario
de ese capital), sus intereses se acrecientan en él, héallese
dormido o despierto, en su casa o de viaje, dia y noche.
De este modo, en el capital dinerario que devenga interés
(y todo capital es, de acuerdo con su expresién de valor,
capital dincrario, o se lo considera ahora como la expresidén
del capital dinerario) se han realizado los mas caros anhe-
los del atesorador.

* En la 12 edicién, *1.100",
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Esta increcencia del interés en el capital dinerario como
dentro de una cosa (tal como se manifiesta aqui la pro-
duccién del plusvalor por parte del capital) es lo que tanto
trabajo le da a Lutero en su ingenuo alboroto en contra
de la usura. Luego de haber explicado que puede recla-
marse un interés si a raiz del reintegro no operado en el
plazo estipulado se generan gastos para el prestamista
—quien a $u vez debe pagar— o si por esa causa éstc
perdiera una ganancia que hubiese podido obtener me-
diante una compra, por ejemplo de un huerto, prosigue:
“Ahora que te los he prestado (a los 100 giildenes), de este
sefior don Seguro me haces un gemelo,!"*”) que aqui no
puedo pagar y alla no puedo comprar, por lo cual debo
sufrir dafio por ambas partes, lo que se denomina duplex
interesse, damni emergentis et lucri cessantis [interés doble,
dafo emergente y lucro cesante] ... Cuando oyeron que,
a causa de los cien gildenes prestados, Hans sufri6 un
dafio y reclamaba la justa indemnizacién de su daho,
prosiguieron torpemente adicionando a todo préstamo de
cien gildenes ese mismo doble don Seguro; a saber, el
gasto pagado y la compra omitida del huerto, como si a los
cien giildenes les correspondiese en forma natural e innata
esos dos don Seguros, de modo que toda vez que hay cien
gildenes calculan sobre ellos esos dos daifios, los cuales
sin embargo no sufrieron . . . Por eso eres un usurero, pues
te haces indemnizar por tu préjimo, con su dinero, el dafo
que sin embargo nadic te ha inferido, y que tampoco
puedes demostrar ni calcular. A semejante dafio denominan
los juristas non verum sed phantasticum interesse [interés
no real, sino fantastico]. Un dafio que cada cual se lo suefa
de por si. .. Por lo tanto, no se trata de decir que podrian
ocurrir los dafios de que yo no hubiese podido pagar o
comprar. De lo contrario seria ex contingente necessarium
[convertir lo contingente en necesario], convertir 1o que no
es en lo que tendria que ser, convertir lo incierto en cosa
vanamente cierta. Si semejante usura no ha de devorar
al mundo en pocos afos... Es una desgracia casual la
que le acontece al prestamista, contra su voluntéd,\y de
la cual habra de recobrarse, pero en ¢l comercio sicede
lo contrario, exactamente al revés, pues alli se busca y logra
causarle dafio al préjimo necesitado, tratan de alimentarse
y enriquecerse con ello, viviendo en el ocio y la holgaza-
neria, del trabajo, los desvelos, peligros y dafios sufridos
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por otra gente; me quedo sentado detrds de mi estufa y
dejo que mis cien gildenes trabajen para mi en el campo,
y puesto que es dinero prestado, lo conservo seguro en mi
bolsa, sin preocupacién ni peligro alguno. ;Quién no qui-
siera esto, queridos mios?” (M. Luther, An die Pfarrherrn
wider den Wucher zu predigen . . ., Wittenberg, 1540.1193)

La idea del capital en cuanto valor que se reproduce
a sf mismo y que se multiplica en la reproduccidn, en
virtud de su atributo innato de valor eternamente vigente
y creciente —esto es, en virtud de la cualidad oculta de
los escolisticos—, ha llevado a las fabulosas ocurrencias
del doctor Price, que dejan muy a la zaga las fantasias de
los alquimistas; ocurrencias en las cuales Pitt creia seria-
mente, y a las que convirtid, en sus leyes sobre el sinking
fund [fondo de amortizacién],’® en pilares de su economia
financiera.

“Al principio el dinero que devenga interés compuesto
aumenta con lentitud; pero dado que la tasa de crecimiento
se acelera constantemente, después de algin tiempo se
vuelve tan rapida que pone en ridiculo todas las facultades
de la imaginacién. Un penique, colocado a un interés
compuesto del 5 % cuando nacié nuestro Redentor, ya
habria aumentado al presente a una suma mayor que la
contenida en 150 millones de Tierras, todas de oro macizo.
Pero desembolsado a interés simple, apenas habria alcan-
zado en el mismo lapso a 7 chelines y 4% peniques.
Hasta aqui nuestro gobierno ha preferido mejorar sus
finanzas siguiendo el ultimo, en vez del primero de esos
caminos”.%°

80 Richard Price, An Appeal to the Public on the Subject of the
National Debt, Londres, 1772[, p. 19]. Price hace el siguiente chiste
ingenuo: “Hay que tomar prestado dinero a interés simple, para
multiplicarlo a interés compuesto.” (R. Hamilton, An Inquiry into
the Rise and Progress of the National Debt of Great Britain, 22
ed., Edimburgo, 1814[, p. 133]). Segln esto, pedir prestado seria el
método de enriquecimiento mas seguro, incluso para los particulares.
Pero si, por ejemplo, tomo en préstamo &£ 100 a un interés anual
del 5 %, deberé pagar £5 al término del afio, y suponiendo que
este adelanto dure 100 millones de afios, en el interin sélo tendré
para prestar £ 100 cada afio, del mismo modo que cada afio tendré
que pagar £ 5. En virtud de este proceso jamas llegaré a prestar
£ 105 si tomo prestadas £ 100. ;Y de d@nde he de pagar el 5 %?
Mediante nuevos empréstitos o, si soy el estado, mediante impuestos.
Pero si el capitalista industrial toma dinego en préstamo, con una
ganancia digamos que del 15%, debera pagar 5 % de interés, 5 %
para consumir (por mas que su apetito Crezca con sus ingresos) y
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Mas alto aun vuela en sus Observations on Reversio-
nary Payments . .., Londres, 1772: “Un chelin colocado
al 6 % de interés compuesto cuando nacié nuestro Reden-
tor” (o sea, seguramente, en el Templo de Jerusalén)
“habria [...] aumentado hasta convertirse en una suma
mayor de lo que todo el sistema solar podria contener si
se hubiese transformado en una esfera igual en didmetro
al de la 6rbita de Saturno”. “Por ello, un estado no tiene
por qué verse jamas en dificultades, ya que con los ahorros
méas modestos puede saldar las deudas méas abultadas, en
tan poco tiempo como su interés lo requiera”. pp. XiII,
x1v). jCuén bella introduccién tedrica a la deuda estatal
inglesa!

Price simplemente quedd deslumbrado por la mons-
truosidad de los nimeros que resultan de la progresion
geométrica. Puesto que consideraba al capital —sin tener
en cuenta las condiciones de la reproduccion y del tra-
bajo— como un autémata,2 como un mero nimero que
se multiplica por si solo (exactamente de la misma manera
que consideraba Malthus a los hombres en su progresion
geométrica),®® podia imaginar que habia hallado la ley de
su crecimiento en la férmula s = ¢ (1 4+ i) » siendo s =
suma de capital 4 interés compuesto, ¢ = el capital ade-
lantado, i = el tipo de interés (expresado en partes alicuo-
tas de 100) y n el niméro de afios durante los cuales
transcurre el proceso.

Pitt se toma completamente en serio la mistificacién del
doctor Price. En 1786, la Camara de los Comunes habia
decidido recaudar impuestos por un millén de libras ester-

5 % para capitalizarse. Por lo tanto, ya se presupone un 15 % de
ganancia para pagar constantemente un interés del 5 %. Si el pro-
ceso prosigue, la tasa de ganancia disminuird por los motivos ya
expuestos, digamos que del 15% al 10 %. Pero Price olvida por
completo que el interés del 5 % presupone una tasa de ganancia
del 15 %, y hace persistir a la misma con la acumulacién del
capital. No tiene para nada en cuenta el proceso real de acumu-
lacién, sino solamente el prestar dinero para que refluya con
intereses compuestos. A €l le resulta totalmente indiferente cémo
se inicia esto, ya que ésa es, ni mas ni menos, la cualidad innﬂta\
del capital que devenga interés.

* En el original, pleonasticamente, “selbstitigen Automaten”,
“autémata automatico”.

505



linas para obras de utilidad piblica. Segin Price, en quien
creia Pitt, naturalmente no habia nada mejor que gravar
al pueblo para “acumular” la suma recaudada de esta
suerte, y hacer que desapareciera, asi, por arte de magia, la
deuda piblica mediante el misterio del interés compuesto.
A esa resolucién de la Céamara de los Comunes le siguié
pronto una ley que, a instancias de Pitt, disponia la acumu-
lacién de £ 250.000 “hasta que, con las rentas vitalicias
vencidas, ese fondo se incrementase a £ 4.000.000 anua-
les”. (Act [ley] 26 , Jorge III, cap. 31.117)

En su discurso de 1792, en el cual Pitt propuso incre-
mentar la suma consagrada al fondo de amortizacién, citd
entre las causas de la preponderancia comercial de Ingla-
terra las maquinas, el crédito, etc., pero “la acumulacién
como causa mas extendida y duradera. Este principio ya
esta completamente desarrollado y suficientemente expli-
cado en la obra de Smith, ese genio ... Esta acumulacién
de los capitales se produce reservando por lo menos una
parte de la ganancia anual para incrementar la suma prin-
cipal, que debe emplearse de la misma manera al afio
siguiente, que de este modo da una ganancia continua”.[1¥]
De esta manera, y por mediacién del doctor Price, Pitt
transforma la teorfa de la acumulacién de Smith en el
enriquecimiento de un pueblo por acumulacién de deudas,
y arriba a la agradable progresion de los empréstitos hasta
el infinito: empréstitos para pagar empréstitos.

Ya en Josias Child, el padre del moderno sistema ban-
cario, nos encontramos con que “&£ 100 al 10 % en 70
aios, a interés compuesto, producirian £ 102.4007.11]
(Traité sur le commerce . .. par J. Child, traduit, Ams-
terdam y Berlin, 1754, p. 115. Escrito en 1669.)

En el siguiente pasaje del Economist puede adver-
tirse como la concepcion del doctor Price se desliza
impensadamente dentro de la economia moderna: “El
capital con interés compuesto sobre cada porcién de capital
ahorrado todo lo acapara ([is...] all-engrossing), a tal
punto que toda la riqueza del mundo, de la cual han
derivado los ingresos, se ha convertido, desde mucho
tiempo atrds, en interés de capital . . . Toda renta es actual-
mente el pago de intereses sobre capital anteriormente
invertido en la tierra.” (Economist, 19 de julio de 1851.)
En su caricter de capital que devenga interés, le corres-
ponde al capital toda la riqueza que pueda ser absoluta-
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mente producida, y todo cuanto ha recibjdo hasta el pre-
sente es s6lo un pago a cuenta de su apetito all-engrossing.
Segin sus leyes innatas le corresponde todo el plustrabajo
que jamas pueda producir el género humano. Es el
Moloc.12!

He aqui, finalmente, el siguiente galimatias del “rpmér}-
tico” Miiller: “El monstruoso acrecentamiento del interes
compuesto del doctor Price, o el de las fl_lerzas humanas
que se aceleran por si solas, presupone, st €s que ha de
provocar estos efectos descomunales, la existencia de un
orden uniforme, indiviso o sin fisuras durante varios
siglos. Una vez que el capital se divide,.se lo corta en
varios acodos individuales, que siguen creciendo de por si,
todo el proceso de la acumulacién de.fuqrzqs recomienza
desde un principio. La naturaleza ha distribuido la progre-
sién de la fuerza a través de una 6rbita de unos 20 a 25
afios, que en promedio le corresponden aproximadamente
a cada trabajador individual (!). Una vez transcurrido este
lapso, el trabajador abandona su Orbita y ere tra_nsfer}nr
a un nuevo trabajador el capital ganado mediante el interés
compuesto del trabajo, distribuyéndolo mayormente entre
varios trabajadores o hijos. Antes de que estos puedan
extraerle el verdadero interés compuesto al capital que les
corresponde, deben aprender a vivificarlo y emplearlo.
Ademas, una ingente cantidad del capital que gana la socie-
dad civil, inclusive en las comunidades mas dlnamuias,
debe ser paulatinamente acumulado durante muchos afos
y no empleado para una ampliacién inmediata del trabajo,
sino que, antes bien, una vez que se ha reunido una suma
de consideracion, debe ser transferida a otro 1nd1v1dup, a un
trabajador, un banco, o al estado bajo la denominacion
de empréstito, ocasién en la cual el receptor, al poner
realmente en movimiento el capital, extrae del’ mismo un
interés compuesto, pudiendo comprometerse facﬂm’en.te a
pagarle un interés simple a quien lo aporta. Por ultl.mo,
la ley del consumo, el apetito y el derroche reacciona
contra esas progresiones monstruosas en las que podrian
incrementarse las fuerzas de los hombres y su product’?
si solamente rigiesc la ley de la produccién o del ahorro”.
(Adam Miiller, loc. cit., i1, pp. 147-149.)02" —

Es imposible recopilar mayor nimero de horripilantes
disparates en menor nimero de lineas. Para no hablar de la
cémica confusién entre trabajador y capitalista, valor de
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la fuerza de trabajo e interés del capital, etc., observemos
que pretende explicar la disminucién del interés compuesto
a partir del hecho de que el capital se “presta”, con lo que
luego devenga “interés compuesto”. El procedimiento de
nuestro amigo Miiller es caracteristico del romanticismo en
todos los terrenos. Su contenido consiste en prejuicios
cotidianos, extraidos de la mas superficial apariencia
de las cosas. Este contenido erréneo y trivial ha de “ele-
varse” y poetizarse luego mediante un modo de expresién
mistificador.

El proceso de acumulacién del capital puede concebirse
como una acumulacién de interés compuesto en la medida
en que la parte de la ganancia (plusvalor) que se recon-
vierte en capital, es decir que sirve para absorber nuevo
plustrabajo, puede denominarse interés. Sin embargo:

1) Haciendo abstraccién de todas las interferencias
casuales, en el curso del proceso de reproduccién se des-
valoriza constantemente una gran parte del capital exis-
tente, en mayor o menor grado, porque el valor de las
mercancias estd determinado no por el tiempo de trabajo
que insume originariamente su produccién, sino por el
tiempo de trabajo que insume su reproduccién, y porque a
causa del desarrollo de la fuerza productiva social del
trabajo ese iiltimo tiempo de trabajo disminuye continua-
mente. Por ello, en un nivel mas elevado de desarrollo
de la productividad social, todo capital existente, en lugar
de aparecer como el resultado de un prolongado proceso de
ahorro de capital, se manifiesta como el resultado de un
tiempo de reproduccién relativamente muy breve !

2) Tal como se ha demostrado en la seccién III de
este libro, la tasa de ganancia disminuye en forma direc-
tamente proporcional al incremento de la acumulacién del
capital y de la correspondiente fuerza productiva creciente
del trabajo social, la cual se expresa precisamente en la
cada vez mayor disminucién relativa de la parte variable
del capital con respecto a la parte constante del mismo.
Para producir la misma tasa de ganancia si el capital
constante puesto en movimiento por un obrero se decuplica,
tendria que aumentar diez veces el tiempo de plustrabajo,
y pronto no bastaria todo el tiempo de trabajo, y ni
siquiera las 24 horas del dia, inclusive si el capital se las

81 Véase Mill y Carey, asi como el equivoco comentario de
Roscher al respecto.(122]
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apropiase por completo. Pero la idea de que la tasa de
ganancia no se reduce constituye el fundamento de la pro-
gresion de Price, y en general del “capital que tpdo Io
acapara (all-engrossing) con interés compuesto”.®

En virtud de la identidad entre el plusvalor y el plus-
trabajo queda establecido un limite cualitativo para la
acumulacién del capital: la jornada global de trabajo, ’el
desarrollo de las fuerzas productivas y de la poblacion
existente en cada caso, desarrollo que delimita el nimero
de las jornadas laborales simultidneamente explotables. Si,
en cambio, se concibe el plusvalor dentro de la forma
no conceptual del interés, el limite es sélo cuantitativo y
deja corta toda fantasia. o

Pero en el capital que devenga interés queda consu-
mada la idea del fetiche capitalista, la idea que atribuye
al producto acumulado del trabajo, y por afiadidura fijado
como dinero, la fuerza de generar plusvalor en virtud de
una cualidad secreta e innata, como un autémata puro, en
progresién geométrica, de manera que este producto acu-
mulado del trabajo, como sostiene el Economist, ya ha
descontado desde hace muchisimo tiempo toda la riqueza
del mundo y a perpetuidad como perteneciéndole y corres-
pondiéndole por derecho. El producto de un trabajo
pretérito, el propio trabajo pretérito, se halla prefiado aqui,
en si y para si, con una porcién de plustrabajo vivo,
presente o futuro. En cambio sabemos que, de hecl}o, la
conservacién —y en tal medida también la l'ep_l'OdllCClén’—'
del valor de los productos del trabajo pretérito son solo
el resultado de su contacto con el trabajo vivo; y en
segundo lugar, que el comando de los productos del trabajo
pretérito sobre el plustrabajo vivo sélg dura mientras dure
la relacién de capital, esa relacién social determqua enla
cual el trabajo pretérito enfrenta, de manera autonoma y
avasallante, al trabajo vivo.

82 “Resulta claro que no hay trabajo, fuerza productiva, ipgemo
ni arte que pueda responder a las avasalladoras demandas de} 1_merés
compuesto. Pero todos los ahorros se efectiian a partir del rédito fiel
capitalista, de modo que, en realidad, estas demandas se efectian
constantemente, y con la misma constancia se niega la productividad
del trabajo a satisfacerlas. De ese modo se establege constantemente
una especie de equilibrio.” (Labour Defended Against the Claims of
Capital, p. 23. De Hodgskin.)
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CAPITULO XXV
CREDITO Y CAPITAL FICTICIO @

El andlisis exhaustivo del sistema crediticio y de los
instrumentos que éste crea para si (dinero crediticio, etc.)
se halla fuera de nuestro plan. Sélo cabe poner de relieve
aqui algunos pocos puntos, necesarios para caracterizar
en general el modo capitalista de produccién. Al hacerlo
s6lo debemos ocuparnos de los créditos comercial y ban-
cario. En cambio queda fuera de nuestro enfoque la
conexién entre el desarrollo de los mismos y el del crédito
publico.

He expuesto anteriormente (libro 1, cap. m, 3, b)®
coémo se forma, a partir de la circulacién mercantil simple,
la funcién del dinero como medio de pago, y con ella una
relacion de acreedor y deudor entre los productores y
comerciantes de mercancias. Con el desarrollo del comercio
y del modo capitalista de produccién, que sélo produce
con miras a la circulacion, se amplia, generaliza y perfec-
ciona esta base natural del sistema crediticio. En general,
el dinero sélo funciona aqui como medio de pago, es
decir que la mercancia se vende no a cambio de dinero,
sino de la promesa escrita de pagar en una fecha determi-
nada. Podemos agrupar aqui, en homenaje a la brevedad,
todas estas promesas de pago bajo la categoria general

* En el manuscrito (1, p. 316), el titulo de esta subdivisién es:
5. Crédito. Capital ficticio”. El “5” pareceria ser un lapsus por “6”.
(R. 1157/2)

®* En la presente edicion, t. I, vol. 1, p. 164 y ss. La referencia
del texto es de Engels; en el manuscrito Marx remite a Zur Kritik,
p. 122, (Véase R 1157/4.)
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de letras de cambio. A su vez, estas letras circulan como
medios de pago hasta sus dias de vencimiento y pago, y
constituyen el dinero comercial propiamente dicho. En la
medida en que, en dltima instancia, se anulan por compen-
sacibn de créditos y deudas, funcionan absolutamente
como dinero, por mis que luego no se verifique una
transformacion definitiva en dinero. Asi como estos ade-
lantos reciprocos de productores y comerciantes entre si
constituyen el fundamento real del crédito, asi también su
instrumento de circulacién, la letra de cambio, constituye
la base del dinero crediticio propiamente dicho, de los
billetes de banco, etc. Estos no se basan en la circulacién
dineraria —tritese de la de dinero metilico o de billetes
bancarios del estado— sino en la circulacién de las
letras de cambio.

William Leatham (banquero de Yorkshire), . Letters
on the Currency, 22 edicion, Londres, 1840: “Estimo que
el monto total de las letras de cambio para el afio integro de
1839 [...] fue de £ 528.493.842” (supone que las letras
de cambio extranjeras ascienden aproximadamente a /2
del total) “y el monto de las letras que circularon simulti-
neamente durante ese mismo afio fue de £ 132.123.460”
(pp. 55, 56). “Las letras de cambio son un componente
de la circulacién, cuyo monto es mayor que todo lo demas
reunido” (pp. 3, 4). “Esta enorme superestructura de
letras reposa (!) sobre la base constituida por el importe
de los billetes de banco y del oro; y si en el curso de los
acontecimientos esta base se estrecha demasiado, queda
en peligro su solidez e inclusive su existencia” (p. 8). “Si
se evalda la circulacion total {se refiere a los billetes de
banco} “y el importe de las obligaciones de todos los bancos
por las cuales puede exigirse un pago inmediato al contado,
obtendremos una suma de 153 millones cuya transforma-
cién en oro puede exigirse segiin la ley [...], y en cambio
14 millones en oro para satisfacer esta exigencia” 'z
(p. 11). “Las ietras de cambio no [: ..] pueden ser puestas
bajo control, salvo que se impida la abundancia de dinero
o las tasas de interés o descuento bajas que dan origen a
una parte de aquéllas y que incentivan esta grande y peli-
grosa expansion. Es imposible decidir cuinto proviene de
transacciones reales, por ejemplo de compras y ventas

* En la primera edicién, “1/5”.
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reales, y qué parte ha sido de creacion artificial (fictitious)
producida y sélo consiste en letras de colusién,!'?*! es decir
letras que se extienden como relevo de otra antes de su
vencimiento, creando asi capital ficticio por fabricacién de
simples medios de circulacién. Sé que en tiempos de dinero
abundante y barato, esto ocurre en grado enorme” (pp. 43,
44). James Whatman Bosanquet, Metallic, Paper, and
Credit Currency,,Londres, 1842: “El monto medio de los
pagos liquidados cada dia de actividades comerciales en la
Clearing House [Cimara Compensadora]” {donde los
banqueros londinenses intercambian reciprocamente los
cheques pagados y letras de cambio vencidas} “es superior
a los 3 millones de libras esterlinas, y las reservas diarias
de dinero necesarias a ese fin son de poco mas de
£ 200.000” (p. 86). {F. E.— En 1889 la rotacién global
de la Clearing House ascendi6 a 7.618 % millones de
libras esterlinas, o sea, considerando alrededor de 300
jornadas de actividad comercial, un promedio de 25 2
millones diarios.} “Las letras de cambio son, indiscuti-
blemente, medios de circulacion (currency), independiente-
mente del dinero, en tanto transfieren propiedad de mano
en mano mediante el endoso” (pp. 92, 93).12% “En pro-
medio cabe suponer que toda letra de cambio circulante
lleva dos endosos, y [...] que, por lo tanto y término
medio, toda letra liquida dos pagos antes de su venci-
miento. Segln esto, parece que sélo por endoso las letras
de cambio mediaron una transferencia de propiedad por
valor del doble de 528 millones, o sea 1.056 millones de
libras esterlinas —mas de 3 millones diarios— en el curso
de 1839. Por ello cabe la certeza de que en conjunto las
letras y los depésitos desempefian funciones dinerarias,
por transferencia de propiedad de mano en mano y sin el
concurso del dinero, por un monto diario de por lo menos
18 millones de libras esterlinas” (p. 93).

Tooke dice lo siguiente acerca del crédito en general:
“El crédito, en su expresién mas simple, es la confianza
bien o mal fundada que impulsa a alguien a confiarle a
otra persona cierto monto de capital en dinero o en mer-
cancias estimadas en determinado valor dinerario, importe
éste que siempre resulta pagadero luego de la expiracién
de un plazo determinado. Cuando el capital se presta en
dinero, es decir en billetes de banco o en un crédito
en metalico o en una libranza sobre un corresponsal, se
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;fectl’xa un recargo de tanto o tanto por ciento sobre el
importe a reintegrar, en concepto de uso del capital.
En el caso de mercancias cuyo valor dinerario ha sido
convpmdo entre las partes intervinientes, y cuya transfe-
rencia constituye una venta, la suma estipulada y que ha
de ser abonada incluye una indemnizacién por el empleo del
capital y por el riesgo asumido hasta el momento del venci-
miento. Por esta clase de créditos las mas de las veces se
otorgan obligaciones de pago por escrito, sobre dias de
vencimiento determinados. Y estas obligaciones o pagarés
transferibles constituyen el medio en virtud del cual los
prestamistas, cuando hallan la ocasién para el empleo de su
capital —sea en forma de dinero o de mercancias— antes
del plazo de expiracién de estas letras de cambio, mayor-
mente se encuentran en condiciones de pedir prestado o
comprar mas barato por el hecho de que su propio crédito
resulta reforzado por el del segundo nombre que figura
en la letra de cambio”. (Inquiry into the Currency Prin-
ciple, p. 87.)

_ Charles Coquelin, “Du crédit et des banques dans
Pindustrie”, Revue des deux Mondes, 1842, t. 31[, p. 7971:
“En todos los paises, la mayor parte de las operaciones
credl.tlcias se lleva a cabo dentro del circulo de las propias
relaciones industriales . . . El productor de la materia prima
se la adelanta al fabricante que la elabora, obteniendo de
este una promesa de pago a plazo fijo. El fabricante, luego
de ejecutar su parte del trabajo, le adelanta a su vez su
prgducto, y en condiciones similares, a otro fabricante,
quien debe proseguir su elaboracion, y de esta manera el
crédito se extiende cada vez mas, de uno a otro, hasta
llegar al consumidor. El comerciante al por mayor le
efectda adelantos en mercancias al minorista, mientras que
€l mismo los recibe del fabricante o del comisionista. Cada
cual toma prestado con una mano y presta con la otra, a
veces dinero, pero mucho méas a menudo productos. Se
lleva a cabo asi, en las relaciones industriales, un inter-
cambio incesante de adelantos que se combinan y entre-
cruzan en todas direcciones. Precisamente en la multipli-
cacion y el crecimiento de estos adelantos reciprocos con-
siste el desarrollo del crédito, y alli es donde se asienta
realmente su poderio”.

El otro aspecto del sistema crediticio se vincula al
desarrollo del comercio dinerario, que en la produccién
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capitalista avanza, naturalmente, al ritmo en que se desa-
rrolla el comercio mercantil. Hemos visto en la seccion
anterior (capitulo X1x) c6mo se concentra en manos de los
comerciantes dinerarios la custodia de los fondos de
reserva de los hombres de negocios, las operaciones técni-
cas del cobro y pago de dinero, de los pagos internacionales,
y con ello del comercio en lingotes. Vinculado con este
comercio dinerario se desarrolla e] otro aspecto del sistema
de crédito, la administracion del capital que devenga interés
o del capital dinerario, en cuanto funcién particular de los
comerciantes en dinero. La toma y concesion de dinero en
préstamo se convierte en su negocio particular. Actlan
como intermediarios entre los prestamistas reales y los
prestatarios de capital dinerario. En este aspecto, y expre-
sado de una manera general, el negocio de los banqueros
consiste en concentrar en sus manos, en grandes cantidades,
el capital dinerario prestable, de modo que los banqueros,
en cuanto representantes de todos los prestamistas de
dinero, enfrentan a los capitalistas industriales y comercia-
les, en lugar de hacerlo el prestamista dinerario individual.
Se convierten en los administradores generales del capital
dinerario. Por otro lado concentran a los prestatarios frente
a todos los prestamistas, ya que prestan para todo el mundo
comercial. Un banco representa por un lado la centrali-
zacién del capital dinerario, de los prestamistas, y por el
otro la centralizacién de los prestatarios. En general, su
ganancia consiste en que toma prestado a un interés
menor al que, a su vez, presta.

El capital prestable del cual disponen los bancos afluye
a éstos de varias maneras. En primer lugar se concentra en
sus manos —puesto que son los cobradores de los capita-
listas industriales— el capital dinerario que todo productor
y comerciante mantiene como fondo de reserva, o que
afluye a él en concepto de pagos. Estos fondos se trans-
forman asi en capital dinerario susceptible de ser prestado.
De esta manera, el fondo de reserva del mundo comercial se
restringe al minimo necesario, por estar concentrado como
fordo comtn, y una parte del capital dinerario que de otro
modo dormitaria como fondo de reserva se presta, funciona
como capital que devenga interés. En segundo lugar el
capital prestable de los bancos se forma a partir de los
depésitos de los capitalistas dinerarios, quienes dejan en
manos de aquéllos el préstamo de dichos depositos. Con el
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desarrollo del sistema bancario, y en especial por cuanto
pagan un interés por los depésitos, se depositan ademés
en ellos todos los ahorros en dinero, asi como el dinero
momentidneamente desocupado de todas las clases. Peque-
fias sumas, cada una de las cuales seria incapaz de obrar
como capital dinerario por si sola, se retinen en grandes
masas y forman de este modo una potencia dineraria. Hay
que diferenciar esta acumulacién de pequefios importes, en
cuanto efecto especial del sistema bancario, de su papel
intermediador entre los capitalistas financieros propiamente
dichos y los prestatarios. Por Gltimo, en los bancos tam-
bién se depositan los réditos destinados a ser consumidos
s6lo paulatinamente.

El préstamo (nos ocupamos aqui tan-sélo del crédito
comercial propiamente dicho) ocurre por descuento de las
letras de cambio —transformacién de las mismas en dinero
antes de su vencimiento— y por adelantos en diversas
formas: adelantos directos sobre el crédito personal, adelan-
tos pignoraticios sobre papeles que devengan interés, titulos
estatales, acciones de toda especie, pero especialmente
también adelantos sobre conocimientos de carga, dock
warrants [certificados de depdsito] y otros titulos de propie-
dad autenticados de mercancias, por giro sobre los dep6-
sitos, etc.

Ahora bien, el crédito otorgado por el banquero puede
serlo en diversas formas, por ejemplo en letras de cambio
contra otros bancos, cheques sobre los mismos, aperturas
de crédito de la misma especie, y por Gltimo, en el caso de
bancos autorizados a emitir billetes bancarios, en los propios
billetes de ese banco. El billete de banco no es otra cosa
que una letra de cambio contra el banquero, pagadero en
todo momento al portador, y con el que el banquero
sustituye las letras de cambio privadas, Esta Gltima forma
del crédito le parece especialmente impresionante e impor-
tante al profano, en primer lugar porque este tipo de
dinero crediticio surge a partir de la mera circulacién
comercial e ingresa a la circulacién general, en la cual
funciona como dinero; asimismo, porque en la mayor parte
de los paises, los bancos principales que emiten billetes,
en su caricter de extrafia mezcolanza entre banco nacional
y banco privado, tienen, de hecho, el crédito nacional a
sus espaldas, siendo sus billetes medios de pago més
o menos legales; porque aqui se ve que con lo que comercia
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el banquero es con el propio crédito, puesto que el billete
de banco s6lo representa un signo crediticio circulante.
Pero el banquero también comercia con el crédito en todas
las demés formas, inclusive cuando adelanta en efectivo
dinero depositado en sus arcas. De hecho, el billete de
banco no constituye otra cosa que la moneda del comercio
mayorista, y siempre es el depdsito lo que tiene primordial
importancia en el caso de los bancos. La mejor prueba de
ello la suministran los bancos escoceses.

Para nuestros fines no corresponde examinar més en
detalle los institutos especiales de crédito, asi como las
formas particulares de los propios bancos. “Los banqueros
ejercen [...] una doble actividad... 1) reunir capital de
quienes no tienen una aplicacién inmediata para el mismo,
y distribuirlo y transferirlo a otros que puedan utilizarlo.
[...]1 2) Recibir depésitos de ingresos de sus clientes y
pagarles a éstos el importe a medida que lo necesiten
para sus gastos de consumo. La primera es circulaciéon
de capital, 1a segunda es circulacién de dinero (currency).”
“Lo primero es concentracién del capital por un lado y
distribucién del mismo por el otro; lo segundo es adminis-
tracién de la circulacién para los fines locales del distrito.”
Tooke, Inquiry into the Currency Principle, pp. 36, 37.
En el capitulo xxvil volveremos sobre este pasaje.

Reports of Committees, vol. viii, Commercial Distress,
vol. 1, parte 1, 1847-48, Minutes of Evidence. (En lo
sucesivo citado como Commercial Distresss, 1847-48.) En
el decenio de 1840 en innumerables casos de descuento de
letras, en Londres, se aceptaban letras de cambio de un
banco al otro, de 21 dias de curso, en lugar de los billetes
de banco. (Testimonio de Joseph Pease, banquero pro-
vincial, n? 4636 y 4645.) Segin el mismo informe, apenas
comenzaba a escasear el dinero, los banqueros acostumbra-
ban dar regularmente esta clase de letras de cambio en
pago a sus clientes. Si el receptor queria billetes de banco,
debia redescontar esas letras de cambio. Para los bancos,
esto equivalia al privilegio de emitir dinero. Los sefiores
Jones Loyd and Co. pagaban de esa manera “desde tiem-
pos inmemoriales”, cada vez que escaseaba el dinero y el
tipo de interés se hallaba por encima del 5 %. El cliente
estaba satisfecho de obtener esta clase de banker’s bills
fletras de cambio bancarias] porque las letras de Jones Loyd
and Co. eran més facilmente descontables que las suyas
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propias; a menudo pasaban por las manos de 20 a 30
tenedores (ibid., n® 901 a 905, 992).

Todas estas formas sirven para hacer transferible la
exigencia de pago. “No existe priacticamente forma alguna
que pueda adoptar el crédito y en la cual no deba desem-
pefiar por momentos funciones dinerarias; ya sea esta
forma un billete de banco, una letra de cambio o un cheque,
el proceso y el resultado son, en esencia, los mismos.”
Fullarton, On the Regulation of Currencies, 22 edicion,
Londres, 1845, p. 38. “Los billetes de banco son el dinero
menudo del crédito” (p. 51).

El siguiente pasaje ha sido extraido de James William
Gilbart, The History and Principles of Banking, Londres,
1834: “El capital de un banco consta de dos partes: el
capital invertido (invested capital) y el capital bancario
(banking capital) prestado” (p. 117). “El capital banca-
rio o capital tomado en préstamo se obtiene de tres mane-
ras: 1) por aceptacién de depdsitos, 2) por desembolso
de billetes de banco propios, y 3) por libramiento de
letras de cambio. Si alguien quiere prestarme gratuitamente

£ 100, y yo le presto a otro esas £ 100 por un interés del

4%, ganaré £ 4 en el transcurso del afio mediante esa
operacién. De la misma manera, si alguien quiere aceptar
mi promesa de pago” (I promise to pay [prometo pagar
— pagaré] es la férmula habitual de los billetes bancarios
ingleses) “y devolvérmela a fin del afio, pagindome e]
4 % por ella, exactamente como si yo le hubiese prestado
las £ 100, gano £ 4 en virtud de esa transaccion; y a su
vez, si en alguna ciudad de provincias alguien me trae
&£ 100 con la condicién de que 21 dias més tarde debo
pagar ese importe a una tercera persona en Londres, cual-
quier interés que yo pueda obtener en el interin con ese
dinero serd mi ganancia. He aqui un resumen objetivo de
las operaciones de un banco y de la manera como se crea
un capital bancario mediante depdsitos, billetes de banco
y letras de cambio” (p. 117). “Las ganancias de un ban-
quero son, en general, proporcionales al monto de su
capital prestado o capital bancario [...] Para establecer
la ganancia real de un banco, debe deducirse de la ganancia
bruta el interés sobre el capital invertido. La diferencia la
constituye la ganancia bancaria” (p. 118). “Los adelantos
de un banquero a sus clientes se efectitan con el dinero de
otras personas” (p. 146). “Precisamente los banqueros
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que no emiten billetes de banco son quienes crean un capital
bancario mediante el descuento de letras. Aumentan sus
depdsitos por medio de sus operaciones de descuento. Los
banqueros londinenses sélo descuentan para aquellas casas
que tienen abierta una cuenta de depdsitos en su institu-
cién” (p. 119). “Una firma que descuenta letras de cambio
en su banco.y que ha pagado intereses sobre el importe
total de dichas letras de cambio, debe dejar por lo menos
una parte de ese importe en manos del banco, sin obtener
intereses a cambio de él. De esta manera, el banquero
obtiene sobre el dinero adelantado una tasa de interés
mis elevada que el tipo de interés corriente, creando su
capital bancario mediante el saldo que permanece en sus
manos” (p. 120). Economizacién de los fondos de reserva,
depbsitos, cheques: “Los bancos de depdsitos economizan,
mediante la transferencia de los saldos, el uso del medio
circulante [...], y liquidan negocios de elevado monto
con una suma reducida de dinero real. El banquero emplea
en adelantos a sus clientes mediante descuentos, etc., el
dinero asi liberado. Por ello, la transferencia de los saldos
eleva la eficiencia del sistema de depdsitos [...]" (p. 123).
“Tanto da que dos clientes que negocian entre si tengan
sus cuentas en el mismo banco o en bancos diferentes.
Pues los banqueros intercambian sus cheques entre si en la
clearing house [...]. De esta manera, por medio de la
transferencia el sistema de depésitos pudo extenderse
a tal punto que desplazé por completo el uso del metdlico.
Si cada cual tuviese una cuenta de dep6sitos en el banco
y efectuase todos sus pagos mediante cheques [...], estos
cheques se convertirian en el Gnico medio circulante. En
tal caso habria que suponer que los banqueros tendrian e]
dinero en sus manos, pues de otro modo los cheques care-
cerian de valor” (p. 124). La centralizacién del trafico
Jocal en manos de los bancos se realiza, en primer lugar,
a través de sucursales. Los bancos provinciales tienen
filiales en las ciudades méas pequefias de su ambito de
influencia; los bancos londinenses los tienen en los diversos
barrios de Londres. Y, en segundo lugar, esa centralizacion
se efectda a través de agencias. “Cada banco provincial
tiene un agente en Londres, para abonar alli sus billetes
y letras de cambio [...] y para percibir dinero abonado
por habitantes de Londres por cuenta de personas que
residen en la provincia” (p. 127). “Cada banquero acepta
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los billetes del otro, y no vuelve a desembolsarlos. En
todas las ciudades relativamente importantes se retinen
una a dos veces por semana e intercambian sus billetes.
El saldo se abona por transferencia sobre Londres”
(p. 134). “La finalidad de la banca es la facilitacién de los
negocios. Todo cuanto facilite los negocios, facilita asi-
mismo la especulacién. En muchos casos, los negocios
y la especulacién estdn tan estrechamente ligados, que
resulta dificil decir dénde termina el negocio y dénde
comienza la especulacién ... En todas partes donde hay
bancos, es posible obtener capital mas facilmente y
més barato. La baratura del capital impulsa la especu-
lacién, de la misma manera que la baratura de la carne
y la cerveza alienta la glotoneria y el alcoholismo”
(pp. 137, 138). “Puesto que los bancos que emiten sus
propios billetes de banco siempre pagan con esos billetes,
puede parecer que su negocio de descuentos se efectila
exclusivamente con el capital obtenido de esa manera, pero
no es asi. Es muy posible que un banquero pague con sus
propios billetes todas las letras de cambio que ha descon-
tado, y sin embargo las ?/,, partes de las letras de cambio
que se hallan en su poder pueden representar capital real.
Pues a pesar de que él mismo sélo ha dado sus propios
billetes de banco a cambio de dichos pagarés, estos billetes
no tienen por qué permanecer en circulacién hasta tanto
expiren las letras. Es posible que éstas déban circular
durante tres meses, mientras que los billetes pueden retor-
nar en tres dias” (p. 172). “Que los clientes giren en
descubierto es una préctica comercial regular. De hecho es
la finalidad por la cual se garantiza un crédito en efectivo

. Los créditos en efectivo se garantizan no s6lo mediante
la seguridad personal, sino también por depésito de titulos
y valores” (pp. 174, 175). “El capital adelantado sobre la
fianza de mercancias tiene los mismos efectos que cuando
se lo adelanta en el descuento de letras de cambio. Si
alguien pide prestadas £ 100 sobre caucion de sus mercan-
cias, ello es lo mismo que si las hubiese vendido por una
letra de cambio de £ 100, descontando ésta en el banco.
En cambio, el adelanto le permite reservarse sus mercancias
hasta que se produzca una mejor situacién del mercado,
evitando sacrificios que de otro modo hubiese debido
efectuar para obtener dinero con fines de urgencia”
(pp. 180, 181).
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The Currency Theory Reviewed etc., pp. 62, 63: “Es
indiscutiblemente cierto que las £ 1.000 que deposito hoy
en A, manana volverdn a desembolsarse y constituiran un
depésito en B. Pasado mafiana, nuevamente desembolsadas
por B, podran constituir un depésito en C, y asi sucesiva-
mente hasta el infinito. De esta manera, esas £ 1.000 en
dinero pueden multiplicarse; mediante una serie de trans-
ferencias, para constituir una suma absolutamente inde-
terminable de depésitos. De ahi que sea posible que las
nueve décimas partes de todos los depdsitos de Inglaterra
no tengan existencia alguna, salvo sus asientos en los libros
de los banqueros, cada uno de los cuales responde por su
parte. . . Asi ocurre en Escocia, donde el dinero circulante”
{ique por afiadidura es casi exclusivamente dinero de
papel!} “jamas ha superado los 3 millones de libras ester-
linas, mientras que los depodsitos ascienden a 27 millones
{. . .]. Por consiguiente, mientras no se produzca una sibita
exigencia general de rembolso de los depdsitos (a run on
the banks [una corrida bancaria]), las mismas £ 1.000,
viajando en sentido contrario, podran compensar con la
misma facilidad una suma igualmente indeterminable. Pues-
to que las mismas £ 1.000 con las que hoy saldo mi deuda
con un comerciante, mafilana pueden saldar la deuda de
éste con otro comerciante, y pasado mainana la deuda
de este Gltimo con el banco, y asi hasta el infinito; de
esta manera, las mismas £ 1.000 pueden ir de mano
en mano y de banco en banco, saldando cualquier suma de
depdsitos imaginable.”

{F. E. — Hemos visto que ya en 1834 sabia Gilbart
que: “Todo cuanto facilite los negocios, facilita asimismo
la especulacion. En muchos casos, los unos y la otra estan
tan estrechamente ligados, que resulta dificil decir donde
termina el negocio y donde comienza la especulacién”.l'?!
Cuanto mayor sea la facilidad con que puedan obtenerse
adelantos sobre mercancias no vendidas, tanto mayor nime-
ro de estos adelantos se solicitaran, y tanta' mayor sera la
tentacion de fabricar mercancias o de lanzar mercancias
ya fabricadas a mercados distantes, con la Gnica finalidad de
obtener de inmedito adelantos de dinero sobre ellas. La
historia comercial inglesa del periodo 1845-1847 nos brinda
un ejemplo patente de como todo el mundo de los negocios
puede ser presa en un pais de semejante fiebre especulativa,
y cOmo termina ese episodio. Aqui vemos qué puede hacer
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el crédito. Agreguemos sélo algunas breves observaciones
preliminares para explicar los ejemplos que siguen.

A fines de 1842 comenzé a ceder la presién que habia
debido soportar la industria inglesa casi ininterrumpida-
mente desde 1837. Durante los dos afios siguientes, la
demanda de productos industriales ingleses por parte del
extranjero aument6 aun més; en 1845-46 se produjo el
periodo de méxima prosperidad. En 1843, la Guerra del
Opio!?" habia abierto las puertas de China al comercio
inglés. Este nuevo mercado ofrecia un nuevo pretexto a la
expansion que ya se hallaba en pleno auge, en especial
la de la industria algodonera. “;Cémo podremos nunca
producir demasiado? Debemos vestir a 300 millones de
personas”, dijo por entonces a quien esto escribe un fabri-
cante de Manchester. Pero todos los edificios fabriles, las
maquinas de vapor, hiladoras y telares recién instalados eran
insuficientes para absorber el plusvalor que afluia masiva-
mente, a raudales, desde Lancashire. Con la misma pasién
con que se acrecenté la produccion, se lanzaron a la cons-
truccién de ferrocarriles; sélo aqui se saciaron las ansias
especulativas de fabricantes y comerciantes, y ello ya desde
el verano de 1844. Se suscribian cuantas acciones se podia,
vale decir hasta donde alcanzara el dinero para cubrir los
primeros pagos; jpara el resto ya se encontraria alguna
salida! Luego, cuando soné la hora de los pagos restantes
—seglin el punto 1.059 del Commercial Distress 1848-
1857, el capital invertido en ferrocarriles en 1846-47
ascendié a alrededor de los 75 millones de libras ester-
linas— debié acudirse al crédito, y las mas de las veces
las actividades especificas de la firma tuvieron que resentirse
aun més.

Y en la mayoria de los casos, estas actividades especifi-
cas ya estaban sobrecargadas de por si. Las tentadoras
ganancias elevadas habfan inducido a operaciones muchi-
simo mas amplias de lo que justificaban los medios liquidos
disponibles. Pero el crédito ya estaba alli, facilmente
obtenible y por anadidura barato. El descuento bancario
era bajo: del 134 -234 % en 1844, inferior al 3% en
1845, y luego en ascenso por breve lapso hasta el 5 %
(febrero de 1846), y en descenso nuevamente hasta el
3% % en diciembre de 1846. El banco tenia en sus
sétanos reservas de oro de un monto inaudito. Todos los
valores bursitiles nacionales alcanzaron un nivel sin pre-
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cedentes. ;Por qué dejar pasar esa hermosa oportunidad,
por qué no empefarse animosamente y a fondo? ;Por qué
no enviar a los mercados extranjeros, que languidecian de
anhelo por los productos fabriles ingleses, cuanta mercan-
cfa pudiese fabricarse? ;Y por qué no habria de embolsar
el propio fabricante la doble ganancia derivada de la venta
del hilado y el tejido en el Lejano Oriente y de la venta en
Inglaterra de la carga que a cambio volvia en los barcos?

Surgié asi el sistema de las consignaciones masivas,
contra adelantos, hacia la India y China, que muy pronto
se desarrollé para convertirse en un sistema de consigna-
ciones sélo para obtener los adelantos, un sistema que se
describe en detalle en las notas sucesivas y que debia
concluir necesariamente en la saturacién de los mercados
y en una crisis catastréfica [Krach].

Ese colapso se produjo como consecuencia de la mala
cosecha de 1846. Inglaterra, y especialmente Irlanda, nece-
sitaron enormes importaciones de medios de subsistencia,
en especial de granos y papas. Pero los paises que los
proveian s6lo pudieron ser pagados en una infima parte
con productos industriales ingleses; hubo que dar metales
preciosos en pago: por lo menos salié al extranjero oro
por valor de 9 millones. De ese oro, 7 ¥2 millones cabales
egresaron de las reservas metilicas del Banco de Inglaterra,
con lo cual se paralizé sensiblemente la libertad de movi-
mientos de éste en el mercado dinerario; los bancos restan-
tes, cuyas reservas se hallan depositadas en el Banco de
Inglaterra, y que de hecho son idénticas a las reservas
de este banco, también debieron restringir su respaldo de
dinero; la corriente de los pagos, que fluia rdpida y facil-
mente, comenzé a estancarse, primerc en casos aislados, y
luego en forma generalizada. El descuento bancario, que
en enero de 1847 aln era del 3-3 V2 %, ascendi6 al 7 %
en abril, cuando se desencadené el primer pénico; luego,
durante el verano, se produjo aiin un pequeiio alivio tran-
sitorio (6,5, 6 %), pero al fracasar tampién la nueva
cosecha el panico volvié a estallar, esta vez con mayor
violencia aun. El descuento oficial minimo del banco
ascendié en octubre al 7 %, en noviembre al 10 %, vale
decir que la parte inmensamente mayor de las letras de
cambio sélo podia descontarse a cambio de colosales
intereses usurarios, o bien no se la podia descontar en abso-
luto; la paralizacién general de pagos llevé a la bancarrota
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a una serie de las casas de primera magnitud, asi como a
muchas medianas y pequefias; el propio banco se hallé en
peligro de tener que declararse en quiebra como conse-
cuencia de las restricciones que le imponia la astuta ley
bancaria de 1844; entonces, ante la insistencia general, el
gobierno suspendié la ley bancaria el 25 de octubre; elimi-
nando con ello las absurdas ataduras legales impuestas al
banco. Ahora éste podia poner en circulacién, sin ser
obstaculizado, su tesoro en billetes; puesto que el crédito
de estos billetes bancarios se hallaba efectivamente garan-
tizado por el crédito de la nacién, es decir que estaba
incélume, se produjo con ello de inmediato el alivio deci-
sivo de la estrechez de dinero; naturalmente que adn
quebraron una cantidad de firmas grandes y pequeias,
atascadas en un callejon sin salida, pero la culminacién de
la crisis se habia superado, el descuento bancario volvié
a descender al 5 % en diciembre,® y ya en el transcurso
de 1848 volvia a prepararse esa renovada actividad comer-
cial que mell6 los movimientos revolucionarios del conti-
nente en 1849, y que en la década de 1850 produjo,
primeramente, una prosperidad industrial inaudita hasta
entonces, aunque luego provocara asimismo la catistrofe
[Krach] de 1857.}

I) Acerca de la colosal desvalorizacidén de los titulos
estatales y acciones durante la crisis de 1847 nos ilustra
un acta publicada por la House of Lords en 1848, Segun
este documento, la baja de valor ascendia el 23 de octubre
de 1847, en comparacién con los niveles del mes de febrero
del mismo afio:

por titulos estatales ingleses ...... £ 93.824.217
por acciones de docks [muelles])

ycanales ...................... £ 1.358.288
por acciones ferroviarias .......... £ 19.579.820

Total: £ 114.762.325

II) Acerca de la estafa en el negocio de las Indias
Orientales, en el cual ya no se giraban letras de cambio
porque se habia comprado mercancia, sino que se compraba
mercancia para poder librar letras de cambio descontables,
transformables en dinero, dice el Manchester Guardian
del 24 de noviembre de 1847:

* En la primera edicién, “setiembre”,
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En Londres, A hace que B le compre al fabricante C
en Manchester mercancias para embarcarlas a D en las
Indias Orientales. B le paga a C con letras de cambio a
seis meses, libradas por C contra B. A su vez, se cubre
asimismo mediante letras de cambio a seis meses contra A.
Una vez embarcada la mercancia, A libra también letras
a seis meses contra D sobre el conocimiento de carga
despachado. “Por consiguiente, tanto el comprador como
el remitente se hallan en posesion de fondos muchos
meses antes de pagar realmente las mercancias; y era muy
habitual que estas letras de cambio se renovasen, a su
vencimiento, con el pretexto de dar tiempo para el retorno
en un negocio a tan largo plazo. Sin embargo, por desgracia
las pérdidas en un negocio de esta indole no llevaron a su
limitacién, sino justamente a su extensién. Cuanto mas
se empobrecian los participantes, tanta mayor era su nece-
sidad de comprar, para de ese modo hallar, en nuevos
adelantos, un sustituto para el capital perdido en las espe-
culaciones anteriores. Las compras ya no se regulaban
segin la oferta y la demanda, sino que se convertian en la
parte mas importante de las operaciones financieras de una
firma que se veia en aprietos. Pero éste es s6lo un aspecto.
Lo mismo que ocurria de este lado con la exportacién
de las mercancias manufacturadas, ocurria del otro lado
con la compra y embarque de productos. Casas de la India
que tenian crédito suficiente como para obtener el descuento
de sus letras de cambio, compraban azicar, indigo, seda o
algoddn, no porque los precios de compra [.. .] prometiesen
una ganancia, en comparacidon con los Gltimos precios
londinenses, sino porque pronto vencian libranzas anteriores
sobre la casa de Londres, y habia que cubrirlas. ;Qué
podia ser mas sencillo que comprar un cargamento de azd-
car, pagarlo en letras a diez meses contra la casa londi-
nense, y enviar a Londres los certificados de embarque
por correo internacional? Menos de dos meses més tarde,
los certificados de embarque de estas mercancias apenas
embarcadas [...] —y con ello las propias mercancias—
habian sido prendadas en Lombard Street,'**] y la casa
londinense obtenia dinero ocho meses antes del venci-
miento de las letras de cambio libradas sobre ella. Y toda
esta operacién iba viento en popa, sin interrupciones ni
contratiempos, mientras las casas de descuentos, hallasen
dinero en exceso para adelantarlo sobre los certificados de
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embarque y dock warrants, y para descontar, hasta importes
ilimitados, las letras de cambio de las casas de la India
sobre «distinguidas» firmas de Mincing Lane!*?®.”

{F. E. — Este procedimiento fraudulento siguié en auge
mientras las mercancias con destino a la India y proce-
dentes de ella debian doblar el Cabo de Buena Esperanza.
Desde que las mismas atraviesan el Canal de Suez, y
ademas en barcos de vapor, dicho método para fabricar
capital ficticio ha perdido su base de sustentacion: la
prolongada travesia de las mercancias. Y desde que el telé-
grafo hizo conocer al comerciante inglés el estado del
mercado indio, y al comerciante indio el estado del mercado
inglés en el mismo dia, el procedimiento se torné definiti-
vamente imposible.}

III) Lo que sigue ha sido extraido del informe ya
citado, Commercial Distress, 1847-1848: “En la dltima
semana de abril de 1847, el Banco de Inglaterra anuncié
al Royal Bank de Liverpool que, a partir de la fecha,
disminuiria a la mitad sus operaciones de descuento con
este 1ltimo. Esta comunicacién tuvo efectos terribles,
porque en los dltimos tiempos los pagos en Liverpool se
efectuaban en letras de cambio en proporcion muchisimo
mayor que en efectivo, y porque los comerciantes que
habitualmente llevaban mucho dinero en efectivo al banco
para con él pagar sus aceptaciones, ltimamente sélo podian
traer letras, que habian recibido ellos mismos a cambio de
su algodén y de otros productos. Este procedimiento se
habia generalizado en sumo grado, y con ello la dificultad
en los negocios [...]. Las aceptaciones [...] que debia
pagar el banco por los comerciantes habian sido libradas
en su mayor parte sobre el exterior, compensindose en su
mayoria con los pagos obtenidos por los productos [...].
Las letras que traian ahora los comerciantes [. . .] en lugar
del dinero en efectivo de antes [...], eran documentos de
diverso plazo de vencimiento y variada indole, un consi-
derable nmero de letras bancarias a tres meses fecha, que
en su parte inmensamente mayor eran letras de cambio
contra algodén. Las letras eran aceptadas, cuando eran
letras bancarias, por banqueros londinenses, pero ademas
por comerciantes de toda indole, que operaban con Brasil,
Norteamérica, Canada, las Indias Occidentales, etc. .. Los
comerciantes no giraban unos sobre otros, sino que los
clientes internos que habian comprado productos en Liver-
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