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NOTA DEL EDITOR

El estudio de la economia politica por parte de los estudiantes de habla inglesa
se ha visto dificultado hasta ahora por la escasez de libros en inglés que traten
de la economia marxista.

Es cierto que existen traducciones de £/ Capitaly una serie de libros que tratan
diversos puntos de la economia marxista, pero ha faltado un libro de texto
que trate a fondo la economia politica; los que han aparecido son
fragmentarios y suelen tratar el tema de manera puramente académica. Por
otra parte, el estudiante individual a menudo ha sido disuadido de estudiar £/
Capital por su tamafio y el hecho de que alguin curso preliminar es aconsejable.

Al presentar este Esbozo de Economia Politica, conflamos en que serd de
inmenso valor para las clases y para el estudiante individual. La disposicién es
adecuada para las escuelas, pero también puede ser utilizado por el estudiante
solo, el material de estudio y ejercicios son extremadamente utiles en ambos
Casos.

Ademais de ser un curso general de economia, como indica el subtitulo, el libro
trata particularmente de la economia de la Unién Soviética. El analisis que
hacen los autores de las formas productivas en la Unién Soviética supone una
contribucién al estudio de las condiciones en la Unién Soviética que era muy
necesaria.
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PROLOGO A LA EDICION RUSA

Los estudiantes que siguen cursos de economia politica en las escuelas del
Partido soviético, en las Facultades Obreras (Escuelas Preparatorias) y en los
centros de ensefianza superior se han visto hasta ahora muy obstaculizados
en su trabajo por la ausencia de un manual adaptado a los programas de estos
centros de ensefianza.

Se han visto obligados a recurrir primero a uno y luego a otro libro de texto
como referencia, segun las diversas secciones del curso, e incluso las
cuestiones individuales que se examinan; y en el caso de una serie de
problemas, especialmente los que se refieren a la economia soviética, a veces
es absolutamente imposible indicar cualquier libro de texto.

El objetivo de este libro es satisfacer esta necesidad de un manual para estas
escuelas.

Ademas del material basico del manual, el libro contiene también materiales
especiales para la investigacién cientifica practica, dispuestos de modo que
ayuden al estudiante a desplegar cierta actividad e independencia en la
adquisiciéon de conocimientos. Estos materiales no son lecciones acabadas.
Solo proporcionan ejemplos de trabajos de investigacién, por lo que no
eliminan en absoluto la necesidad de que el propio profesor elabore tareas
para sus alumnos.

Las selecciones de obras cldsicas recomendadas en las secciones sobre el
trabajo de investigacién estdn destinadas, por supuesto, a estudiantes mas
avanzados. Ofrecen al estudiante la oportunidad de desarrollar atin mas los
fundamentos adquiridos durante nuestro curso, y también deberian
acostumbrarle a la lectura de obras cldsicas sobre economia politica, y en
primer lugar a la lectura de £/ Capital.

Como nuestro libro estd adaptado a un curso que trata diversos problemas, lo
hemos dividido en un numero correspondiente de secciones, y hemos
procurado que cada seccién sea mds o menos completa en si misma. En
consecuencia, debido a la conexién natural que existe entre diversos temas,
ha sido inevitable cierta repeticidon; nos parece que esto, desde el punto de
vista metodoldgico, no sélo no serd una desgracia en si mismo, sino que, por
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el contrario, contribuird a una comprensién mas segura de los problemas de
la economia politica.

Para concluir, unas palabras sobre la construccién misma del curso. Su
caracteristica distintiva es el principio, rigidamente observado, de considerar
los problemas de la economia politica junto con los correspondientes
problemas de la economia soviética. Esta disposicién del curso nos parece que
tiene una serie de ventajas como método de trabajo. En primer lugar, la
yuxtaposicién de los problemas de la economia politica con los de la economia
soviética suscitard un gran interés en el estudiante y hard muy interesante la
ensefianza de la economia politica. Ademads, esta yuxtaposicién aclarard la
esencia de las relaciones productivas en la sociedad capitalista y también el
caracter fetichista y el marco histérico de ciertas marcas de la economia
politica.

Pero si bien el estudio paralelo de la economia politica y la economia soviética
tiene sus ventajas, también hay que mencionar las dificultades con las que se
topard un plan de este tipo. La primera dificultad es que los problemas de la
economia soviética estdn estrechamente relacionados entre si y exigen un
método de exposicién definido, que no siempre coincide con el método de
exposicion de la economia politica. Asi, por ejemplo, para resolver el problema
de la plusvalia en la U.R.S.S., no sélo es necesario saber cémo se presenta el
problema de la plusvalia en el primer volumen de E/ Capital, sino también
tener una cierta concepcién de la forma de realizacién de la plusvalia y, en
consecuencia, de los mercados, de la produccién, de la acumulacién, etcétera.
Todo esto podria evitarse si se tomara un curso de economia soviética por
separado después de haber trabajado en un curso de economia politica.

Pero estas dificultades no son tan fundamentales e insuperables como para
anular las ventajas metodoldgicas que proporciona el principio de conectar la
economia politica con la economia soviética.

La segunda dificultad consiste en que los problemas tedricos de la economia
soviética ain no han sido resueltos. En algunos casos, los autores se han visto
obligados a dilucidarlos por si mismos.

No es probable que esto garantice que nuestro libro no incluya un cierto
numero de errores. Sin embargo, la posibilidad de que existan errores no es,
en nuestra opinién, una justificaciéon suficiente para pasar por alto esos
problemas. Miles de obreros y campesinos que pasan por las escuelas del
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Partido soviético, las Facultades Obreras y las instituciones de ensefianza
superior, exigen insistentemente una respuesta a ellos, y ningtin profesor de
economia politica puede permitirse ignorar estos problemas.

Nos parece que nuestras propias respuestas a ellos tendran su propio valor,
aunque soélo sea por la razén de que proporcionan materiales para la critica y,
por tanto, ayudan a un estudio mds intensivo. El curso de economia politica
que hemos proporcionado puede ser adoptado en su totalidad por las
instituciones de ensefianza superior, las escuelas del Partido Soviético y las
Facultades Obreras de tendencia socioecondémica. Para su uso en las
Facultades Obreras de tendencia técnica, y también en las Facultades Obreras
nocturnas, debe abreviarse, de acuerdo con las variantes existentes previstas
en los programas del Consejo Estatal de Educacién.

Los autores estardn muy agradecidos a los profesores y estudiantes que
comuniquen sus observaciones sobre el libro a la siguiente direccién: Instituto
Plejanov de Economia Nacional, Moscu.

I. Lapidus.
K. Ostrovityanov.
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Manual de economia politica

INTRODUCCION

Nos proponemos realizar un curso de economia politica. ¢Qué es exactamente
esta ciencia y qué fenémenos estudia?

Para muchos, incluso para los que no tienen ningn conocimiento de esta
ciencia, es probablemente sabido que se trata de una ciencia social. Esto
significa que la economia politica no estudia los fenémenos de la naturaleza
inanimada, ni del mundo animal o vegetal, ni siquiera la vida de un organismo
humano individual, sino las relaciones entre los seres humanos, que surgen
de su vida en sociedad.

Todo el mundo sabe cudn importantes son los vinculos entre los seres
humanos que surgen de sus relaciones sociales. Es imposible imaginar a un
hombre viviendo completamente al margen de la sociedad, incluso durante las
etapas primitivas del desarrollo humano. Bien se ha dicho que "el hombre es
un animal social".

Pero si consideramos las relaciones sociales del hombre vemos que son de
diversos tipos: relaciones familiares, relaciones politicas que surgen de la
lucha entre diversas clases y sus partidos, relaciones que surgen del trato
cultural del hombre, y otras. La economia politica no estudia todas estas
relaciones. La esfera de su estudio es mucho mas estrecha: tiene por objeto el
estudio de una sola forma de relaciones sociales, a saber, /as que surgen entre
los hombres a partir de la produccion y la distribucion del producto del trabajo
social, y que suelen llevar el nombre de relaciones productivas.

Asi como es imposible imaginar a un hombre que viva fuera de la sociedad,
también es imposible imaginar a un hombre que, mientras vive en sociedad,
no entable ciertas relaciones productivas con otros hombres. Aunque tal o
cual hombre no participe directamente en el proceso de produccién, ello no
significa en absoluto que no entable relaciones productivas de ningtin tipo con
otros hombres (tomando el término "relaciones productivas" en su sentido
amplio, por supuesto). En la medida en que come, bebe, se viste, satisface sus
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necesidades de un modo u otro, estd en esa medida implicado en relaciones
productivas con aquellos que con su trabajo le dan la oportunidad de satisfacer
esas necesidades sin ningun trabajo por su parte. Esta posibilidad de vivir sin
trabajar puede surgir en relacién con su propiedad de los medios de
produccién (fabricas y talleres) o porque tiene dinero en el banco; pero en
cualquier caso, no puede existir sin el trabajo de otros hombres, sin
conexiones con otros hombres sobre la base de la produccién y distribucién
de bienes.

Pero, destudia la economia politica todas las relaciones productivas entre las
personas? De nuevo, no todas.

Tomemos, por ejemplo, alguna forma de economia natural, incluso una
economia agricola patriarcal, que satisface todas sus necesidades a partir de si
misma y no establece ningun tipo de relacién de intercambio con otras
economias. Aqui tenemos un tipo peculiar de relaciones productivas.
Consisten, supongamos, en una organizacién conjunta del trabajo (sobre la
base de una cierta distribucién de ese trabajo entre hombres y mujeres,
adultos y nifios), en una cierta subordinacién de todos al cabeza de familia,
etcétera. Pero estas relaciones estdn, en primer lugar, reguladas por la
voluntad consciente del mayor de la familia. En su trabajo parte de una
estimacién de las necesidades que existen en su familia. En correspondencia
con esto organiza su "plan productivo", decide qué parte de la tierra a su
disposicién sembrar con centeno, qué con mijo, avena, trigo, etcétera. En
segundo lugar, esas relaciones son tan claras, y hay tan poca complejidad en
ellas, que no requieren una ciencia o estudio especial.

Tomemos también la sociedad comunista, cuyas bases se estdn sentando
ahora en la Unidn Soviética. En tal sociedad, todos los miembros se dedicaran
al trabajo en comun para la satisfaccién de sus necesidades, y lo hardn de
acuerdo con un plan determinado bajo la direccién del 6rgano que expresa la
voluntad de esta combinacién econdémica. Este érgano estimard previamente
las necesidades de los miembros de la sociedad comunista y, sobre la base de
esta estimacion, distribuird el trabajo en las diversas esferas de la economia y
en las diversas empresas. Los instrumentos de trabajo y las materias primas
se distribuirdn segin el plan entre las empresas, sin ninguna forma de
intercambio, sin ninguna compra o venta. Y de la misma manera las
semimanufacturas (es decir, los productos ain no completamente acabados)
seran transferidos a las empresas que les den su aspecto final, después de lo



Introduccion

cual pasaran a los almacenes publicos, desde donde seran distribuidos entre
los miembros de la sociedad segin sus necesidades. De este modo, la
correspondencia entre la produccién y las necesidades de los hombres se
logrard, en la sociedad comunista, mediante la organizacién planificada de
dicha sociedad y su direccién consciente.

A pesar de que existe una enorme diferencia entre la economia natural
campesina y la economia comunista, tienen un rasgo comun. Ese rasgo
consiste en que ambas estdn organizadas y dirigidas por la voluntad humana
consciente.

Consideremos ahora la economia capitalista moderna. Representa la suma de
todas las empresas privadas individuales, dirigidas por empresarios
individuales; y en los paises capitalistas modernos, al lado de las grandes
empresas capitalistas, que emplean a miles de trabajadores, se pueden
encontrar innumerables pequefias empresas de caracter artesanal, millones de
hogares campesinos, etcétera. Estas innumerables empresas, grandes y
pequefas, no estan reguladas por una sola voluntad consciente, ni poseen un
solo centro directivo que estime previamente las necesidades de los hombres
y distribuya la mano de obra en las diversas esferas de la produccién de
acuerdo con esas necesidades. Cada empresario individual que se dedica a la
produccién actta a ciegas. No sabe exactamente cudl serd la demanda de las
mercancias que produce, ni cudntos otros, ademds de él, estan ocupados en la
produccién de la misma mercancia. Sigue exclusivamente sus propios
intereses privados, sin tener en cuenta a la sociedad en su conjunto. De ahi el
cardcter arbitrario, la falta de organizacién, la anarquia de la sociedad
capitalista.

¢Coémo puede existir una sociedad tan andrquica, como se alcanza en ella el
equilibrio entre las necesidades humanas y la produccién? Es evidente que
deben existir ciertas leyes que regulen estas relaciones no-organizadas de la
sociedad capitalista. Pero estas leyes actiian ciegamente, independientemente
de la voluntad y del esfuerzo consciente de los participantes en el proceso
econdémico y, por consiguiente, se distinguen netamente de las leyes de la
sociedad organizada, ya se trate de una familia patriarcal campesina o de la
sociedad comunista del futuro. Y son estas leyes elementales que regulan las
relaciones productivas de la sociedad capitalista de mercancias las que se
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estudian en la economia politica.

En la medida en que la economia de autoabastecimiento y la economia
comunista estdn organizadas y dirigidas por la voluntad humana consciente,
no podemos encontrar en ellas materiales para el estudio de la economia
politica. Posiblemente las relaciones productivas de la sociedad comunista,
que sin duda serdn mucho mas complejas que las relaciones productivas de la
economia natural primitiva, necesitardn alguna ciencia especial; pero esa
ciencia no sera la economia politica.

Junto a las leyes que rigen las relaciones productivas de la economia capitalista
estudiaremos también las leyes de la economia soviética. La caracteristica
peculiar de la economia soviética reside en el hecho de que estd en transicién
del capitalismo al socialismo. En ella se combinan rasgos planificados y
anarquicos, elementos socialistas y las mas variadas formas econdmicas,
desde las primitivas y simples relaciones mercantiles hasta la produccién
capitalista privada. Estos factores nos enfrentan a una serie de problemas
nuevos, como la medida en que las leyes de la economia capitalista siguen
funcionando en la economia soviética; la medida en que estas leyes estdn
siendo sustituidas por una regulacién planificada; las relaciones mutuas que
se estan estableciendo entre la base planificada y la anarquica en la economia
soviética; su peso especifico (importancia), las tendencias de su desarrollo,
etc. Todos estos son problemas no sélo de enorme interés tedrico, sino
también problemas que estdn inseparablemente ligados a las cuestiones
candentes de la actual politica practica del Estado soviético. El estudio de
todos estos problemas no s6lo nos ayudard a desentrafiar las leyes que rigen
el periodo de transicién, sino que nos hard participes conscientes de la
construcciéon socialista. Por otra parte, la comparacién de las leyes de la
economia soviética con las leyes de la economia capitalista nos ayudard a una
comprensién mds profunda y clara de los conceptos basicos de la economia
politica.

En conclusién, es necesario sefialar que la economia politica toca los intereses
mas vitales de las diversas clases de la sociedad capitalista y, en consecuencia,

! Las relaciones productivas que regulan las relaciones entre empresas individuales (relaciones
productivas econdmicas) también deben distinguirse de las llamadas relaciones productivas
técnicas entre hombres dentro de la empresa individual. Las formas de cooperacién entre el patrén,
los obreros y el ingeniero dentro de la fabrica, por ejemplo, entran dentro de esta categoria. Estas
ultimas relaciones no se estudian directamente en economia politica.
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en sus deducciones y supuestos tedricos se revela claramente un enfoque de
clase, un punto de vista de clase. Estudiaremos la economia politica desde el
punto de vista de los intereses de la clase obrera. Esto no significa en absoluto
que pervirtamos los hechos para satisfacer nuestros propios deseos. El curso
del desarrollo del capitalismo (como veremos en nuestra exposicién
posterior) conduce inevitablemente a la victoria final de la clase obrera. La
mejor prueba de ello es la victoria de la clase obrera en Rusia. A la clase obrera
le interesa en grado sumo el estudio desapasionado y objetivo del desarrollo
de la sociedad capitalista. Después de estudiar las leyes de ese desarrollo, la
clase obrera podrd moldear mas sélidamente su propia politica y tactica de
lucha contra las clases dominantes, y asi acelerar y disminuir los dolores de
parto de la sociedad comunista. Los intereses del proletariado son
diametralmente opuestos a los intereses de las clases dominantes, pero
concuerdan plenamente con el curso objetivo del desarrollo social y con los
intereses de toda la humanidad.

I. L.
K. O.
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PARTE L

EL TRABAJO COMO REGULADOR DE LA
ECONOMIA MERCANTIL

Capitulo L.

EL TRABAJO COMO BASE DEL VALOR

1. La propiedad privada y la division del trabajo como requisitos de la
economia de intercambio. La necesidad del intercambio.

Incluso hoy en dia, en los remotos confines de la Unién Soviética, uno se
encuentra de vez en cuando con una pequefia aldea donde el campesino vive
su vida, satisfaciendo sus modestas necesidades enteramente con su propia
agricultura: obtiene su pan del centeno o del trigo que él mismo ha sembrado;
confecciona su propia ropa con lino basto, hecho por su familia durante las
largas tardes de invierno con lino cultivado en casa. Si necesita construir una
cabafia, su caballo arrastra troncos que él mismo ha cortado en el bosque, y el
material para las paredes esta listo; tiene paja para el tejado; y sélo cosas como
clavos y otros articulos menos importantes los obtiene ocasionalmente fuera
de sus propios recursos.

En el extremo norte, donde viven los samoyedos y otros pueblos primitivos,
la vida es atin mds sencilla. Una manada de renos que deambula por la tundra
y las focas capturadas en el mar forman toda la base de su economia: los renos
y las focas proporcionan al samoyedo carne y grasa para alimentarse, las pieles
de los renos le visten y con las mismas pieles se hace una cabafa para vivir.

Esto no es lo que ocurre en las grandes ciudades modernas. Alli no se
encuentra un solo hombre capaz de satisfacer sus necesidades sin recurrir a la
ayuda de otros, o que construya su casa con materiales que él mismo ha
obtenido, o que se haga su propia ropa, produzca sus propios alimentos,
etcétera.
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Las grandes ciudades estan habitadas por cientos de miles de personas, y cada
una de ellas tiene su propia ocupacién; miles de obreros metaldrgicos pasan
toda su vida ante los taladros y los tornos de estafiar, los martillos de vapor y
las gruas viajeras, y muchos de ellos posiblemente nunca han estado en las
aldeas y no tienen el menor conocimiento de cémo arar o segar. Y lo mismo
puede decirse de miles de otros, sastres, albaiiiles, panaderos, chéferes, etc.

Entonces, {por qué estas personas, cada una ocupada con su propia linea
especial restringida, pueden vivir sin morir de hambre y frio? Por ejemplo, los
tejedores pueden pasar su vida en los telares s6lo porque al mismo tiempo los
panaderos estan horneando pan y los albaiiiles construyendo casas. Es obvio
que el panadero hornea pan no sélo para si mismo, sino también para los
tejedores, del mismo modo que los albaiiiles construyen casas para miles de
personas ocupadas en otros trabajos.

Si no fuera por esta asociacidn, la vida en la sociedad moderna seria imposible.

Recordemos la situacién durante la guerra civil en Rusia, cuando muchas
empresas industriales estaban paralizadas, cuando se restringié la superficie
sembrada en el campo, cuando los ferrocarriles estaban casi parados y se
rompieron las relaciones entre los diversos sectores de la vida econémica. El
obrero ya no podia pasar todo su tiempo en el banco; el hierro que trabajaba
el metaltrgico, o el carbén que obtenia el minero, no podian alimentarlos.
iCudntos obreros abandonaron su oficio y volvieron a las aldeas s6lo por esta
razdén; cuantos trabajadores se ocuparon de sembrar patatas o grano en las
afueras de la ciudad! Con la llegada del invierno, los obreros y los propios
empleados salian de la ciudad para cortar lefia con la que calentar sus casas.
En una palabra, la vida obligaba a todos a romper el marco de la estrecha
divisién del trabajo y a volver al estado del campesino de la aldea remota, que
satisface todas sus necesidades con su propio esfuerzo.

Asi pues, la divisién del trabajo en la sociedad moderna sélo es posible porque
los distintos productores que se dedican a diversas esferas del trabajo se
asocian entre si y suministran el producto de su trabajo a los miembros de los
demas oficios especializados.

Cuanto mds desarrollada estd la sociedad, més avanza la divisién del trabajo y
aumentan las relaciones entre las empresas individuales y su dependencia
mutua. En la actualidad observamos una divisién del trabajo no sélo entre
seres humanos individuales, no sélo entre la ciudad que produce
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principalmente bienes industriales y las aldeas que producen principalmente
alimentos, sino también entre paises individuales. Rusia es principalmente un
pais agricola, mientras que Alemania (y Gran Bretafia en mayor medida) son
paises industriales. Por lo tanto, es obvio que Rusia necesita a Alemania y
Gran Bretafia para obtener de ellas maquinaria y otros productos
manufacturados, mientras que Alemania necesita el grano ruso. La
interdependencia de estos paises se puso especialmente de manifiesto durante
la guerra, cuando Alemania pasé hambre y Rusia se vio privada de una serie
de articulos necesarios para la produccién industrial.

Pero, ¢de qué manera se establecen las relaciones entre las diversas formas de
economia en la sociedad moderna?

Hemos visto que en la sociedad comunista del futuro estas relaciones serdn
comparativamente sencillas. Porque, estrictamente hablando, en esa sociedad
no existirdn empresas individuales, totalmente independientes, en posesién
privada. La sociedad comunista constituird un todo unico, gobernado por un
centro. Ese centro rector regulard tanto la produccién como la distribucién:
por ejemplo, transferird una cantidad determinada de pan cocido por los
panaderos para satisfacer las necesidades de los obreros ocupados en las
empresas de construccién de maquinaria y, a la inversa, el mismo centro dara
a los obreros de la maquinaria un pedido de produccién de tantas maquinas
como sean necesarias para la panificacion.

¢Es posible tal organizacién de las relaciones entre las empresas individuales
en las condiciones del sistema capitalista? Por supuesto que no. Porque el
quid de la cuestién, como ya hemos visto, reside en el hecho de que en la
sociedad capitalista las empresas pertenecen a diversos propietarios privados,
cada uno de los cuales, al organizar su empresa, no tiene en cuenta los
intereses de la sociedad en su conjunto, sino los suyos propios. Dentro de su
propia empresa, el capitalista es el amo absoluto, y puede administrarla a su
antojo, haciéndola trabajar a toda mdquina o cerrandola, produciendo una
mercancia u otra.

Es cierto que si pensamos mas profundamente y tenemos en cuenta lo que
hemos dicho hasta ahora, parece que el poder "ilimitado" del capitalista
individual estd en realidad muy restringido. Pues el capitalista tiene necesidad
de otras empresas y de otros capitalistas, aunque sé6lo sea porque debe obtener
de ellos los productos necesarios para su mantenimiento y el de sus obreros,
asi como maquinaria y materias primas para su fabrica. Y todos los demads
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capitalistas en cuyas empresas se producen estos articulos son a su vez
propietarios, que también pueden necesitar los servicios del primer
capitalista. Sin embargo, todos ellos tienen en cuenta principalmente sus
propios intereses personales.

El vinculo entre estas empresas individuales, que se necesitan mutuamente,
pero cada una de las cuales representa una unidad independiente, sélo puede
realizarse de una manera: mediante el intercambio de sus mercancias en el
mercado.

En un sistema econémico en el que prevalece el intercambio, cada propietario
individual produce los bienes necesarios para el hombre, pero no para
satisfacer sus propias necesidades individuales, sino para suministrarlos al
mercado, con el fin de intercambiarlos alli por otros bienes necesarios para él.

En tales casos, los bienes mismos se denominan mercancias, y la economia
basada en la produccién de mercancias se denomina economia de intercambio.

El sistema capitalista es una de las formas de economia de intercambio. Pero
hay que recordar que el concepto de economia "de intercambio" es mas amplio
que el concepto de economia "capitalista". Es posible tener una economia de
intercambio que no sea capitalista. Como veremos mads adelante, nuestra
economia soviética también puede clasificarse en cierto sentido en esta
categoria, al igual que la economia mercantil simple, que en modo alguno debe
confundirse con la economia capitalista, a pesar de que tanto la una como la
otra son economias de intercambio.

En la economia mercantil simple el hombre que ha producido directamente la
mercancia es su propietario y vendedor; pero en la economia capitalista el
propietario de las mercancias no es el productor de la mercancia, sino el
capitalista, que posee las fabricas y talleres, con la maquinaria y los medios de
produccidn, y obliga al obrero a trabajar para él, ya que éste se ve privado tanto
de los medios de produccién como de los medios de distribucién.

Ya hemos dicho que nuestro objetivo fundamental es el estudio de las leyes
que rigen la economia capitalista. Pero serd mucho mads fécil llevar a cabo esta
tarea si no empezamos por la economia capitalista, sino por la simple
economia mercantil. Sélo después de habernos familiarizado con las leyes mds
simples de la economia mercantil simple podremos comprender las leyes mas
complejas de la economia capitalista.
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2. El precio como regulador extrinseco del intercambio.

En la economia mercantil simple, como en todas las formas de economia de
intercambio, el vinculo entre los propietarios individuales de mercancias se
establece a través del mercado. Todos los productores individuales de
mercancias (o propietarios de mercancias) entran en el mercado como
propietarios iguales de sus mercancias, y ceden su mercancia a otra persona
solo si reciben otra mercancia en su lugar.

Es evidente que los propietarios de mercancias, cada uno de los cuales entra
en el mercado en calidad de propietario independiente, persiguiendo sus
propios intereses, se esfuerzan por vender sus mercancias de la forma mas
ventajosa posible. Pero vender una mercancia de forma ventajosa significa
recibir a cambio la mayor cantidad posible de otra mercancia. En una
economia de intercambio desarrollada, en la que (como veremos mads
adelante) todas las mercancias se intercambian por dinero, este proceso
equivale a recibir la mayor cantidad posible de dinero por la mercancia.

Pero, épuede el propietario de una mercancia cumplir siempre su deseo y
venderla al precio mds ventajoso?

Aunque parezca que es el "duefio ilimitado" de su mercancia, la consecucién
de su deseo no depende sélo de él. El comprador con el que trata también es
propietario, dispone de su dinero seglin sus propias consideraciones y desea
comprar mercancias lo mds baratas posible. Ademas, junto al vendedor de la
mercancia, hay muchos otros que venden el mismo tipo de mercancia.
Ademads, no siempre hay suficientes compradores para todos, y cada
propietario corre el riesgo de quedarse con su mercancia sin vender. Esto lleva
a la competencia, a una situacién en la que los propietarios individuales de
mercancias entran en una lucha entre ellos por un comprador y se esfuerzan
por vender sus mercancias mas baratas que sus competidores.

Asi, en el mercado se produce una lucha continua entre compradores y
vendedores en torno a la cuestiéon de los precios, y también entre los distintos
propietarios de mercancias.

Aqui, en el mercado, el propietario se da cuenta de lo limitado de su poder,
de hasta qué punto las actividades de su propia empresa estan ligadas y
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dependen de todas las demds empresas, también de propiedad privada.

Antes de entrar en el mercado, actuaba a ciegas. S6lo el mercado, a través de
los precios, puede mostrar al productor individual de mercancias el lugar que
ocupa su empresa en el sistema general de produccién e intercambio social.

Si, por ejemplo, el precio de las botas ha subido, significa que la produccién
ha sido menor de lo que deberia haber sido; mientras que si el precio ha
bajado, se ha producido un excedente de botas: en otras palabras, como
resultado de la naturaleza desorganizada de la economia de intercambio, se ha
establecido una distribucién del trabajo a través de las diversas esferas de
produccién que no se corresponde con las necesidades de la gente. Los
productores de mercancias tienen inmediatamente en cuenta las indicaciones
del mercado. En el primer caso aumentan su produccién de botas, en el
segundo la reducen. Asi pues, la economia de intercambio se rige y regula por
el movimiento de los precios, pero este regulador funciona de forma
elemental. Aunque los precios del mercado son el resultado de la interaccién
y la lucha de los propietarios-productores individuales de mercancias, no
dependen, sin embargo, de la voluntad de ninguno de ellos por separado, ni
de la de la sociedad en su conjunto; y esos precios los dominan con la misma
fuerza irresistible que las leyes de la naturaleza. El precio de una determinada
mercancia puede ser completamente ruinoso para un determinado productor
de mercancias y llevarlo a la quiebra, pero mientras las causas que originan
ese precio sigan vigentes nada ni nadie podra alterarlo.

Es evidente, por tanto, que al desempefiar los precios un papel tan importante
en el sistema de intercambio, al estudiarlo debemos preguntarnos, en primer
lugar, qué determina el precio, ese regulador ciego del intercambio, y de qué
depende. De esto vamos a tratar.

3. Las condiciones de las que depende el precio. Utilidad. Oferta y
demanda.

Si entro en una tienda y quiero comprarme un sombrero, el tendero atento
me mostrard no uno, sino varios, de diversos estilos y clases. Es obvio que los
sombreros que me muestre casi nunca seran todos del mismo precio.

Si el tendero pide doce chelines por uno de ellos y s6lo ocho por otro, puedo
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preguntarle inmediatamente por qué el primero es mds caro y el segundo mas
barato.

¢Cudl serd su respuesta?

O bien que el primero estd hecho con mejores materiales, el fieltro utilizado
es de mejor calidad, por ejemplo, o bien que estd mas de moda.

En una palabra, explicard en primer lugar la diferencia de precio de los
distintos sombreros por su calidad, por el servicio que me pueden prestar.

¢Es acertada esta explicacion del tendero?
A primera vista puede parecer correcta y acorde con la realidad.

Puedo llevar un sombrero de buena calidad durante dos afios y otro de mala
calidad durante menos tiempo. ¢No explica eso por qué el primero es mas
caro?

Pero pensemos un poco mas en esta explicacién.

Tomemos el precio no de dos sombreros, sino de un sombrero y otra
mercancia: un plato, por ejemplo. Como sabemos, un plato es mucho mas
barato que un sombrero: supongamos que cuatro veces mas barato. ¢Podemos
deducir de ello que la duracién de su servicio es menor que la de un sombrero?
Por supuesto que no. Un plato, y especialmente uno de metal, puede estar en
servicio durante muchos afios, y un sombrero no se puede llevar més de dos
o tres inviernos. Por lo tanto, la diferencia no se debe a que una mercancia
nos sea util durante mas tiempo y otra durante menos.

Pero, ¢acaso un sombrero es mds caro que un plato porque, en general, es mas
necesario? Uno puede arregldrselas sin un plato; en ultima instancia, puede
tomarse la sopa directamente de la olla, como hacen los campesinos; puede
pedir prestado un plato al vecino para cenar; pero a menudo no se puede pedir
prestado un sombrero, y no todo el mundo desea salir sin sombrero en pleno
invierno.

Pero esta explicaciéon también es inadecuada, si se piensa bien. En realidad, el
pan, por ejemplo, es mucho mas barato que un diamante, y sin embargo es
mucho mds necesario para el hombre. Mds atn: como todos sabemos muy
bien, hay ciertas cosas que nos son muy necesarias y, sin embargo, su precio
es bastante bajo, o ni siquiera tenemos que pagar nada por ellas: el aire, o el
agua, por ejemplo.
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Aparte de esto, ¢podemos decir con seguridad que un sombrero es cuatro
veces mas caro que un plato porque es cuatro veces mas necesario para
nosotros? ¢Ddénde encontraremos la medida que pueda fijar exactamente en
cifras el grado de necesidad que tiene un hombre de cualquier articulo? No es
posible encontrar tal medida, tanto mas cuanto que la necesidad y la utilidad
son conceptos relativos y extremadamente variables.

Supongamos que dos hombres han entrado en una tienda para comprar
pantalones: uno es un estudiante pobre que ha roto tanto sus pantalones
viejos que ha tenido que pedir prestados unos a su compafero de estudios
para poder ir a la tienda; el otro es un empleado con una posicién econémica
desahogada, que tiene dos pares de pantalones en casa, pero que ha decidido
comprar un tercer par para salir o para ponérselos cuando recibe visitas.
Supongamos ademads que al entrar en la tienda ambos se paran a considerar el
mismo par de pantalones. ¢Quién los necesita mds? Es evidente. Pero es
probable que el tendero pida el mismo precio a cada uno de ellos por el mismo
par de pantalones.

A todo lo anterior cabe hacer una objecién aparentemente muy seria.

Es cierto que es imposible determinar con exactitud cudnto mas util es para
un hombre un determinado articulo que otro, pero si se puede, sin embargo,
determinar hasta qué punto un hombre desea comprar tal o cual articulo, y
cuantos son los que desean vender tal articulo.

Por supuesto, no puedo determinar cudnto mds necesita un hombre un par de
zapatos que una barra de pan, pero si puedo determinar cudntas personas
acudieron hoy al mercado o a las tiendas para comprar zapatos, y también
puedo determinar cudntos pares de zapatos habia a la venta en el mercado y
en las tiendas. Si doscientas personas pidieron hoy zapatos de la talla diez en
la tienda y sélo habia cien pares en stock, significa que el stock sélo podia
satisfacer la mitad de la demanda; en otras palabras, la necesidad, la demanda
de zapatos era mayor que su oferta; pero si mafiana hay doscientos pares de
zapatos en stock y s6lo aparecen cien compradores, significard que esta vez la
necesidad de zapatos no es tan grande y que la demanda no supera la oferta.

¢Acaso el grado de necesidad de zapatos y de otras mercancias, asi como su
precio, no estan determinados por la correlacién entre la demanda y la oferta?

Esta concepcién parece confirmada por los hechos de la vida real que todo el
mundo conoce.
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En la practica, cuando hay escasez de mercancias en el mercado, su precio
aumenta. Recordemos cémo subié el precio del pan en Rusia durante el
periodo de hambruna de 1922, especialmente en los distritos afectados por la
hambruna. Recordamos lo baratas que se venden las mercancias en las tiendas
al final de su temporada, cuando la necesidad y la demanda de las mismas
disminuyen.

Y, por ultimo, todo el mundo sabe perfectamente cémo sube el precio del
grano en verano, cuando la vieja cosecha esta practicamente consumida y hay
poco grano a la venta, mientras que la necesidad de éste incluso aumenta en
cierta medida, ya que muchos campesinos pobres se ven obligados a comprar
grano; y cémo inmediatamente después de que la nueva cosecha empieza a
llegar al mercado el precio baja considerablemente.

La ley de la dependencia de los precios de la oferta y la demanda, que consiste
en que los precios suben con un aumento relativo® de la demanda y bajan con
un aumento relativo de la oferta, es una ley que todos conociamos bien incluso
antes de dedicarnos al estudio de la economia politica.

Pero, épodemos darnos por satisfechos con esa ley y decidir que por fin hemos
encontrado una respuesta a la pregunta de qué es lo que fija el precio de una
u otra mercancia en una sociedad productora de mercancias?

No es dificil ver que no es asi.

Si la ley de la oferta y la demanda pudiera dar una explicaciéon exhaustiva del
nivel de precios de las mercancias y de las proporciones en que se
intercambian unas por otras, ¢cudl seria el resultado?

Si la situacién del mercado es tal que la relacion entre la oferta y la demanda
de dos mercancias es la misma, entonces sus precios deberian ser los mismos.

Si, por ejemplo, hay mil toneladas de aztcar en el mercado, y los compradores
demandan sélo quinientas toneladas, y si simultdneamente los compradores
en el mercado demandan cincuenta mdaquinas de coser y los vendedores
ofrecen cien, estd claro que tanto en el mercado del azicar como en el de las
maquinas de coser la oferta es el doble que la demanda; y si nuestra suposicién
de que el precio de las mercancias puede explicarse enteramente por la oferta

2 Si un aumento doble de la demanda va acompafiado de un aumento doble de la oferta, es evidente
que el precio no deberia variar (permaneciendo invariables las demds circunstancias). El precio
s6lo cambia cuando la demanda crece en comparacién con la oferta, y viceversa.
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y la demanda es correcta, entonces el precio de una tonelada de aztcar y el de
una mdaquina de coser deberian ser los mismos. En realidad no es asi; incluso
en tales condiciones la maquina de coser no costara tanto como una tonelada
de aztcar.?

La ley de la oferta y la demanda puede, por supuesto, explicar por qué ayer
una libra de azudcar costaba cuatro peniques y hoy cuesta cuatro peniques y
medio, o por qué ayer una maquina de coser costaba cinco libras y hoy cuesta
cinco libras y cinco chelines. Pero esta ley nunca podra explicar por qué el
precio de una maquina de coser asciende a libras, mientras que el precio de
una libra de aztcar es de sdlo unos peniques.*

Asi pues, la ley de la oferta y la demanda puede hacer fluctuar el precio de las
mercancias, pero no puede proporcionar ninguna base para las proporciones
en que las mercancias se intercambian entre si, o por dinero, en el mercado.

De hecho, la propia fluctuacién de los precios en el mercado bajo la influencia
de la oferta y la demanda estd restringida por limites definidos.

Si, por ejemplo, como consecuencia de una escasa oferta, los precios de una
determinada mercancia subieran demasiado, el resultado seria que un cierto
numero de personas que antes pedian esa mercancia dejarfan de demandarla,
no porque ya no tuvieran necesidad de ella, sino porque ya no podrian
comprarla por falta de medios. Esto puede ocurrir no sélo cuando suben los
precios de articulos de lujo, de los que uno puede privarse, sino con una subida
de los precios de articulos muy necesarios.

Es bien sabido que con una subida del precio de la carne el trabajador depende

® Es fécil ver que la suposicién de que la ley de la oferta y la demanda determina exhaustivamente
el precio puede llevarnos no sélo a la conclusién de que, en las condiciones que postulamos, una
tonelada de azticar deberia costar lo mismo que una maquina de coser. Con igual justicia se puede
declarar que una libra de aztcar (o incluso una onza) deberia costar lo mismo que la maquina. En
efecto, nuestra hipotesis se aplicard incluso si decimos que hay dos mil libras (o 32.000 onzas) de
azucar en el mercado, mientras que sélo hay demanda para mil libras. La relacién entre el nimero
de libras o onzas ofrecidas y demandadas es la misma que para las maquinas de coser, lo que
significa que una libra (o una onza) de aztcar deberia costar lo mismo que una maquina.

* No se trata, por supuesto, de una caida del valor de la moneda, que tiene sus propias causas,
que analizaremos mas adelante. Por lo demas, es facil comprender que si la moneda cae a la décima
parte de su valor anterior, el aziicar se venderd en chelines, mientras que el precio de la maquina
de coser sera de cincuenta libras. La cuestién de la proporcién en que se intercambian el aztcar y
las maquinas de coser en estas condiciones requiere su propia explicacién.
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mds del pan, y con una subida del coste del pan, recurre a las patatas; en los
ultimos afios los trabajadores alemanes no comen mantequilla fresca en
absoluto (sustituyéndola por el suceddneo de la mantequilla, la margarina),
simplemente porque no pueden permitirse comprar mantequilla.

Una gran subida de los precios, debida a un aumento de la demanda (o a una
disminucién de la oferta) o a cualquier otra razén, provoca a su vez una caida
de la demanda hasta que los precios vuelven a bajar.

Lo contrario también es exactamente cierto: si por alguna razén hay una gran
cantidad de cierta mercancia en el mercado, y su precio ha bajado, la
fabricaciéon de esa mercancia deja de ser rentable; deja de fabricarse, y
entonces, a medida que las existencias antiguas se venden gradualmente, la
oferta se reducird y los precios subirdn en consecuencia.

Vemos asi que a menudo no se trata de que la oferta y la demanda influyan en
los precios, sino que, por el contrario, el precio de una determinada mercancia
influye en la oferta y la demanda.

Por todas estas razones, no podemos contentarnos con explicar los precios
unicamente por la ley de la oferta y la demanda, y debemos proseguir nuestro
examen de la cuestién.

4. Coste de produccion.

Ya hemos dicho que el productor de una mercancia deja de fabricarla si su
precio no le resulta rentable o le supone una pérdida definitiva.

¢Coémo determina qué mercancia no le resulta rentable o le puede suponer
una pérdida?

Obviamente, por lo que le cuesta producir esa mercancia. Escuchemos a algin
comprador en el mercado o en una tienda, regateando acaloradamente con el
vendedor y ofreciéndole un precio.

regateando acaloradamente con el vendedor y ofreciéndole un precio que es
s6lo la mitad de lo que se le pide, y oir al vendedor asegurandole que la
mercancia "en si misma le cuesta mas" de lo que el comprador esté ofreciendo.
Escuche a un taxista tratando de convencerle de que "el precio del heno es
mucho maés alto" antes de pedirle una enorme suma por el viaje, o al sastre al
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que le encarga un par de pantalones asegurandole que no estd siendo nada
irrazonable en sus tarifas, porque la vida es muy cara en estos dias: el pan ha
subido, el casero le esta despellejando, etcétera.

¢No indica todo esto que el precio de cualquier mercancia viene determinado
en ultima instancia por los costes y desembolsos relacionados con su
produccién?

Llevemos nuestro andlisis mds lejos, tomando por ejemplo al sastre al que
compramos un par de pantalones. Recordemos que hasta ahora no se trata de
un capitalista que contrata obreros y los obliga a hacer pantalones para
obtener un beneficio, sino de un sastre, pequefio productor de mercancias,
representante tipico de la economia mercantil simple, que vende los
pantalones que ha hecho para recibir a cambio los articulos que le son
necesarios.

¢Coémo determina el sastre los costes de produccién de un pantalén?

En primer lugar, esta obligado a tener en cuenta el gasto en los materiales con
los que se fabrican los pantalones: esto incluye el precio de la tela y del forro,
los botones, el algodén y otros "adornos". A esto hay que afiadir los gastos de
calefaccién, iluminacién (y mantenimiento en general) del local en el que
trabaja el sastre.

Por supuesto, estos gastos no se incluyen totalmente en el precio de un par
de pantalones, sino sélo parcialmente: si el sastre ha trabajado en los
pantalones un dia, el desembolso en combustible y alumbrado de un dia
también entrard en el precio. De la misma manera, el precio de los pantalones
debe incluir el coste de una pequefia parte de la maquina de coser que se gasta
durante el trabajo —asi, si una mdquina de coser cuesta cinco libras, y se
pueden hacer doscientos pares de pantalones con ella antes de que se gaste
completamente®, esta claro que por cada par de pantalones hay que contar una
doscientosava parte de cinco libras, o seis peniques.

Pero el propio sastre también ha trabajado, ha empleado un dia entero en
confeccionar el pantalén. éSe tendrd esto en cuenta a la hora de determinar el
precio de los pantalones? Por supuesto que si. Si no, {por qué se habria
preocupado el sastre de trabajar? Porque trabajé en los pantalones sélo porque
esperaba, al venderlos, no sélo recuperar lo que habia gastado en materiales y

® En aras de la simplicidad, hemos ignorado los costes de reparacién de la maquina.
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en la maquina de coser, sino también recibir un cierto pago por su trabajo. Al
vender los pantalones, se esfuerza en primer lugar por intercambiar el
producto de su propio trabajo por el producto del trabajo de otros.

Asi, el precio de los pantalones se compondrd aproximadamente de lo
siguiente:

s. d
Pafio 16 0
Forro, botones, hilo y otros materiales 2 0
Desgaste de la maquina 0
Gastos de combustible y luz 0
Por mano de obra propia del sastre 0

Total 26 0
¢Vendera siempre el sastre sus pantalones por veintiséis chelines, es decir, en
exacta correspondencia con sus costes (desembolso) y gastos de mano de
obra? Por supuesto, si es posible, tratard de obtener mas que esa suma por
ellos. Pero eso solo sera posible si la demanda supera a la oferta.

Supongamos que es asi. El sastre consigue vender sus pantalones no a
veintiséis, sino a treinta chelines. Ya sabemos lo que ocurre. La produccién de
pantalones aumenta, su oferta en el mercado crece y los precios bajan; y los
precios seguiran bajando hasta que tiendan a caer por debajo de los veintiséis
chelines. Entonces la fabricaciéon de pantalones resultard menos rentable; la
produccién de pantalones vuelve a reducirse; su precio vuelve a subir, y asi
sucesivamente.

En resumen, tenemos ante nosotros la imagen familiar de la fluctuacién de
los precios de los productos basicos en relacién con los cambios en la oferta y
la demanda. Pero obsérvese una caracteristica de esa fluctuacién: se produce
en torno a un nivel, el de los veintiséis chelines —es decir, el precio
determinado por los costes de produccién del sastre y sus gastos de mano de
obra.

Asi pues, parece que hemos encontrado la causa que determina el nivel de los
precios independientemente de las fluctuaciones que la oferta y la demanda
afectan a dicho precio. La respuesta parece clara: un par de pantalones es
doscientas veces mds caro que una libra de harina porque el gasto en ellos
(tanto en dinero como en trabajo) es mucho mayor.

Pero esta respuesta tampoco puede satisfacernos. En realidad, intentemos
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comprender mejor esta concepcién de los gastos y costes de produccién. Una
parte muy importante del coste de nuestros pantalones corresponde al gasto
en tela, que en nuestro ejemplo se determina en dieciséis chelines. Pero, équé
representan esos dieciséis chelines? Nada mas que el precio de la tela. Lo
mismo ocurre con los gastos en botones, hilo, aceite para la luz y lefia para la
calefaccién, que en cada caso representan el precio de la mercancia.

Obtenemos asi que el precio del pantalén se explica en gran medida por el
precio de las mercancias que han entrado en su fabricacién. Pero una vez que
los precios de ciertas mercancias (en gran parte) se explican por los precios
de otras mercancias, ¢no resulta que en esencia estamos marcando el tiempo,
ya que referir un precio a otro precio es seguramente lo mismo que definir
una cantidad desconocida por medio de otra cantidad desconocida. Es lo
mismo que decir que el aceite es aceitoso; o mas bien es no decir nada en
absoluto.

Al final de nuestra investigacién, ¢no parece que no hemos llegado mas lejos
y que sélo hemos vuelto al punto de partida?

Pero recordemos que el precio de los pantalones sélo se explica en diez tercios
(es decir, veinte chelines) por el precio de otras mercancias compradas por el
sastre. Los seis chelines restantes entran en el precio de los pantalones debido
a que el sastre ha invertido un dia de su trabajo en ellos.

Pero, {como se obtienen los precios de la tela y de los demds materiales con
los que se confeccionan los pantalones? La respuesta a esta pregunta es facil:
porque, por un lado, se ha comprado un determinado material (lana) para la
fabricacién de esta tela y, por otro, porque se ha invertido una determinada
cantidad de trabajo en la transformacién de la lana en tela. Supongamos que
el precio del material es de diez chelines. Pero, ¢de qué depende el precio de
la lana? Del precio del material (el precio de la oveja menos el precio de su
carne, huesos y piel, por ejemplo) y del trabajo empleado en esquilar el vellén.
Pero el precio de la oveja se compone también del precio de los alimentos y
del trabajo invertido en su cria. Asi, en dltima instancia, podemos referir los
costes de todos los materiales al gasto de trabajo, ya que si continuamos
nuestras investigaciones llegaremos inevitablemente a un punto en el que,
aparte del gasto de trabajo de una serie de trabajadores, s6lo quedan los
materiales que se encuentran a mano en la naturaleza, los cuales (en la medida
en que no se gasta trabajo en ellos) no pueden entrar en los costes de
produccién.
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Por supuesto, esto se aplica no sélo a la tela, sino también a todos los demas
materiales necesarios para la produccién de pantalones.

Asi pues, si tenemos siempre presente una economia mercantil simple, en la
que los productores de mercancias son también sus propietarios y vendedores,
llegamos a la conclusién de que el nivel en torno al cual fluctta el precio de
una u otra mercancia en el mercado depende en ultima instancia del gasto de
trabajo.

5. Resumen. El trabajo como base del valor. El valor como expresion de

las relaciones sociales.

Resumiendo todo lo que hemos dicho hasta ahora, podemos extraer ahora las
siguientes conclusiones:

1. Todos los productos creados por el intercambio social de trabajo adoptan
la forma de mercancias, es decir, de productos fabricados no para el consumo
personal, sino para el intercambio.

Para que una mercancia pueda intercambiarse en el mercado debe ser capaz
de satisfacer alguna necesidad o, en el lenguaje de la economia politica, debe
tener un cierto valor de uso. Si cualquier articulo producido por alguien no
tiene ningun valor de uso nadie lo comprard, y no podrd convertirse en una
mercancia.

2. En una economia de intercambio mds o menos desarrollada, cualquier
mercancia se intercambia en el mercado por una cantidad determinada de
otras mercancias mediante el dinero. Asi, cada mercancia adquiere un precio
determinado, expresado en una cantidad de dinero.

El precio de una mercancia se establece en el proceso de lucha entre los
productores individuales de mercancias, entre los vendedores y los
compradores. El movimiento de los precios en el mercado regula la actividad
de las empresas individuales y establece una cierta correspondencia
(equilibrio) de unas con otras y con las necesidades humanas.

3. El valor de uso de una mercancia, o su utilidad, depende de sus cualidades
naturales: fisicas, quimicas, mecanicas, y es el requisito absoluto para la venta
de una mercancia; pero, como hemos visto, no puede explicar la esencia de los
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precios. Una vez establecido el precio de una mercancia en el mercado como
resultado de las relaciones que se establecen entre los individuos en una
economia de intercambio, la fuente de ese precio hay que buscarla no en las
cualidades naturales de la mercancia en si, sino en las relaciones entre los
hombres.

4. En cuanto a las relaciones entre los hombres, vemos que el precio de una
mercancia puede fluctuar en funcién de la oferta y la demanda. Pero el nivel
en torno al cual flucttan esos precios no puede explicarse por la oferta y la
demanda. Evidentemente, ese nivel sélo puede explicarse por el gasto de
trabajo necesario para la produccién de tal o cual mercancia. Se le da el nombre
de valor de cambio, o simplemente "valor", y por eso decimos que en /a base
del precio de cualquier mercancia estd su valor de cambio.

Como resultado de nuestras investigaciones, hemos pasado de las cualidades
naturales de las mercancias, y del mercado y el intercambio, al trabajo de los
seres humanos.

Todo el mundo comprende que el trabajo es la base de la existencia de
cualquier sociedad. Todas las necesidades humanas, desde las mas "elevadas"
hasta las mas "comunes", necesitan articulos materiales para su satisfaccion.
Esos articulos no caen del cielo ya hechos, sino que son creados por el trabajo
persistente del hombre.

Pero el hombre no vive y trabaja solo en el mundo; esta en sociedad con otros
hombres; y como hemos visto, en el proceso del trabajo los hombres se hacen
dependientes unos de otros, y asi entran en ciertas relaciones productivas
entre ellos.

De este modo, el trabajo de un individuo (o de una empresa) se convierte en
una parte del trabajo social, y las relaciones productivas deben garantizar una
divisién del trabajo social tal que asegure que toda la sociedad pueda satisfacer
sus necesidades. El rasgo peculiar de la economia de intercambio, como
hemos visto, consiste en que esta distribucién del gasto de trabajo se logra
mediante el intercambio de mercancias en el mercado en una proporcién
definida. El intercambio de mercancias no es mas que una forma especial de
regular las relaciones productivas entre los hombres, y como hemos
establecido, esta regulacién se produce mediante el movimiento de los precios
en torno al valor.

En el proceso de esta regulacién arbitraria rara vez ocurre que el precio de una
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mercancia corresponda exactamente a su valor. Por lo tanto, el equilibrio de
las relaciones de produccién en una economia de intercambio, que se alcanza
mediante dicha regulacién, no es algo constante y establecido de una vez por
ah, sino que, por el contrario, es extraordinariamente movil e inconstante. Sin
embargo, esto no impide que la ley del valor cumpla su funcién reguladora.

Sélo debido a su anarquia y falta de organizacidn, la economia de intercambio
necesita el valor como regulador.

La raiz del valor se encuentra en las relaciones especificas entre los seres
humanos que surgen en las condiciones de una economia de intercambio. Con
la desapariciéon de estas relaciones, con el establecimiento de la regulacién
consciente de las relaciones productivas entre los seres humanos,
desaparecera la necesidad misma del valor.

Desde este punto de vista, el valor se distingue claramente del valor de uso.
El valor de uso de una mercancia no cambia con una alteraciéon de las
relaciones sociales entre los seres humanos: asi, el azacar fabricado bajo el
sistema capitalista no se volverd amargo si se produce una revolucién y se
establece un sistema socialista.

6. Trabajo concreto y trabajo abstracto.

En una economia de intercambio, las mercancias se intercambian total y
enteramente segin su valor, segun la cantidad de trabajo que se ha empleado
en su produccién.

No son mercancias idénticas las que se intercambian entre si, sino mercancias
diferentes: por supuesto, nadie se detendrd a intercambiar zapatos por zapatos
similares. Si, por ejemplo, los zapatos se intercambian en el mercado por telas,
es evidente que en esta transaccién los productos del trabajo diferentes en su
forma (por un lado el del zapatero y por otro el del tejedor) se pondran en
comparacién por medio de su valor. En la fabricacién de zapatos, el zapatero
trabaja de forma muy diferente al tejedor que fabrica telas. El primero trabaja
con un cuchillo de zapatero, un punzén, un martillo, etc.; el segundo trabaja
en su telar. El material con el que trabajan y los movimientos que ejecutan
son muy diferentes. Asi, el trabajo de uno y otro ha adquirido una forma
distinta, en la medida en que se han dedicado a la produccién de valores de
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uso diferentes. Pero tan pronto como los zapatos y la tela salen al mercado,
su valor se iguala; las diferentes formas de trabajo del zapatero y del tejedor
se comparan entre si. Evidentemente, en esta comparacién no se tienen en
cuenta las distintas formas concretas de trabajo.

El trabajo de los hombres de diversos oficios, o de los hombres que,
produciendo diversos valores de uso, s6lo puede ser comparado entre si
porque hay algo comun en ellos desde el punto de vista del mercado, a saber,
que todas las variedades de trabajo son consideradas como trabajo en general,
como gasto de energia humana, independientemente de la forma que ese gasto
de energia adopte en los diversos casos.

Esto puede comprenderse mas facilmente si se tiene en cuenta lo que se ha
dicho anteriormente sobre la rentabilidad de tal o cual esfera del trabajo. Si el
trabajo de doce horas diarias de un zapatero se valora en el mercado por debajo
del trabajo de doce horas diarias de un panadero, el negocio del zapatero
disminuird involuntariamente; parte de los zapateros abandonarén su oficio;
los adolescentes que planean comenzar a trabajar como aprendices preferiran
convertirse en aprendices de panaderos antes que de zapateros.
Evidentemente, tanto el zapatero como el aprendiz que comienza a trabajar
estan interesados en este caso no en el trabajo concreto del zapatero, es decir,
no particularmente en el trabajo que produce zapatos, sino en el trabajo en
general, como trabajo que puede crear valor, y que puede ofrecerles la
oportunidad de entrar en intercambio con otros productores de mercancias, y
obtener asi otras mercancias necesarias para ellos en una proporcién definida,
ventajosa para ellos en las condiciones de una economia de intercambio.

Esta puesta en relacién comparativa de las distintas formas de trabajo sé6lo
podia producirse, por supuesto, cuando surgia el propio intercambio

Hay una serie de ocupaciones (formas de trabajo) que en la sociedad
precapitalista, cuando no estaban desarrolladas las relaciones de intercambio,
se consideraban vergonzosas y degradantes. Pero en la actualidad el capitalista
(y el pequefio propietario) considera que cualquier forma de ocupacién es
adecuada si le da "pan honrado". En esta categoria entra también el trabajo, en
su forma general, independientemente de su variedad, como creador de valor.

El trabajo, en una economia de intercambio, considerado desde el punto de
vista del gasto de la energia humana en general se llama abstracto; el trabajo
considerado desde el punto de vista de la forma en que se gasta la energia se
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llama concreto. El trabajo abstracto crea valor de cambio; el trabajo concreto
crea valor de uso.

Hay que sefialar que en una economia de intercambio toda forma de trabajo
puede considerarse desde ambos puntos de vista; asi, el trabajo de un sastre
es simultdneamente concreto y abstracto. Si no fuera concreto, no crearia
mercancias con un valor de uso definido, y el valor de uso es una condicién
indispensable para que el producto del trabajo se convierta en mercancia.
Ademads, a efectos de intercambio es necesario que existan en la sociedad
varias formas concretas de trabajo, ya que, como hemos indicado, el
intercambio sélo puede efectuarse entre diferentes valores de uso. Pero en la
medida en que los pantalones confeccionados por un sastre se intercambian
por zapatos, inevitablemente tiene lugar una comparacién de su valor, y aqui
el trabajo del sastre adopta la forma de trabajo abstracto como trabajo en
general. Lo mismo puede decirse del trabajo de un escritor o de un profesor;
estas formas de trabajo también pueden considerarse tanto desde el punto de
vista del trabajo abstracto que crea valor de cambio, como desde el punto de
vista del trabajo concreto que crea valor de uso.

Es necesario tener esto claro, ya que muchos principiantes en economia
politica piensan que sélo el trabajo que crea articulos materiales definidos
(zapatos, por ejemplo) puede ser concreto, mientras que piensan
errébneamente que el trabajo mental es abstracto.

7. Trabajo individual y trabajo socialmente necesario.

Asi pues, el valor de una mercancia viene determinado por el trabajo abstracto.

Pero si comparamos diversas formas de trabajo, eliminando su aspecto
concreto, es necesario disponer de un patrén con el que se pueda medir la
cantidad de trabajo empleado en la produccién de tal o cual mercancia. Ese
patrén es el tiempo.

El producto de las doce horas de trabajo del zapatero tiene el mismo valor que
el producto de las doce horas de trabajo del panadero.

Cuanto mayor sea el tiempo necesario para la produccién de una u otra
mercancia, mayor serd su valor.
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Para muchos, esta conclusién puede parecer extrafa.

En realidad, si adoptamos el punto de vista de que el valor de una mercancia
esta determinado por el tiempo empleado en su produccién, llegamos a la
posicién de que cuanto mds perezoso o menos cualificado sea el obrero, mayor
serd el valor de la mercancia que crea.

Veamos hasta qué punto esta objecion es soélida. Un calcetero hace un par de
medias en tal vez seis horas, otro hace un par exactamente igual en cuatro, y
un tercero en dos horas. Todo esto depende, por una parte, de la maquina y
de los materiales con los que tienen que trabajar y, por otra, de su grado de
habilidad y de la intensidad de su trabajo.

Pero ahora las medias estan acabadas. Todos los fabricantes de medias van al
mercado a vender su mercancia.

Suponiendo que el valor de una hora de trabajo sea de dos chelines,
éconseguird el primer calcetero obtener doce chelines por sus medias,
mientras que el segundo recibe ocho chelines por medias similares y el tercero
solo cuatro chelines? Posiblemente el primer calcetero se esforzara en vender
sus medias de acuerdo con el tiempo que ha empleado en su produccién, a
doce chelines el par. Pero si tuviera éxito en esto, los otros calceteros que
hubieran hecho las medias en menos tiempo no rechazarian el precio rentable
de doce chelines por par. De este modo, una parte de los fabricantes de medias
venderia su mercancia por encima de su valor. Esto llevaria a una expansién
de la produccién de medias, aumentaria su oferta en el mercado, se romperia
el equilibrio y, finalmente, el precio de las medias bajaria.

Es evidente que cuando la demanda de medias es igual a la oferta y se
equilibran mutuamente —y sélo en ese caso son correctas todas nuestras
consideraciones, ya que suponen que las medias se venden segun su valor—
el valor de un par de medias debe establecerse en menos de doce chelines.

Pero, ¢significa esto que las medias se venderdn en el mercado de acuerdo con
el trabajo empleado por el calcetero que ha empleado menos tiempo de todos,
es decir, dos horas? También en este caso la respuesta es negativa.

Una vez aceptada nuestra condicién de que la demanda es igual a la oferta, se
deduce que no es posible satisfacer el mercado sélo con las medias hechas en
dos horas; en consecuencia, se venderan por mas de cuatro chelines. Asi pues,
el valor no se establece de acuerdo con el mas rapido ni de acuerdo con el mas
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lento.

En general, el valor de una mercancia no puede establecerse de acuerdo con
el trabajo individual de trabajadores separados o de empresas separadas, sino
de acuerdo con el trabajo que es necesario para la produccién de un par de
medias en el promedio de toda la sociedad, es decir, de acuerdo con el trabajo
medio socialmente necesario.

Este trabajo medio socialmente necesario para la produccién de un par de
medias depende del numero de calceteros que trabajan en una sociedad dada,
de la productividad del trabajo de estos calceteros y de su produccién de
mercancias para el mercado.

Supongamos que hoy no hay ningtn calcetero que venda medias, y que veinte
calceteros venden veinte pares de medias cada uno, empleando dos horas en
la fabricacién de cada par, otros treinta venden diez pares de medias cada uno,
habiendo empleado cuatro horas en la fabricacién de cada par, y los sesenta
calceteros restantes tienen cinco pares de medias para vender cada uno, que
han sido fabricados a razén de seis horas por cada par.

En ese caso, {como se determinard el tiempo socialmente necesario para la
produccién de un par de medias? Como suponemos que nuestra sociedad se
encuentra en estado de equilibrio, es decir, que la oferta de medias es igual a
la demanda, todas las medias producidas se venderdn en consecuencia.

20 fabricantes de medias venden 20 pares cada uno ... 400 pares
30 fabricantes de medias venden diez pares cada uno.. 300 pares
60 fabricantes de medias venden 5 pares cada uno ....... 300 pares
TOtal oo 1.000 pares

Se fabrican mil pares de medias y se sacan al mercado. Ahora calcularemos el
tiempo de trabajo empleado por todos los fabricantes de medias en su
produccién.

400 pares a dos horas por par ................... 800 horas
300 pares a cuatro horas por par .............. 1.200 horas
300 pares a seis horas por par .................. 1.800 horas
Total coeeeeiieiieicc 3.800 horas

Para producir el total de mil pares de medias necesarios para la sociedad se
emplean 3.800 horas.
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Y, en consecuencia, el tiempo medio empleado en un par de medias es de
3.800/1.000, es decir, 3,8 horas.

Este tiempo, 3-8 horas (o tres horas y cuarenta y ocho minutos) serd el tiempo
medio socialmente necesario en esa sociedad para la produccién de un par de
medias; y a 2s. por hora el valor de un par de medias se establecerd en unos
seis chelines y nueve peniques y medio.

Seria un gran error determinar el tiempo socialmente necesario tomando la
media aritmética entre el tiempo individual de la empresa més productiva y el
de la menos productiva; asi, si tomdramos las seis horas y las dos horas de
nuestro ejemplo, las sumaramos y dividiéramos por dos, obtendriamos la cifra
cuatro y decidiriamos que éste es el tiempo socialmente necesario, puesto que
es la media entre seis y dos horas. El valor social de un par de medias se
determina como la media de los valores individuales (gastos individuales de
trabajo) de todas las medias producidas en la sociedad. Si no se produjeran
trescientos pares de medias de "seis horas", sino el doble, es decir, seiscientos,
el tiempo medio socialmente necesario seria mayor. Como se puede calcular
facilmente, en ese caso no habria mil, sino mil trescientos pares de medias en
el mercado, y el trabajo social total gastado en la produccién de medias seria
igual a 5.600 horas; el trabajo socialmente necesario requerido para la
produccién de un par de medias seria igual a 5.800/1.800 horas, es decir, unas
cuatro horas y un tercio.

Asi pues, el trabajo socialmente necesario viene determinado por la técnica
media de la sociedad en cuestién, por los hébitos y cualidades medias del
trabajador y también por las condiciones medias de trabajo.°

Pero la técnica de la sociedad, los habitos del trabajador y las condiciones de
su trabajo no son cantidades fijas, inmutables y dadas de una vez para siempre.
Como sabemos, la técnica evoluciona; las condiciones de trabajo del obrero,
asi como su cualificacién y cultura, cambian. En consecuencia, también
cambia el tiempo de trabajo socialmente necesario para la produccién de una
u otra mercancia.

Después de lo dicho, debe quedar claro que la introduccién de nueva
maquinaria y el aumento de la productividad del trabajo causado por su

6 La palabra "media" debe entenderse, por supuesto, en el sentido en que la hemos utilizado hasta
ahora, es decir, teniendo en cuenta la cantidad de mercancias que, en estado de equilibrio, las
empresas de distinto nivel técnico ponen en el mercado.
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introduccién, sélo pueden reflejarse en el tiempo de trabajo socialmente
necesario si el nuevo desarrollo se adopta mas o menos ampliamente.

Supongamos que un productor de mercancias (incluso un fabricante de
medias) introduce una nueva maquina que aumenta la productividad de su
trabajo y, por tanto, reduce el trabajo individual necesario para la produccién
de una sola mercancia. Supongamos que con la nueva maquina el fabricante
de medias gasta s6lo una hora en la fabricacién de un par de medias. Mientras
solo un calcetero utilice la nueva maquina, ésta no tendrd practicamente
ningun efecto sobre el trabajo socialmente necesario, ya que la cantidad de
medias fabricadas por él es pequefia en comparacién con la masa total de
medias producidas, y el tiempo ahorrado se perderd en la masa total de trabajo
empleado por los demads calceteros.

Una vez que su trabajo individual necesario cae por debajo del trabajo
socialmente necesario segun el cual vende sus medias, es evidente que la
introduccién de una nueva mdquina le resultard muy rentable. A su bolsillo
ird a parar toda la diferencia entre el valor individual de las medias y el valor
socialmente necesario. Y ésta es una de las razones por las que en cualquier
economia de intercambio (incluida la capitalista) los propietarios individuales
se esfuerzan por introducir nuevas maquinas y, en la medida de lo posible, por
mantener sus mejoras en secreto para que no se generalicen.’

Pero tan pronto como una nueva maquina se pone a disposiciéon de muchos
productores de mercancias, tiene un gran efecto sobre el trabajo socialmente
necesario, y como resultado no sélo se reduce el valor individual de la
mercancia, sino también su valor socialmente necesario, y una caida en el
precio seguird a la caida del valor.

Es evidente que después de esto cada productor de mercancias se esforzara de
nuevo por introducir una maquina aun mas perfecta.

Esto le proporcionard de nuevo alguna ventaja durante cierto tiempo,
mientras la maquina no llegue a ser de uso universal; entonces la historia
vuelve a empezar.

7 La gran ventaja de una empresa con mejor técnica se explica también por el hecho de que cuando
se gasta menos trabajo en la produccién de la mercancia, el productor de la misma puede venderla
mas barata que los demads, ganandoles en la lucha competitiva, y al mismo tiempo seguir recibiendo
un cierto beneficio suplementario. Mas adelante trataremos con mas detalle el significado de las
mejoras técnicas.
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En una economia mercantil simple, este desarrollo ininterrumpido de la
técnica no siempre es posible; toda nueva introduccién de maquinaria exige
grandes gastos, mientras que el artesano (o el campesino) no dispone de
recursos gratuitos. S6lo con la transferencia al método capitalista de
produccién comienza un rapido desarrollo de la productividad del trabajo
social y una caida del valor de las mercancias.

Asi, por ejemplo, la produccién de hierro a partir del arrabio en el siglo XVIII
tardaba tres semanas; con la introduccién del nuevo método de pudelacién a
finales del siglo XVIII el proceso se redujo a la mitad, y finalmente el proceso
Bessemer adoptado a partir de mediados del siglo XIX nos da acero o hierro a
partir del arrabio en quince o veinte minutos.® Sélo la introduccién de este
ultimo método ha reducido el precio del acero a una cuarta parte de su nivel
anterior.

La produccién de aluminio es un ejemplo ain mds claro. Debido a las
dificultades de su producciéon, hasta mediados del siglo XIX era
extraordinariamente caro, costando mds de cuarenta y cinco libras por
kilogramo, es decir, de ocho a diez veces mas caro que la plata. Pero en la
actualidad, el aluminio es uno de los metales mas baratos y mas difundidos,
ya que cuesta alrededor de un chelin la libra. Esto se explica por el hecho de
que su produccioén se ha facilitado considerablemente desde que la electricidad
se ha aplicado en su produccién; ahora se obtiene de la arcilla, en la que esta
presente en grandes cantidades.

Es evidente que si el secreto de producir aluminio con la ayuda de la
electricidad estuviera a disposiciéon de un capitalista, y su aluminio
constituyera una parte comparativamente insignificante de la produccién total
de aluminio, el trabajo socialmente necesario para la produccién de aluminio
permaneceria casi invariable, y su precio no podria bajar como lo ha hecho.

8 El mineral de arrabio es hierro con un cierto contenido de carbono. Para convertir el arrabio en
hierro es necesario eliminar cierta parte del carbono incluido en el arrabio. En el método mas
antiguo, el arrabio fundido debia ponerse varias veces en contacto con el oxigeno de la atmoésfera;
se dejaba caer gota a gota hasta que la cantidad de carbonatos descendia a la cantidad necesaria.
En el método de pudelacidn, el arrabio se funde en un horno especial; cuando se agita, los
carbonatos se queman en la superficie de la masa fundida. En el horno Bessemer, el arrabio fundido
entra en contacto con la atmdsfera no sélo en su superficie, sino en toda su masa (a través de
chorros de aire soplados en la masa). De este modo, no sélo se acelera el proceso, sino que se
consigue un mayor ahorro de combustible.
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Este ejemplo también demuestra mejor que cualquier otra cosa que es
imposible explicar el precio por la oferta y la demanda. El consumo de
aluminio durante los ultimos treinta afios se ha multiplicado por ocho mil, y
esta claro que la razén de la caida del precio del aluminio no reside en la
relacién entre la oferta y la demanda. Por el contrario, el aumento de su
demanda es el resultado de su abaratamiento, y la razén de su abaratamiento
es, en primer lugar, la caida de su valor, la reduccién del trabajo socialmente
necesario para su produccién.

8. Trabajo simple y trabajo complejo.

Si al determinar el valor de las mercancias vamos a comparar el trabajo
realizado por hombres de distintos oficios en funcién del tiempo, incluso del
tiempo socialmente necesario, puede surgir otra dificultad: ¢podemos
comparar en pie de igualdad una hora de trabajo de un obrero no cualificado
con una hora de trabajo de un ingeniero o un escritor?

Si esto fuera asi, el numero de ingenieros en la sociedad disminuiria
continuamente y todos preferirian el trabajo del obrero no cualificado.

No es dificil comprender por qué esto seria inevitable. En efecto, para llegar a
ser ingeniero, el trabajador debe dedicar mucho tiempo y trabajo a aprender
la profesién. Y el trabajo es indispensable no sélo para el que aprende, sino
también para el que ensefia. ¢Valdria la pena gastar tanto trabajo para después
recibir simplemente lo mismo que el trabajador no cualificado, que no gasta
energia ni recursos de ningtn tipo en la formacién previa?

Es evidente que si este y aquel trabajo se valoraran de la misma manera, el
equilibrio de la sociedad se veria inevitablemente perturbado. Casi nadie
querria aprender el oficio de ingeniero. Disminuiria el nimero de ingenieros;
las industrias de ingenieria paralizarian su desarrollo. Los sastres no podrian
comprar maquinas de coser, los agricultores no podrian adquirir arados,
trilladoras, etcétera.

El equilibrio perturbado sélo podria restablecerse cuando se estableciera que
el valor del producto producido por el obrero que no tenia necesidad de
formacidn era inferior al valor del producto del trabajo cualificado.

Ahora es facil comprender como se efecttia la comparaciéon entre las dos
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formas de trabajo, el simple y el complejo.

Tomamos como unidad una hora de trabajo simple, que no requiere
formacién. Para medir el trabajo de un ingeniero, supondremos que trabaja
como tal desde los veinte hasta los cuarenta y cinco afios, es decir, durante
veinticinco afios. Supondremos que dedicé cuatro afios a su formacién
preliminar y que, en el transcurso de esos cuatro afios, otro trabajador de mas
edad dedic6é una cuarta parte de su tiempo de trabajo a ensefiar al joven
aprendiz. En total, cinco afios de formacién: cuatro afios para el aprendiz y
uno para el profesor. En otras palabras, para sus veinticinco afios de trabajo
ha habido cinco afios de trabajo de preparaciéon, o una quinta parte de un afio
de formacién por cada afio de trabajo. Es evidente que en su trabajo el
ingeniero creard un valor una quinta parte superior al valor del producto de
una cantidad igual de trabajo por parte del obrero no cualificado; una hora de
su trabajo complejo equivaldrd a una hora y una quinta parte de trabajo

simple.’
34

Si tomamos el trabajo de los obreros mas cualificados, que exige
cualificaciones especiales (los ingenieros eléctricos, por ejemplo), la tarea de
comparar su trabajo con el trabajo simple serd ain mds complicada; porque
aqui también hay que tener en cuenta la circunstancia de que al estimar el
trabajo de un ingeniero eléctrico hay que incluir no sélo el trabajo invertido
en formarle a él mismo, sino también el trabajo invertido en otra serie de
estudiantes que no pudieron penetrar en los "abismos de sabiduria" de la
escuela técnica y se vieron obligados a abandonar sus estudios.

Si no fuera asi, el equilibrio de la sociedad se veria de nuevo perturbado;
puesto que es imposible determinar previamente, al ingresar en la escuela,

9 Recordamos una vez mas a nuestros lectores que hasta ahora hemos hablado de una economia
mercantil simple, en la que tanto el obrero no cualificado como el ingeniero entran en el mercado
con los productos de su trabajo. El valor del producto del trabajo de un obrero no cualificado y de
un ingeniero no debe confundirse con el salario que perciben los representantes de estas formas
de trabajo en un sistema capitalista, donde el obrero no vende e/ producto de su propio trabajo,
sino su fuerza de trabajo. Ya hemos mencionado de pasada, y mas adelante demostraremos con
mas detalle, que una cosa es el trabajo del obrero y otra el valor de su fuerza de trabajo (y su precio
o salario). El salario de un ingeniero viene determinado por la cantidad de articulos necesarios para
el mantenimiento de su fuerza de trabajo, el nimero de ingenieros desempleados, la demanda de
los mismos, etcétera. Lo mismo ocurre con el salario de un obrero no cualificado. La relacién entre
uno y otro puede constituirse de manera muy diferente a la relacion entre el valor de los productos
de su trabajo.
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con exactitud quién podra superar satisfactoriamente el curso y convertirse en
un buen ingeniero eléctrico; la "afluencia a la profesién dada de estudiantes,
de los cuales (por ejemplo) sélo un tercio tiene la posibilidad de alcanzar su
objetivo, sélo se producird a condicién de que el mayor valor de los productos
de la profesiéon dada compense el gasto de trabajo que es inevitable dentro de
ciertos limites." '°

Seria erréneo deducir de lo que se ha dicho que la produccién de cualquier
gran artista estd muy bien pagada sélo porque el trabajo de muchos artistas
fracasados entra en su valor. No sélo hay que tener en cuenta este aspecto,
sino también el hecho de que dicha produccién representa algo tnico en su
género, que es imposible volver a hacer por segunda vez. El valor de una
mercancia (no importa cudndo se haya fabricado, si hoy o hace doce meses)
viene determinado por el trabajo necesario para crear (o mejor, para volver a
crear) esa mercancia en las condiciones actuales. El precio de las mercancias
que no pueden volver a crearse y cuya produccién, por consiguiente, no puede
regularse mediante el intercambio, no puede explicarse directamente por el
valor.

Asi, el trabajo de un electricista resulta aun mdas complejo que el de un
ingeniero. Pero aun asi, al igual que el trabajo del herrero, puede expresarse
en unidades de trabajo simple.

Esta reduccién del trabajo complejo al trabajo simple no se efectia, por
supuesto, en las oficinas de la empresa ni en ningin otro lugar; eso puede
ocurrir en el socialismo, pero en la sociedad capitalista y en la sociedad de
intercambio en general, la comparacién y la reducciéon del trabajo complejo al
trabajo simple se efectia espontdneamente por medio del intercambio, por
medio del valor. La valoraciéon del producto del trabajo cualificado en tal
sociedad se efecttia a tientas, a ciegas, mediante una perturbacién incesante
del equilibrio, y sélo asi se efectda la reduccion.

MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO I

191, Rubin, Outlines of the Marxian Theory, 2* ed., pag. 120. También L. Liubimov, Curso de
economia politica, vol. i, pp. 72-78, de la primera edicién. (En ruso.)
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La conexidn entre las fabricas textiles y otras esferas de la produccién social."

36

Las empresas de las que la fdbrica textil tiene necesidad para su
funcionamiento normal pueden dividirse en tres categorias:

A. (Nos. I a II.) Empresas que producen maquinaria y edificios para las
fabricas textiles (capital fijo).

B. (Nos. 12 a 28.) Empresas que preparan materias primas, combustible y
otros accesorios para las fabricas textiles (parte constante del capital
circulante).

C. (nums. 29 a 46.) Empresas que producen articulos indispensables para el
consumo de los trabajadores de la fibrica (parte variable del capital
circulante).

EMPRESAS

A. 1. Cuero (cinturones, valvulas).
2. Caucho de la India (correas de caucho, valvulas, revestimientos de amianto,
planchas de amianto, guantes de caucho de la India).
. Textiles (correas, cuerdas).
4. Madera (diversos materiales de construccidn, vigas, tablas, viguetas, chapas,
etc.).
5. Material eléctrico (motores, suministros eléctricos, flexos, lamparas, cables,
aisladores).
6. Metalurgia (fundicién, chapa, vigas, clavos, angulares, aleaciones, alambre, zinc,
cobre, vigas de acero).
7. Construcciéon (ladrillos, cemento, cal, tiza).
8. Maquinaria, ingenieria (méaquinas y sus piezas).
9. Pintura y barniz (pinturas y barnices).
10. Vidrio y loza (vidrio, tubos, utensilios).
11. Ebanisteria (muebles).
B. 12. Agricola (algodén).
13. Industria quimica pesada (4cido sulfurico, cloruro de cal, alcalis).
14. Colorantes de anilina (colorantes primarios, sustancias colorantes, colorantes
sulftricos).
15. Hulla (carbén, antracita).
16. Aceite (nafta, grasa).

w

" Tomado de National Economy in Sketches and Pictures, de R. Kabe e 1. Rubin, vol. i, 3% edicién,
apéndice iii, Leningrado, 1925.
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19.
20.
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Madera (lefia).

Turba (turba).

Refinerias de grasa (jabdn).
Quimicas (glicerina).

. Refinerias de petrdleo (lubricantes).
22.
23.
24.
25.
26.
27.
28.
. Molineria (harina, grafiones).
30.
31.
32.
33.
34.
35.
36.
37.
38.
39.
40.
41.
42.
43.
44,
45,
46.

Cuero (cinturones, etc.).

Fibras textiles (balas, cuerdas, cinturones, cordones).
Ganaderia (sebo).

Centrales eléctricas (energia eléctrica).

Almidén (fécula).

Mineria (productos de arcilla y tierra: tiza, yeso, arcilla blanca).
Papel y papeleria (papel, material de oficina).

Manufacturas de aceite (aceites de girasol, lino y cifiamo).
Ganaderia (carne, grasa).

32. Horticultura (coles, zanahorias, patatas, cebollas, etc.).
Pesca (pescado).

Cuero (botas).

Textil (prendas de vestir).

Té, etc. (té, café y achicoria).

Azlcar (azucar).

Imprenta y papeleria (libros).

Tabaco (tabaco, cigarrillos).

Cerillas (fésforos).

Sal (sal).

Goma de la India (goloshes, etc.).

Refinerias de grasa (jabdn).

Elaboracién de metales (utensilios).

Madera, mineria (madera, carbén).

Vidrio y porcelana (utensilios).

EJERCICIOS

1. Qué relacién tiene la tabla anterior con todo lo dicho en el primer capitulo
(especialmente en el par. 1)?

2. Intenta elaborar un cuadro similar para la empresa en la que has trabajado.
Un trabajador agricola (o alguien que conozca la agricultura) deberia elaborar
un cuadro similar para la agricultura.

3. ¢Qué contradicciones basicas de la economia de intercambio se pueden
establecer a partir de lo que has leido en la parte. I?
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Novosibirsk) en kopeks por pood:

Tabla I'?
Precios del trigo ruso en 1913 en Moscu y Novo-Nikolayevsk (ahora
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Ene Feb Mar Abril | Mayo | Junio | Julio Ago Sept Oct Nov Dic
Moscu 122.0 123.0 125.0 125.0 123.2 123.0 - 111.4 111.6 104.9 102.0 104.5
Novo-Nikol 99.0 94.7 89.2 92.0 92.5 87.0 77.6 75.8 71.0 62.5 63.3 61.8
Tabla II
Precios de la carne sacrificada de Cherkass en Petersburgo, 1913.
Ene Feb Mar Abril Mayo Junio Julio Ago Sept Oct Nov Dic
En rublos, 7.10 6.74 7.14 7.18 7.5 7.62 7.07 7.25 7.02 6.71 7.43 6.88
por pood.
EJERCICIOS

1. A partir de la Tabla II compara los precios de la carne en diferentes meses,

y trata de explicar sus variaciones.

2. Intenta explicar de la misma manera la diferencia de precios de los cereales
en los distintos meses para Novo-Nikolayevsk. Explica la diferencia en el
movimiento de los precios del grano y del trigo.

3. Traza el movimiento de los precios del trigo en Moscd, e indica si existe la
misma ley de progreso que en el movimiento de los precios del trigo en Novo-
Nikolayevsk.

4. ¢{Cémo se explica la diferencia de precio del mismo trigo en Moscu y en
Novo-Nikolayevsk en el mismo mes?

5. ¢Puede utilizarse el material de estas tablas para demostrar hasta qué punto
es limitado el papel que desempefian la oferta y la demanda en la formacién

de los precios de los productos basicos?

Tabla III 13

Precios de un hallazgo de hilo de algodon n° 40 en Gran Bretana a lo largo

12 El material de las tablas I y II procede del Compendio de precios de los principales mercados
rusos y extranjeros para 1913. Publicado por el Ministerio de Comercio e Industria, Petrogrado,

1914.

13 Materiales extraidos de [ndustria pesada de Schulze Gaevemitz. Los precios se han traducido a

rublos rusos a la par del oro y luego se han tomado en nimeros redondos.
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de 100 anos (en rublos=2s.).

1779 1830 1860 1882 1892

Precios de las materias primas (para 18 onzas de algodén)  1.00 0.30 0.27 0.28 0.20

Otros gastos (principalmente mano de obra) y beneficios 6,75 0.30 0.18 0.14 0.10
Precio por 1 Ib. de hilo 7.75 0.60 0.45 0.42 0.30

Tabla IV

Productividad de la mano de obra en las fabricas textiles de Gran Bretafa de
1819 a 1882. (Libras de hilo producidas por trabajador y afio).

1819-21........ 968 libras
1829-31 ....... 1.546 libras
1844-46 ....... 2.754 libras
1859-61 ....... 3.671 libras
1880-82 ....... 5.520£

Considera las Tablas III y IV y trata de explicar la razén del movimiento de
los precios del fiame de algodén en Gran Bretafia a lo largo del siglo. Al
hacerlo, tenga en cuenta el hecho de que durante este periodo los salarios del
trabajador britdnico no han disminuido, sino que, por el contrario, han
aumentado (de 1830 a 1890 se duplicaron). Obsérvese también que el
consumo de tejidos de algodén durante este periodo también aumenté (de
1,5 libras por persona en 1820 a 5,5 libras por persona en 1885). El valor del
dinero permanecié practicamente invariable. A partir de este ejemplo,
demuestre la falacia de las teorias de la utilidad, la oferta y la demanda, y los
costes de produccién como determinantes del valor.

EJERCICIOS SOBRE LAS PARTES 5a 8

1. El trabajo de un ama de casa que prepara la cena para su familia, {puede
considerarse como trabajo concreto y simultdneamente como trabajo
abstracto?

2. Por trabajo individual algunos entienden el trabajo de una persona
individual que prepara algtin articulo para si misma, y por trabajo socialmente
necesario entienden el trabajo empleado en preparar articulos necesarios para
otros miembros de la sociedad. Muestre el error de esta opinién.

3. ¢Es el trabajo socialmente necesario para la produccién de cualquier
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mercancia el mismo en todos los paises?

4. En el texto hemos citado ejemplos que indican que la introduccién del
proceso Bessemer redujo el precio del hierro a una cuarta parte de su nivel
anterior. Mientras tanto, la mano de obra necesaria para fabricar hierro a
partir del arrabio se ha reducido no en tres cuartas partes, sino en once
doceavas partes y mas. ¢Por qué no ha bajado el precio en la misma medida?
¢No contradice esto la suposicién de que el valor estd en la base de los
precios, mientras que en la base del valor esta la productividad del trabajo
social?

5. Como es bien sabido, es posible transformar el carbén en diamantes.
Entonces, ¢por qué no ha caido bruscamente el valor de los diamantes? Lo
mismo ocurre con el oro: no hace mucho aparecié en la prensa la noticia de
que se habia logrado transformar mercurio en oro. Si esta noticia es cierta,
¢ése deduce necesariamente que después de este descubrimiento el precio del
oro debe bajar?

MATERIAL DE LECTURA EN RELACION CON LOS PARS. 5a 8 Y LOS
EJERCICIOS

A. La doble cualidad de una mercancia. Valor de uso y valor de cambio.

Se recomienda al estudiante la lectura de pasajes del primer capitulo de £/
Capital, vol. i, cap. 1, que comienzan con las palabras: "La riqueza de
aquellas sociedades en las que prevalece el modo de produccién
capitalista..." p. 41 hasta las palabras: "Por el momento, sin embargo,
tenemos que considerar la naturaleza del valor independientemente de
ésta, su forma", p. 45 (£/ Capital, tr. Moore y Aveling, Swan Sonnenschein,
1926, edicién de Kerr).

PREGUNTAS RELACIONADAS CON LA LECTURA RECOMENDADA "A"

1. ¢Qué hay de nuevo para ti en este pasaje de Marx, en comparacién con
lo que se da en el texto principal del manual? Anota estas nuevas ideas.
Pide al profesor una explicacién de cada expresion o idea que no puedas
entender.

2. ¢Qué queria decir Marx con la frase: "Los valores de uso de las
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mercancias proporcionan el material para un estudio especial, el del
conocimiento comercial de las mercancias" (ibid., p. 42). ¢Por qué la
economia politica no se ocupa del valor de uso?

3. ¢Qué entiende usted por la frase: "un valor intrinseco, es decir, un valor
de cambio inseparablemente ligado, inherente a las mercancias, parece
una contradiccién en los términos. "?

4. (Puede cualquier articulo tener un valor de uso sin tener ai) valor de
cambio?

5. ¢Y puede ser cierto lo contrario (es decir, que un articulo tenga valor de
cambio sin tener valor de uso)?

. Trabajo abstracto y trabajo concreto. Trabajo simple y trabajo complejo.

El Capital, vol. i, cap. I, p. 50, desde "Segtin nuestra suposicion..." hasta el
final de la seccion.

C. La medida del valor por el trabajo y del trabajo por el tiempo socialmente
necesario.

Se recomienda al estudiante leer el pasaje del vol. i, cap. i, de E/ Capital,
p. 45, que comienza con las palabras: "Un valor de uso o articulo util, por
lo tanto..." hasta el final de la p. 46.

D. El valor de una mercancia y la productividad del trabajo social.

Pasaje de E/ Capital, vol. i, pag. 47, a partir de las palabras: "El valor de
una mercancia permaneceria, pues, constante..." hasta el final del parrafo.
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Capitulo II.
LA FORMA DEL VALOR Y DEL DINERO

La concepcion general de la forma del valor.

Como sabemos, el valor de una mercancia viene determinado por la cantidad
de trabajo simple socialmente necesario para su produccién. Pero también
sabemos que, para que un producto adquiera valor, no basta con que se
emplee trabajo en su produccién. Es necesario que el producto se encuentre
con otro producto en el mercado y, al entrar en un intercambio con él, se
convierta en la encarnacién material de las relaciones laborales entre los seres
humanos.

Sin esto, el producto del trabajo seria s6lo un valor de uso y no tendria valor
de cambio. Si un agricultor lleva centeno al mercado, ese centeno sélo
demuestra su valor cuando el agricultor lo intercambia por una cantidad
definida de otra mercancia, cerillas, por ejemplo. Pero es mds: si no hubiera
otra mercancia mediante la cual el centeno pudiera determinar su valor, la
propia cuestién del valor del centeno se iria al traste, como hemos visto. Del
mismo modo que un hombre nunca sabria qué aspecto tiene si no entrara en
contacto con otros hombres como él, o si no pudiera ver su reflejo en un
espejo, ninguna mercancia puede determinar su propio valor mientras no
entre en contacto con otra.

Una economia de intercambio esta construida de tal manera que el valor de
cualquier mercancia, que depende de la cantidad de trabajo incorporada a esa
mercancia, no puede expresarse inmediata y directamente por el numero de
horas y minutos invertidos en su produccién. El valor de una mercancia sélo
puede expresarse mediante una cantidad determinada de otra mercancia.
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Suponiendo que un agricultor vaya a vender su trigo, no puede saber de
antemano cudntos otros agricultores estan vendiendo trigo y cudnto trabajo
individual ha empleado cada uno de ellos en la produccién del trigo. Las
dimensiones del trabajo socialmente necesario dependen de la cantidad de
mercancia producida y sujeta a intercambio, y también del trabajo individual
empleado por todos los productores individuales de la mercancia.

Es aun mas dificil determinar la cantidad de trabajo socialmente necesario
cuando la mercancia es el producto del trabajo de varios trabajadores
individuales, cada uno de los cuales ha contribuido con su parte al valor de la
mercancia. Recordemos nuestro ejemplo anterior de los pantalones, cuyo
valor estd determinado no sélo por el trabajo del sastre, sino también por el
del obrero textil que fabricé la tela, el ganadero que crié las ovejas, el obrero
metalurgico que fabricé la maquina de coser y muchos otros.

Por ultimo, como ya hemos indicado, la economia de intercambio es una
economia no organizada, en la que no existe ningin érgano que pueda
ocuparse de la regulacién de las relaciones productivas de esa sociedad y, en
consecuencia, de la estimacién de la cantidad de trabajo que debe emplearse.

Sélo después de que el centeno haya entrado en contacto con las cerillas en
el mercado, s6lo después de que se haya establecido en el proceso
competitivo que una libra de centeno puede intercambiarse por, digamos, dos
cajas de cerillas, es posible decir que en las cerillas el centeno ha visto su
propio valor como en un espejo, y que el trabajo socialmente necesario
incorporado en dos cajas de cerillas y en una libra de centeno es el mismo.

A esta expresion del valor de una mercancia por medio de otra mercancia se
le da el nombre de "forma de valor". La mercancia que busca su expresién en
otra mercancia, la libra de centeno en nuestro ejemplo, aparece como una
forma relativa de valor; la segunda mercancia, que actia como "espejo" o
medida de la primera, constituye una forma "equivalente" de valor; en nuestro
caso, las dos cajas de cerillas son precisamente una forma equivalente de la
libra de centeno. La expresién real del valor de una mercancia por medio de
otra puede representarse en forma de ecuacién:

1 libra de centeno = 2 cajas de cerillas.

Las mercancias que constituyen las dos partes de esta ecuacién tienen dos
valores de uso diferentes, poseen cualidades fisicas muy distintas y satisfacen
necesidades humanas diferentes. Esta es una condicién indispensable para
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que el valor encuentre realmente su expresién, su forma. Supongamos que
intentamos determinar el valor de una libra de centeno por medio del
centeno. ¢Cudl seria el resultado? iQue una libra de centeno es igual a una
libra de centeno! Tal expresién seria absurda; no podria expresar en modo
alguno el valor del centeno.

En otras palabras, las formas relativas y equivalentes del valor deben ser
valores de uso diferentes. Es obvio que el trabajo concreto invertido en su
produccién también debe ser diferente.

Pero si esto es asi, si el centeno y las cerillas son valores de uso diferentes y
se ha empleado en ellos un trabajo concreto diferente, ¢por qué podemos
colocar el signo de la igualdad entre ellos? Ya hemos dado la respuesta:
porque en cada una de ellas se ha invertido una cantidad determinada de
trabajo abstracto socialmente necesario. Las dos mercancias que constituyen
la forma del valor son simultdneamente diferentes y semejantes. Si no fueran
diferentes, la forma misma del valor seria imposible. Pero sin su similitud
también seria imposible, ya que es imposible comparar dos articulos en los
que no hay un factor comun. Podemos expresar la pesadez de la harina en
toneladas, quintales y libras, puesto que tanto la harina como los pesos que
expresan su pesadez tienen la cualidad comun de poseer ponderabilidad. Del
mismo modo, el valor de la harina puede medirse en cajas de cerillas sélo
porque las cajas de cerillas, al igual que la harina, tienen valor.

Es cierto que existe una diferencia esencial entre peso y valor: el peso es una
cualidad natural inherente a la harina y a la pesa de hierro, mientras que la
cualidad comun de la harina y las cerillas como mercancias, y que permite
comparar su valor, no reside, como ya hemos dicho, en las mercancias en si,
sino en las relaciones entre los seres humanos que las han producido y las
intercambian. Si no existieran esas relaciones, desapareceria también el valor
mismo con todas sus formas de manifestacién.

También observamos (se deduce claramente de lo que ya se ha dicho) que la
relacién cuantitativa real en la que se compara una mercancia con otra es una
relacién impermanente. Si, por ejemplo, se duplica la productividad del
trabajo social en las fabricas de cerillas, una libra de centeno expresard su
valor no en dos docenas de cajas de cerillas, como antes, sino en cuatro. Si,
por el contrario, en la produccién de centeno sélo se necesita la mitad de
mano de obra que antes, el valor de la misma libra de centeno se expresara
en una sola caja de cerillas. Es posible, por supuesto, que el valor de unay
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otra mercancia cambie por igual, y entonces la forma de valor que expresa la
relacién entre ambos valores permanecerd invariable.

10. La evolucion de la forma de valor. Las tres formas de valor.

Hasta ahora nos hemos ocupado de una expresién del valor en la que cada
mercancia sélo encuentra su valor en otra mercancia: el centeno sélo
encuentra su forma equivalente de valor en las cerillas. Es cierto que nuestro
reconocimiento de una libra de centeno como forma relativa de valor y de las
dos cajas de cerillas como forma equivalente era, en cierta medida,
condicional y unilateral. El propietario del centeno piensa en las cerillas sélo
como una "forma equivalente", s6lo como un espejo, en el que el centeno debe
realizar su valor, pero el propietario de las cerillas, en cambio, considerara las
dos cajas de cerillas como una forma relativa, para la que el centeno serd una
forma equivalente, una medida mediante la cual las cerillas determinan su
propio valor. Esto es asi, por supuesto. Pero, no obstante, en este caso cada
mercancia se contrapone a una sola mercancia, en la que expresa su valor. A
esta forma Marx la llama forma elemental o accidental del valor.

En la vida real, sin embargo, la expresién del valor no se limita a esta forma
simple o casual.

Con el desarrollo del intercambio, una mercancia comienza a entrar en
contacto no con otra mercancia, sino con muchas otras; la libra de centeno
que hoy se cambiaba por dos cajas de cerillas, mafiana se cambiard por media
libra de patatas, y al dia siguiente por una pinta de parafina, o por un pie de
algodén, y asi sucesivamente. Una vez que una mercancia entra en contacto
con otras mercancias, obtenemos una serie de "espejos" en los que esa
mercancia realiza su valor; obtenemos una serie de formas simples de valor:

1. 1 libra de centeno = % libra de patatas.
2. 1 libra de centeno = 1 pinta de parafina.
3. 1 libra de centeno = 1 pie de algodén estampado.

A medida que aumenta el nimero de mercancias con las que entra en
contacto una libra de centeno y a través de las cuales expresa su valor,
aumenta en la misma medida el nimero de tales formas. Pero en la medida
en que una mercancia expresa su valor en muchas otras, podemos representar
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esta situacién asi:

1 pinta de parafina.

Y5 libra de patatas.

1 pie de algodén estampado,
y asi sucesivamente

1 libra de centeno =

Asi, a partir de una serie de formas simples de valor obtenemos una nueva
forma, conocida como forma total o expandida.

Es facil ver que a pesar de que esta forma es mas compleja que la primera, a
pesar de que aqui una forma relativa de valor se expresa en muchas formas
equivalentes, su esencia es la misma que en la forma simple a partir de la cual
se ha desarrollado. Aqui también la forma equivalente debe representar un
valor de uso diferente, y aqui la comparacién real sélo es posible porque el
trabajo humano abstracto, socialmente necesario, estd incorporado en todas
las mercancias que entran en la comparacién; y finalmente, y lo mas
importante de todo, aqui también la expresion del valor de una mercancia
por medio de otra es sélo la expresiéon material de ciertas relaciones de
trabajo entre seres humanos.

La diferencia entre la forma simple y la forma ampliada consiste en el hecho
de que en la forma ampliada tenemos una demostracién mucho mas clara de
la transformacién de cualquier trabajo concreto en un trabajo abstracto, por
asi decir indiferente, creador de valor (que es tan caracteristico de la
economia de intercambio) que la que tenemos en la forma simple; Aqui no
solo coexisten el trabajo del agricultor que siembra centeno y el trabajo del
carpintero (o del quimico) que fabrica cerillas; aqui estd claro que en la tnica
caldera del mercado entra el trabajo de un nimero innumerable de hombres
(el agricultor, el quimico, el jardinero y el minero) y vemos cémo este
mercado asocia y une todas las formas individuales de trabajo en una forma
de trabajo social.

Sin embargo, la expresién del valor no se limita a esta forma compleja o
ampliada del valor. Al desarrollarse, esta misma forma pasa a una forma
nueva y superior, la forma general del valor.

Incluso en la forma ampliada tenemos una demostracién particularmente
clara de la tendencia a reducir todas las formas individuales del trabajo social
a una cierta unidad. Sin embargo, no existe una uniformidad completa. Cada
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mercancia expresa su valor en una serie de otras mercancias. Una libra de
centeno se compara con una cantidad determinada de fésforos, patatas,
parafina, etc. Pero el valor de cualquier otra mercancia se compara con su
valor. Pero el valor de cualquier otra mercancia, la leche por ejemplo, puede
expresarse también en una serie de otras mercancias. Asi obtenemos una
serie de comparaciones que expresan la forma ampliada del valor.

15 libra de patatas.
1 libra de centeno = 4 1 pinta de parafina.
2 cajas de cerillas, etc.

1 docena de huevos.

1 cuarto de leche = 42 libras de carne.
20 cajas de cerillas, etc.

Es facil ver por qué no hay uniformidad completa en estas ecuaciones: cada
mercancia (el centeno, por ejemplo) puede encontrar una innumerable
cantidad de expresiones para su valor, siendo las expresiones del valor del
centeno distintas de las expresiones del valor de la leche y otras mercancias.

Si suponemos que el agricultor comenzara hoy a cambiar directamente su
centeno por algodén estampado, y mafana por cerillas, ¢como podria
determinar, mediante la forma ampliada del valor, cudl de estos dos actos de
cambio le resulta mas ventajoso? Pues el valor se establece espontdneamente;
cuando el intercambio no es rentable, la produccién se reduce, y cuando, por
el contrario, es mdas rentable, se expande. {Cémo puede el agricultor
determinar si le es mas rentable criar vacas y vender leche o sembrar centeno,
si expresa el valor de la leche en parafina y el valor del centeno en impresién
de algodén?

Es evidente que el proceso de "comparaciéon” de todas las formas de trabajo y
de su reduccién a un trabajo social abstracto, que ya hemos visto en la forma
simple y ain mas en la forma ampliada del valor, debe llevarse ain mds lejos:
esto se logra mediante la tercera forma del valor, que se desarrolla a partir de
la forma ampliada, y a la que se da el nombre de forma general del valor.

En esta tercera forma, todas las mercancias, por muy variadas que sean,
encuentran su expresién en una sola mercancia. En este caso supondremos
que la leche, y el centeno, y muchas otras mercancias determinaran su valor
a través de los partidos, asi:
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10£ de centeno,

5 libras de patatas,

4 pintas de parafina,
1 docena de huevos,
2 libras de carne,

1 cuarto de leche, etc.

== 20 cajas de cerillas.

Esta nueva forma de valor ha surgido a partir de la forma ampliada, y al
considerar la ecuacién se puede llegar a pensar que la diferencia entre ambas
consiste Unicamente en que se han transpuesto las dos mitades de la
ecuacion. En realidad, si ponemos "veinte cajas de cerillas" a la izquierda de
la ecuacién y todo el resto a la derecha, obtenemos la forma ampliada.

Pero, por supuesto, no se trata simplemente de la reordenacién de las
mitades de la ecuacién. La diferencia es mas profunda: en un caso, una sola
mercancia tenfa un numero innumerable de "espejos" en los que podia
mirarse para determinar su valor. La forma relativa del valor era una, pero
habia muchos equivalentes. En ese caso, cada equivalente determinaba a su
manera el valor de una misma mercancia. Pero aqui, en la forma universal, el
equivalente universal, el espejo tnico, por asi decirlo, en el que se miran
todas las mercancias, es una tnica mercancia, los fésforos en nuestro
ejemplo. En el caso anterior, cada mercancia podia adoptar innumerables
formas; en este caso, todas las mercancias adoptan una forma, todas expresan
su valor en cerillas. La uniformidad de todas las partes de un sistema de
intercambio encuentra aqui su expresién mads clara. No importa lo que
produzcas, no importa lo "necesario" o "insustituible" que sea tu trabajo (con
la tnica condicién de que sea socialmente necesario), el producto de tu
trabajo, al salir al mercado y expresar su valor en un "equivalente universal"
como las demds mercancias, pierde por asi decirlo sus caracteristicas
personales, se convierte en un valor entre otros valores, se transforma
finalmente en un componente del trabajo social en general.

La mercancia que empieza a ser un equivalente universal, una "medida de
valor" universal, por asi decirlo, empieza a desempefiar un papel bastante
especial. Cuando entro en el mercado y deseo saber cuanto vale una libra de
centeno, obtengo la respuesta: dos cajas de cerillas. Cuando pregunto cuanto
vale una pinta de parafina, obtengo de nuevo la respuesta: cuatro cajas de
cerillas. En este caso, las cerillas por si mismas no tienen ninguin interés para



49

Parte I. El trabajo como regulador de la mercancia
La forma del valor y el dinero

mi; son sélo un medio para expresar el valor de todas las demas mercancias.

Pero después de lo que hemos dicho hasta ahora, deberia quedar
suficientemente claro que el papel de equivalente universal sélo puede ser
desempefado por las cerillas porque ellas mismas son un valor: un valor que
incorpora una cantidad definida de trabajo socialmente necesario.

Asi, a pesar de la diferencia que existe entre las diversas formas de valor, el
contenido fundamental de la forma simple de valor puede relacionarse con
todas las demds formas, puesto que tanto la forma ampliada como la
universal no son en si mismas mds que un desarrollo de la forma simple,
como ya hemos demostrado.

Il El dinero. El dinero y el fetichismo de la mercancia en general.

Al hablar de un equivalente universal a través del cual todas las mercancias
determinan su valor, tomamos como ejemplo las cerillas. Lo hicimos para
demostrar que, en esencia, cualquier mercancia que posea valor podria ser un
equivalente universal.

En realidad, en la sociedad moderna, el papel de tal equivalente universal lo
desempefia una mercancia especial: el dinero. En consecuencia, la propia
forma universal de intercambio recibe el nombre de forma monetaria de
intercambio. Como es bien sabido en la actualidad, la mercancia monetaria
basica es el oro. '

No siempre fue asi.

En la antigiiedad, cuando el intercambio no estaba ni mucho menos tan
desarrollado como ahora, y era principalmente de caracter local, el papel del

4 Muchos, basandose en la divisién de Marx, opinan que hay que distinguir cuatro formas de valor:
valor elemental, ampliado, general y monetario.

Pero el propio Marx dice: "Al pasar de la forma A a la forma B, y de ésta a la forma C, los
cambios son fundamentales. Por otra parte, no hay diferencia entre las formas C y D, salvo que
en esta ultima el oro ha asumido la forma equivalente en el lugar del lino... El progreso consiste
solo en esto, en que el caracter de la intercambiabilidad directa y universal —en otras palabras,
que la forma equivalente universal— se ha identificado ahora finalmente, por la costumbre
social, con la sustancia, el oro." (El Capital, vol. 1, p. 80, ed. de 1926)

Obviamente no hay justificacién para reconocer la forma D (dinero) como una forma
especificamente nueva, esencialmente diferente de la forma C (general).
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dinero lo desempefiaba alguna otra mercancia comercializable en tal o cual
localidad. Donde la caza era una de las profesiones mas importantes, las
pieles y los cueros eran la mercancia general; donde la ganaderia estaba muy
extendida, el ganado era la mercancia, y asi sucesivamente.

Entre algunos de los nativos de Africa, como cuenta R. André, la medida
universal de valor la desempefian los miembros de tribus hostiles que han
sido hechos prisioneros. "Alli la mayor unidad de moneda es un joven apuesto

o una hermosa doncella en flor". '°

Soélo poco a poco se fueron escogiendo metales preciosos entre las demads
mercancias facilmente vendibles, y mas tarde aun se escogi6 el oro entre
éstas. Al principio, estos metales preciosos empiezan a desempefiar el papel
de equivalentes universales en forma de barras de diversos tamafos, luego
en forma de piezas de tamafio y peso definidos; las monedas de patrén
definido son producto de una época muy posterior.

No es dificil comprender qué fue exactamente lo que permitié que el oro y
otros metales preciosos sustituyeran a otras mercancias como moneda. En
primer lugar, estos metales preciosos son convenientes principalmente
porque no se estropean con el tiempo, y se desgastan s6lo muy gradualmente,
mientras que una mercancia monetaria como el ganado, por ejemplo, no sélo
puede "estropearse" (enfermar o morir, en otras palabras), sino que exige una
atencion especial. En segundo lugar, el oro es facilmente divisible: con oro se
pueden comprar mercancias de diferentes valores, tanto mdas caras como mas
baratas; mientras que, si se tiene una piel cara de algin animal o ganado, sélo
se pueden comprar mercancias cuyo valor sea el equivalente de al menos una
unidad de la mercancia, o algin maultiplo exacto de esa unidad monetaria.
Porque si se corta la piel en trozos puede perder totalmente su valor, mientras
que uno no puede cortar una vaca en trozos en absoluto.

Ademais, las monedas de oro son convenientes por su pequefio tamafio (en
otras palabras, por el hecho de que en una pequefia moneda se incorpora una
cantidad comparativamente grande de trabajo social); pueden ser facilmente
llevadas y transportadas, guardadas a buen recaudo, etcétera. Por ultimo, las
monedas de oro también son convenientes por el hecho de que pueden

15> Durante el periodo del comunismo de guerra, en la Unién Soviética, debido a la catastréfica caida
de la moneda, el papel de equivalente universal fue desempefiado ocasionalmente por mercancias
como la sal, el tabaco y la harina.
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distinguirse facilmente por su color, anillo, etc.

Todas estas ventajas del oro hicieron que se convirtiera en el material
monetario basico.

Sin embargo, la circunstancia de que el oro tenga cualidades fisicas definidas
—por ejemplo, que en condiciones normales no se oxide o que sea facilmente
divisible— no puede explicar fundamentalmente por qué el oro se ha
convertido en general en un equivalente universal para todas las mercancias.
Porque, como sabemos, las cualidades fisicas de una mercancia sélo
determinan su valor de uso, y el valor de uso es sélo una condicién preliminar
para que cualquier producto se convierta en mercancia.

La moneda de oro sélo puede servir como medida de valor para otras
mercancias porque, al igual que los fésforos, es en si misma una mercancia,
que tiene un valor definido e incorpora en si misma el trabajo socialmente
necesario. El oro sélo puede desempefar su papel en la sociedad moderna
porque toda la estructura de esa sociedad conduce al dominio arbitrario de la
ley del valor, y el dinero es sélo la expresién universal de ese valor.

Hay muchas personas sensibles a las que se les rompe el corazén ante la
importancia dominante que tiene el oro en la sociedad moderna, y a las que
a menudo les gusta explayarse en su odio hacia el "metal despreciado".
Empiezan a ver el mal fundamental de la sociedad capitalista en el oro como
tal. Incluso en la antigua Grecia hubo un "sabio" legislador que se esforzé por
prohibir la moneda de oro para erradicar asi el mal del odio mutuo y la lucha
que evoca el afan de lucro.

Pero, por supuesto, no se trata sélo de los brillantes discos amarillos
llamados dinero. El dinero en si no es mas que un reflejo de las relaciones
que predominan en la sociedad capitalista y, en general, en la sociedad de
intercambio no organizada. Por si mismo, el dinero no posee ningin poder
magico misterioso. Como hemos visto, la forma monetaria del valor no
difiere en principio de las demdas formas de valor, a partir de las cuales se ha
desarrollado. El poder del dinero es sélo una manifestacién del poder general
de las cosas sobre los seres humanos, tan caracteristico de la sociedad de
intercambio no organizada.

Ese poder de las cosas sobre los seres humanos observable en la economia
no organizada fue revelado por primera vez por Marx, y recibié el nombre de
"fetichismo de la mercancia". Al igual que el pagano primitivo se postraba
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ante su "fetiche" (idolo), ante alguna cosa que él mismo habia fabricado, asi
el hombre que vive en una economia no organizada tiene que inclinarse ante
las cosas que ha fabricado.

Por supuesto, basta con educar al salvaje y transformarlo en un hombre culto
para que su fetichismo desaparezca como si le hubieran caido escamas de los
ojos. Ocurre lo contrario con el fetichismo de las mercancias: es, desde luego,
un gran logro comprender que las cosas expresan relaciones sociales, que
todo el mal no estd en ellas, sino en las relaciones entre los hombres que las
han engendrado. Pero la tarea no se limita a eso; para eliminar
definitivamente el fetichismo de las mercancias es necesario eliminar las
condiciones que les han dado origen.

No tiene sentido prohibir el dinero, como hicieron los "sabios" de la antigua
Grecia. A pesar de todas las formas de prohibicién, aparecera de una forma u
otra mientras exista la propiedad privada y los productores individuales se
vean obligados a comunicarse entre si a través del mercado. Pero
reconstruyamos la sociedad de modo que deje de existir la propiedad privada
y desaparezca la necesidad del mercado, y entonces el poder de los "brillantes
discos amarillos" sobre los seres humanos desaparecerd por si mismo. Y
entonces ya no se tratard de seres humanos dominados por las cosas que han
creado, sino de seres humanos que administran esas cosas de manera
inteligente y sistematica.

El "fetichismo del dinero" es una de las peores formas de fetichismo de la
mercancia. Incluso economistas de renombre se detienen asombrados a
considerar el dinero y su omnipotencia, aunque no buscan la razén de ese
poder alli donde se encuentra. Por eso deciamos que es un gran logro
comprender que en la sociedad no organizada las cosas reflejan las relaciones
sociales. Pero es un logro aun mayor, después de comprender estas
relaciones, reconstruirlas de modo que la raiz misma del fetichismo de la
mercancia sea exterminada.

12. El dinero como medida de valor y patron de precios.

Hemos visto que la forma monetaria del valor, que es una variedad de la
forma universal del valor, no representa mds que la forma mds desarrollada
y ampliada del valor; mientras que, como hemos indicado, también
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demuestra de la forma mdas clara posible lo que existia, de forma
rudimentaria, incluso en la forma simple del valor.

Toda mercancia, pues, s6lo puede expresar su valor en dinero porque el
dinero mismo tiene valor. La cantidad de dinero que recibo al vender mi
mercancia, es decir, el precio de la mercancia, dependerd tanto del trabajo
incorporado en mi mercancia como del trabajo incorporado en el dinero. Si,
por ejemplo, una libra de centeno representa el producto de veinte minutos
de trabajo socialmente necesario, y cada cuarto de penique incorpora cinco
minutos del mismo trabajo, el precio de una libra de centeno se expresara en
cuatro cuartos de penique. Si, debido a mejoras en la técnica agricola, una
libra de centeno puede producirse en diez minutos'®, el precio cambiara y se
expresard en dos cuartos. Y el precio del centeno también puede cambiar,
aunque la mano de obra necesaria para su produccion siga siendo la misma:
eso sucedera cuando varie la mano de obra necesaria para la produccién de
oro. Pero es ficil ver que si la produccién de oro se hace mas facil, el precio
del centeno no fallard, sino que subird, ya que habrd menos trabajo
socialmente necesario incorporado en cada cuarto de penique.

De ello se deduce que con una mejora de la técnica de produccién del oro
deberia producirse una subida relativa de los precios. Pero, en realidad, la
subida de precios que depende de esta mejora no suele ser muy grande,
puesto que la produccién anual de oro, comparada con las reservas de oro ya
existentes, producidas en afios anteriores, no es grande, y el trabajo
socialmente necesario viene determinado por el trabajo que es necesario para
la reproduccién de todas las unidades de la mercancia dada en circulacién en
el mercado; ademds, la técnica real de produccién de oro muestra
comparativamente pocos progresos. Por supuesto, no se puede decir que el
valor (y el precio) del oro no tenga ninguna influencia en el nivel de los
precios de las mercancias; el papel fundamental en la "revolucién de los
precios" que se produjo en el siglo XVI lo desempefié el aumento de la
produccién de oro tras el descubrimiento de América. En América se
encontraron ricos yacimientos de oro y, en consecuencia, la produccién de
oro empezd a requerir menos gasto de mano de obra, lo que provocd una
disminucién de su valor. La disminucién del valor del oro provocé a su vez

16 Se trata, por supuesto, de la reduccién del trabajo socialmente necesario y no del trabajo
individual.
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una subida de los precios.

Es posible, por supuesto, que el precio de una mercancia se altere
simultdneamente por dos causas, un cambio en el valor del dinero y un
cambio en el valor de la propia mercancia; y, debido a las diversas
combinaciones de estas dos causas, el precio de una mercancia puede, en
ciertos casos, bajar y, en otros, subir. Sea asi o no, en un momento dado, en
condiciones técnicas sociales determinadas, una cantidad determinada de tal
o cual mercancia encuentra la expresién de su valor en una cantidad
igualmente determinada de dinero. Como es sabido, esta expresién
monetaria del valor se denomina precio de la mercancia. La cantidad de
unidades monetarias en que se expresa el precio de una mercancia depende,
por supuesto, de la unidad que elijamos para medirlo. El precio de una misma
mercancia puede ser diferente segin se exprese en onzas de oro o en gramos,
en libras de oro o en ddlares de oro. Por supuesto, la masa total de oro en la
que una mercancia mide su valor seguira siendo una y la misma si la medimos
en onzas o en libras esterlinas; pero la cantidad de unidades en las que se
expresard el precio sera diferente.

Los precios de las mercancias se expresan en unidades monetarias diferentes
segun los paises. Hasta la introducciéon del dinero, los precios se expresaban
en unidades de peso; con el establecimiento de un sistema monetario se
establecieron diversas unidades monetarias en distintos paises, debido a una
serie de condiciones histdricas. Asi, en Gran Bretafa la unidad es la libra
esterlina, ya que esta unidad incorporaba antafio un valor igual al de una libra
de plata. En Francia, desde la gran Revolucién Francesa, se ha establecido
como unidad el franco, que contiene 9 gramos de plata pura'’. La unidad
monetaria contable de la U.R.S.S., el rublo de oro, contiene unos 0,775
gramos de oro.

El dinero en su calidad de equivalente universal es una medida de valor para
todas las mercancias; en forma de unidades de un tamafio o peso definido
cumple también la funcién de patron de precios, en expresiéon de Marx.

Aungque el valor del oro se altere (como vimos en nuestro ejemplo), esto no
impide en absoluto que el dinero cumpla como antes su funcién de patrén de
precios. Aunque el valor del oro del que estd compuesto un soberano de oro

17 Desde su estabilizacién en 1928, el franco vale aproximadamente la mitad de su valor de antes
de la guerra. nota.
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caiga a la mitad, el soberano no deja por ello de tener veinte veces el valor de
un chelin como antes.

Marx dice: "En primer lugar, estd muy claro que un cambio en el valor
del oro no afecta en modo alguno a su funcién como patrén de precios.
No importa cémo varie el patrén, las proporciones entre los valores de
las diferentes cantidades del metal permanecen constantes. Por grande
que sea la caida de su valor, doce onzas de oro siguen teniendo doce
veces el valor de una onza; y en los precios, lo tinico que se tiene en
cuenta es la relacién entre las diferentes cantidades de oro. Como, por
otra parte, ningin aumento o disminucién del valor del oro puede
alterar su peso, tampoco puede producirse ninguna alteracién en el
peso de sus partes alicuotas. Asi, el oro presta siempre el mismo
servicio como patrén invariable de precio, por mucho que varie su

valor." 18
55

A pesar de que en los distintos paises existen diferentes unidades monetarias,
no se experimenta ninguna dificultad especial para traducir los precios
expresados en la moneda de un pais a precios expresados en la moneda de
otro. Para ello sélo es necesario tener en cuenta la cantidad de oro que
contiene cada moneda. Asi se rige también el cambio de las distintas monedas
de oro. En el cambio de la moneda de oro de un pais por la de otro es
necesario tener en cuenta, ademas del peso de la moneda, sélo el gasto de
transferir el dinero de un pais a otro, o el gasto relacionado con la
reconversién de la moneda de un pais en la moneda de otro (si la
reconversién es mds barata que la propia transferencia).

13. El dinero como medio de circulacion.

Hasta ahora s6lo hemos considerado la funcién basica del dinero: servir de
equivalente universal, de medida universal para expresar el valor de todas las
mercancias. !

En la sociedad moderna, el valor de una mercancia no se expresa en unidades

8 EI Capital, vol. 1, ed. de 1926, p. 110.
19 Al servir como patrén de precios, el dinero sélo cumple un papel especial en su funcién de
medida del valor.
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de tiempo socialmente necesarias, no en horas y minutos, sino en dinero.
Esta expresion del valor se utiliza incluso cuando la mercancia atin no se ha
cambiado por dinero real; puedo decidir que una libra de centeno cuesta tanto
dinero sin ver dinero de oro. Por supuesto, si este dinero y su valor no
tuvieran existencia alguna, tal medicién del valor de las mercancias por medio
del dinero, incluso del dinero "ideal", es decir, en la cabeza de un hombre,
serfa imposible. Esto seria tan absurdo como exigir a un hombre que
imaginara la longitud de una habitacién en metros en su cabeza si un metro
de una longitud definida no existiera en la realidad.

Pero, ¢la funcién del dinero se limita a servir de medida de valor (y de patrén
de precios)?

En absoluto. En una economia mercantil, el dinero es necesario no sélo para
expresar el valor de las mercancias, sino también para que el intercambio
pueda realizarse por sus medios.

En una sociedad en la que el intercambio ha alcanzado un alto grado de
desarrollo, rara vez ocurre que el propietario de la mercancia intercambie la
mercancia producida (o generalmente vendida) por él de forma inmediata y
directa por la mercancia que necesita para su propio uso.

Si un campesino ha producido centeno o leche para la venta y necesita
parafina, puede encontrarse con una serie de dificultades si no hay dinero. El
vendedor de parafina puede no tener ninguna necesidad de grano o leche,
pero necesita tela, por ejemplo. Asi, el campesino que necesita parafina debe
buscar en el mercado a un vendedor de telas que necesite su leche, y sélo
después podra obtener la parafina que necesita del vendedor de parafina a
cambio de la tela. Y si el vendedor de telas no necesita leche ni grano, pero si
alguna otra mercancia, el intercambio adquiere un cardcter aun mas
complejo. Antes de que el campesino pudiera obtener su parafina, tendria
que recurrir a la ayuda de una serie de mercancias intermediarias.

Este sigue siendo el método entre los pueblos primitivos, donde el
intercambio estd comparativamente poco desarrollado. He aqui la historia de
como un viajero en Africa alquil6 un barco:

"Era divertido ver cémo tenia que pagar el barco que habia alquilado...
El agente de Sand me exigid el pago en marfil, pero yo no tenia marfil.
Me enteré de que Mahomet Ibn-Salib tenia marfil y que estaba
dispuesto a cambiarlo por telas, pero yo no estaba en mejor situacion,
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pues no tenia telas. Por fin supe que Mahomet Ibn Hanib tenia telas
que estaba dispuesto a cambiar por alambre. Afortunadamente, yo
tenia alambre y entregué a Mahoma Ibn Hanib la cantidad de alambre
de cobre que pedia; él, a su vez, entregd a Mahoma Ibn Salib la cantidad
correspondiente de tela, y éste entregd al agente de Sand el marfil que
necesitaba. S6lo después de todo esto recibi del agente permiso para
utilizar el barco". (Citado en Trachtenberg: Paper Money, Mosct, 1925,
pagina 70.)

Llamaremos a la mercancia que poseia el viajero, es decir, el cable, C;; y ala
mercancia que necesitaba (el barco), C,. El viajero intenté efectuar el
siguiente intercambio:

C—C

No consigui6 realizar este intercambio de forma inmediata y directa, sino que
logré su fin mediante una serie de Enks intermedios, a saber:

C; (alambre) — C; (tela) — C4 (marfil) — C, (barco)

¢Le interesaba al viajero el valor de uso de la tela y el marfil como tales? En
absoluto. Entonces, épor qué los compré? Evidentemente, para obtener por
su medio la mercancia que necesitaba para su uso, es decir, el barco.

En un sistema de intercambio desarrollado, en lugar de una serie de
mercancias-intermediarios fortuitos que cambian con las diferentes
circunstancias, y cuyo ndmero puede ser muy grande en cada caso, se
establece un intermediario, a saber, el dinero.

El campesino que vende su grano ya no tiene necesidad de buscar un
vendedor de parafina que tenga necesidad de grano. Puede vender su grano a
cualquier comprador que disponga de dinero. Y después, con este dinero,
puede comprar parafina, mientras que el vendedor de parafina, a su vez,
puede comprar lo que necesita a otro con el dinero que recibe.

Entonces la metamorfosis en la que ha participado el campesino adopta la
siguiente forma:

C: (grano) — M. (dinero) — C, (parafina)

Aqui el dinero sirve de intermediario entre dos mercancias. En este ejemplo,
el dinero demuestra una vez mds su funcién "unificadora": pone en contacto
mercancias que, sin la ayuda del dinero, dificilmente encontrarian el camino
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la una de la otra, o sélo lo encontrarian en las mayores dificultades.

Tal es la segunda funcién del dinero como intermediario general en el
intercambio entre mercancias o, como dice Marx, como medio de circulacion
de mercancias.

En el cumplimiento de esta funcién, el dinero presenta ciertas peculiaridades
notables, que aqui consideraremos sélo brevemente, para volver a ellas mas
adelante, cuando tratemos del papel moneda.

En primer lugar, parece que el dinero en el proceso de circulacién tiene una
existencia mds larga que otras mercancias. Después de haberlo comprado,
cualquier otra mercancia va a satisfacer una necesidad. Después de comprar
grano, se come. La ropa se gasta. Pero ahora he vendido grano y he
"comprado" dinero. ¢Qué ocurre después con el dinero? Parece que también
lo "uso". Pero, ¢qué significa utilizar el dinero como tal (es decir, como dinero,
y no simplemente como una pieza de oro)? Significa comprar algo con él, por
ejemplo, parafina. ¢Y qué ocurre con el dinero en esta transaccién? No se
come, no se pierde, s6lo pasa a otras manos, a las del vendedor de parafina.
Pero el vendedor de parafina vuelve a "utilizar" este dinero, comprando tela
con él, por ejemplo. También en este caso el mismo dinero sirve de
intermediario para una nueva metamorfosis.

C, (parafina) — M. (dinero) — Cs (tela)

Aqui el dinero pasa a manos del propietario de la tela, consumandose asi una
nueva transaccién, y asi sucesivamente. Asi, al servir como medio de
circulacién, el dinero pasa de mano en mano, e incluso en el transcurso de
un dia puede consumar varias transacciones; en otras palabras, puede
participar varias veces en el proceso:

C—M.—C

Es facil imaginar cudn grande debe ser la cantidad de dinero necesaria en un
momento dado para asegurar la circulacién de las mercancias.

Supongamos que en el mercado hay mercancias por valor de mil libras.
¢Significa esto que para asegurar su circulacién normal son necesarias mil
libras en dinero? Por supuesto que no. Porque cada libra se girara varias veces
en un dia y servird para mercancias de valor superior a una libra. Supongamos
que un campesino vende grano por una libra e inmediatamente compra
parafina por una libra. El vendedor de parafina puede comprar pafio con la
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misma libra; el vendedor de pafio puede a su vez comprar lana con ella.
Supondremos que la rotacién de la libra en el dia se limita a estas
operaciones. ¢Cudl es el resultado? Que una misma libra ha servido durante
el dia para estas mercancias:

Grano .. .. .. .. .. ..
Parafina .. .. .. .. ..
Tela oo cos cen s .
Lana............
Total .. .. .. ..

rl T R

Esto ha ocurrido porque la libra se ha dado la vuelta cuatro veces. Cuanto
mads rapida es la circulacién del dinero, mayor es el numero de mercancias a
las que puede servir. No todas las libras en el mercado giran con la misma
velocidad. Pero si se hace una estimacién de la velocidad media con la que las
libras (o cualquier unidad monetaria en general) giran en el mercado, es fécil
llegar a la conclusién de que la cantidad de dinero necesaria para la
circulacién es igual al valor de todas las mercancias en circulacién dividido
por el nimero medio de transacciones efectuadas por una unidad de dinero.
Si por término medio cada libra gira cinco veces en un dia, entonces en el
caso de nuestro ejemplo el mercado tendra necesidad no de mil libras, sino
de 1.000/5, es decir, 200£.

Mas adelante serd necesario afiadir algo a lo anterior, pero por el momento
esto serd suficiente.

14. Otras funciones del dinero.

Pero, ¢el dinero entra siempre en la esfera de la circulacién? ¢Esta condenado
a desempefiar el papel de "perpetuo vagabundo" en la circulacién de
mercancias?

No es del todo asi.

Hemos visto que la cantidad de dinero necesaria para la circulacién viene
determinada por el valor de las mercancias y la velocidad de circulacién del
dinero. Pero la cantidad de mercancias en el mercado no es una cifra
constante: supongamos que mafiana habrd menos mercancias en el mercado,
o supongamos que el dinero circula mas rapidamente, y entonces parte del
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dinero puede resultar superfluo. éQué ocurre con este dinero superfluo? Una
parte puede fundirse para convertir las monedas de oro en pendientes, anillos
o dientes de oro. Pero otra parte puede guardarse en cajas fuertes ignifugas,
en cofres o bajo el suelo. Mientras permanezca alli, dejard de ser un medio de
circulacién para convertirse en un tesoro.

Para que alguien pueda esconder el dinero y transformarlo en un tesoro, el
proceso C; — M — C; se ha interrumpido por la mitad; se ha colgado en la
etapa C; — M. El valor del tesoro, el trabajo incorporado en él, esta
durmiendo por asi decirlo, listo en cualquier momento para despertar de
nuevo y desempefiar su papel en la regulacién de las relaciones sociales.

La transformacién del dinero en tesoro puede efectuarse no sélo cuando es
superfluo para la circulacién. A veces, la naturaleza misma de una mercancia
o las condiciones del mercado hacen necesario que el proceso C — M — C
se suspenda temporalmente. Si, por ejemplo, el campesino tiene que comprar
una trilladora nueva, va apartando poco a poco el dinero que ha recibido por
la venta de sus productos agricolas hasta acumular la suma necesaria. A veces
es ventajoso no comprar una mercancia inmediatamente después de la venta
de la propia, sino al cabo de cierto tiempo.

Por ultimo, las condiciones de las transacciones de mercancias pueden ser
tales que el comprador reciba la mercancia que necesita antes de haber
pagado dinero por ella. Este es un caso de venta a crédito, y no nos
detendremos a considerarlo en detalle aqui, ya que tendremos que tratarlo
mads adelante. Por el momento, nos limitamos a sefialar que esto es posible,
por ejemplo, cuando el campesino recibe una mercancia del comerciante en
verano, con la expectativa de pagarla después de vender el grano de la nueva
cosecha. Entonces el proceso de rotacién de mercancias adopta la siguiente
forma "anormal”:

(1) C: (el campesino toma algodén impreso a crédito en verano).
(2) Ci — M (el campesino vende su grano en otofio).
(3) M (el campesino paga su deuda al comerciante).

Pero habitualmente, como sabemos, el proceso consta de dos etapas:

(1) Gt —M.
2) M — C..

Cuando el campesino paga al comerciante el dinero por el algodén impreso
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en otofo, es obvio que el dinero en este pago no es un medio de circulacién,
puesto que la mercancia ya ha "circulado" antes del pago del dinero. El pago,
por asi decirlo, salva el abismo que ha surgido en el proceso C; — M — C,
mediante la compra a crédito. En tal caso, se dice que el dinero no cumple la
funcién de medio de circulacién, sino la de medio de pago.

Asi pues, el dinero, como acabamos de establecer, cumple las funciones de
medida de valor, medio de circulacién, medio de atesoramiento y, finalmente,
de medio de pago. Sin dinero el intercambio y su regulacién a través de la ley
del valor seria extraordinariamente dificil.

Comenzamos la exposicion de este curso con los precios, y cuando
intentamos explicar el fendmeno del precio, llegamos a la ley del valor, que
estd en su base. Ahora vemos que el precio de una mercancia no es otra cosa
que su valor expresado en dinero. Al hablar del precio en este capitulo, hemos
partido continuamente del supuesto de que el precio coincide con el valor.
Tal suposicién sélo se corresponderia con la realidad en el caso de que la
demanda de una mercancia fuera igual a su oferta. Ahora recordamos una vez
mds al estudiante que en una economia de intercambio no organizada tal
correspondencia sélo puede existir momentdneamente, en forma de
excepcién, y que, por regla general, la regulaciéon del intercambio y la
distribuciéon del trabajo entre las diversas esferas de la produccién en
proporcién a las necesidades se efectia, como hemos visto, mediante una
constante desviacién del precio respecto al valor. Pero esta circunstancia no
disminuye en lo mds minimo la importancia del valor como centro hacia el
cual, con todas sus desviaciones, tienden irresistiblemente los precios, y en
torno al cual se producen sus fluctuaciones.

En su Curso de Economia Politica, L. ]. Liubimov compara muy
acertadamente el valor con la campana de la escuela antes del comienzo de
una leccién. Rara vez ocurre que un alumno aparezca en cuanto suena el
timbre. La mayoria llega un poco antes, o bien... después. Pero de esto no se
deduce que el timbre no tenga ninguna relacién con el comienzo de las clases
y la llegada de los alumnos. La campana es el punto de equilibrio que regula
la llegada de los alumnos.

Por supuesto, a pesar del éxito de este simil, no es mds que un simil. Hay una
diferencia colosal entre el valor y el toque de una campana. Ante todo, el
toque de la campana se establece por voluntad consciente, mientras que el
valor, regulador del precio, se establece a ciegas, como hemos visto. Pero
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nunca hay que exigir un parecido exacto a un simil.

En conclusién, después de todo lo que se ha dicho sobre el dinero, es
necesario sefialar que en nuestras observaciones s6lo hemos tenido en mente
lo que se llama dinero de valor nominal, que hoy en dia estd representado por
la moneda de oro.

Todo el mundo sabe que en la sociedad moderna, junto con esta moneda,
figura también el dinero sin valor nominal, que incluye la plata, el cobre, el
bronce, el niquel y otras monedas. En estas monedas se incorpora menos
trabajo del que cabria esperar por el precio que se fija para ellas, y por la
proporcién en que se cambian por oro (cuando se efectia ese cambio).

El papel moneda ocupa un lugar ain mas importante en la sociedad actual,
ya que puede reemplazar a la moneda de oro (es cierto que sélo bajo ciertas
condiciones), a pesar de que el trabajo invertido en su produccién es
insignificante.

A primera vista parecerfa que esta circunstancia contradice nuestras
observaciones; podria parecer que no es en absoluto obligatorio que el dinero
tenga valor.

Pero en realidad no es asi.

El dinero de valor integro puede ser sustituido por dinero de valor inferior al
integro y por papel moneda s6lo como medio de circulacién, lo que se explica
por el papel transitorio que el dinero desempefia en el caso concreto. Ya
hemos visto que cuando un agricultor vende su grano por una libra e
inmediatamente entrega esa libra a cambio de parafina, el dinero sélo ha
estado en sus manos un momento e inmediatamente ha vuelto a salir. En la
medida en que ha conseguido disponer de este dinero y obtener a cambio una
mercancia cuyo valor corresponde a una libra, le es indiferente que la libra
sea de oro o haya sido sustituida por papel. El vendedor de parafina adopta
el mismo punto de vista si también pone la libra en circulacién, es decir,
compra tela con ella. No obstante, repetimos que el papel moneda sélo puede
sustituir al dinero de pleno valor temporalmente y en el proceso de
circulacién. Si no existiera dinero de pleno valor, tampoco podria existir su
sustituto.

Esta cuestién se analizard con mas detalle en el capitulo sobre el papel
moneda y el crédito, donde haremos las deducciones correspondientes de
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todo lo que hemos dicho hasta ahora sobre las funciones del dinero.

CURSO DE LECTURA EN RELACION CON EL CAPITULO II

A. Fetichismo de la mercancia.

Se recomienda al estudiante leer (a) un pasaje de las Doctrinas econdmicas
de Karl Marx, de Kautsky, edicién de 1925, que comienza con las palabras:
"Tomemos un alfarero y un cultivador..." y terminando con "... incluso por los
partidarios de las doctrinas marxianas" (pp. 10-11).

EJERCICIOS

1. En qué consiste el fetichismo de la mercancia comparado con el fetichismo
religioso?

2. ¢La raiz del fetichismo de la mercancia estd inicamente en los delirios de
los seres humanos? 3. ¢Desapareceria el fetichismo de la mercancia si todos
los capitalistas comprendieran que el valor de una mercancia es sélo el reflejo
de las relaciones sociales? Exponga su propia opinion.

4. ¢Por qué es mas facil para el trabajador poner al descubierto las raices del
fetichismo de la mercancia?

5. El alumno deberd plasmar en un papel las principales ideas obtenidas como
resultado del trabajo sobre los pasajes propuestos para su lectura.

B. La indispensabilidad del dinero en la economia de intercambio. El
dinero como expresion de las relaciones sociales.

Se recomienda al alumno la lectura del capitulo I de £/ capital financiero
de Hilferding (sin traduccién al espafiol: Tr.).

EJERCICIOS

1. Compara los pasajes de Hilferding con los pasajes de Kautsky
recomendados anteriormente y responde a la pregunta:

¢No complementa el pasaje de Hilferding al de Kautsky y, en caso afirmativo,
en qué sentido exactamente?

2. ¢Por qué considera Hilferding que el intercambio de juguetes entre dos
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nifos, hermano y hermana, no es un hecho econémico, y es distinto del acto
de intercambio que su padre llevé a cabo al comprar los juguetes en el
mercado?

3. ¢Por qué el concepto de "fetichismo de la mercancia" puede aplicarse mejor
al dinero?
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PARTE II

LA PRODUCCION DE PLUSVALIA

Capitulo I

LA PLUSVALIA EN LA ECONOMIA CAPITALISTA

15. La imposibilidad de obtener plusvalia a partir del intercambio.

Cuando estudidbamos la ley del valor, partiamos de una economia mercantil
simple, constituida por pequefios productores de mercancias que poseen los
medios de produccién y se ganan la vida mediante la venta de los productos
de su trabajo. En tal sistema, el objeto del intercambio de una mercancia por
otra es el esfuerzo por satisfacer las propias necesidades. Ahora debemos
estudiar las leyes que rigen la sociedad Capitalista.

Si consideramos el intercambio que tiene lugar en una economia capitalista,
vemos un cuadro muy diferente del que dibujamos en relacién con la
economia mercantil simple. Entrad en cualquier tienda de una ciudad
capitalista moderna y tratad de regatear con el tendero sobre los precios de
sus mercancias. El primer argumento que oiréis de él no serd el que oisteis
del sastre que os hizo los pantalones: es decir, que "los materiales son mas
caros", "tenemos que vivir de alguna manera", etc.; sino que oiréis que "tal
como estan las cosas, s6lo obtiene un pequefio beneficio por la venta de esa
mercancia", y como ultimo argumento dird: "ellos me venden la mercancia a

su precio, y yo tengo que ganar algo de alguna manera".

Vemos que en nuestros dias el objeto mismo del intercambio de mercancias
ha cambiado. Mientras que en una economia simple de mercancias puede
expresarse en la formula: Mercancia — Dinero — Mercancia (C— M — C)—
esa formula no es aplicable a la economia mercantil capitalista moderna. Para
el capitalista moderno el proceso de intercambio comienza con el dinero y
termina con el dinero: M — C — M.

Pero si el intercambio de mercancias terminara con la misma suma de dinero



66

Parte II. La produccién de plusvalia
La plusvalia en la economia capitalista

con la que empez6, no tendria ningtin sentido para el capitalista. Obviamente,
el intercambio sélo tiene sentido y justificacién a los ojos del capitalista si,
como resultado, le reporta no la misma cantidad de dinero que gastd, sino
mads. Asi, la formula caracteristica de la circulacién capitalista de mercancias
ser&a M — C — M +m.

Surge la pregunta: ¢De dénde procede este exceso de "m"?

La primera respuesta que se ofrece es que este excedente monetario, o
ganancia, como lo llama el capitalista, se obtiene debido a los aumentos del
precio de las mercancias.

Analicemos esta respuesta para ver hasta qué punto es correcta.

Al considerar la ley del valor vimos que los precios de las mercancias tienden
continuamente a aproximarse a su valor, es decir, al tiempo socialmente
necesario que se ha empleado en su produccién. Basta que el precio de tal o
cual mercancia suba por encima de su valor para que los productores de
mercancias, atraidos por el precio mds alto, comiencen de inmediato a
dedicarse mas intensamente a la produccién de esa mercancia (siempre que
ese aumento de la produccién no lleve a una caida del precio de la mercancia
por debajo de su valor, cuando se inicia un flujo contrario de productores de
mercancias de esta esfera de produccién a otra). Esta fluctuacién de precios,
acompanada de flujos y reflujos de capital, continuard hasta que se establezca
un precio que corresponda al valor de la mercancia. Es obvio que durante el
periodo de tales fluctuaciones un propietario de una mercancia puede
beneficiarse a expensas de otro, su competidor. Pero esa ganancia serd de
cardcter temporal y desaparecerd simultdneamente con el cese de la
fluctuacién de los precios. En consecuencia, la fluctuacién de la oferta y la
demanda no puede explicar las ganancias que recibe la clase capitalista, sino
so6lo los cambios fortuitos que se producen en la distribucién de las ganancias
entre los capitalistas individuales.

Marx dice: "Es evidente que la suma de los valores en circulacién no
puede aumentar por ningin cambio en su distribucién, como tampoco
puede aumentar la cantidad de metales preciosos de un pais por el
hecho de que un judio venda un cuarto de penique de la reina Ana por
una guinea. La clase capitalista en su conjunto, en cualquier pais, no
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puede sobrepasarse a si misma." 2°

Posiblemente el beneficio se obtiene como consecuencia de que los
vendedores poseen el inexplicable privilegio de vender sus mercancias a
precios superiores a su valor. Pero la naturaleza no conoce capitalistas que
s6lo vendan sin comprar. Tomemos como ejemplo un capitalista industrial
(es decir, el que posee una empresa industrial). Tras la venta de las
mercancias producidas, tiene que comprar, con el dinero que ha recibido,
articulos para su uso personal y una masa de todo tipo de mercancias
necesarias para continuar el proceso de produccién. Lo mismo ocurre con un
comerciante que no tiene produccién propia, sino que comercia con
mercancias ya preparadas; después de vender las mercancias que ha
comprado, tiene que comprar mds. Asi, los capitalistas cambian
continuamente de lugar. Los que ayer eran vendedores, hoy se convierten en
compradores, y viceversa. En consecuencia, mientras ganan como
vendedores, pierden como compradores.

Por mucho que nos devanemos los sesos tratando de explicar el beneficio que
se deriva del proceso de circulacién, no hacemos mas que perder el tiempo,
ya que no podemos lograr ningun éxito. La circulacién de mercancias no
puede ser la fuente del beneficio capitalista. La explicacién de la ganancia por
los aumentos de los precios de las mercancias, que parecia tan inteligible,
natural y convincente, se revela, tras un examen mds profundo de la cuestién,
incapaz de resistir el mas minimo andlisis critico. El secreto del beneficio
obtenido por la clase capitalista sigue sin resolverse para nosotros. La tarea
que tenemos ante nosotros es la siguiente: "Nuestro amigo Money-bags...
debe comprar sus mercancias a su valor, debe venderlas a su valor y, sin
embargo, al final del proceso debe retirar de la circulacién mas valor del que
echo en ella al comenzar." *!

16. La fuerza de trabajo como mercancia. El valor de la fuerza de trabajo.

La tarea que nos hemos propuesto sdlo puede resolverse si encontramos en
el mercado una mercancia que posea la capacidad de crear valor. El valor lo

20 El Capital, vol. 1, p. 181, ed. de 1926.
2 Marx, El Capital, vol. 1, pp. 184-185, ed. de 1926.
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crea el trabajo. De todas las mercancias que figuran en el mercado capitalista,
so6lo una posee la capacidad de trabajo, y es la fuerza de trabajo. Por
consiguiente, s6lo esta mercancia puede ser fuente de valor.

Sabemos que la fuerza de trabajo no es una mercancia en todos los sistemas
de relaciones sociales. Tomemos el sistema esclavista, el feudalismo y, por
ultimo, la economia mercantil simple que acabamos de considerar: en todos
estos casos, la fuerza de trabajo no es una mercancia. Para que la fuerza de
trabajo se convierta en una mercancia, son necesarias dos condiciones: en
primer lugar, el trabajador debe tener libertad personal, es decir, debe tener
derecho a disponer libremente de su propia fuerza de trabajo. Ni el esclavo ni
el siervo poseen ese derecho; dependen personalmente del esclavista y del
terrateniente. La segunda condicién consiste en que el trabajador estd
separado de los medios de produccién y de existencia y, por consiguiente,
obligado a vender su fuerza de trabajo. Esto es lo que distingue al obrero de
los artesanos y campesinos y, en general, de los pequefios productores de
mercancias que poseen los medios de produccién —bancos, instrumentos,
cobertizos— y que, en consecuencia, no venden fuerza de trabajo sino el
producto de su trabajo.

Asi hemos encontrado en el mercado la mercancia cuyo uso crea valor
libremente: y esa mercancia es la fuerza de trabajo. Por las condiciones de la
tarea que nos hemos impuesto, debemos explicar la aparicién de la ganancia
capitalista sobre la base de la teoria del valor. En consecuencia, al comprar la
mercancia fuerza de trabajo, el capitalista debe pagar por ella todo su valor.

¢Coémo se determina el valor de la fuerza de trabajo? Hemos visto que el valor
de cualquier mercancia viene determinado por el tiempo socialmente
necesario para su produccién. Cuando deciamos esto de todas las demads
mercancias: pantalones, botas, ennegrecimiento, nos parecia bastante claro y
no suscitaba perplejidad alguna. Pero, ¢cémo aplicar esta definicién a la
fuerza de trabajo? La fuerza de trabajo no se produce en una fabrica, sino que
se desarrolla en el proceso de la vida mediante una multiplicacién natural.
Esto parece justificar la idea de que la mercancia fuerza de trabajo debe
considerarse como una excepciéon a la regla general. Sin embargo, si
estudiamos mas de cerca la explotacién del trabajo por el capital que tiene
lugar en una fabrica capitalista, veremos que la mercancia fuerza de trabajo
es excepcional y no tiene privilegios que la separen de otras mercancias.

¢Para qué le sirve la fuerza de trabajo al capitalista? Es util porque puede
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ponerla en accién durante cierto tiempo.

"El trabajo es una actividad consciente y deliberada del hombre, una
operacion realizada por el hombre sobre los materiales naturales, con el fin

de darles una forma util para sus necesidades". **

Al trabajar, al operar sobre la naturaleza externa, el trabajador gasta una
cierta cantidad de fuerza muscular, de energia nerviosa (incluida la cerebral),
etc. Para conservar su fuerza de trabajo lista para el trabajo, el trabajador debe
reponer diariamente la cantidad de energia gastada. Y para ello, debe utilizar
una cantidad determinada de medios de existencia; debe tener una vivienda,
amueblada al menos con algunos muebles, ropa, comida, etcétera.

Ademas, tiene que haber una afluencia constante de fuerza de trabajo. Esta
afluencia estd mds o menos garantizada por la multiplicacién natural de los
trabajadores. Por consiguiente, el trabajador debe disponer de medios para el
mantenimiento de una familia. Si los medios minimos de existencia que
recibe no garantizan el mantenimiento de su familia, no sélo puede conducir
a que el capital se vea privado de una afluencia de fuerza de trabajo
suplementaria, sino que el propio obrero no podra recuperar la energia que
ha gastado lo suficiente como para estar en condiciones de trabajar para el
capitalista. Porque si el obrero tiene mujer e hijos y los medios de existencia
que recibe so6lo bastan para reponer la energia que él personalmente ha
gastado, es evidente que repartird esos medios entre su familia y, en
consecuencia, serd incapaz de reponer la energia que ha gastado. El
mantenimiento de al menos una familia media, por lo tanto, debe entrar
necesariamente en el valor de la fuerza de trabajo.

Ademads, todo trabajador debe tener un cierto minimo de cultura.

Por pobre que sea la vestimenta habitual del trabajador, sin ella no puede
aparecer en el trabajo. Por consiguiente, si sus ingresos no le dan la
posibilidad de vestirse, se negard a si mismo una alimentacién mas
satisfactoria; vivird a pan y agua, pero obtendrd al menos una pobre
vestimenta exterior, aunque de nuevo en detrimento del restablecimiento de
sus facultades fisicas. Por consiguiente, también hay que garantizar al
trabajador un cierto nivel cultural.

Huelga decir que en los distintos paises este nivel es muy diferente. Asi, en

22 Kautsky, Las doctrinas economicas de Karl Marx, p. 65, ed. de 1925.
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el mantenimiento de su existencia, el obrero culto americano necesita un
cambio frecuente de ropa blanca, un buen traje, un periédico diario, visitas al
teatro, conferencias, etcétera. ¢Se consideraban todas estas cosas "articulos
de primera necesidad" para el obrero ruso antes de la revoluciéon? Por
supuesto que no. No se podia hablar de visitar teatros; la necesidad de un
periddico era caracteristica sélo de los rangos superiores de los trabajadores.
Los barracones en los que vivian miles de obreros rusos parecerian
imposibles al obrero europeo, y mas aun al americano.

Pero si comparamos la vida de un obrero ruso con la de un chino, {qué
vemos? Es posible que enormes masas de trabajadores chinos ni siquiera
hayan oido hablar del lino. La ropa exterior tampoco es siempre un articulo
"necesario para su existencia"; un trapo sucio cubriendo el cuerpo es con
frecuencia un minimo satisfactorio. Su alimentacién consiste con frecuencia
unicamente en arroz medio crudo; a menudo pasa las noches en la fabrica,
durmiendo al lado de la méaquina; y un barracén con un ndmero definido de
plazas para pasar la noche es para él un lujo.

En estas condiciones, ni siquiera el obrero ruso medio podria vivir.

Todo esto se explica, por supuesto, por una serie de causas de caracter
histérico, por las circunstancias en que se producen el nacimiento y el
desarrollo de la clase obrera en general, y las costumbres que en algunos
casos se han establecido en el curso de muchos siglos.

Es obvio que cuanto mds cualificado es el trabajador, mas habitos y
necesidades culturales posee, sin cuya satisfaccién le resulta dificil
desenvolverse; y esto realza ain mads el valor de la fuerza de trabajo
cualificada.

Pero el mayor valor de la fuerza de trabajo cualificada no se explica, por
supuesto, Unicamente por la mayor cultura del trabajador cualificado. Aqui
hay que tener en cuenta el tiempo socialmente necesario que se ha empleado
en la formacién. Ademds, el mantenimiento y posterior mejora de la
cualificacién del trabajador exige también una seguridad superior en
comparacién con el nivel cultural de un trabajador ordinario. Todos los
medios de consumo necesarios para que un trabajador recupere la energia
que gasta en el proceso de trabajo, para el mantenimiento de una familia
media y para el mantenimiento de un determinado nivel cultural, tienen un
valor definido, que, como el valor de todas las demds mercancias, estd
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determinado por el tiempo socialmente necesario para su produccién. El
valor de todos estos medios de existencia serd el valor de la fuerza de trabajo.

A primera vista puede parecer extrafio que el capitalista, al que estamos
acostumbrados a considerar como un explotador, que en suefios suefia como
extraer ain mds del trabajador, se nos presente de repente como una especie
de benefactor que se preocupa de que el trabajador tenga lo suficiente para la
restauracion de sus facultades, para el mantenimiento de su familia y para el
mantenimiento de un cierto nivel cultural. Parece que toda la realidad
capitalista clama contra esto. ¢Dénde se ha visto que un capitalista, al
contratar a un obrero, se interese por la cuestién de si tiene familia o no, para
pagar mas a un hombre con familia que a un soltero? Pero en realidad, aunque
el capitalista nunca se propone asegurar al obrero un minimo de los medios
de existencia necesarios para el mantenimiento de una familia, sino que, por
el contrario, se esfuerza por todos los medios posibles e imposibles en reducir
ese minimo, sin embargo, debido a esas mismas leyes del mercado que
aproximan los precios de las mercancias a su valor, el capitalista se ve
obligado a pagar al obrero, por término medio, esa misma suma de dinero
que le asegurara ese minimo. Si el capitalista rebaja el pago de la jornada del
obrero por debajo de ese minimo, su accién se refleja inmediatamente en la
productividad del trabajo y en la calidad del mismo; pues un obrero
hambriento y famélico no puede trabajar tan bien como un obrero que se
presenta en la fibrica descansado y con las fuerzas repuestas. No
abordaremos aqui las fluctuaciones de la oferta y la demanda de fuerza de
trabajo, la lucha de los propios obreros, que pueden hacer que el precio de la
fuerza de trabajo se desvie de su valor: de esto nos ocuparemos en la seccién
dedicada a los salarios.

Pero por el momento llegamos a la conclusién de que la fuerza de trabajo,
como cualquier otra mercancia, tiene valor, y este valor estd determinado por
el valor de los medios de existencia que van a su reproduccién, a la formacién,
al mantenimiento de una familia media y al mantenimiento de un cierto nivel
cultural.

17. El origen de la plusvalia.

Pero si partimos de la hipétesis de que el capitalista paga la fuerza de trabajo
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a su pleno valor, ¢de donde procede entonces su beneficio? En este caso,
debemos referirnos a las cualidades de la mercancia fuerza de trabajo, que la
distinguen de todas las demds mercancias. Cuando un trabajador y un
capitalista se encuentran en el mercado, ambos acttian como dos propietarios
iguales de la mercancia. El trabajador como propietario de la mercancia, la
fuerza de trabajo, y el capitalista como propietario de una determinada suma
de dinero. El capitalista compra la fuerza de trabajo por una suma
determinada de dinero correspondiente a su valor, digamos un chelin al dia.
Al comprar la mercancia fuerza de trabajo, el capitalista puede explotar su
valor de uso.

El valor de uso de la fuerza de trabajo consiste en el trabajo, que, como
sabemos, es el creador de valor. Al obtener el derecho al valor de uso de la
fuerza de trabajo, el capitalista comienza a explotarla, obligando al trabajador
a suministrar su fuerza de trabajo. Si ha comprado fuerza de trabajo por un
chelin al dia, como hemos supuesto, y ese chelin representa la expresién
monetaria de cinco horas de trabajo, una vez transcurridas las cinco horas el
trabajador devuelve al capitalista la suma que éste ha gastado en la compra
de la fuerza de trabajo. Pero la fuerza de trabajo tiene la peculiaridad
distintiva de que puede dar una cantidad de trabajo mayor que la que se ha
empleado en su mantenimiento; en otras palabras, puede crear un valor
mayor que su propio valor.

Conociendo esta maravillosa cualidad de la fuerza de trabajo, el capitalista no
se limita a esas cinco horas de trabajo durante las cuales la fuerza de trabajo
crea un valor igual a su propio valor, sino que obliga al obrero a trabajar
mucho mas tiempo, por ejemplo diez horas. Asi, la parte del valor que el
obrero crea por su trabajo en la segunda mitad de su jornada laboral
representard pura ganancia para el capitalista. Esta plusvalia que el trabajador
crea por encima del valor de su fuerza de trabajo lleva el nombre de plusvalia.

La parte del tiempo del trabajador en la que reproduce el valor de su fuerza
de trabajo Marx la denomina tiempo necesario, y aquella en la que crea
plusvalia para el capitalista la llama tiempo excedente. La peculiaridad
distintiva de la explotacion capitalista consiste en esta forma de plusvalia. En
realidad, la explotacién también existié durante la esclavitud y el feudalismo,
pero la fuerza de trabajo nunca se convirtié en mercancia y, en consecuencia,
el plusproducto nunca se convirtié en plusvalia. Es esta plusvalia creada por
el trabajador en su tiempo excedente la fuente del beneficio capitalista.
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18. El capital.

Sabemos que en el proceso de produccién capitalista participa algo mas que
la fuerza de trabajo. También son necesarios los instrumentos de produccién,
la maquinaria, los edificios, las materias primas, los materiales auxiliares,
etcétera. Si el capitalista no poseyera todos estos instrumentos y medios de
produccidn, el obrero no se veria obligado a venderle su fuerza de trabajo.
Sélo en la asociacion de la fuerza de trabajo con los instrumentos y medios
de produccién es posible el proceso de produccién y, en consecuencia, la
produccién de plusvalia. Todas estas cosas, que tienen valor y son condicién
indispensable para la creacién de plusvalia, son capital.

En la composicién del capital entran, en primer lugar, los edificios, la
maquinaria y las materias primas que pertenecen al capitalista, asi como la
fuerza de trabajo que éste ha comprado. Sin embargo, el aire de la fabrica, sin
el cual tampoco el obrero podria crear plusvalia, no entra en la composicién
del capital porque aunque, como hemos dicho, ese aire ayuda a la creacién de
plusvalia, no es, sin embargo, un valor en si mismo.

Pero es evidente que la maquinaria, los edificios y las materias primas no son
capital por el mero hecho de que posean esa cualidad por naturaleza. Si una
maquina pasa a manos de un trabajador, dejard de contribuir a la produccién
de plusvalia y dejard de ser capital. Un martillo en manos de un artesano no
es capital, pero comprado por el capitalista se transforma en capital. La
magquinaria que no se utiliza y el dinero escondido bajo una tabla del suelo
tampoco son capital.

Asi pues, las cosas se convierten en capital no debido a sus cualidades
naturales, sino debido a unas relaciones sociales definidas, a saber, la
explotacion del trabajo asalariado por el capitalista. Asi pues, el capital no es
mads que una "categoria histdrica" temporal, propia inicamente de la sociedad
capitalista. Desde este punto de vista, cualquier intento de ampliar la
concepcion del capital para abarcar todos los medios de produccién es
claramente inutil y, desde el punto de vista de un enfoque cientifico de la
cuestién de las relaciones sociales, carece absolutamente de sentido. Sin
embargo, tales definiciones existen y gozan de gran popularidad entre los
representantes de la economia politica burguesa, ya que al afirmar que el



75

Parte II. La produccién de plusvalia
La plusvalia en la economia capitalista

capital es una "categoria eterna" eliminan de él todos los rasgos de clase y
oscurecen la comprensién de la clase obrera.

Sobre esta cuestiéon Kautsky dice: "Algunos lo definen (el capital) como
herramientas, lo que implica que habia capitalistas en la Edad de Piedra.
Incluso el simio que parte nueces con una piedra es un capitalista; del mismo
modo, el palo del vagabundo, con el que arranca fruta de un arbol, se
convierte en capital, y el vagabundo mismo en capitalista. Otros definen el
capital como trabajo acumulado, segun el cual las marmotas y las hormigas
tendrian el honor de figurar como colegas de Rothschild, Bleichroeder y
Krupp. Algunos economistas incluso han considerado capital todo lo que
promueve el trabajo y lo hace productivo: el Estado, el conocimiento del
hombre y su alma. Es obvio que tales definiciones generales sélo conducen a
lugares comunes que son bastante elevados para leerlos en fabulas infantiles,
pero que no hacen avanzar en lo mas minimo nuestro conocimiento de las

formas sociales humanas, sus leyes y fuerzas motrices".**

Asi, los medios de produccién, el trabajo acumulado, etc., sélo son capital
cuando, en manos del capitalista, se convierten en un medio para extraer y
adquirir plusvalia.

19. El capital constante y el capital variable. La tasa de explotacion.

Hemos establecido que todo valor que es propiedad de un capitalista, y que
en sus manos se convierte en un medio de extraccién de plusvalia, es capital.

Pero es necesario afiadir que no todos los elementos que entran en la
composicién del capital desempefian el mismo papel en el proceso de
produccién del valor y de la plusvalia.

Tomemos en primer lugar los instrumentos de produccién, alguna pieza de
magquinaria, por ejemplo. Como es bien sabido, una maquina puede estar en
servicio durante un periodo comparativamente largo, y puede participar en
varios procesos de produccién. Y aunque se desgaste gradualmente, durante
todo el tiempo de su existencia no cambia fundamentalmente su forma
original. Supongamos que la "duracién de vida" media de una determinada

2 Kautsky, Doctrinas economicas de Karl Marx, p. 55, ed. de 1925.
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maquina es de diez afios. Cada afio la maquina se depreciard en una décima
parte de su valor, que se transferird a las mercancias producidas en el afio con
ayuda de esa mdquina. Si la maquina entera incorpora 10.000 dias de trabajo,
y si durante un afio produce quinientas unidades de mercancia, es evidente
que a cada unidad se transferird un valor de la maquina igual a

10.000
500 X 10
o dos dias laborables. Aunque la mdquina pierda gradualmente su valor,
seguird participando enteramente en el proceso de produccién hasta que al
cabo de diez afios quede completamente inutilizada. Y todo esto puede
aplicarse igualmente no sélo a los telares, digamos, sino también a las
dinamos, a la maquinaria de transmisién, a los edificios, etc.

Asi, una parte del capital, a saber, los instrumentos de produccién, transfiere
valor a su nueva mercancia por partes, en correspondencia con su
depreciacion.

La situacién es diferente en el caso de las materias primas y auxiliares, como
el combustible, por ejemplo. Sélo pueden participar una vez en la produccién,
y al hacerlo se modifica su forma material. Las materias primas se someten a
elaboracién, el combustible se transforma en fuerza motriz, etc., por lo que
transfieren integramente su valor al valor de la nueva mercancia. Pero es
necesario afiadir que, a pesar de todas las diferencias, tanto los instrumentos
de produccién como los medios de produccién tienen un rasgo comun, y éste
es un rasgo extraordinariamente esencial: ni los unos ni los otros pueden
crear ningun tipo de valor nuevo, sino que sélo pueden transferir al valor de
la nueva mercancia el valor creado por el trabajo socialmente necesario
invertido en ellos.

Sélo en un caso podrian reportar beneficios al capitalista. Eso seria posible si
el capitalista las comprara a un precio inferior a su valor, introduciendo al
mismo tiempo todo su valor en la mercancia producida por sus medios. Pero
éste seria un caso, como el que ya hemos analizado mas arriba, de ganancia
obtenida como consecuencia de que un capitalista gana a expensas de otro;
un caso que no puede proporcionarnos explicacién alguna sobre la cuestién
de las fuentes reales de la ganancia.

¢Como se efectiia esta transferencia del valor de la maquinaria, materias
primas, etc., al valor de la nueva mercancia? También en este caso la
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transferencia se debe al trabajo. Supongamos que poseemos dos fabricas, una
en funcionamiento y otra parada. En ambos casos poseemos los instrumentos
de trabajo: tornos, maquinaria, etc. Los instrumentos de trabajo se desgastan
en la primera y en la segunda. Los instrumentos de trabajo se desgastan en
la fabrica activa bajo la influencia del trabajo y del tiempo; los instrumentos
de trabajo de la fabrica parada se desgastan en menor grado, aunque también
se desgastan con el tiempo, bajo la influencia de la atmésfera, etcétera. Para
mantenerlos en perfecto estado es necesario protegerlos, prestarles atencién,
etc. En el primer caso, la depreciacién debida a la influencia del trabajo y del
tiempo entra en el valor de las mercancias recién producidas y es devuelta al
capitalista por la venta de estas mercancias; en el segundo caso, esa
depreciacién no puede entrar en el valor de una mercancia y, por
consiguiente, no es devuelta al capitalista y representa una pérdida directa
para él. Con este ejemplo hemos revelado la peculiaridad del trabajo de no
sblo crear nuevo valor, sino de transferir el valor contenido en los
instrumentos y medios de produccién al valor de la mercancia recién
producida. Al igual que las fuerzas de la naturaleza, esta peculiaridad del
trabajo es gratuita y no exige al trabajador ningun esfuerzo adicional al que
dedica a la creacién de nuevo valor.

Dice Marx: "Aquella parte del capital, pues, que estd representada por
los medios de produccién, por las materias primas, los materiales
auxiliares y los instrumentos de trabajo no sufre, en el proceso de
produccién, ninguna alteracién cuantitativa de valor. La llamo, pues,
parte constante del capital o, mas brevemente, capital constante.

"En cambio, la parte del capital representada por la fuerza de trabajo
experimenta, en el proceso de produccién, una alteracién de valor. A la
vez que reproduce el equivalente de su propio valor, produce un exceso,
una plusvalia, que puede variar, puede ser mayor o menor segun las
circunstancias. Esta parte del capital se transforma continuamente de
una magnitud constante en una magnitud variable. Por eso la llamo

parte variable del capital, o, abreviando, capital variable'.**

Sin capital constante es imposible crear plusvalia, ya que la fuerza de trabajo
s6lo puede ponerse en actividad en conjuncién con los medios de produccién.
Sin embargo, aunque, como hemos visto, el capital constante es una

24 El Capital, vol. 1, p. 232, ed. de 1926.
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condicién indispensable para la creacién de plusvalia, por si mismo no puede
crear plusvalia. Esta sélo se crea mediante el trabajo. En consecuencia, por
grande que sea la suma de capital constante, ni en un dpice puede modificar
la suma de plusvalia, ni para aumentarla ni para disminuirla. Si queremos
averiguar el grado de explotaciéon del obrero por el capitalista, podemos
prescindir por completo de la cuestién de cuanto ha gastado el capitalista en
capital constante, y s6lo necesitamos conocer la magnitud del valor de la
fuerza de trabajo (o, lo que es lo mismo, el valor del capital variable) y la
magnitud de la plusvalia.

La magnitud de la explotacién del trabajador puede expresarse en forma de
una relacién entre estas dos magnitudes, entre la plusvalia y el capital variable
(o lo que es lo mismo, entre el excedente y el tiempo de trabajo necesario).

Esa relacién expresada en porcentajes se denomina tasa de plusvalia, o tasa
de explotacion.

Lo explicaremos con un ejemplo, aprovechando al mismo tiempo para
recordar ciertos signos convencionales aceptados en la economia politica
marxiana.

Supongamos que en cierta empresa capitalista el valor de la maquinaria y de
los edificios es igual a quinientas libras, las materias primas y otros materiales
auxiliares cuestan cien libras, el valor de la fuerza de trabajo es igual a
doscientas libras y la plusvalia es igual a cien libras. Como es costumbre
indicar el capital constante por la letra c, el capital variable por la letra v, y la
plusvalia por sv, podemos escribir:

c = 500£ + 100£ = 600£

v =200£
sv =100£
Como ya sabemos, la tasa de explotacién es igual a
s
v
, en el presente caso
100
200
, 0 expresando esta relacién en porcentajes, obtenemos
100 X 100%

200 = 50%
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Esto significa que por cada hora durante la cual el trabajador aumenta el valor
de su fuerza de trabajo, hay media hora durante la cual crea plusvalia para el
capitalista. Evidentemente, con v y s constantes, el grado de explotacién
seguirfa siendo el mismo, aunque cambiara el valor de los medios de
produccién.

20. La plusvalia absoluta y relativa.

Hemos descubierto la fuente de la que se deriva el beneficio del capitalista y
hemos dado una definicién al propio concepto de "capital". Ahora tenemos
que considerar las diversas formas de incrementar la plusvalia.

En la medida en que la plusvalia es el objeto del método capitalista de
produccidn, es superfluo mencionar que el suefio eterno de todo capitalista
es obtener la mayor cantidad posible de plusvalia. ¢Qué métodos existen para
aumentar la plusvalia? Sabemos que la jornada de un trabajador puede
dividirse en dos partes: la primera es el tiempo necesario en el que el
trabajador produce el valor de su fuerza de trabajo, la segunda es el tiempo
excedente en el que crea plusvalia para el capitalista.

Lo representaremos en forma de grafico:

Tiempo Tiempo
necesario B excedente.
I
A C
I
5 horas 5 horas

La tasa de plusvalia es igual a g 0 100%.

¢Coémo podemos aumentar la tasa de plusvalia? La forma mas sencilla de
hacerlo es aumentando el tiempo de plusvalia, es decir, alargando la jornada
laboral, en el caso que nos ocupa mds alld del limite de diez horas, en dos
horas, pongamos por caso:

Tiempo Tiempo

necesario B excedente

A C
| I N Y I
R R

5 horas 5 horas 2 horas

D
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Entonces el tiempo excedente aumenta a siete horas y la tasa de plusvalia
serd igual a

7
5 0 140%.

Este método de aumentar la plusvalia por medio de la prolongacién de la
jornada del obrero es muy atractivo para el capitalista, ya que no exige ningiin
gasto adicional por su parte para equipar la fdbrica, obtener nueva
magquinaria, etc. "El capital", dice Marx, "es trabajo muerto que, a modo de
vampiro, sélo vive chupando trabajo vivo y vive tanto mas cuanto mads trabajo
vivo chupa"®. Y siempre que el capital tiene la oportunidad de tomar el
camino de alargar la jornada del trabajador, toma ese camino.

La prolongacién de la jornada laboral es el camino favorito del capitalismo,
incluso hoy en dia en los paises mas atrasados. Sin embargo, por grande que
sea la pasion y el deseo de plusvalia que domina al capital y que lo inflama en
la medida de su explotacién de la fuerza de trabajo, la prolongacién de la
jornada laboral no puede efectuarse ilimitadamente y tropieza con limites
definidos.

¢Cudles son esos limites? El primero es de naturaleza fisica, el segundo de
naturaleza moral. Por mucho que el capitalista desee prolongar la jornada
laboral hasta el infinito, desgraciadamente para él sélo hay veinticuatro horas
en el dia, e incluso el capital, que todavia "puede hacer todas las cosas" en este
mundo, no tiene poder para prolongar la jornada mas alla de ese limite. Pero
al capitalista le espera una desilusién atn mayor: para mantener su Unica
mercancia —su fuerza de trabajo— en condiciones de trabajar, el obrero debe
disponer de varias horas al menos para dormir, descansar, alimentarse, en
una palabra, para reponer al menos parcialmente su energia gastada. Y ese
tiempo minimo, absolutamente indispensable para el restablecimiento de la
energia puramente fisica, ese minimo fisiolégico, es el primer limite de la
jornada laboral.

El limite moral es el nivel cultural definido, determinado, como ya hemos
explicado, por las condiciones histéricas del desarrollo del capitalismo en el
pails concreto de que se trate. Dentro de estos limites, determinados por una
parte por el minimo fisiolégico, absolutamente indispensable para el

% El Capital, vol. 1, p. 257, ed. de 1926.
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restablecimiento de la energia fisica, y por otra por el nivel cultural, la
duracién de la jornada laboral puede fluctuar.

Ademads del método de alargar la jornada de los trabajadores, el capitalista
también puede aumentar su plusvalia absoluta elevando la intensidad del
trabajo.

El capitalista puede obtener un aumento de la intensidad del trabajo mediante
todo tipo de medidas: nombra a miles de supervisores para que vigilen al
obrero, le impone todo tipo de multas por cada interrupcién del trabajo;
cuando las amenazas no sirven de nada, se esfuerza por atrapar al obrero con
astucia, mediante todo tipo de recompensas y diversos métodos de pago,
sobre los que tendremos mas que decir en la seccién dedicada a los salarios.
Y, por ultimo, se esfuerza por organizar su produccién de modo que,
independientemente del deseo del trabajador, éste deba trabajar a la maxima
intensidad. Las maquinas modernas, que trabajan rapida e incesantemente,
no ofrecen al obrero ninguna posibilidad de "esquivar" su trabajo, ya que la
menor interrupcién amenaza con innumerables complicaciones, y a veces
puede incluso costarle la vida.

Pero hay que decir que, estrictamente hablando, junto con el crecimiento de
la intensidad del trabajo crece también el valor de la fuerza de trabajo.
Cualquier tipo de trabajo implica el gasto de una cantidad definida de energia
por parte del trabajador. Cuanto mds intensivo es el trabajo, mayor es la
energia que gasta el trabajador. Pero un gran gasto de energia exige una mejor
alimentacién para reponer las fuerzas gastadas, es decir, exige un aumento de
los medios de existencia indispensables para la produccién de la fuerza de
trabajo del obrero.

Sin embargo, de esto no se deduce que no sea ventajoso para el capitalista
aumentar la intensidad del trabajo del obrero. Ante todo, la intensidad del
trabajo puede aumentar, dentro de ciertos limites, mas rdpidamente que el
valor de la fuerza de trabajo.

Incluso si la intensidad del trabajo crece sélo tan rapidamente como el valor
de la fuerza de trabajo, también hay una ventaja para el capitalista.

Supongamos que antes un obrero producia dos chelines de producto
necesario y dos chelines de producto excedente. Supongamos que la
intensidad del trabajo se duplica y que el valor de la fuerza de trabajo también
se duplica. Entonces el trabajador creard cuatro chelines de producto
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necesario y cuatro chelines de producto excedente. Y aunque la tasa de
explotacién siga siendo' la misma (100%), el capitalista recibird ahora el doble
de plusvalia de cada trabajador.

Si tenemos en cuenta que los gastos en maquinaria y edificios pueden seguir
siendo los mismos, el beneficio del capitalista se hace atin mas evidente.

Tanto la prolongacién de la jornada laboral como el aumento de la
intensidad del trabajo chocan cada vez mds con la resistencia y la
oposicién organizadas de los trabajadores, a medida que pasa el tiempo
y se desarrolla el capitalismo. Esta circunstancia obliga al capitalista a
recurrir a otras medidas para aumentar la cantidad de plusvalia obtenida
del trabajador. ¢Qué otras medidas son posibles ademds de la
prolongacién de la jornada laboral? Consideremos de nuevo nuestro

gréfico:
T1emp9 Tiempo
necesario
5 horas B excedente
) 5 horas.
’ I I I
\% S
, 5
La tasa de plusvalia es 6 - = 100%.
La dimensién S
\

puede aumentarse no sélo alargando el tiempo excedente del trabajador mas
alld del limite c, sino también por otros métodos, por ejemplo, reduciendo el
tramo a b, que constituye el tiempo de trabajo necesario. Supondremos que
el capitalista ha conseguido reducir a b a cuatro horas.

Tiempo Tiempo
necesario. excedente
4 horas B 6 horas.
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. s
Es evidente que Y

aumenta y serd igual a seis horas, aunque la duracién de todo el periodo AC
permanece inalterada. Esto significa que, debido a la reduccién del tiempo
necesario, el tiempo excedente ha aumentado automdaticamente, y la tasa de
plusvalia, la tasa de explotacién, ha crecido hasta 6: 4, es decir, un 150%.
Como vemos, la perspectiva no es menos atractiva para el capitalista que la
del primer caso.?

Marx dice: "La plusvalia producida por la prolongacién de la jornada de
trabajo la llamo plusvalia absoluta. En cambio, la plusvalia que resulta
de la reduccién del tiempo de trabajo necesario, y de la correspondiente
alteracion de las duraciones respectivas de los dos componentes de la
jornada de trabajo, la llamo plusvalia relativa."

21. La creacion de plusvalia relativa.

¢Cudles son los métodos concretos por los que el capitalista obtiene un
aumento de la plusvalia relativa y una reduccién del tiempo de trabajo
necesario?

Hay que recordar que partimos siempre del supuesto de que la fuerza de
trabajo se retribuye segtn su pleno valor, es decir, segun el valor de aquellos
medios de consumo que son necesarios para su reproduccién. Por
consiguiente, la posibilidad de reducir el tiempo necesario a costa de
disminuir el pago por debajo del valor de la fuerza de trabajo debe, por el
momento, quedar completamente excluida de nuestra consideracién. En tales
condiciones, la reduccién del tiempo de trabajo necesario sélo es posible
reduciendo el valor real de esa fuerza de trabajo. Esta reducciéon puede
lograrse mediante una reduccién del valor de los articulos de consumo del
trabajador: su comida, su ropa, sus botas, etcétera. Pero el valor de los
articulos de consumo sélo puede reducirse si se emplea una menor cantidad
de trabajo en su produccién; esto es posible mediante un aumento de la
productividad del trabajo. A diferencia del aumento de su intensidad, el
aumento de la productividad del trabajo no se consigue mediante un mayor

26 El Capital, vol. 1, p. 345, ed. de 1926.
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gasto de trabajo por parte del obrero, sino mediante una mejora de las
condiciones de trabajo: introduccién de nueva maquinaria, mejoras en la
disposicién de la maquinaria, eliminacién de movimientos superfluos e
inoportunos, mejor iluminacién, ventilacién, etcétera. Con todas estas
mejoras el trabajador puede producir mas mercancias con el mismo gasto de
energia. Pero téngase en cuenta que para lograr una disminucién del valor de
la fuerza de trabajo es condicién indispensable que el aumento de la
productividad del trabajo se efectie bien en las esferas que producen los
articulos de consumo de los trabajadores, bien en las que producen los
medios de produccién para esas esferas. Una reduccién del valor de las
alfombras caras, de los pianos, de los diamantes y de otros articulos de lujo
no puede, evidentemente, influir en el valor de la fuerza de trabajo.

Junto con la reduccién del valor de la fuerza de trabajo, el aumento de la
productividad del trabajo en una fdbrica individual es ventajoso para el
capitalista porque, al vender la mercancia, puede embolsarse la diferencia
entre el valor social de la mercancia y su valor individual. (Ya hemos tratado
de esto en relacién con la cuestién del trabajo individual y socialmente
necesario). Este excedente proporciona al capitalista una plusvalia adicional.

Pero también en este caso el aumento de la produccién de plusvalia surge de
la reduccién del tiempo de trabajo necesario y de la correspondiente
prolongacién del trabajo excedente. Tomemos una empresa cualquiera, que
llamaremos A, y supongamos que la jornada laboral en esta empresa se divide
en tiempo necesario y tiempo excedente de la siguiente manera

Tiempo Tiempo
necesario. excedente.
5 horas B 5 horas C
' I I I
% s

Supongamos ademds que la productividad del trabajo en esta empresa
corresponde a las condiciones sociales medias de produccién. El tiempo
medio socialmente necesario empleado en la produccién de una unidad de la
mercancia —una yarda de algodén, por ejemplo— es de media hora. Por
consiguiente, en estas condiciones, en el transcurso de una jornada de diez
horas se produciran veinte yardas de algodén. Si suponemos que la expresién
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monetaria de una hora es de dos chelines, una yarda de material costard un
chelin, y las veinte yardas en total costaran veinte chelines. De estos veinte
chelines, diez se destinardn al pago del valor de la fuerza de trabajo y diez
constituirdn plusvalia para el capitalista.

Supongamos ahora que, debido a la introduccién de ciertas mejoras técnicas,
la productividad del trabajo en nuestra empresa se duplica, de modo que en
el curso de una jornada de diez horas con el mismo gasto de trabajo, el obrero
crea ahora el doble de material: es decir, cuarenta yardas en lugar de veinte.
Por una yarda de material producido en nuestra empresa, el tiempo de trabajo
empleado ahora no es de treinta minutos, sino sélo de quince, y en
consecuencia su precio deberia bajar a seis peniques. Sin embargo, en la
medida en que el aumento de la productividad del trabajo sélo ha afectado a
una empresa, el tiempo socialmente necesario permanece invariable. Como
sabemos, las mercancias en el mercado no se venden segun el individuo, sino
segun el tiempo socialmente necesario. En consecuencia, el capitalista,
propietario de la empresa A, no vende su material a seis peniques, para que
se corresponda con su valor individual, sino a un chelin la yarda, y por sus
cuarenta yardas de material recibe cuarenta chelines. De modo que, como
resultado de la explotacién del trabajo durante la jornada laboral de diez
horas, nuestro capitalista recibe cuarenta chelines, mientras que antes de la
introduccién de las mejoras técnicas sélo recibia veinte chelines. A pesar de
ello, sigue pagando al obrero diez chelines, ya que el valor de la fuerza de
trabajo no ha cambiado. Y eso significa que, para producir el valor de su fuerza
de trabajo, el obrero gasta ahora no la mitad de la jornada laboral, sino sélo
una cuarta parte (cuarenta chelines: diez chelines =cuatro), es decir, sélo 2,5
horas de las diez que dura la jornada. Representando esto mediante un
gréafico, obtenemos lo siguiente:

Tiempo Tiempo
necesario Sobrante
2 % horas 7 Y2 horas
I I I )
v S

, s
La tasa de plusvalia ————
v
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7,5
2,5

serd igual a 6 300%.

Ni que decir tiene que el capitalista s6lo percibird tan enorme exceso de
plusvalia mientras no se alcance la misma productividad del trabajo en otras
fabricas.

Hemos visto que la plusvalia absoluta es el resultado de la explotacién mas
desenfrenada de la clase obrera, de la prolongacién de la jornada laboral y del
aumento de la intensidad del trabajo. Por ello, la plusvalia absoluta actua
como un freno en el desarrollo de las fuerzas productivas de la sociedad
capitalista, ya que el capitalista, que ya recibe un enorme beneficio de esta
explotaciéon desorbitada del trabajador, no estd interesado en mejorar la
técnica de su empresa.

No ocurre lo mismo con la plusvalia relativa. La plusvalia relativa surge como
consecuencia de un aumento de la productividad del trabajo y connota
progreso técnico. No es en absoluto el amor al progreso lo que impulsa al
capitalista a mejorar la técnica de produccién, sino su insaciable avidez de
plusvalia.

El enorme progreso técnico, la revolucién permanente de los medios de
produccién con que se acompafia el desarrollo del capitalismo, no son el
objetivo subjetivo del capitalista, sino el resultado objetivo de la despiadada
lucha competitiva que se desarrolla entre los capitalistas en la persecucién de
la plusvalia.

22. El crecimiento de la explotacion. El taylorismo.

Hasta ahora, al hablar de la explotacién del obrero, hemos supuesto que su
fuerza de trabajo es retribuida segin su pleno valor. Mds adelante veremos
que esto no es en absoluto asi, y que el excedente de fuerza de trabajo
disponible a menudo permite al capitalista despreocuparse de si el trabajador
puede o no restablecer su fuerza de trabajo, ya que si un trabajador no puede
soportar la presidn, su hermano, el trabajador desempleado, puede ocupar su
lugar.

De ahi que la explotacién del obrero sea en realidad atin mds terrible de lo
que hemos indicado hasta ahora. El desarrollo del capitalismo trae consigo
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una intensificacién de esa explotacién, aunque la remuneracién de la fuerza
de trabajo también aumente ocasionalmente. Pero al pagar al obrero mds que
antes, el capitalista le obliga a trabajar ain mds que antes.

La introduccién de nueva maquinaria, que se supone deberia aligerar el
trabajo humano, en realidad empeora las condiciones de trabajo de los
obreros. En primer lugar, la nueva maquina priva con frecuencia a muchos
obreros de su trabajo. Ademads, a medida que se desarrolla la técnica, el
trabajador se convierte cada vez mds en un mero accesorio de la maquina.
Debe adaptar el rempo (la velocidad y la intensidad) de su trabajo al tempo
de la propia maquina; la intensidad de la atencién del trabajador alcanza los
limites mds altos; el menor retraso, como ya hemos indicado, amenaza con
graves consecuencias, ya que la accién de todas las madaquinas esta
estrictamente coordinada.

En las modernas fabricas Ford, el sistema llamado de cintas transportadoras
estd particularmente extendido; una plataforma sin fin pasa de un
departamento a otro y suministra al obrero los materiales para su trabajo
(hierro, por ejemplo), el trabajo terminado (un eje torneado, por ejemplo) se
coloca de nuevo en la plataforma y pasa al siguiente departamento, donde el
articulo se somete a una nueva elaboracién (las ruedas se montan en el eje,
por ejemplo), y asi sucesivamente. El transportador en movimiento, que
suministra continuamente material y exige su elaboracién en un plazo
determinado, actiia mejor que las érdenes verbales.

De hecho, el hombre se convierte en un autémata, en un accesorio sin alma
de una maquina.

Una intensificacién particularmente vigorosa del trabajo se produce bajo el
sistema de Taylor, que bajo el nombre de "organizacién cientifica del trabajo"
y "racionalizacién de la produccién", estd siendo adoptado cada vez mas
ampliamente no sé6lo en su patria, América, sino también en Europa.

Este sistema incluye toda una serie de medidas que aumentan no sélo la
intensidad del trabajo, sino también su productividad.

Mediante la eliminacién de una serie de defectos en la maquinaria y los
instrumentos, y procurando disponerlos de manera que el trabajador no tenga
que gastar mucha energia en correr detrds de las herramientas o agacharse
para buscar materiales, y mediante la disposicién cientifica de la iluminacién
y la ventilacién, este sistema permite obtener un aumento de la produccién
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sin que aumente la intensidad del trabajo.

Pero el capitalista persigue siempre el objetivo de asegurar un crecimiento de
la produccién con el menor gasto posible. La productividad del trabajo por si
sola le resulta insuficiente, por lo que recurre a todos los artificios posibles
para espolear al obrero y aumentar la intensidad de su trabajo. En la seccién
dedicada a los salarios hablaremos con mas detalle de estas medidas.

Hasta qué punto el crecimiento de la técnica ha empeorado las condiciones
de vida de la clase obrera, hasta qué punto crece la intensificacién del trabajo,
lo demuestran aunque sélo sea las estadisticas sobre la duracién de la vida
del obrero y su capacidad de trabajo. Estas estadisticas atestiguan el
extraordinario deterioro del organismo del trabajador actual.

La extraordinaria tensién del sistema nervioso se traduce en dolencias
nerviosas muy extendidas entre la clase obrera. Para mantener sus fuerzas,
los obreros, sobre todo en los paises "capitalistas de vanguardia", recurren a
toda clase de estimulantes, quemdandose asi en beneficio del capitalismo®. La
mayoria de los obreros de la sociedad capitalista moderna pierden su
capacidad de trabajo entre los treinta y cinco y los cuarenta afios; en América
se acostumbra a no contratar a un hombre con canas, ya que normalmente
esos obreros no estan en condiciones de trabajar.”® Mientras tanto, entre las
clases independientes, un hombre de treinta y cinco a cuarenta afios se esta
poniendo en pie, segin la expresién habitual; la mayoria de los cientificos y
politicos burgueses comienzan su carrera a esa edad.

A pesar de todas las "conquistas "de la clase obrera en los principales paises
capitalistas, la vida de los trabajadores es tan poco envidiable que un escritor
aleman ha hablado de ella de la siguiente manera:

"Afortunadamente para él, el obrero americano muere joven;
afortunadamente para él, porque le espera el destino de un mendigo,
un suicida, un lundtico o un criminal forzoso. Si alguien desea ver la
imagen de un ser humano que muere en la desesperacién, que eche un

27 0. A. Yermansky afirma, segtin Hollitshire, que muchos obreros norteamericanos gastan hasta
dos libras al mes en arsénico para utilizarlo como estimulante. (O. Yermansky, La organizacién
cientifica del trabajo y el sistema Taylor, p. 60.) Valia la pena ganar dos libras mds del capitalista
para envenenarse.

28 "Los obreros americanos se tifien a menudo el pelo para disimular las canas, y los que no poseen
los medios, recurren al bettin ordinario". (Ibid., p. 60.)



89

Parte II. La produccién de plusvalia
La plusvalia en la economia capitalista

vistazo a la casa de hospedaje de Kansas City o a la calle Clark de
Chicago; que despierte su curiosidad la formacién de la fila del pan ante
las puertas de los comedores del Ejército de Salvacién y de las diversas
misiones que distribuyen porciones de pan y sopa, las largas colas que
abarcan distritos enteros, con dos o tres mil hombres, que silenciosa y
pacientemente esperan su turno." Y esto fue escrito en 1913, antes de
la guerra.

Pero las imédgenes de antes de la guerra palidecen ante la situacién de la clase
obrera en la posguerra.

La "racionalizacién de la produccién', proclamada y llevada a cabo primero en
Alemania, y luego en Italia, Francia y Gran Bretafia, connota la transferencia
de todos los atractivos del taylorismo y el fordismo norteamericanos al suelo
europeo.

El resultado es, en primer lugar, un aumento extraordinario de la intensidad
del trabajo. Pero la esencia de la "racionalizacién" capitalista de la produccién
no se limita tnicamente al aumento de la intensidad del trabajo.

Pareceria bastante natural que, puesto que la intensidad del trabajo se ha
incrementado hasta tal punto que "absorbe todo el jugo" del trabajador, se
redujera la jornada laboral y se aumentaran los salarios.

En realidad, no s6lo no observamos una reduccién de la jornada laboral, sino
que, por el contrario, somos testigos de su prolongacién al maximo.

En varios paises, Italia, Gran Bretafia, Alemania, etc., la burguesia ataca
despiadadamente la jornada laboral de ocho horas, con lo que esta valiosisima
conquista del movimiento obrero europeo, conseguida a costa de una lucha
tenaz y de grandes sacrificios, se ha perdido casi por completo. En muchos
paises la jornada laboral alcanza ya las diez, doce e incluso quince horas.

Mas adelante, en el capitulo dedicado a los salarios, veremos que, junto al
aumento de la jornada laboral, la racionalizacién capitalista ha ido
acompafada de una no menos severa reduccién de los salarios.

Todos estos hechos atestiguan cada vez mas que la tnica salida a la situacién
en que se encuentra la clase obrera es la aniquilacién de las relaciones
capitalistas y de todas las formas de explotaciéon que las acompafian.
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MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO I

1. Hemos demostrado que la plusvalia no puede surgir del intercambio,
mediante el aumento de los precios de las mercancias. ¢{Podemos aceptar
esto, cuando nuestra experiencia cotidiana nos dice que el comerciante
siempre vende sus mercancias por mas de lo que ha pagado por ellas?

2. Si consideras probado que la plusvalia no puede surgir del intercambio,
écdmo entiendes las siguientes palabras de Marx:

"Es, pues, imposible que el capital se obtenga por la circulacién, y es
igualmente imposible que se origine al margen de la circulacién. Debe
tener su origen tanto en la circulacién como fuera de ella". (£/ Capital,
vol. i, p. 184, ed. 1892).

3. ¢En qué se distingue el obrero bajo el capitalismo del esclavo, del siervo o
del artesano?

4. ¢Puede afirmarse que el mantenimiento de la familia, el mantenimiento del
nivel cultural del obrero, etc., entran en el valor de la fuerza de trabajo,
cuando en realidad nunca hemos conocido a un capitalista que pague mas a
un obrero con familia que a uno sin ella, o a un obrero culto que a un obrero
atrasado, etc.?

5. Si el capitalista paga al obrero todo el valor de su fuerza de trabajo, ¢puede
entonces recibir plusvalia?

6. Cudl es la diferencia entre trabajo y fuerza de trabajo?

7. En su folleto £/ problema del capital en la industria soviética, pag. 99, A.
M. Ginsburg da la siguiente definicién de capital: "El capital no es otra cosa
que trabajo acumulado, aplicado con el fin de seguir produciendo". ¢Estas de
acuerdo con esta definicién de capital?

8. En su libro £/ capitalismo moderno y la organizacion del trabajo, 2* edicidn,
p. 39, Rubinstein cita los siguientes ejemplos de la influencia de la técnica en
la productividad del trabajo:

"Si se toma la productividad de una tejedora manual como 1 (15.000
puntadas en diez horas), la productividad de una maquina de tejer
manual serd de 95, la de una maquina tricotosa serd de 2.000 y la de
una maquina automatica de 3.000".
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Después de esto, ées posible declarar que las maquinas no crean plusvalia, y
que ésta sélo la crea el trabajo de un obrero?

9. {Cudl es la diferencia entre la intensividad y la productividad del trabajo?

10. 10. Sabemos que la tasa de plusvalia puede aumentar mediante la
prolongacién de la jornada laboral, el aumento de la intensividad del trabajo
y el aumento de la productividad del trabajo. ¢Cudl de estos métodos es mas
aceptable para el capitalista y cudl para el trabajador, y por qué?

MATERIAL DE LECTURA

A. La produccion de plusvalia. El Capital. Pasaje del vol. I de £/ Capital, cap.
5, pp.- 215,ed. 1926, y ss. Comienzo: "Examinemos la cuestién mas de
cerca. ..."

B. Capital constante y capital variable. Pasaje de EI Capital, vol. i, cap. 6, pp.
231-3, que comienza: "Es de otro modo... ." hasta "como capital constante
y variable".

C. Tasa de plusvalia. Pasaje de El Capital, vol. i, cap. 7, pp. 239-72, que
comienza: "Hemos visto ..." hasta "por el capitalista".

D. Plusvalia absoluta y relativa. Cap. 10, vol. i, de E/ Capital.
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Capitulo II.

LA PLUSVALIA EN LA U.R.S.S.

23. Caracterizacion general de la economia de la U.R.S.S.

Ahora que hemos conocido a grandes rasgos la esencia de la plusvalia —esa
forma de explotacién especificamente capitalista—, surge naturalmente la
pregunta: ¢en qué medida es aplicable la categoria de la plusvalia en la
economia de la U.R.S.S.?

Para responder a esta pregunta necesitamos tener, al menos a grandes rasgos,
una caracterizacién de la economia de la U.R.S.S. Incluso en 1918, en la
disputa con los comunistas de "izquierda", Lenin defini6 la economia de la
U.R.S.S. como una economia de transicién del capitalismo al socialismo.
"Creo", escribid, "que hasta ahora nadie que se haya ocupado de la cuestién
del sistema econémico de Rusia ha negado el caracter transitorio. Pero, {qué
significa eso? Cuando se aplica a una economia, ¢no significa que en el
sistema en cuestion hay elementos, particulas, bocados tanto de capitalismo
como de socialismo? Todo el mundo admitird que es asi. Pero al reconocer
este hecho, no todo el mundo se detiene a considerar cudles son exactamente
los elementos de las diversas formas socioeconémicas que se encuentran en
Rusia. Pero ahi estd el quid de la cuestion.

"Precisamos esos elementos:

"l. Economia campesina patriarcal, es decir, en gran medida
autosuficiente.

"2. Pequefia produccién de mercancias (esto incluye a la mayoria de
los campesinos que venden grano).

"3. Produccioén capitalista.

"4. Elementos del capitalismo de Estado.

"5. Elementos del socialismo.

"Rusia es tan grande y tan abigarrada que todas estas formas
socioeconémicas se entremezclan en ella. La peculiaridad de la
situacion consiste precisamente en eso".
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El contenido de las tres primeras formas socioeconémicas no sera
cuestionado y, por consiguiente, no necesita comentario. Pero la cuestién de
qué contenido dio Lenin a la concepcién del capitalismo de Estado y del
socialismo da lugar a grandes diferencias de opinién. Existe la opinién de que
el concepto "capitalismo de Estado" abarca la economia de la U.R.S.S. en su
conjunto, de modo que desde este punto de vista la industria estatal también
debe considerarse como parte del concepto de capitalismo de Estado.

¢Cudl era la opinién de Lenin sobre esta cuestién? Ante todo, la cita ya citada,
con sus cinco formas, donde el "capitalismo de Estado" ocupa el cuarto lugar
como igual entre las demds formas, parece ofrecer cierta justificacién para
entender el concepto de "capitalismo de Estado" no en un sentido amplio, sino
limitado.

Y Lenin ha dado indicaciones exactas e inequivocas de lo que entendia por las
palabras "capitalismo de Estado".

En primer lugar, Lenin ha dado la siguiente definicién general del capitalismo
de Estado: "El capitalismo de Estado es aquel capitalismo que somos capaces
de restringir, cuyos limites somos capaces de fijar; el capitalismo de Estado
esta ligado al Estado, y el Estado son los obreros, el sector dirigente de los
obreros, la avanzadilla —somos nosotros mismos". Por consiguiente, Lenin
entendia por capitalismo de Estado en las condiciones soviéticas el
capitalismo bajo el control del Estado obrero.

Pero no se limité a esta definicién general. En su folleto sobre el impuesto
agricola, escrito en 1921, especifica las formas concretas del capitalismo de
Estado para aquella época.

En primer lugar, Lenin relacioné las concesiones con el capitalismo de
Estado: "¢Qué es una concesion en el sistema soviético, desde el punto de
vista de las formas socioeconémicas y su correlaciéon?", escribié. "Es un
acuerdo, un blogue, una alianza del Soviet, es decir, del poder estatal
proletario, con el capitalismo de Estado contra los elementos de la pequefia
propiedad privada (patriarcales y pequefioburgueses). El concesionario es un
capitalista. Lleva a cabo sus negocios de forma capitalista, en aras del
beneficio; acepta el acuerdo con el Gobierno proletario bien para recibir un
beneficio extra por encima del ordinario, bien para obtener las materias
primas que de otro modo le serfa imposible, o al menos extremadamente
dificil, conseguir. El poder soviético obtiene una ventaja en forma de
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desarrollo de las fuerzas productivas y de aumento de la produccién."

Ademads, Lenin incluia en el capitalismo de Estado la atracciéon del
comerciante privado a comisién para organizar la enajenacién o compra de
productos, y el arrendamiento de empresas estatales al capital privado.

"Adoptamos la tercera forma de capitalismo de Estado"*’, escribid.

"El Estado atrae al capitalista como comerciante, pagandole una
comisién por la venta de los productos del Estado y por la compra de
los productos del pequefio productor. La cuarta forma: el Estado
arrienda al capitalista un establecimiento o negocio perteneciente al
Estado, o parte de un bosque, tierra, etc.".

Lenin no sélo definié y concreto el concepto de "capitalismo de Estado", sino
que se refirié clara e inequivocamente a la industria estatal soviética como
una forma socialista de economia.

Para empezar, entre las cinco formas mencioné la forma socialista. Si la
industria estatal debe clasificarse como "capitalismo de Estado", es dificil ver
qué entendia Lenin por este orden socialista. Si la industria estatal soviética
no es industria socialista, ¢qué es? O si no hay forma socialista alguna en la
economia de la U.R.S.S., épor qué Lenin le dio una clasificacién separada e
independiente entre las demds formas?

Pero eso no es todo: en su articulo "Sobre la cooperacién" Lenin llama a las
empresas estatales soviéticas "empresas de tipo légicamente socialista", y
entre paréntesis explica que se refiere a aquellas empresas que se caracterizan
por los siguientes rasgos: "Tanto los medios de produccién como la tierra
sobre la que se asienta la empresa, y toda la empresa en su conjunto,
pertenecen al Estado".

Asi hemos establecido que entre las formas capitalistas de Estado Lenin
incluia soélo las empresas tales como las concesiones, las arrendadas y las
sujetas a cualquier forma de explotacién por el capital privado, sobre la base
de un acuerdo definido y bajo el control del Estado; mientras que incluia la
industria estatal soviética como elemento socialista.

29 Lenin, en las condiciones de 1921, llamé en este folleto a la cooperacién la segunda forma del
capitalismo de Estado. La cuestién de la naturaleza de la cooperacién y su significacién en la obra
de la construccién socialista se examinara en parte en el capitulo "Sobre el capital y los beneficios
enla U.R.S.S." y en parte en el capitulo "Sobre la acumulacién socialista."
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Pero consideraba que la economia soviética en su conjunto era una economia
de transicion del capitalismo al socialismo.*

Después de lo dicho, esta claro que es imposible dar una respuesta general a
la cuestién de hasta qué punto podemos hablar de plusvalia en la U.R.S.S., o
una respuesta que sea idéntica para todas las "formas" de las que se compone
la economia soviética. Hay que dar respuestas diversas, segun las diferentes
relaciones productivas que caracterizan a cada "forma."

24. La cuestion de la plusvalia en la industria estatal de la U.R.S.S.

Naturalmente, lo que mds nos interesa es saber si la categoria de la plusvalia
es aplicable en la industria estatal de la U.R.S.S., y hasta qué punto Lenin
tenfa razén al relacionar esta ultima con los elementos socialistas. Para
responder a la pregunta debemos recordar la esencia de esas relaciones
productivas que se ocultan tras la categoria de plusvalia, a fin de compararlas
con las relaciones productivas que existen en la industria estatal soviética.

¢Cudles son las relaciones productivas que se ocultan tras la idea de plusvalia?
La plusvalia presupone, en primer lugar, la existencia del valor en general, es
decir, de relaciones de intercambio de mercancias; en segundo lugar, la
concentracién de los medios de produccién en manos de la clase capitalista;
y en tercer lugar, la existencia del trabajo asalariado. El conjunto de estos
factores condiciona la aparicién de la plusvalia adquirida por el capitalista. En
esto consiste la esencia de la explotacién capitalista. Sin esta relacién
especifica no hay ni puede haber capitalismo.

Consideremos ahora las relaciones que existen en las empresas estatales
soviéticas y comparémoslas con las empresas capitalistas. Comenzamos por
la primera caracteristica que condiciona la existencia de la plusvalia: la
presencia de relaciones de mercancia, reguladas por la ley del valor. Es cierto
que sin la existencia de relaciones de mercancias, sin la existencia de valor en
general, es absurdo hablar de plusvalia; pero, por otra parte, no todas las
relaciones de mercancias presuponen la presencia de relaciones capitalistas y
la existencia de plusvalia. Recordemos la economia mercantil simple que

30 Mas adelante veremos que en la economia de la U.R.S.S. los elementos socialistas predominan
sobre los demds elementos.
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examinamos en la seccién sobre el valor y, en parte, en la secciéon dedicada a
la plusvalia. Alli tenemos la presencia de relaciones de mercancia, reguladas
por la ley del valor, y al mismo tiempo la plusvalia es inexistente. Esto
también puede aplicarse en su totalidad a la industria estatal de la U.R.S.S.
La existencia de relaciones de mercancias en la industria estatal de la U.R.S.S.
y todas las consecuencias que de ello se derivan en forma de circulacién
monetaria, sistema bancario, etc., no pueden atestiguar por si mismas su
caricter capitalista. Asi pues, la cuestién de si la idea de plusvalia puede o no
aplicarse a la industria estatal de la U.R.S.S. puede responderse al margen de
la cuestién de hasta qué punto dominan las relaciones de mercancias y opera
la ley del valor en la economia de la U.R.S.S. en general, y en la industria
estatal en particular.*

La clasificacién de la industria estatal soviética como capitalista o capitalista
de Estado sdlo estard justificada si, ademads de las relaciones de mercancia,
descubrimos en ella la existencia de los otros dos sintomas también
caracteristicos de la categoria de plusvalia: es decir, una clase capitalista y el
trabajo asalariado. Debemos considerar ahora el segundo sintoma: la
existencia de una clase de capitalistas.

En la industria estatal soviética no existe una clase capitalista propietaria de
los medios de produccién. Su propietaria es la clase obrera, organizada en el
Estado. Asi pues, el sintoma bésico y decisivo de las relaciones capitalistas —
la existencia de una clase capitalista— resulta estar ausente en la industria
estatal soviética. ¢Y cudl es la situacién del tercer sintoma de la explotacién
capitalista: el trabajo asalariado?

En la medida en que no tenemos capitalistas y los medios de produccién
pertenecen a la clase obrera, no podemos hablar de trabajo asalariado. Tal
deduccién puede parecer extrafia a muchos, incluso después de todo lo que
hemos dicho. ¢Cémo podemos negar la existencia del trabajo asalariado en
las empresas estatales soviéticas, cuando cada uno de nosotros sabe por
experiencia propia que los trabajadores soviéticos también son contratados,
concluyen acuerdos, reciben salarios, etc., igual que bajo el capitalismo? Sin
embargo, ya sabemos con qué frecuencia bajo una misma forma externa se
ocultan relaciones absolutamente diferentes. ¢Podemos hablar de trabajo

31 Esta cuestién se tratard en detalle en el capitulo "Sobre el regulador de la economia soviética"
(par. 37).
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asalariado en las empresas estatales soviéticas en el sentido en que lo
aplicamos al capitalismo? El trabajo asalariado connota que la fuerza de
trabajo es una mercancia. Una mercancia presupone el intercambio entre dos
propietarios de mercancias, en este caso entre el capitalista, propietario de los
medios de producciodn, y el trabajador, propietario de la mercancia fuerza de
trabajo. En la industria estatal soviética, el propietario de los medios de
produccién y de subsistencia es la clase obrera, organizada en Estado. Los
directores "rojos" y los 6rganos administrativos que dirigen y administran las
empresas estatales son simples asalariados, de confianza de la clase obrera.
Cada trabajador individual es un componente de la clase obrera. ¢A quién
vende su fuerza de trabajo? Se la vende a la misma clase obrera de la que
forma parte y que es la propietaria de todas las empresas estatales.

Para aclarar mejor esta idea, comparemos a un obrero de una empresa estatal
con un artesano. Por analogia con las relaciones capitalistas, podemos dividir
el trabajo de un artesano en las mismas partes que el trabajo de un obrero en
la fabrica capitalista. La parte de su trabajo que gasta en la produccién de
articulos para su propio uso puede considerarse como el valor de su fuerza de
trabajo; lo que crea por encima de esto y gasta, digamos, en la mejora y
desarrollo de su oficio puede compararse con la plusvalia. Pero, étendran
estas relaciones algo en comun con las relaciones capitalistas? Nada mds alla
de un simple parecido superficial. Todo esto puede aplicarse integramente al
obrero de la industria estatal soviética, con la unica diferencia de que un
artesano trabaja individualmente, y la produccién proletaria es colectiva.

En el Estado proletario, los medios de produccién y de existencia son
propiedad del obrero y, al igual que el artesano individual, no puede
explotarse a si mismo ni vender su trabajo colectivo. Por consiguiente, si
utilizamos términos como trabajo asalariado en relacién con la industria
soviética, solo caracterizan las formas superficiales, detrds de las cuales se
oculta una relacién completamente nueva, socialista. Esto no se ve alterado
en absoluto por el hecho de que la parte de la produccién social que entra en
el uso personal del trabajador depende en gran medida del valor de los medios
de consumo, que se determina sobre la base de las relaciones de mercado
habituales, es decir, al igual que el valor de la fuerza de trabajo en el
capitalismo. Pues la parte de la produccién que consume el artesano depende
también de las relaciones de mercado, pero no por ello se clasifica al artesano
en la clase de los asalariados.
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La cuarta caracteristica del capitalismo consiste en que el plustrabajo del
obrero es adquirido por el capitalista en forma de plusvalia, debido a su
propiedad de los medios de produccién y consumo, y luego es gastado por
éste en la satisfaccion de sus propias necesidades personales, en el
mantenimiento de una poblacién no productiva a su servicio, y en todas las
formas de instituciones burguesas como buques, ejércitos, flotas, un aparato
estatal, etc., y finalmente en el desarrollo de su empresa. Pero, ¢a dénde va el
plustrabajo de un obrero de la industria soviética? Va a parar a la mejora de
la existencia de los obreros, a escuelas, jardines de infancia, escuelas
nocturnas para adultos, facultades obreras, universidades, hospitales,
construcciéon de viviendas y a otras necesidades culturales que sirven ante
todo para satisfacer las necesidades de la clase obrera. Es cierto que una gran
parte de los excedentes se destina al desarrollo de la industria socialista. Pero
las ventajas de este desarrollo también las disfruta la clase obrera. El
plusproducto invertido en este trabajo vuelve a esa clase con el paso del
tiempo.

Por ultimo, una parte de la "plusvalia" se destina a las necesidades del Estado
obrero, al mantenimiento del aparato estatal y a la defensa de la dictadura
proletaria. En la medida en que en un Estado capitalista el poder pertenece a
los capitalistas, el mantenimiento del Estado y de sus instituciones es un
servicio a los intereses de la burguesia. En la medida en que en la U.R.S.S. el
poder estd en manos de los trabajadores, la satisfacciéon de las necesidades del
Estado es un servicio a los intereses de la clase obrera.**

Las relaciones productivas en las empresas estatales soviéticas no tienen
nada en comun con las relaciones capitalistas mds alld de la forma externa, y
no podemos hablar de la industria soviética ni en términos de explotacién ni
en términos de plusvalia. ¢Cémo llamar a ese plustrabajo que el obrero
entrega a su Estado? Algunos proponen llamarlo "plusproducto’, otros
insisten en mantener el viejo término capitalista de "plusvalia" y, finalmente,
otros proponen introducir el nuevo término de "plusvalia socialista". Ninguno
de estos términos se ajusta a la esencia de las relaciones productivas en la
industria estatal soviética. El término "plusproducto” no es satisfactorio
porque su aplicacién presupone una relacién directa, y en la U.R.S.S. sigue

32 Hay que tener en cuenta que una parte del producto excedente de los trabajadores de la industria
estatal cae en los bolsillos del capital privado a través del comercio privado. Consideraremos esta
cuestion en la seccién sobre el capital mercantil y los beneficios del comercio.
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existiendo el intercambio. Como hemos visto en la exposicién anterior, la
"plusvalia" presupone la existencia de la explotaciéon capitalista, que es
inexistente en las empresas soviéticas. El término "plusvalia socialista" es una
contradiccién de términos, ya que en el socialismo no existira ni valor ni atin
mas plusvalia.

Por el momento tenemos que reconciliarnos con el hecho de que no
disponemos de ningun término que corresponda a las relaciones productivas
existentes en la industria soviética. Y, en consecuencia, mientras nos valemos
de uno u otro de los términos insatisfactorios antes mencionados, es
necesario tener continuamente presente su naturaleza condicional y su
discordancia con las relaciones socialistas que existen en la industria
soviética.

Seguiremos utilizando el término "producto excedente" en nuestra exposiciéon
ulterior, aunque recordando sus limitaciones. La preeminencia de este
término sobre los demas consiste al menos en el hecho, como veremos, de
que indica correctamente la tendencia de la economia soviética a desarrollarse
en la direccién de las relaciones socialistas.

Es necesario sefialar que también bajo el capitalismo existe una contradiccién
entre forma y contenido, y que tal contradiccién existié durante la transicién
del feudalismo al capitalismo.

100

Marx dice: "Sobre la base de la competencia capitalista se hace tan
natural separar el valor, en el que estd representado el trabajo recién
afladido, en las formas de ingreso conocidas como salario, ganancia y
renta del suelo, que este método se aplica... incluso en los casos en que
faltan las condiciones requeridas para estas formas de ingreso. En otras
palabras, todo se contabiliza bajo estas rabricas por analogia".*

Para concluir, debemos detenernos en un error muy extendido, que consiste
en el intento, a menudo inconsciente, de separar la idea de explotacién de la
idea de plusvalia. Desde este punto de vista se deduciria que no hay
explotacién en la industria soviética, sino que hay plusvalia, ya que en la
medida en que existen el mercado y el intercambio, y en consecuencia el valor,
se puede hablar, dicen, también de plusvalia sin explotacién. La cuestién de
hasta qué punto existe valor en la economia soviética la examinaremos en

33 El Capital, vol. iii, p. 1020, ed. de Kerr.
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detalle en el capitulo siguiente. Aqui sélo recordamos que el valor es una
propiedad de cualquier forma de economia de intercambio, mientras que la
plusvalia es peculiar sélo de la economia capitalista.

La idea de explotacién no puede separarse en modo alguno de la idea de
plusvalia, puesto que la plusvalia no es otra cosa que la forma especifica
capitalista de explotacién. Por consiguiente, los que niegan la existencia de la
explotaciéon en las empresas estatales soviéticas y, al mismo tiempo,
reconocen la existencia de la plusvalia, entran en una contradiccién
irremediable de ideas y transforman la plusvalia de una categoria histérica
propia solo del capitalismo en una categoria general propia de cualquier forma
de economia de intercambio.

Por dltimo, el hecho de que los obreros soviéticos vivan en mayor pobreza y
en un nivel no superior al de los obreros de los principales paises capitalistas,
y que los obreros de las empresas estatales vivan a veces en peores condiciones
que los obreros de las empresas privadas, se citan como pruebas del caracter
no socialista de las relaciones productivas existentes en las empresas
soviéticas. Quienes aducen esta objecién vuelven a confundir dos cosas. Tal o
cual nivel de circunstancias materiales es una cosa, y la estructura de las
relaciones sociales es otra.

Es cierto que, como consecuencia de una serie de causas (en particular de las
dos guerras: imperialista y civil), Rusia descendi6 tanto en el sentido del
bienestar material que s6lo ahora empieza a aproximarse al nivel de antes de
la guerra.

Pero las relaciones que se dan en la industria estatal soviética no se convierten
en relaciones capitalistas s6lo porque los obreros sean pobres, del mismo
modo que el salario comparativamente alto en las empresas capitalistas no
elimina en ningun grado la relacién capitalista. Como dice Marx: "Pero asi
como la buena alimentacién y el vestido, el buen trato y algunos ahorros no
eliminan la dependencia y la explotacién de un esclavo, exactamente de la
misma manera no eliminan la dependencia y la explotaciéon del trabajador
asalariado.

Del mismo modo, la desigualdad que existe en la industria estatal soviética
entre el pago al trabajo cualificado y al no cualificado, y entre el trabajo mental
y el fisico, no convierte a esas empresas estatales en capitalistas, ya que aqui
no tenemos la existencia de dos clases, una de las cuales no vive de su propio
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trabajo, sino a costa de la otra clase. El socialismo completo no existe todavia
en la Rusia soviética, pero incluso el socialismo completo no es comunismo,
sino sélo su primera etapa, y en consecuencia, incluso bajo el socialismo, uno
tendrd que reconciliarse durante un tiempo con la inevitabilidad de la
desigualdad material.

"Sélo en la etapa superior de la sociedad comunista —dice Marx—, sélo

cuando desaparezca la jerarquia de los individuos en la divisién del
trabajo, y con ella la contradiccién entre el trabajo mental y el trabajo
fisico, cuando el trabajo mismo se convierta en la primera necesidad
vital, y no meramente en un medio de existencia, cuando junto con el
desarrollo polifacético de la personalidad crezcan las fuerzas
productivas, y fluyan en abundancia todos los manantiales de la riqueza
social —soélo entonces quedard completamente descartada la estrecha
concepcion burguesa del bien y del mal, y la sociedad escribird en su
estandarte: De cada cual segin su capacidad, a cada cual segun sus
necesidades.'"

25. La plusvalia bajo otras formas en la U.R.S.S.

Ahora que hemos resuelto la cuestiéon principal que nos interesa, la de la
plusvalia en las empresas estatales soviéticas, no serd dificil resolver la
cuestion similar con respecto a las otras formas econémicas.

Consideraremos las empresas capitalistas de Estado.

Es obvio que aqui tenemos en general relaciones productivas que recuerdan a
las tipicas capitalistas. Aqui tenemos al capitalista, que dispone de los medios
de produccion, frente al cual se encuentra el trabajador que vende su fuerza
de trabajo y crea plusvalia para el capitalista.

Sin embargo, las circunstancias de que el capitalismo de Estado es un
capitalismo que mantiene ciertas relaciones con el Estado proletario, de que
la tierra, y a veces los instrumentos de produccién, sélo son cedidos
temporalmente por el Estado obrero al capitalista, de que el capitalismo de
Estado se encuentra en general bajo el control del Estado soviético —todas
estas circunstancias imponen ciertos rasgos especificos al capitalismo de
Estado y provocan ciertas peculiaridades y alteraciones en su esencia social.
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"El capitalismo de Estado en una sociedad en la que el poder pertenece
al capital, y el capitalismo de Estado en el Estado proletario son dos
ideas distintas. En un Estado capitalista, el capitalismo de Estado
connota que el capitalismo es reconocido por el Estado, y es controlado
por el Estado en beneficio de la burguesia y en contra del proletariado.
En el Estado proletario la posicién se invierte a favor de la clase obrera".

El beneficio que la clase obrera obtiene del capitalismo de Estado bajo su
régimen consiste en lo siguiente:

Ante todo, el capitalismo de Estado conduce al desarrollo de las fuerzas
productivas. Ademads, gracias al capitalismo de Estado el proletariado en el
poder transfiere parte de la plusvalia capitalista a los fondos de su propio
Estado proletario. Esto se efectia mediante el pago de impuestos, rentas,
concesiones, etc.

Es obvio que en la medida en que parte de la plusvalia creada por los
trabajadores de las empresas capitalistas de Estado pasa al Estado, es decir, es
devuelta a la clase obrera, esa parte deja de ser plusvalia capitalista y tiene la
misma significaciéon que el "plusproducto"” de los trabajadores de las empresas
de Estado.

Lo mismo puede decirse, aunque en mucho menor grado, de las empresas
puramente capitalistas. En primer lugar, debido a una serie de restricciones
legislativas, su desarrollo se mantiene dentro de ciertos limites. En segundo
lugar, una parte de la plusvalia de las empresas capitalistas pasa a los fondos
del Estado proletario, en parte mediante impuestos, en parte mediante su
suministro de materias primas o de instrumentos de trabajo o mediante el
comercio de Estado.

Pero hablando en general, tenemos aqui relaciones productivas tipicamente
capitalistas, y la mayor parte del plusproducto se transforma en plusvalia
tipica.

Parece que aiin nos queda la tarea de analizar la cuestién de la plusvalia en las
dos formas restantes de la economia soviética: en la forma "natural" y en la
forma de "simple mercancia". Pero en su esencia esta cuestiéon ya ha sido
resuelta por todo lo que hemos dicho anteriormente.
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MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO II

1. ¢Por qué el hecho de que un obrero empleado en las empresas del Estado
soviético no reciba todo el producto de su trabajo, sino que ceda parte de él al
Estado, no debe considerarse como explotaciéon? ¢Cudl es el error de los
mencheviques, que consideran al Estado soviético como un explotador de la
clase obrera?

2. Si se considera que no hay explotacién en la industria del Estado soviético,
¢puede haber plusvalia?

3. éSe puede negar la existencia del trabajo asalariado en la industria del
Estado soviético, cuando en el pais existen bolsas de trabajo, al igual que en
el capitalismo, para vender y comprar fuerza de trabajo, y cuando los obreros
soviéticos también reciben salarios, etc.?

4. Segun Pazhitnov, el salario de un ferroviario en 1911 era, para la Rusia
europea, de 39 £10s anuales; para Austria, de 61£ 10s; para Alemania, de 76 £
8s; y en los EE.UU., de 140£ 8s anuales. En este sentido, en la actualidad
Rusia apenas se aproxima al nivel de antes de la guerra. Por qué no podemos,
basdndonos en estas cifras, sacar la conclusién de que existe explotacién en
las empresas estatales, teniendo en cuenta que nuestros obreros estan en peor
situacién que los de los paises capitalistas mas avanzados?

5. Lenin subrayé mas de una vez que "la libertad de comercio es capitalismo";
el comercio existe también en la industria estatal soviética. ¢{No atestigua todo
esto que es capitalista?

6. En las empresas del Estado soviético se pueden encontrar obreros que
reciben mensualmente 2, 7 y 20£ al mes, mientras que los especialistas
reciben mensualmente 30 y 50£ al mes. Por qué no se puede sacar de este
hecho la conclusién de que los obreros y especialistas mejor pagados viven de
explotar a los obreros peor pagados, aunque bajo el comunismo cada uno
recibird segun sus necesidades?

7. Intenta resolver independientemente el problema: ¢Existe la categoria de
"capital" en la economia soviética?
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PARTE III

LOS SALARIOS

Capitulo L.
LOS SALARIOS EN EL CAPITALISMO

26. El salario como precio de la fuerza de trabajo. Formas de salario.

El objeto de todo capitalista es la ganancia. Como ya sabemos, la tnica fuente
de ganancia es la plusvalia, creada por el trabajador en el proceso de
produccién. El capitalista puede apropiarse de esta plusvalia porque tiene a su
disposicién la maquinaria y los medios de produccién sin los cuales el propio
obrero no puede aplicar su fuerza de trabajo.

Todo el secreto de la produccién de plusvalia consiste en que el capitalista
compra fuerza de trabajo y paga al trabajador sélo por el valor de esa fuerza
de trabajo, y no por el valor creado por su trabajo. En el sistema capitalista, la
fuerza de trabajo se transforma en una mercancia con un valor determinado.
Pero ese valor (como el valor de cualquier mercancia) debe expresarse en un
equivalente, normalmente en una suma determinada de dinero, que es el
precio de la fuerza de trabajo. Este precio de la fuerza de trabajo se denomina
salario.

A primera vista, puede parecer que el salario no es sélo el pago de la fuerza de
trabajo, sino de todo el trabajo realizado por el trabajador durante la jornada
laboral. Esto parece ser asi no sélo para el capitalista, que estd vitalmente
interesado en mantener una concepcién tan inexacta de la naturaleza esencial
del salario, sino a veces incluso para el trabajador.

Esto sucede porque: (1) a cambio de su salario, el trabajador realmente da al
capitalista su trabajo durante toda la jornada, y (2) el trabajador recibe su
recompensa no antes, sino después de que el proceso de trabajo haya
concluido. Asi, la forma del salario enmascara y oscurece las relaciones que
surgen entre los trabajadores y los capitalistas. Pero, la verdadera naturaleza
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del salario como precio de la fuerza de trabajo ya ha sido dilucidada
adecuadamente por nosotros en relaciéon con lo que hemos dicho sobre la
plusvalia.

Como hemos dicho, el precio de la fuerza de trabajo, o salario, suele
expresarse en una suma de dinero, y en ese caso hablamos de salario en forma
de dinero.

En las primeras etapas del desarrollo de la sociedad capitalista existia también
otra forma de salario, el salario en especie. Bajo esta forma el trabajador no
recibia dinero del capitalista a cambio de su trabajo, sino una cantidad definida
de productos, bien de los que él mismo habia producido en la fabrica, bien
productos necesarios para él y su familia (pan, ropa, etc.) que el capitalista
compraba para él en el mercado.

Con el desarrollo del capitalismo, el sistema de salarios en especie fue
desapareciendo.

Cuando el salario adopta la forma de dinero, es obvio que para determinar el
tipo de salario lo importante no es la suma de dinero en si misma, sino la
cantidad de medios reales de existencia que pueden comprarse con ella. Si dos
obreros, digamos, uno en Moscu y otro en Samara, reciben cada uno dos
rublos al dia, ¢podemos decir inmediatamente que sus salarios son los
mismos? Superficialmente, a juzgar por la suma de dinero que reciben (o,
como decimos, el salario nominal) pareceria que si. Pero si enfocamos la
cuestiéon desde otro dngulo y calculamos lo que puede obtener un samardn
por sus dos rublos y lo que puede obtener un obrero moscovita, vemos que
dista mucho de ser asi. Lo primero que necesita un obrero para mantener su
fuerza de trabajo es la comida. Aproximadamente la mitad del presupuesto de
un trabajador ruso se gasta en comida®*. Aproximadamente una cuarta parte
de sus ingresos se destina a la vivienda*. Tanto los alimentos como la
vivienda son mds baratos en Samara que en Moscu. Asi, el salario real del
obrero de Samara, a diferencia del salario nominal, serd en este caso superior
al salario real del obrero de Moscu.

* 47,94%, seglin una investigacién de 1908 (N. Vigdorchik, Problems of Motherhood in capitalist
society, citado en el vol. 2 de National Economy, Kabo y Rubin, pag. 290).

35

23,01%, segun la misma autoridad.
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Para el trabajador (y también para el capitalista) no sélo es importante la
forma de pago de su fuerza de trabajo (en dinero o en especie), sino también
los métodos reales de calculo de su salario.

En la sociedad capitalista existen dos formas principales de célculo: (1) por
tiempoy (2) a destajo.

En la forma por tiempo, el trabajador recibe su salario a cambio de un nimero
determinado de dias trabajados: un dia, una semana, un mes, etc.

En el pago a destajo, el trabajador recibe su salario en funcién de la cantidad
de mercancias que haya fabricado, por asi decirlo, independientemente del
tiempo que les haya dedicado.

¢Qué se consigue con esta forma de salario?

En el pago por tiempo cada trabajador individual no estd especialmente
interesado en trabajar mds intensamente. Independientemente de que
produzca mas o menos, la remuneracién del dia no se verd alterada. En el
trabajo a destajo tiene siempre presente que cuanto menos haga, menos
cobrara.

En el sistema de pago por tiempo, el capitalista tiene que mantener todo un
ejército de supervisores, que vigilan que el trabajador no "eluda" su trabajo; en
el sistema de trabajo a destajo, esta supervisién se hace innecesaria: el propio
sistema apremia al trabajador y le obliga a trabajar mas. Y cuanto mds trabaja
el obrero, mayor es la plusvalia que crea para el capitalista, como ya sabemos.

Pero, ¢como se puede determinar el pago que en el trabajo a destajo recibe el
obrero por cada unidad de mercancia fabricada por éI? Es facil ver que una vez
que el salario (como indicamos en el apartado anterior) tiene que
proporcionar al trabajador el valor de los articulos socialmente necesarios para
el mantenimiento de su existencia, el pago a destajo debe calcularse de tal
manera que el trabajador medio pueda recibir en un dia tanto como sea
necesario para reponer su energia para el periodo siguiente. Supongamos, por
ejemplo, que en una fabrica de camisas cada obrero hace una media de seis
camisas al dia y que cada uno necesita cuatro chelines diarios para subsistir.
Es obvio que el equilibrio en la produccién de fuerza de trabajo®® sélo puede
preservarse si cada obrero recibe ocho peniques por cada camisa. Y

%6 Por supuesto, suponemos que la demanda es igual a la oferta.
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supondremos que el capitalista fija tal salario. ¢Se limitard cada obrero a hacer
seis camisas al dia? Como la obrera vive en continua necesidad, cada una se
esforzard por mejorar su posicién, y hard todo lo posible por ganar tanto
dinero como le sea posible, algunas haciendo, digamos, ocho camisas y
recibiendo 5s. 4d. por dia. El ejemplo de la trabajadora diligente serd seguido
por otras: comienza una rivalidad, cada una se esfuerza por superar a las
demads, y como resultado posiblemente varias de ellas no hardn ocho camisas
sino mas. ¢Cudl es el resultado? Como la obrera media cose ahora ocho
camisas diarias, para continuar su existencia bastard con que por cada camisa
reciba cuatro chelines divididos por ocho: es decir, seis peniques®’. Si después
de esto la trabajadora vuelve a "acelerar" y cose nueve camisas cada dia, el pago
por cada camisa bajard finalmente a 5 % d.

Asi, la "ventaja" que obtienen los trabajadores del trabajo a destajo recuerda al
"pdjaro azul" que buscaban los nifios en la obra de Maeterlinck: a menudo les
parecia que habian encontrado su pajaro azul, pero en cuanto lo cogian pasaba
de azul a gris.

La increible intensidad del trabajo a destajo tiene una reaccién perniciosa en
la clase obrera, provocando, como ya hemos visto, fatiga crénica, problemas
nerviosos y el agotamiento prematuro del organismo del trabajador; ademas
de la reduccién de los salarios, el trabajo a destajo provoca competencia, celos
y disensiones entre los trabajadores. Ademads, como recompensa por su celo,
los obreros pueden quedarse sin trabajo, ya que la intensidad del trabajo
permite realizar el mismo trabajo con un nimero menor de obreros. Ademas,
con el pago a destajo puede reforzarse la falsa concepcién del cardcter mismo
del salario: parece que se paga por cada articulo fabricado por el obrero,
cuando en realidad el capitalista sélo paga al obrero una parte del valor del
producto fabricado por él. Es obvio que, como resultado, se enmascara el
hecho real de la explotacién.

Esta es la razén por la que los trabajadores organizados de los paises
capitalistas llevan afios luchando contra el trabajo a destajo y por su
sustitucién por el salario por tiempo.

37 Ignoramos el hecho de que con el aumento de la intensidad del trabajo aumenta algo la cantidad
de articulos necesarios para la existencia. Pero como hemos visto (par. 21, sec. 2), incluso en este
caso el capitalista no pierde nada por la intensificacién del trabajo que ha conseguido mediante el
trabajo a destajo.
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Ademads de estas dos formas de calculo de los salarios, que son las principales,
existen en la sociedad capitalista otras formas.

Con toda su variedad, todas estas formas se caracterizan por el hecho de que
su objetivo es ocultar el caracter de clase de la sociedad capitalista, ocultar el
hecho real de la explotacién y, mediante sefiuelos ilusorios, obligar al
trabajador, sin coaccién externa, a esforzar sus fuerzas y a aumentar la
intensidad de su trabajo.

Entre estas formas, la primera y mads importante es el llamado sistema de
primas.

Consiste en establecer una tasa de produccién diaria determinada para el
trabajador (volviendo a nuestros camiseros, supondremos que es de seis
camisas). El trabajador recibe un salario fijo al dia (cuatro chelines, por
ejemplo). Pero si el trabajador produce por encima de la tasa, por cada articulo
producido recibe una "prima".

No hace falta decir que este sistema no es mas que una variante del trabajo a
destajo, y que es peor que la forma habitual de trabajo a destajo. El quid de la
cuestion es que el capitalista, que considera el pago de la produccién por
encima de la tarifa fija como una "prima" y no como el pago habitual por la
fuerza de trabajo, s6lo hace un pago insignificante al trabajador por la
produccién extra. Si la camisera cose dos camisas de mas, el capitalista le da
un chelin por su esfuerzo, y asi, en realidad, por cada camisa producida por
encima de la tarifa paga seis peniques, mientras que por cada camisa
producida dentro de la tarifa paga ocho peniques. Si se da el caso de que el
capitalista paga a un obrero diligente por cada articulo producido por encima
de la tarifa, en ese caso, por regla general, nunca paga por ¢l el mismo precio
que por la produccién bésica.

Ademads del sistema de primas, hay que mencionar también el sistema de
participacion en los beneficios.

Este sistema consiste en que el trabajador recibe un salario basico y al final
del afio recibe de su patrén una suma suplementaria de dinero, que
supuestamente es parte de los beneficios del capitalista, devuelta por éste a
sus trabajadores.

Lo que se esconde detras de este sistema de "participacién en los beneficios"
es bastante facil de ver: el capitalista, por supuesto, desea que sus trabajadores



110

Parte III. Los salarios
Los salarios en el capitalismo

trabajen con mds diligencia, en virtud de su interés en los beneficios de la
empresa; también desea dar a los trabajadores la impresién de que sus
intereses coinciden plenamente con los suyos.

Es obvio que esta participaciéon en los beneficios no es mds que un sefiuelo
ilusorio, y no trae mds que perjuicios a los trabajadores: el porcentaje
reservado por los capitalistas es muy pequefo, y, por supuesto, el salario
"basico"*® se reduce por adelantado para compensarlo; el trabajador se
encuentra a menudo atado a su empresa durante un largo periodo, ya que el
capitalista s6lo hace el pago complementario a intervalos definidos (cada afio,
por ejemplo).

Por lo demas, los propios trabajadores reconocen claramente los perjuicios de
este sistema, que no estd muy extendido.

Para concluir, podemos mencionar otra forma de salario, el llamado sistema
de escala movil. En este caso, el nivel del salario varia en funcién del precio
de la mercancia producida por los trabajadores. Sin hablar de las estafas y
trampas que pueden producirse en este sistema, observamos que en este caso
el salario del trabajador se hace depender del capricho del mercado. En el
sistema de escala mévil, el capitalista, luchando con sus competidores y
bajando el precio de su mercancia, carga sobre el trabajador el riesgo asociado
a esa bajada de precios.

27. Factores del salario.

Como vemos ahora, los salarios no son otra cosa que el precio de una
mercancia concreta: la fuerza de trabajo. El nivel salarial, como cualquier otro
precio, viene determinado en altima instancia por el valor.

Mientras que un capitalista individual que entra en el mercado para comprar
fuerza de trabajo se preocupa principalmente de pagar un precio lo mds bajo
posible por la fuerza de trabajo (ya que cuanto menos pague mas plusvalia

38 Los propios capitalistas admiten a veces que la participacién de los trabajadores en los beneficios
es una ficcién. "Por ejemplo, el director de una compaiiia de gas londinense se jact6 en una reunién
de la Camara de Comercio de que la participacién de los obreros en los beneficios de la fabrica 'no
costaba nada a los accionistas". (O. A. Yermansky, Scientific Organisation of Labour and
Production and the Taylor System, 4* ed., p. 23, U.R.S.S.)
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recibird), desde el punto de vista de la sociedad capitalista en su conjunto, y
desde el punto de vista de su equilibrio, es importante no s6lo obtener fuerza
de trabajo al precio mds barato posible hoy en dia, sino también asegurar al
capitalismo un suministro ininterrumpido de fuerza de trabajo, para
garantizar su reproduccién constante. Esto sélo es posible si, a cambio de su
fuerza de trabajo, la clase obrera en su conjunto recibe un equivalente que le
permita restablecer de nuevo su energia y, por tanto, poner de nuevo su fuerza
a disposicién de la clase capitalista.

Si hubiera exactamente tantos trabajadores como necesitaran los capitalistas,
cada trabajador individual recibiria exactamente el valor de su fuerza de
trabajo. Pero en la practica esto no es asi, ya que la oferta y la demanda de
fuerza de trabajo rara vez se corresponden entre si; o mejor dicho, casi nunca
se corresponden. Asi pues, el precio de la fuerza de trabajo, el salario, se desvia
siempre de su valor, mientras que, al mismo tiempo, el valor en este caso,
como en el de cualquier otra mercancia, sigue siendo el punto en torno al cual
fluctaa el precio.

Para comprender las circunstancias de las que depende la magnitud del salario
de los obreros en una sociedad capitalista, debemos, pues, en primer lugar,
darnos cuenta: (1) de qué depende el valor de la fuerza de trabajo, y (2) cudles
son las causas de las alteraciones de la oferta y la demanda de fuerza de
trabajo, que dan lugar a las incesantes fluctuaciones del salario en torno a su
valor.

Ya conocemos los factores de los que depende el valor de la fuerza de trabajo.
El valor de la fuerza de trabajo viene determinado por el valor de los medios
de subsistencia necesarios para su reproduccién.

Pero la situacién en el mercado de trabajo, la demanda por parte del capitalista
y la oferta por parte de los trabajadores, dependen de una serie de
circunstancias y, en primer lugar, por supuesto, del estado general de la
industria y de la economia nacional en su conjunto.

En un periodo de expansién, cuando se amplian las viejas empresas y se crean
otras nuevas, la demanda de fuerza de trabajo puede crecer. Pero como toda
ampliacién de la produccién suele ir unida a una mejora de su técnicay a la
introduccién de nueva y mejor maquinaria, la demanda de fuerza de trabajo
crece mucho mas lentamente que el propio crecimiento de la produccién, ya
que el capitalista introduce una maquina mejor porque proporciona una
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mayor productividad e intensidad de trabajo que la que sustituye. Asi,
suponiendo que el capitalista duplique la produccién de su fdbrica con
magquinaria mejorada, no necesita el doble, sino digamos s6lo una vez y media
mads de obreros que antes.

Todo esto tiene lugar durante un periodo de expansién industrial. Pero en las
condiciones andrquicas del sistema capitalista (como veremos mds adelante
con mas detalle) los periodos de floreciente expansiéon van seguidos de
periodos de crisis, de depresion de la vida industrial y econdémica.
Obviamente, durante estos periodos se produce una fuerte caida de la
demanda de fuerza de trabajo. El capitalista despide a gran numero de sus
trabajadores.

Es evidente que el colosal ejército de parados que clama a las puertas de los
capitalistas engendra una situacién tal que incluso el afortunado hombre al
que el capitalista ha dejado trabajando ya no puede sofiar con recibir el valor
integro de su fuerza de trabajo.

¢Qué importa que con salarios reducidos el trabajador ya no pueda reproducir
su fuerza de trabajo gastada? Al capitalista esto ya no le preocupa. Si el obrero
sale del sistema, todo un ejército de reserva de obreros desempleados esta
listo para ocupar su lugar, sélo esperando que el capitalista sea misericordioso
y les brinde la oportunidad de trabajar; en otras palabras, la oportunidad de
someterse a la explotacion capitalista.

La situacién del obrero con respecto al nivel de sus salarios empeora también
por el hecho de que a la reserva de parados, listos para el servicio del
capitalista, se suman las clases intermedias de la sociedad, y en primer lugar
el campesinado y la burguesia urbana. La razén de ello es que el capitalismo
(a$ lo veremos con mas detalle mas adelante) arruina a estos estratos y los
empuja a las filas del proletariado. Pero poco cultos, con comparativamente
pocas necesidades, inestables en la lucha con los capitalistas, se hacen
victimas de la explotacién mas desvergonzada por parte de los capitalistas, y
contribuyen simultdneamente a la rebaja de los salarios de los demas obreros.

Esto (y también el incesante proceso de sustitucién de los obreros por
mdquinas) explica el hecho de que el paro sea clamoroso no sélo durante un
periodo de depresién, como ya hemos dicho, sino incluso en periodos de
desarrollo "normal" del capitalismo.

En la busqueda de trabajo, enormes masas de desempleados emigran de un
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lugar a otro. Con el desarrollo moderno de los medios de comunicacién viajan
a todas partes donde pueden esperar encontrar algin tipo de remuneracién.
En todos los paises se observa una migracién ininterrumpida de trabajadores
de las esferas agraria y campesina a las zonas industriales.

La migraciéon de la mano de obra de una zona a otra no se limita a las fronteras
de un Estado: desde los paises econdémicamente atrasados, donde hay
enormes masas de campesinado indigente y una pequefia burguesia arruinada,
masas de desempleados luchan por entrar en los paises industriales, donde
hay escasez de fuerza de trabajo, o donde la fuerza de trabajo estd mejor
pagada. Asi, la Rusia zarista, Polonia e Italia suministraron durante muchos
aflos mano de obra a la industria en desarrollo de América. En los tltimos
veinte afios se ha abierto una nueva y poderosa reserva de fuerza de trabajo
para el capitalismo mundial. Nos referimos al colosal océano humano de los
paises del Este, y en primer lugar a China y Japén.

Tales son las condiciones basicas del mercado de trabajo.

Aunque en este mercado tanto el obrero como el capitalista actian como
propietarios "iguales" de mercancias, el uno como propietario de la fuerza de
trabajo, el otro como propietario del dinero, que constituye el salario, sin
embargo el predominio en esta lucha "igualitaria" esta lejos de estar del lado
del obrero. Para empezar, hemos sefialado el monopolio de los medios de
produccién por parte del capitalista, que es el factor que obliga al trabajador a
vender su fuerza de trabajo, y hemos sefialado el enorme ejército de reserva
que habitualmente estd siempre listo para el servicio del capitalista y es un
instrumento que conduce a la reduccién de los salarios. Al mismo tiempo que
toma todas las medidas posibles para la intensificaciéon del trabajo, mediante
el perfeccionamiento de la técnica, el trabajo a destajo, el empleo de mano de
obra femenina e infantil y la prolongaciéon de la jornada de trabajo, el
capitalista se esfuerza por rebajar los salarios o, en todo caso, por reducir la
participacién del obrero en la masa general de la plusvalia creada, aumentando
asi la plusvalia absoluta o relativa.

Sin embargo, todos estos esfuerzos tropiezan con la oposiciéon del vendedor
de fuerza de trabajo, es decir, de la clase obrera. De esta oposicion puede
depender, en cierta medida, el alcance de la participacion del trabajador y el
nivel de su salario. Cuanto mas débil sea la clase obrera, cuanto menos
organizada esté, menores serdn sus posibilidades de éxito. El capitalista no
tiene mayor ventaja que cuando trata con obreros desunidos, cada uno de los
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cuales se representa a si mismo en la lucha por sus intereses. Los intereses
vitales de los propios trabajadores les impulsan a organizarse para una lucha
conjunta con el capitalista que emplea a cientos y a veces a miles de
trabajadores.

La primera forma de organizacién obrera que aparecio fue e/ sindicato o union
(de obreros). Los sindicatos hicieron su primera aparicion hace unos
doscientos afios en el pais donde el capitalismo industrial se desarrollé6 mads
tempranamente, es decir, en Gran Bretafia, y en la actualidad retinen a una
enorme masa de unos cincuenta millones de trabajadores en casi todos los
paises del mundo.

El papel desempefiado por los sindicatos en la lucha por aumentar los salarios
de los trabajadores y mejorar las condiciones de su trabajo es enorme.

Los métodos con los que los sindicatos llevan a cabo esta lucha son
generalmente conocidos. El primer lugar lo ocupa el arma de la huelga.

Los sindicatos reconocidos por los capitalistas obtienen convenios colectivos
con ellos, que abarcan condiciones, salarios, contrataciéon y despido de
trabajadores, duracién de la jornada laboral, etc.

La lucha directa con los capitalistas individuales, o grupos de capitalistas, a
través de los sindicatos, se complementa con la lucha politica de la clase
obrera, mediante la cual, dentro de los limites del sistema capitalista, se
consiguen éxitos en la direccién de ciertas medidas para la reduccién de la
jornada laboral, la restriccién del trabajo femenino e infantil, etc.

Pero hay que decir que por grandes que hayan sido los éxitos de la clase obrera
en la lucha por la mejora de las condiciones de trabajo y el aumento de los
salarios, dentro de los /imites del sistema capitalista son, no obstante,
extremadamente restringidos.

La lucha de los obreros por la mejora de su posicién dentro de los limites del
sistema capitalista se enfrenta ante todo al hecho de que, ademas de la riqueza
de entonces, los capitalistas tienen también en sus manos el poder del Estado,
que no permitird a los obreros ir mds alla de "limites definidos". A la huelga
obrera los capitalistas de los ultimos afios han comenzado a oponer su "cierre
patronal", cerrando las fabricas y amenazando a los obreros con la muerte por
inanicién.

A este respecto, el ejemplo mas claro lo proporciona el cierre patronal de los
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mineros britdnicos, en el que los mineros, con un heroismo sin parangén,
defendieron durante muchos meses su derecho a una jornada de siete horas y
el mantenimiento del nivel salarial entonces existente. La burguesia britanica
puso en juego todos los medios posibles para infligir la derrota a los mineros.
El gobierno, el parlamento, la iglesia, la prensa, la policia, el ejército, los
guardias blancos rusos e incluso las organizaciones sindicales britdnicas y los
dirigentes transigentes a su cabeza fueron utilizados por la burguesia en esta
lucha contra los mineros britdnicos. Al final, éstos tuvieron que ceder,
llevados a esta situacién por el hambre, la pobreza y la traicién de sus propios
dirigentes. La derrota de los mineros britdnicos sirvi6 de sefial para una nueva
lucha contra la clase obrera tanto en Gran Bretafia como en otros paises. Y no
hacen falta dotes proféticas para predecir que la traicién de esta lucha
conducird a un empeoramiento ain mayor de la situacién de la clase obrera.

Maés adelante, en el capitulo sobre la acumulacién capitalista, veremos que la
tendencia basica general en el desarrollo de los salarios bajo el capitalismo es
la reduccién de la participacién de los trabajadores en la renta social. Con su
trabajo, los obreros crean masas cada vez mayores de plusvalia para el
capitalista, pero los propios obreros reciben una parte cada vez menor de lo
que crean. Si bien es cierto que el obrero europeo y americano percibe hoy en
dia salarios mas elevados que hace cincuenta o cien afios, esto no contradice
el hecho de la disminucién de la participacién del obrero en la suma total de
la renta, ya que tanto la intensidad como la productividad del trabajo han
aumentado aun mads durante ese periodo, y la suma de la renta de los
capitalistas ha crecido mucho mas que la masa salarial.

La ilustracién mas clara de esta tendencia proviene de un pais tan floreciente
como los EE.UU. "La tendencia general a reducir la participacién de los
trabajadores en la renta nacional no ha sido evitada en absoluto por el pais del
'capitalismo préspero', los EE.UU.", dice Bujarin. "El enorme crecimiento de
la productividad del trabajo que ha logrado la industria norteamericana no ha
ido acompafiado de un aumento proporcional de los salarios... la
productividad media de un trabajador norteamericano creci6é un 30%, de 1919
a 1926, mientras que los salarios (nominales) s6lo aumentaron un 11%." *

En el capitulo dedicado a la plusvalia ya hemos dicho lo suficiente sobre los
placeres que el crecimiento de la técnica bajo el capitalismo proporciona a la

%9 Bujarin, Estabilizacion capitalista y revolucion proletaria, pp. 99-101.
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clase obrera, placeres que a menudo anulan todas las ventajas de un aumento
de los salarios.

En la Europa capitalista de la posguerra hay que sefialar no sélo la caida
relativa de la participacién del obrero en la suma total de los ingresos, sino
una reduccién de la magnitud absoluta de los salarios.

Asi, segun cifras citadas por G. Zinéviev en el VI Pleno del Ejecutivo de la
Internacional Comunista el 20 de febrero de 1926, el salario real de los obreros
europeos en comparacién con el nivel de preguerra era a finales de 1925 el
siguiente: Gran Bretafia, 99%; Francia, 92%; Alemania, 75%; Italia, 90%; los
Balcanes, 50%. En aquel momento habia cinco millones de parados en Europa.

En los dos anos transcurridos desde entonces, la situacion de la clase obrera
no ha mejorado en absoluto. Ya hemos mencionado el ataque a la clase obrera
que los capitalistas britanicos (y después otros) iniciaron tras la derrota de los
mineros britdnicos. También hemos hablado de lo que la ultima
"racionalizacién" en los paises capitalistas esta trayendo a los trabajadores.

"He aqui, por ejemplo, las cifras del minimo de existencia mensual
indispensable de una familia obrera, y los ingresos reales, en Italia y Polonia:

Polonia Italia
Minimo de existencia 350-500 zloties. 900-1.000 lira.
Ganancias: 200-300 ,, 200-700 N 40

Aproximadamente la misma diferencia se observa en otros paises.

Todo esto demuestra que mientras exista el sistema capitalista los
trabajadores no podrdn obtener una mejora radical de su situacion.

Sélo la destruccion del sistema capitalista y el paso a una nueva sociedad, no
basada en la explotacién, puede cambiar radicalmente la posicién de la clase
obrera.

Seria erréneo deducir de lo dicho que la lucha econémica dentro de los limites
del sistema capitalista no tiene ninguna importancia y que los sindicatos son
totalmente innecesarios: ademds de los éxitos relativos que ya hemos
mencionado derivados de la lucha por la reduccién de la jornada laboral, de
los salarios, etc., también hay que sefialar que el trabajo de los sindicatos

40 Bukharin, Capitalist Stabilisation and the Proletarian Revolution, pp. 99-101.
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educa a las masas de trabajadores en la organizacién y la lucha, preparandolas
asi para la lucha final por el socialismo.

Serd particularmente evidente que sélo el derrocamiento del capitalismo
puede abrir nuevas perspectivas a la clase obrera cuando examinemos la
cuestién de los salarios y de las condiciones de trabajo en la U.R.S.S.

MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO I

1. Segun las cifras del Departamento Central de Estadistica, los ingresos
medios mensuales de un obrero ruso de 1913 a 1916 fueron los siguientes:

1913 i 21 rublos 70 kopeks
1914 .o 22 rublos 90 kopeks
1915 i 31 rublos 60 kopeks
1916 oo, 60 rublos

Sabemos que durante este mismo periodo los precios de los productos basicos
subieron. Tomando 1913 como 100, los precios en 1914 fueron 101, en 1915
los precios fueron 130, mientras que en 1916 fueron 203. *

Calcula qué diferencia habia entre los salarios reales y nominales durante esos
anos.

2. ¢Por qué era especialmente importante distinguir el salario real del nominal
en la determinacién de los salarios en la U.R.S.S. durante los afios 1921-23?

3. En la siguiente tabla* se indican los salarios diarios de los trabajadores de
diferentes categorias en Moscu, Petersburgo y Londres antes de la guerra.

Comercio. Moscu. Petersburgo. Londres.
Tornero — 2 rs. 15 kops. 2 rs. 70 kops.
Cerrajero — 1r. 95 kops. 2 rs. 70 kops.
Carpintero 1r. 52 kops. 1r. 87 kops. 3 rs. 50 kops.
Albanil 1r. 19 kops. 1 r. 36 kops. 3 rs. 15 kops.
Pedén 90 kops. 96 kops. 2 rs. 30 kops.

¢Coémo se explica la diferencia de salarios de un obrero de Moscu, Leningrado

41 Cifras tomadas del articulo de Strumilin en la 32 ed. de On New Roads.

42

Pazhitnov, La posicion de la clase obrera en Rusia, vol. 3.
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(Petersburgo) y Londres?

4. Tomando como 10£ el salario que percibia el obrero britdnico en 1913, los
salarios de los obreros de otros paises en el mismo afio eran los siguientes:

£ s
Americano (U.S.A) 24 0
Aleman 7 10
Francés 6 8
Belga 5 4
Ruso (aproximadamente) 4 10

Da una explicacién de la diferencia de salarios (procura hacer un analisis de
los factores de los salarios de cada pais, basdndote en tu informacién sobre la
situacién de estos paises).

Nota. —Se sabe** que el precio de los productos alimenticios y de la vivienda
en los paises mencionados (excluida Rusia), tomando como 100 las cifras de
Gran Bretafa, eran los siguientes

Alemania .....cccooeevvvvviiinninnnnnnnn.. 119
Francia .....coooeeevvvieeeiiiiiieeeeiiinnns 114
Bélgica ....cocoevviiiiiiiiiiiiiici 96
EEUU. (i 162

5. ¢Cémo se explica que el jornalero agricola perciba un salario inferior al del
trabajador urbano?

6. ¢Por qué, como nos dice Lenin en su libro £/ desarrollo del capitalismo en
Rusia,** el obrero agricola en las localidades donde se ha desarrollado el
empleo estacional recibe habitualmente un salario mas alto que el obrero
donde no se ha desarrollado tal empleo.

6. ¢Por qué en los distritos agricolas de la Rusia de preguerra generalmente
los salarios de los obreros (no sélo de los trabajadores agricolas, sino también
de los obreros urbanos) eran mas bajos que los de los distritos industriales?*

7. ¢Cémo se explica que en la Rusia de preguerra la diferencia entre el salario

# Todas las cifras estan tomadas de E/ movimiento salarial de Falkner en Europa
Occidental (segunda edicién, "Materials on labour statistics", 1921).
# Edicién del "Obrero de Moscu", pp. 156-161.

45

Lenin, Desarrollo del capitalismo en Rusia, pp. 180-181.
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de un obrero no cualificado y el de un obrero cualificado fuera mucho mayor
que en Gran Bretafia, por ejemplo? (Asi, el salario de un albaiil, por ejemplo,
era en Gran Bretafa sélo una vez y media, y en Rusia el doble que el de un
obrero no cualificado).
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Capitulo II
SALARIOS EN LA U.R.S.S.

28. Estudio general. Factores salariales en la U.R.S.S.

Como una gran parte de las empresas de la Unién Soviética pertenecen al
Estado, es decir, a la clase obrera en su conjunto*, los obreros que trabajan
en las empresas estatales no pueden, como ya hemos dicho, ser llamados
obreros asalariados en el sentido habitual de la palabra. Porque cuando
hablamos de empleo de mano de obra suponemos que alguien que posee los
medios de produccién contrata a otra persona que no posee esos medios de
produccién. En las empresas estatales soviéticas, ées posible oponer al
trabajador individual al Estado, que representa la organizacién de la clase
obrera en su conjunto? Es evidente que aqui no existe esa separacién entre
fuerza de trabajo y maquina que hemos visto en el sistema capitalista, puesto
que las mdquinas son propiedad del Estado, es decir, de la clase obrera.
Tampoco es posible hablar en este contexto de la fuerza de trabajo como
mercancia, en el sentido en que habldbamos en relacién con el capitalismo.

El salario que recibe el obrero en una empresa estatal soviética tiene un
contenido social completamente distinto.

Es cierto que en muchos aspectos su forma externa recuerda a la del
capitalismo; también en la Rusia soviética el obrero recibe una cantidad
determinada de dinero a cambio del tiempo que ha trabajado (o de los
articulos que ha fabricado) y al percibir el salario pareceria como si él tampoco
recibiera el producto integro de su trabajo, sino sélo una parte de él.

Pero Ia similitud se limita sélo a esta forma externa.

Ya sabemos que, a diferencia del sistema capitalista, la parte restante,
aparentemente "no pagada", del trabajo del obrero no cae (la mayor parte de
ella)* a disposicién de otra clase, sino que es gastada por el propio Estado

6 Basandose en el campesinado, por supuesto.
*7Ya hemos recordado al estudiante que parte del producto excedente de los trabajadores de la
industria estatal puede llegar a los bolsillos de los capitalistas a través del comercio privado.
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soviético en la extensién de la industria, la construccién de escuelas, la ayuda
al campesinado y otras necesidades de la construccién socialista; en otras
palabras, en la satisfaccién de las necesidades de toda la clase obrera en su
conjunto (teniendo en cuenta no sélo los intereses del presente, sino las
perspectivas de desarrollo en los afios futuros). Asi pues, la parte "no
remunerada" del trabajo de un trabajador individual, destinada de este modo
a satisfacer las necesidades de toda la clase obrera, es en ultima instancia
también devuelta al trabajador.

En ese caso, ¢cudl es la verdadera naturaleza del salario de un trabajador
soviético? No es otra cosa que la parte del producto de su trabajo que, a
diferencia del excedente que se destina a satisfacer las necesidades sociales
de la clase obrera, se le paga directamente en forma de una suma determinada
de dinero para la satisfaccién de sus necesidades individuales.

Es obvio que si en la Rusia soviética existiera un sistema socialista
desarrollado, sin dinero y sin mercados, el salario como forma especial de
distribucién del producto creado por el trabajador no existiria; cada trabajador
recibirfa los productos que necesitara (posiblemente contra certificados
especiales) directamente de los puntos de distribucién.

Pero en el actual periodo de transicién, en vista de la existencia del mercado,
esto es imposible; la clase obrera puede recibir habitualmente los productos
que le son necesarios s6lo a cambio de dinero, mediante compra. Por eso, la
parte que reciben directamente los trabajadores para la satisfacciéon de sus
necesidades individuales adopta la forma de salario, a pesar de todas las
diferencias de principio entre el "salario" y lo que estamos acostumbrados a
entender por este término en el sistema capitalista.

Es obvio que, en vista de la naturaleza especial de los salarios en la U.R.S.S.,
las leyes que determinan la magnitud de los salarios en una sociedad
capitalista no pueden aplicarse en su totalidad.

Sabemos que en la sociedad capitalista el nivel salarial se regula por el valor;
en el mejor de los casos el capitalista da al obrero tanto como sea
indispensable para asegurar el funcionamiento ininterrumpido de su fuerza
de trabajo y la creacién ininterrumpida de plusvalia. Pero el propdsito
fundamental del capitalista es la extracciéon de tanta plusvalia como sea
posible y, en consecuencia, cuando existe un ejército de reserva de mano de
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obra, no se molesta en salvaguardar el minimo necesario del trabajador.

La situacién es diferente en la U.R.S.S.: la clase obrera que esta construyendo
la sociedad socialista no puede limitarse a salvaguardar la reproduccién de su
fuerza de trabajo; en consecuencia, en el Estado soviético vemos un esfuerzo
por Jograr un aumento ininterrumpido de los salarios, para satisfacer las
crecientes necesidades de la clase obrera y asegurar su desarrollo y su ulterior
crecimiento cultural.

Tomando como 100 el salario medio real percibido por un obrero en las
empresas estatales de la U.R.S.S. en octubre de 1922, en enero de 1923 era
de aproximadamente 150, en enero de 1924 de 210 y en enero de 1925 de
240. *

Si se toman los salarios de 1913 como 100, obtenemos las siguientes cifras:

ler 4°
Industria 1922-23 1923-24 | trimestre | trimestre
1924-25 1924-25

Metalurgia 39,6 51,7 54,5 83,1
Textil 56,4 86,3 96,0 123,1
Quimica 66,6 82,0 99,4 122,9
Provisiones 89,8 114,7 - 157,6
Mineria 57,5 46,5 55,8 72,9

Tomando la industria estatal en su conjunto, el salario real en febrero de 1926
alcanz6 el 103% del nivel de antes de la guerra.

Este aumento de los salarios no se logra como resultado de una lucha entre
la clase obrera y otra clase, por la divisiéon del valor creado por el trabajo;
como hemos visto, esta clase opuesta no existe en las empresas estatales. Se
logra mediante la regulacién deliberada de los salarios por las organizaciones
de la clase obrera, tanto por el Estado como por las organizaciones sindicales,
que al hacerlo armonizan sus actividades con los intereses de la construccién

socialista.
123

Esta regulacion estd en gran medida limitada por la influencia de factores
ciegos, y veremos mas adelante que, habida cuenta de la existencia del
mercado, esta influencia no puede eliminarse por completo.

Recordemos los factores que influyen en las dimensiones de los salarios en la
sociedad capitalista. Y ante todo recordemos la importancia que tienen en esa

8 Dzerzhinsky, U.S.S.R. Industry, its achievements and tasks, 1925, diagrama n° 16.
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sociedad la edad del trabajador, su sexo, su desarrollo cultural y sus
calificaciones.

¢Existen estos factores en la Rusia soviética?

En cuanto a las diferencias salariales en funcién del sexo del trabajador, en la
URSS no existe tal diferencia. En la Rusia soviética los trabajadores, hombres
y mujeres, que realizan el mismo trabajo, reciben el mismo salario.

En cuanto al trabajo infantil, la cuestién no se plantea en absoluto en la Unién
Soviética, ya que la legislacién laboral prohibe el empleo de cualquier persona
que no haya cumplido los dieciséis afios. Los adolescentes (hasta los
dieciocho afios) empleados en cualquier ocupacidn, reciben un salario inferior
s6lo cuando su cualificacién es inferior a la de un trabajador adulto; a igualdad
de cualificacién, en realidad reciben mas que un adulto, en el sentido de que
por una jornada de seis horas reciben tanto como el trabajador adulto por una
jornada de ocho horas.

En la U.R.S.S. también los salarios dependen de la cualificacion del
trabajador, aunque las variaciones en los ingresos de los trabajadores de
diferentes cualificaciones (principalmente entre los obreros, capataces,
técnicos, ingenieros y la administracién) no son tan pronunciadas como suele
ocurrir en los paises capitalistas.

Pero, ¢como se explican estas variaciones salariales?

En la economia soviética no es posible, por supuesto, aniquilar de un plumazo
todos los vestigios de la antigua sociedad, en la que habia comparativamente
pocos trabajadores cualificados y cultos. La industria soviética no puede
funcionar sin trabajadores cualificados. Cuanto mas se desarrolla, mayor es
la escasez de mano de obra cualificada (mientras que hay un excedente de
mano de obra no cualificada). Es obvio que en tales condiciones hay que
economizar los trabajadores cualificados disponibles y crear nuevas fuerzas
de mano de obra cualificada. Esto s6lo puede lograrse mediante el pago de
salarios mas elevados a los trabajadores cualificados.

Ademds de esta variacién salarial segun las cualificaciones, hay que
mencionar la variaciéon salarial segun las /ocalidades.

Todo el territorio de la Unién Soviética estd dividido en cinco zonas: Los
salarios son mas altos en la primera zona (Moscu, Leningrado, etc.) y mas
bajos en la quinta (Siberia, por ejemplo).
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Esta variacion se explica principalmente por las variaciones en los precios que
se obtienen en las distintas regiones para los productos utilizados por los
trabajadores. Con esta politica, el Estado soviético se esfuerza por garantizar
al obrero un nivel definido de salario real. *

Nos detendremos mas adelante en la dependencia de los salarios del grado
variable de cultura de cada trabajador. ¢Qué papel desempefia este factor en
la U.R.S.S.? Hasta cierto punto, el salario mds alto de un trabajador
cualificado se explica también por su desarrollo y, por tanto, por sus mayores
exigencias culturales; en este sentido, la variacién de la cultura de los
trabajadores individuales puede ejercer cierta influencia en las dimensiones
de los salarios percibidos también en la URSS. *°

Pero la diferencia en la cultura de los trabajadores de distintas nacionalidades,
que en condiciones capitalistas desempefia un papel muy importante, no
tiene ninguna importancia en la Rusia soviética; todos los trabajadores,
independientemente de su nacionalidad, que realizan el mismo trabajo
reciben el mismo salario.

Sabemos, por ejemplo, que los capitalistas de las industrias petroleras de
Baku pagaban un salario diferente a los obreros rusos y a los turcomanos. En
la actualidad no existen tales distinciones.

125
El Estado eleva conscientemente el nivel cultural de los trabajadores de los
pueblos atrasados.

El hecho de la eliminacién de las viejas leyes que regian los salarios queda
atestiguado también por la circunstancia de que e/ aumento de los salarios se
produce en la U.R.S.S. independientemente del niimero de desempleados, y
por tanto en total contraste con lo que hemos visto en la sociedad capitalista.

Asi, en poco mds de un afio, desde principios de 1923 hasta mediados de

49 El nivel real de los salarios depende, como es bien sabido, de los precios aplicados a los medios
de existencia necesarios para el trabajador. Como estos precios dependen en primer lugar del
estado de la agricultura, parece que la dependencia de los salarios de los elementos ciegos del
mercado se manifiesta aqui con la mayor fuerza. Pero la regulacién en el sentido de mantener los
salarios a un cierto nivel anula hasta cierto punto la influencia de esos elementos.

%0 Hasta cierto punto, la variacién de los salarios segin las zonas también se explica por las viejas
tradiciones y las diferencias en el nivel cultural de los trabajadores de las distintas zonas. Pero en
comparacién con lo que hemos mencionado anteriormente la importancia de esta circunstancia no
es tan grande.
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1924, el salario de los obreros de la U.R.S.S. aumenté por término medio casi
un 50 por ciento (de 16,95 a 24,04 rublos). Mientras tanto, durante este
periodo el pais atravesaba una crisis. En relacién con la concentracién de la
produccidn, la reduccién de personal, y también debido a otras causas, el
numero de desempleados se duplicé con creces durante este periodo (de 361
a 823 mil para 70 capitales regionales®’).

El desempleo, por supuesto, tiene una cierta influencia indirecta en los
salarios: al pagar el subsidio de desempleo a los parados, el Estado soviético
y los sindicatos disminuyen la reserva que es la fuente de los salarios; en
ciertos casos, las instituciones estatales y el sindicato pueden reducir la
cantidad de trabajo por trabajador empleado (y asi reducir sus salarios) para
repartir el trabajo entre los parados. Pero, en cualquier caso, la influencia de
la ley de la oferta y la demanda de fuerza de trabajo que observamos en la
sociedad capitalista no se observa en la Unién Soviética.

Todo lo dicho anteriormente se refiere a los salarios en la industria estatal.
En la industria privada que existe en la U.R.S.S., la venta de fuerza de trabajo
se efectiia de la misma manera que en los paises capitalistas; en este caso se
trata de salarios no sélo en la forma, sino también en el contenido. Por
supuesto, la magnitud del salario y su regulacién no son exactamente las que
existen en los paises capitalistas; la existencia del Estado junto a las empresas
privadas tiene una importancia tremenda: el capitalista no puede establecer
un salario demasiado bajo, no sélo por la presién directa de los poderosos
sindicatos soviéticos, sino porque el trabajador abandonaria al propietario
privado y entraria en las empresas estatales si los salarios pagados en las

primeras fueran mas bajos. >
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En nuestros estudios posteriores tendremos en mente Unicamente la
industria estatal, ya que la base del desarrollo del socialismo en la Unién
Soviética (como veremos mas adelante con mas detalle) es el crecimiento de
la industria estatal.

51 National Economy in U.S.S.R. in Figures Statistical (Central Department), sec. xvii (Labour).
52 Es necesario hacer la salvedad de que en los casos en que la industria estatal no puede dar trabajo
a todos los desempleados, esto puede no aplicarse.
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29. La productividad del trabajo y los salarios en la U.R.S.S.

Ya hemos indicado mds de una vez que en el sistema soviético, donde el amo
es la clase obrera que avanza hacia el socialismo, los salarios tienen que
aumentar para asegurar a la clase obrera su desarrollo y crecimiento cultural.

Al mismo tiempo hemos sefialado que, al considerar un aumento de los
salarios en la U.R.S.S., hay que tener en cuenta no sélo los intereses del
trabajador individual, no sélo los intereses del presente, sino ante todo las
perspectivas de la construccién socialista a lo largo de muchos afios.

Pero, {qué exige esta construcciéon socialista? Como ya hemos dicho, es
inconcebible sin la industrializacién de la Unién Soviética, sin el crecimiento
de la industria estatal, pues s6lo en estas condiciones es posible la victoria
final de la produccién planificada y la satisfaccién de las crecientes demandas
del campesinado de productos industriales, de maquinaria agricola. Esta
magquinaria es indispensable, sobre todo para el desarrollo de la cooperacién
en las aldeas y para llevarlas hacia el socialismo.

La construccién socialista exige que las mercancias producidas por la
industria estatal se produzcan en la mayor cantidad posible y sean lo mas
baratas posible, pues sélo asi seran accesibles a las grandes masas de
trabajadores. **

En tales condiciones, solo es posible aumentar los salarios si al mismo tiempo
aumenta la productividad del trabajo.

¢Qué ocurriria en la practica si los salarios de los trabajadores aumentaran
mientras la productividad del trabajo permaneciera invariable?

Cuanto mayor fuera la parte del producto que el trabajador recibiera para su
consumo individual, menor seria el "excedente de producto" que quedaria
para el Estado, y menores serian los recursos para la extensién de la industria
estatal y la satisfacciéon de las demds necesidades de la construccién socialista.

Concediendo una productividad invariable del trabajo, cuanto mayor sea el
salario, mayor sera el gasto por cada mercancia producida por el trabajador, y
mads caro serd el coste de esa mercancia;y asi el propio trabajador tendra que
pagar mas al comprarla (neutralizando asi el aumento de los salarios reales).

53 Esta cuestion se aborda con mas detalle en la préxima y posteriores
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Al mismo tiempo, la creciente carestia de las mercancias, y su consiguiente
inaccesibilidad para el campesinado, puede causar dificultades en el trabajo
de asegurar el apoyo de los campesinos a la construccién socialista.

Vemos la posicién diametralmente opuesta con un aumento de la
productividad del trabajo: de la mayor cantidad de productos producidos, el
obrero puede tomar una mayor parte para su propio consumo inmediato en
forma de salarios, mientras que al mismo tiempo el excedente de producto
que cae a disposicién del Estado soviético puede crecer; simultdneamente, al
abaratar el precio de los productos, este aumento de la productividad del
trabajo asegurara su disposicién entre el campesinado, y fortalecerd la alianza
de obreros y campesinos sin la cual la construccién del socialismo en la Unién
Soviética es imposible.

Hay que admitir que la situacién de la productividad del trabajo no es
demasiado brillante en la URSS. Es cierto que el trabajador soviético produce
ahora mucho mads de lo que producia durante la guerra civil y el periodo de
hambruna, pero su produccién atin no ha alcanzado ni siquiera la produccién
de preguerra en la Rusia zarista. E incluso en aquellos dias la productividad
del trabajador ruso era considerablemente inferior (aproximadamente una
cuarta parte) a la de los trabajadores de Europa Occidental y América.

¢Coémo es posible aumentar la productividad del trabajo del obrero soviético?

De la seccién anterior (sobre la "plusvalia") sabemos que la productividad del
trabajo en el sentido en que suele entenderse (es decir, la cantidad de
produccién por trabajador y dia) deberia separarse mas correctamente en dos
conceptos: (1) /a productividad del trabajo en el sentido estricto de la palabra,
es decir, la productividad de un trabajador en funcién de las condiciones de
su trabajo (la calidad de la maquinaria, las materias primas, etc.); y (2) /a
intensidad del trabajo, en funcién del grado de esfuerzo del trabajador.

Para aumentar el éxito del trabajo** en la sociedad soviética es primordial, por
supuesto, aumentar la productividad del trabajo en el sentido estricto del
término.

¢Coémo lograrlo?

Ya sabemos que la causa principal del aumento de la productividad del trabajo

¢ Este término es mas adecuado que el generalmente aceptado de "productividad del trabajo", por
el que se entiende tanto la productividad como la intensividad del trabajo.
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en la sociedad capitalista es el desarrollo de la técnica: la introduccién de
nueva maquinaria, el descubrimiento de nuevas fuentes de energia, de
materias primas y de métodos mas perfeccionados para obtener y elaborar
esas materias primas. Es evidente que en el sistema soviético este factor tiene
una importancia colosal.

Somos conscientes de la dependencia de la productividad del trabajo de la
técnica a cada paso: si el obrero soviético, como hemos visto, produce en la
actualidad mucho menos que el obrero europeo, y en particular que el
americano, o a veces incluso menos de lo que él mismo producia en los dias
de preguerra, una de las principales razones de ello es el caracter atrasado de
la técnica soviética. Como sabemos, la maquinaria soviética no ha mejorado
su calidad en los ultimos diez o doce afos, sino que mds bien se ha
deteriorado, ya que en la mayoria de los casos el obrero soviético sigue
trabajando con maquinaria de antes de la guerra y muy desgastada, y sélo
recientemente se ha empezado a reequipar las viejas fabricas con maquinaria
nueva y a construir fabricas nuevas y mas modernas, e incluso eso sélo
parcialmente.

Pero la baja productividad del trabajo no sélo depende de la calidad de la
maquinaria, sino también de las condiciones de trabajo en general; sabemos,
por ejemplo, que cuanta mas luz haya en una empresa y mejor esté dispuesta
esa lucha, y también cuanto mejor esté dispuesta la maquinaria desde el
punto de vista del trabajador y mejor sea la ventilacién de la fabrica, mayor
serd la productividad del trabajador.

La calidad de las materias primas con las que tiene que trabajar el obrero es
de enorme importancia: cuanto peor sea el algodén, la fibra o el hilo, menor
serd la productividad del trabajo en una fabrica textil; cuanto mejor sea la
calidad del hierro que recibe una obra de ingenieria, mayor serd su
productividad con la misma maquinaria, y asi sucesivamente. Por supuesto,
no hace falta hablar de la importancia de la calidad de los instrumentos,
aceites lubricantes, etc.

Mientras tanto, la situacién en la Unién Soviética no es del todo satisfactoria.

¢A qué se debe? Por supuesto, una vez mds, la causa reside en el
equipamiento técnico de las empresas; todas las fabricas heredadas por la
Rusia soviética del sistema capitalista tienen un sistema definido de lucha,
ventilacidn, disposicién de la maquinaria, de los departamentos, etcétera. Sin
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una remodelacién radical de estas empresas es imposible una alteracién
radical de esas condiciones. La mala calidad de las materias primas se explica,
por supuesto, en cierta medida por el deficiente equipamiento técnico de las
industrias que se ocupan de su produccién.

Pero de todo esto no se deduce en absoluto que sea imposible modificar las
condiciones del trabajo y organizarlo para lograr una mayor productividad,
incluso en las condiciones del antiguo equipamiento técnico. Aqui la
organizaciéon cientifica del trabajo, de la que hablamos en la seccién
precedente, al tratar del taylorismo, es de una importancia colosal; si se aplica
racionalmente, rechazando todos sus rasgos negativos, tipicamente
capitalistas, encaminados sélo a la explotacién, tal organizacién cientifica
puede producir resultados importantes e inmediatos.

En todas las empresas e industrias existe una serie de factores que complican
enormemente el trabajo: cualquier retraso en el suministro de materias
primas u otros materiales, cualquier falta de coordinacién entre las diversas
secciones de la empresa, puede conducir a una grave paralizacién de toda la
produccién; los propios métodos utilizados por los obreros en su trabajo son
con frecuencia anticuados; muchos movimientos innecesarios y operaciones
irracionales sélo fatigan al obrero y dan lugar a un gasto improductivo de su
trabajo. Con frecuencia, los materiales e instrumentos con los que trabaja no
se suministran a tiempo y no estan dispuestos de manera que su uso no le
ocupe mas tiempo del necesario, y con frecuencia simplemente no estan
adaptados al trabajo que el obrero estd realizando en un momento
determinado. Una divisién inadecuada de las funciones entre los distintos
trabajadores conduce con frecuencia a pérdidas de tiempo en explicaciones y
demads. La productividad del trabajo también se resiente por el hecho de que
cada trabajador ejecuta varias operaciones, y al hacerlo pierde tiempo en el
cambio de instrumentos y materiales y en la adaptacién de la maquinaria.

Todos estos defectos pueden eliminarse mediante una organizacién racional
del trabajo: en esto la economia soviética se encuentra en una posicién mucho
mds ventajosa que la economia capitalista; la anarquia es a menudo un
impedimento para la eliminacién de una serie de defectos de la produccién.
Para coordinar la actividad de las empresas individuales (y en la organizacién
cientifica del trabajo esto es a veces de extraordinaria importancia) los
capitalistas tienen que convocar conferencias, o congresos, que no siempre
conducen a los resultados deseados, debido a que cada capitalista tiene en
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cuenta ante todo sus propios intereses. En el sistema soviético no existen
estos obstaculos: las instituciones creadas especialmente por el Estado y los
sindicatos para el estudio de la "organizacién cientifica del trabajo"™* no sirven
a los capitalistas, sino al sistema soviético. A disposicién de cada una de las
empresas soviéticas hay institutos cientificos y técnicos especiales que
realizan pruebas de las calidades de las materias primas, asesoran sobre los
materiales mds adecuados para el trabajo, etc.

La unidad de la economia estatal soviética crea condiciones particularmente
favorables para lo que se conoce como normalizacion y estandarizacion de la
produccion, en la que las piezas de las maquinas individuales producidas por
varias empresas estan estandarizadas hasta tal punto que una puede sustituir
facilmente a otra, o en la que todas las empresas producen tipos definidos de
mercancias, de acuerdo con un tipo fijo (de tal manera que todas las empresas
producen la misma mercancia bajo un nimero o nombre definido). Al aplicar
estas medidas, la productividad del trabajo puede aumentar atin mas debido
a la reducciéon de gastos en la creaciéon de planos especiales, modelos,
adaptacién de piezas no normalizadas, etc., y también debido al hecho de que
si se rompe alguna pieza de la maquina no serd dificil sustituirla por otras
piezas normalizadas, reduciendo asi el periodo durante el cual la maquina
estd parada y eliminando una pérdida de tiempo innecesaria en la adaptacién
de piezas.

No es necesario decir que todas las medidas anteriores para una organizacién
racional de la produccién se estan introduciendo en la industria soviética con
la participacién activa de los propios trabajadores, a diferencia del sistema
capitalista.® Debido a este hecho, su éxito estd ain mds garantizado, ya que
los obreros que participan directamente en la produccién ven mejor que nadie
sus defectos. *

Pero, cualquiera que sea la importancia de las medidas para la organizacién

%5 El "Instituto Central del Trabajo "de Mosct, por ejemplo.

5 Las llamadas conferencias de eficacia, en las que los obreros discuten los defectos de la
produccién, desempefian un papel importante. En estas conferencias, el obrero se da cuenta de que
solo él es el duefio de la industria soviética.

57 En la lucha por una organizacién racional de la produccién hay que conceder una enorme
importancia al nivel cultural de la poblacién. Ya hemos indicado que cuanto mas culto es el obrero,
mayor es la productividad de su trabajo. De ahi que podamos comprender la enorme importancia
econémica de la lucha por la cultura que ha declarado la revolucién. Por supuesto, como hemos
visto, el nivel de cultura depende a su vez del bienestar material de los trabajadores.



132

Parte IV. Los salarios
Salarios en la U.R.R.S.

cientifica del trabajo, no es posible llevar adelante la lucha por el aumento de
la produccién de la industria estatal soviética sélo con sus medios. Con una
técnica inalterada, la organizacién cientifica del trabajo tiene unos limites
definidos, mas all de los cuales es imposible ir.

Asi pues, la preocupacién principal sigue siendo el perfeccionamiento de la
técnica de la produccién soviética.

Sin esto, la construcciéon del socialismo en general es inconcebible, y el propio
sistema capitalista debe ceder su lugar al sistema socialista, porque él (es
decir, el capitalismo), como veremos mas adelante, ya se estd volviendo
incapaz de hacer avanzar la técnica de la sociedad. Cuanto mads rdpido crezca
la técnica, mds rdpidamente llegaremos al socialismo.

Y el propio desarrollo de la técnica depende de la riqueza material disponible
para este fin, es decir, en primer lugar, de la cantidad de plusproducto que el
obrero soviético crea para este fin.

En consecuencia, los intereses de la construccion socialista exigen en la
actualidad un aumento de la produccion de la industria no sélo mediante un
aumento de la productividad del trabajo, sino mediante un aumento de su
intensidad.

En comparacién con el obrero de Europa Occidental y de Estados Unidos, la
intensidad del trabajo del obrero soviético es muy baja. Hasta cierto punto,
eso se explica, por supuesto, por el hecho de que el salario que percibe es
inferior al del trabajador extranjero, y cuanto mejor vive un trabajador, mas
consume y, por tanto, mas puede producir. Asi pues, un aumento del
bienestar material del trabajador soviético deberia conducir a un aumento de
la intensidad de su trabajo (por supuesto, dentro de ciertos limites, mas alla
de los cuales se produce un grave deterioro del organismo).

Pero en la industria soviética el aumento de los salarios por si solo no puede
conducir directamente a un aumento de la intensidad del trabajo. La razén de
ello es que, a pesar de la diferencia radical del papel del obrero en la
produccidn soviética con respecto a la produccién capitalista, algunos obreros
siguen sin reconocer a veces esa diferencia. Esto se explica por el hecho de
que, debido a la baja cultura heredada por el Estado soviético del capitalismo,
y con la existencia del mercado y la semejanza superficial del pago actual con
el salario capitalista, es dificil desprenderse de aquellas concepciones y
habitos que han sido establecidos por siglos de sistema capitalista; en
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consecuencia, el trabajador soviético también se esfuerza ante todo por
obtener un salario lo mds alto posible, y al hacerlo no piensa que él, como
miembro de la clase obrera, estd en ultima instancia interesado en dar lo mas
posible al Estado soviético. En consecuencia, no son pocas las veces en que
se observa en las empresas estatales la ausencia de disciplina laboral y la
existencia de absentismo, etc.

Esto obliga a los drganos soviéticos (de acuerdo con los sindicatos) a velar
por que las propias formas salariales inciten a una mayor diligencia.

Esto explica la existencia de normas de produccién y de pago a destajo en la
industria estatal soviética.

Obviamente, a diferencia del sistema capitalista, estas medidas son de
caracter temporal en la Rusia soviética; a medida que se desarrolle la
conciencia socialista del trabajador y se supere la vieja perspectiva
individualista *®, tanto el trabajo a destajo como el estindar minimo
obligatorio se haran innecesarios.

Pero incluso hoy en dia su significado es muy diferente del que tienen bajo el
capitalismo: tienen como objetivo el aumento de la produccién de la industria
estatal, y por lo tanto la creacién de los requisitos previos para la aniquilacién
completa de toda desigualdad.

Obviamente, una serie de caracteristicas negativas que acompafian a estas
formas de salarios en el sistema capitalista estdn ausentes del sistema
soviético: la produccién por encima del estdndar, por ejemplo, siempre se
paga a un precio no inferior (y a veces superior) al de la produccién normal.
Las vacaciones, la jornada de ocho horas y otras leyes de protecciéon del
trabajo tienden a proteger al trabajador de las consecuencias perjudiciales que
conlleva la intensificacién del trabajo.

El aumento de la intensidad del trabajo desempefié un papel
comparativamente importante en 1923-24, cuando la jornada laboral no se
utilizaba realmente en su totalidad. En la actualidad, cuando se han logrado
ciertos éxitos en esto y en el aumento de la disciplina laboral en general, desde
principios de 1926 tenemos una nueva disparidad entre el aumento de los
salarios y la productividad del trabajo, que se explica en gran parte por la

%8 Es de especial importancia que los nuevos trabajadores que se incorporan a la industria desde el
pueblo se deshagan de su visién individualista.
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afluencia de trabajadores no cualificados y poco disciplinados (debido al
desarrollo de la industria soviética). Los problemas de elevar no sélo la
productividad sino también, en cierta medida, la intensidad del trabajo,
vuelven a estar a la orden del dia. Sin embargo, se puede decir de la gran
mayoria de los antiguos trabajadores que la intensidad del trabajo casi ha
alcanzado los limites posibles en las condiciones actuales. Su aumento
ulterior sdlo es posible muy lentamente, paralelamente al crecimiento de la
cultura y de la formacién del trabajador; por consiguiente, la tarea
fundamental sigue siendo el reequipamiento de las empresas y la
organizacion cientifica del trabajo.

MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO II

Temas y ejercicios

1. En las tablas siguientes se encuentran las estadisticas del presupuesto del
obrero ruso en 1908 y en diciembre de 1924, asi como el presupuesto de
preguerra de un obrero berlinés.

Aunque las estadisticas de estas tablas son de cardcter mds bien fortuito
(estan hechas a partir de varios informes), sin embargo, de ellas se pueden
extraer ciertas deducciones sobre la parte relativa que ocupan las diversas
partidas en el presupuesto obrero. Haga usted mismo estas deducciones y
aclare a qué se deben estas diferencias en el presupuesto de los trabajadores.

Del presupuesto de un obrero ruso en 1908 (una familia media tipica)”

R. K.
Vivienda (por afo) 194 12 o0r23-01%  del salario
Ropa 101 03 or11-97% »
Alimentacién 404 52 or47-94% »
Bafio, lavado, etc. 28 40 or3-37% »
Bebidas y juegos 37 40 or4-43% »
Necesidades culturales 37 23 or4-41% »

y sociales

%9 N. Vigdorchik, Problemas de la maternidad en la sociedad capitalista (edicion Kniga).
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Del presupuesto medio de un obrero para noviembre-diciembre de 1924.%°

R. K.
Vivienda (por afo) 3 47 or 12,9% del salario
Ropa 5 66 or20,9% »
Alimentacién 12 42  or 46,0% »
Bafio, lavado, etc. 0 29 or 1,1 % »
Bebidas y juegos 0 77 or 2,8% »
Necesidades culturales 1 47 or 5,5% »
y sociales
Presupuesto de un trabajador berlinés medio con familia.
Vivienda (al afl0) ...oeeeeeeeeeiiiiiiiiieeeeeeciiineeeeeee, 16,5% del salario
AlIMentacion .....ooovvvveviiiiiiiiiiiiiiiieeeeeeeeeeeeeeennn 48,0% "
Necesidades culturales ..........cccvvvvvevvvevvveeveennnnnns 3,0% "

Alcohol y otros medios de estimulacién nerviosa 8,5% "

2. Basidndose en el cuadro siguiente, indique por qué la cuestién de la
productividad del trabajo de los obreros de la U.R.S.S. era especialmente
importante en 1924:

135

Productividad del trabajo y salarios en la industria estatal (salarios y
produccion por hombre y dia a 1 de octubre de 1924, tomados como 100). °'

Productividad
Salarios. de mano de la obra.
Enero de, 1923 151 102
Abril de 1923 167 108
Julio de 1923 204 108
Octubre de 1923 190 123
Enero de 1924 210 120
Abril de 1924 208 130
Julio de 1924 210 135
Octubre de 1924 243 160
Enero de 1925 240 190

3. ¢Coémo influye, en su opinidn, el aumento de la productividad del trabajo
en la U.R.S.S. en el salario real en el caso de que el salario nominal
permanezca invariable?

80 G. Pollak, Los salarios diferenciales y el presupuesto del trabajador. Estudio econdémico (Moscti)
de enero de 1926.
81 Dzerzhinsky, U.R.S.S. Industry, its achievements and tasks, diagrama n° 16.
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PARTE IV

LA TEORIA DEL BENEFICIO Y EL PRECIO DE
PRODUCCION

Capitulo L.

EL BENEFICIO Y EL PRECIO DE PRODUCCION
EN EL CAPITALISMO

30. La tasa de ganancia y la tasa de plusvalia.

Después de haber analizado detalladamente la cuestién de la parte del
producto de su trabajo que el obrero recibe en la sociedad capitalista en forma
de salario, volvemos ahora a la parte del producto del trabajo del obrero de la
que se apropia el capitalista, es decir, a la plusvalia.

De la exposicién anterior ya sabemos el papel que desempefian las distintas
partes del capital en la creacién de plusvalia: ya sabemos que la maquinaria,
los edificios, las materias primas, el capital constante en otras palabras, es
s6lo una condicién para la creacién de plusvalia, y que la plusvalia sélo la crea
el capital variable, es decir, la fuerza de trabajo.

Partiendo de este punto, llegamos a la conclusién de que, para determinar el
grado (tasa) de explotacién de la fuerza de trabajo, no debemos tener en
cuenta el capital constante, ya que no crea valor alguno. S6lo debemos tomar
en consideracién dos magnitudes: (1) la magnitud del capital variable, v, es
decir, el valor de la fuerza de trabajo o el tiempo de trabajo necesario; y (2) la
plusvalia s, o el tiempo de trabajo excedente. De la correlacién de estas dos
magnitudes

S

v
obtenemos lo que hemos llamado tasa de plusvalia, o tasa de explotacién.
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Que éste es el unico método posible para determinar el grado de explotacién
del obrero es, ademds de todas las consideraciones tedricas, obvio para
cualquier hombre que no esté cegado por los intereses de clase burgueses: en
la practica, si el obrero trabaja doce horas, y recibe un salario igual a seis horas
como pago por su fuerza de trabajo, es obvio que el obrero estd dando al
capitalista el doble de valor del que él mismo recibe, con total independencia
de lo que hayan podido costar la maquinaria, los edificios, las materias
primas, etc., con los que trabaja.

Sin embargo, el capitalista no es de esta opinién. Su razonamiento es el
siguiente: "¢A mi qué me importa que se tenga en cuenta el valor de la
magquinaria, de las materias primas y auxiliares? Para mi todas mis libras
tienen valor, independientemente de en qué las gaste, si en fuerza de trabajo
o en maquinaria. Si de mis operaciones recibo un cierto excedente frente a lo
que he gastado, me importa saber qué porcentaje representa ese excedente,
es decir, cudl es mi beneficio en relacién con rfodo mi capital."

Asi, mientras nos interesa la relacién de la plusvalia con el capital variable, es
decir

S
v
, al capitalista le interesa la relacién de la plusvalia que ha recibido con todo

el capital invertido, es decir

s
c+v
, esta relacién, expresada en porcentaje, se denomina tasa de ganancia.

Todo capitalista aspira a obtener una tasa de ganancia lo més elevada posible.
Cuanto mayor sea el beneficio que recibe por cada libra de su capital (y eso
es la tasa de beneficio), mas ventajosa le resultard su empresa. Ademads, hay
que tener en cuenta que el capitalista siempre tiene en cuenta el beneficio
obtenido a lo largo de un periodo definido, y habitualmente a lo largo de un
afio.

Supongamos dos fébricas: una textil y otra de cerillas. Supongamos que
ambas fabricas emplean el mismo numero de obreros, que éstos son
explotados en la misma medida y que, recibiendo treinta mil libras anuales
de salario, crean plusvalia también por valor de 30.000£ en el afio.
Supongamos, ademas, que el capital total invertido en la fébrica textil es de
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300.0004, y en la fabrica de cerillas de 150.000£.

Aunque desde el punto de vista de los trabajadores ambas fabricas extraen de
ellos la misma cantidad de plusvalia (pues en ambos casos

S
v
es igual al 100%) el capitalista considera lo contrario: la primera fébrica
(textil) le reporta 30.000£ de beneficio con un gasto de capital de 300.000%,

por lo que su beneficio anual es de

30.000 : :
100 X 300000 ° el diez por ciento.
de su capital total, mientras que la fabrica de cerillas le reporta 30.000£ de

beneficio con un capital total de 150.0004%, y la tasa de beneficio serd de

30.000
100 X ——_———— o el veinte por ciento.
150.000 P
En este ultimo caso, cada libra de capital no da dos, sino cuatro chelines de
beneficio en el afio. Y como al capitalista le es indiferente en qué invierte su
capital —en una fabrica de patentes alimentarias o en una funeraria—, por
supuesto procura invertirlo donde la tasa de ganancia es mas alta.

31. La composicion orgdnica del capital y la tasa de ganancia.

Pero, ¢de qué depende la tasa de ganancia que el capitalista puede obtener de
su empresa?

Si retomamos nuestro ejemplo de la fabrica de cerillas y de la fabrica textil,
es obvio que aqui la diferencia en la tasa de ganancia no depende de la
explotacion y de la tasa de plusvalia, ya que son iguales en ambos casos. Es
obvio que en tales condiciones el capital variable de ambas empresas debe ser
también el mismo. Obviamente, la diferencia entre la tasa de ganancia en
nuestras dos empresas depende de las diferentes dimensiones del capital
constante. Es obvio que el capitalista recibe una tasa de ganancia menor de la
fabrica textil porque en este caso se gastan mayores recursos en maquinaria,
edificios o materias primas con el mismo capital variable.

Si en lugar de una fabrica de fésforos comparasemos alguna otra empresa en
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la que no sélo el capital total fuese sélo la mitad del invertido en la fabrica
textil, sino que el capital variable también fuese la mitad, en ese caso la tasa
de ganancia seria la misma que en la fabrica textil.

Asi pues, la correlacién que existe entre la masa de beneficio y el capital
constante y variable se denomina tasa de beneficio. Por otra parte, la
correlacién entre el capital constante y el variable se denomina composicién
organica del capital.

140

Volviendo a nuestra fabrica textil, vemos que el capital constante, que
constituye 270.000£ (300.000 — 30.000 = 270.000) es nueve veces superior
al capital variable, mientras que en el caso de la fabrica de cerillas el capital
constante es so6lo cuatro veces superior al capital variable (150.000 — 30.000
= 120.000)%%. Asi pues, la composicién organica del capital de la fabrica de
cerillas serd igual a 120.000: 30.000 o 4 : 1, y la de la fabrica textil serd de
270.000: 30.000 09 : 1.

Cuanto mayores sean los gastos del capitalista en maquinaria, edificios y
materias primas en comparacién con los gastos en fuerza de trabajo y, por
consiguiente, cuanto mayor sea la composicion orgdnica del capital, tanto
menor deberd ser la tasa de ganancia que perciba sobre la totalidad de su
capital.

Es facil ver que la altura de la composicién orgénica del capital depende ante
todo del estado de la técnica de la empresa concreta: por regla general, con el
crecimiento de la técnica el nimero de mdquinas en una fabrica aumenta mas
rapidamente que el numero de trabajadores, y el porcentaje de la suma total
de todos los gastos de los capitalistas que se destina a los trabajadores se hace
cada vez menor.

Asi, la composicién organica del capital puede crecer incluso mientras el
numero de trabajadores (y el capital variable) también crece. Sélo es necesario
que el capital constante crezca ain mas. Si, por ejemplo, en una fabrica se
emplea el doble de obreros que antes, pero simultdineamente se gasta en
nuevas maquinas cuatro veces mas que antes, la composicién organica del

62 En dos talleres mecanicos, donde se emplea el mismo nimero de obreros en tornos similares, y
donde la técnica es la misma, la composicién organica del capital puede ser desigual. En uno de
ellos, donde se tornea hierro, la composicién organica del capital serd menor que en el otro, donde
se tornea mas metal precioso en tornos similares. En este caso, la diferencia en la composicién
organica del capital depende del valor de las materias primas.
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capital aumentara.

Asi, con el crecimiento de la técnica se produce un crecimiento de la
composicion orgdnica del capital ® acompafiado de una caida de la tasa de
ganancia.

32. La rotacion del capital y la tasa de ganancia.

Pero ademads de la magnitud del capital constante, ademads de la composicién
organica de todo el capital, hay otra circunstancia que juega un papel muy
importante en la determinacion de la tasa de ganancia. Recordemos que el
capitalista estd interesado no sélo en la cuestiéon de cudnta ganancia recibe
sobre su capital, sino también por qué periodo recibe esa ganancia. Para
calcular la tasa de beneficio, toma sus ingresos anuales y los divide entre la
totalidad del capital que ha invertido en la empresa.

Pero el capital de la empresa no permanece inalterado durante todo el afio: en
el proceso de produccién, varias partes del mismo se transforman en
mercancias acabadas: en el valor de una mercancia (y en su precio) entra el
valor de la parte desgastada de la mdquina, y también el valor de la materia
prima, la fuerza de trabajo, etc., utilizadas.

Las mercancias acabadas se realizan en el mercado, se venden, en otras
palabras; y con el dinero recibido, se compran mas fuerza de trabajo, materias
primas y maquinaria en lugar de la gastada y utilizada.

El capital recién recuperado se transforma de nuevo en mercancias, las
mercancias se transforman en dinero (capital monetario), el dinero se
transforma de nuevo en capital productivo, y asi sucesivamente. Este proceso
se denomina circulacion del capital.

Es facil ver que los periodos de circulacién de las diversas partes del capital
no son iguales: las maquinas y los edificios se construyen durante afios y
decenas de afios; su valor, como ya sabemos, vuelve al capitalista sélo poco a
poco, en pequefias secciones, y sélo después de transcurrido un periodo muy
largo se instalan nuevas maquinas en lugar de las viejas.

8 En aras de la simplicidad, supondremos por el momento que el capital variable realiza una
rotacién al afio.
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La situacién es diferente en el caso de las materias primas y la fuerza de
trabajo. En el transcurso de un "ciclo" de produccién, su valor se transfiere
integramente a la mercancia acabada; tras la realizacién de la mercancia, se
compran nuevas materias primas y fuerza de trabajo con el dinero recibido, y
comienza una nueva rotaciéon del mismo capital.

El capital invertido en materias primas y fuerza de trabajo, cuyo valor se
transfiere integramente a la mercancia acabada en el curso de un ciclo de
produccidn, se denomina capital circulante.

El capital invertido en magquinaria y edificios, cuyo valor sélo retorna poco a
poco, se denomina capital fijo.

Es evidente que al capitalista no le es indiferente, ni mucho menos, la rapidez
con que circulan las diversas partes de su capital, y qué parte de ese capital
tiene que adelantar durante un periodo mas o menos prolongado. Cuanto
mayor sea el capital fijo y mds lenta su circulacion, mayor serd la parte de
capital inmovil y menor serd la tasa de ganancia del capitalista, calculada para
todo el capital a lo largo del afio. Por el contrario, cuanto mds rapida sea la
circulacién del capital y, sobre todo, cuanto mayor sea la rotacién anual del
capital circulante, mayor serd la ganancia obtenida en ese afio por la totalidad
del capital.

Pero, ¢como se concreta todo esto en la practica?

Como hemos dicho, con el crecimiento de la técnica se produce un
crecimiento de la composicién orgénica del capital, es decir, el crecimiento del
capital constante supera al crecimiento del capital variable.

Pero el crecimiento del capital constante connota ante todo un aumento de
los gastos en maquinaria y edificios y, en menor grado, en materias primas;
por tanto, hay principalmente un crecimiento del capital fijo; pero
simultdneamente hay una ralentizacién de la circulacién del capital constante:
la maquinaria moderna cuesta mucho mas y se construye para un numero de
aflos mucho mayor que la maquinaria anterior, mas ligera y menos compleja.

Por supuesto, no hay que olvidar que en cada fase de desarrollo de la técnica
existen simultdneamente empresas con una velocidad variable de circulacién
de su capital: asi, en las empresas que fabrican equipos para la produccién
(ingenieria de maquinaria), la circulacién del capital es mds lenta que en las



143

Parte IV. La teoria del beneficio y el precio de produccién
El beneficio y el precio de produccién en el capitalismo

empresas que fabrican medios de consumo.

Podemos calcular la velocidad de circulacién del capital de cualquier empresa
si conocemos la magnitud del capital invertido en la empresa y la suma del
capital circulante en el afio.

Supongamos que tenemos una empresa con un capital fijo de 80.000£y con
un capital circulante de 20.000%;, supongamos ademds que el periodo de
circulacién del capital fijo es de ocho afios, y el del capital circulante es de un
mes. Entonces la suma de capital girado en el afio serd igual a:

Capital fijo: 80.000£ + 8 = 10.0004£.
Capital circulante: 20.000£x12 = 240.000%£.
El capital total circulante en el afio es de 250.000£.

Como el capital total invertido en la empresa es de 80.000£ mas 20.000, es
decir, 100.0004, la suma del capital circulante, es decir, 250.000 %, es dos veces
y media mayor que el capital invertido. En otras palabras, se puede decir que
el capital total de la empresa ha circulado dos veces y media en el afio.

Si estimamos de la misma manera el periodo de circulacién del capital en
empresas de diferente nivel técnico, se confirmard completamente nuestra
opinién de que el periodo de circulacién del capital es mas largo en las
empresas técnicamente mas avanzadas.

Asi, si tomamos las estimaciones hechas por S. G. Strumilin para el periodo
de circulacién del capital en las empresas de diversas compafiias accionarias
rusas durante 1911-12, obtenemos lo siguiente®:

Magnitud de las empresas Numero de
segun el volumen de ventas en el afio
negocios.

5.000.000 rublos 1,51
3.000.000 rublos 1,55
1.000.000 rublos 1,90

500.000 rublos 2,30

101.000 rublos 3,18

10.000 rublos 3,50

¢ Aqui no hablaremos de las diferencias existentes entre las fabricas que producen el mismo tipo
de mercancias, puesto que ya nos hemos ocupado de ello.
% Strumilin, £/ problema del capital industrial en la U.R.S.S., Moscu, 1923, p. 7.
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Aungque en este cuadro no se indica el nivel técnico de las empresas, se puede
afirmar con casi total seguridad que la técnica es de un nivel superior en las
empresas mas grandes.
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Sin embargo, hay que hacer una modificacién en las observaciones
precedentes sobre la ralentizacién de la circulacién del capital junto con un
crecimiento de la técnica. Como con el crecimiento de la técnica se produce
una mejora de los medios de comunicacién (ferrocarril, telégrafo, correos),
gracias a este hecho puede reducirse algo el periodo de circulacién del capital;
pues para realizar la mercancia y comenzar una nueva circulacién del capital
es necesario hacer llegar esa mercancia al comprador. Exactamente del mismo
modo puede reducirse el periodo de circulacién del capital mediante otras
mejoras técnicas; asi, por ejemplo, el curtido del cuero, que se realizaba de
una manera muy primitiva, era antiguamente un proceso muy prolongado vy,
en consecuencia, se retrasaba la circulacién del capital invertido en pieles en
bruto; con la aplicacién de la electricidad al curtido, el tiempo que duraba este
proceso se ha reducido considerablemente.

Pero hay que admitir que la influencia de todas estas circunstancias que hacen
mads rapida la circulaciéon del capital es pequefia en comparacioén con las causas
del retraso en su circulacién que hemos mencionado anteriormente (por
ejemplo, la introduccién de maquinaria pesada). Asi pues, nuestra conclusién
sobre la ralentizacién de la circulaciéon del capital con el desarrollo de la técnica
es total y completamente valida.

33. Las correlaciones entre la tasa de explotacion y la tasa de ganancia.

Hasta ahora hemos hablado del papel de la composicién organica del capital y
de la influencia de su tasa de circulacién sobre la tasa de ganancia. En nuestros
ejemplos hemos supuesto que la tasa de explotacién era la misma en todos
los casos y, en consecuencia, la plusvalia parece haber quedado relegada a un
segundo plano.

Pero deberia estar claro para cualquiera que la plusvalia y su magnitud, y en
consecuencia la tasa de explotacién, desempefian un papel enorme en la
formacién de la tasa de beneficio. Pues el beneficio en si, como ya hemos dicho
mds de una vez, no es otra cosa que la plusvalia realizada por el capitalista.
Cuanto mayor es la masa de plusvalia extraida de la clase obrera, cuanto
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mayor es la explotacion, tanto mayor debe ser la tasa de ganancia.

Por supuesto, la tasa de ganancia no aumenta en estricto porcentaje
correspondiente al crecimiento de la tasa de explotaciéon. Tomemos nuestro
viejo ejemplo de la fabrica textil: en ese caso el capital total era de 300.000%,
y la plusvalia de 30.000£ tomamos la tasa de explotacién como el 100%, y la
tasa de ganancia como el 10%.

Supongamos que la tasa de explotacién crece otro 100%; entonces la plusvalia
también aumentard y serd igual a 60.000£, mientras que la tasa de ganancia
serd igual a

60.000
300.000
por lo que la tasa de ganancia crecera s6lo un diez por ciento.

X 100% =20%;

Pero si en lugar de considerar el aumento porcentual, observamos cudntas
veces han aumentado la tasa de explotacién y la tasa de ganancia, veremos
que ambas se han duplicado.

Con el crecimiento de la técnica en la sociedad capitalista crece también la
explotacion de la clase obrera, y ese crecimiento de la explotacién debe elevar
la tasa de ganancia. Pero en la practica puede que no veamos esto, ya que,
aunque el crecimiento de la explotacién arrastra la tasa de ganancia hacia
arriba, e/ crecimiento de la composicion orgdnica del capital y la ralentizacion
de su circulacion pueden arrastrar (y arrastran) esa tasa de ganancia hacia
abajo con mayor fuerza.

La relacién que existe entre la tasa de ganancia, la composicién organica del
capital y la tasa de explotacién puede expresarse en una sola férmula.

Obtenemos esa férmula asi: ya conocemos dos férmulas que expresan la tasa
de ganancia y la tasa de explotacién:

S (plusvalia)

Ecuacién 1. p' (tasa de ganancia) = c+v (capital total, es decir,
constante mas el capital variable)
Ecuacién 2. s' (tasa de plusvalia) = s (plusvalia)

v (capital variable)

Para unir estas dos férmulas en una, averiguamos en la segunda ecuacién a
qué es igual "s" y aplicamos esa "s" a la primera ecuacioén.
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A partir de la segunda ecuacién hemos establecido que s = s' X v.

Aplicamos esto a la primera ecuacion:

, S S'X v
p: =
ct+v c+v
L \% s'X v
ct+v c+v

De esta férmula se desprende claramente que la tasa de beneficio es
directamente proporcional a la tasa de explotacién. Al estudiar la férmula con
mds detenimiento se puede ver que también contiene una expresién de la
dependencia entre la tasa de ganancia y la composicién organica del capital.

34. La formacion de la tasa media de ganancia y su tendencia a la baja.

Asi, con el crecimiento de la técnica, con el crecimiento de la composicién
organica del capital y la ralentizacién de su circulacién, la tasa de ganancia
debe bajar.

Si esta tendencia a la baja de la tasa de ganancia es correcta para el conjunto
de la sociedad capitalista,® ése aplica siempre a los casos individuales?

Analizaremos esta cuestién con mds detenimiento. Supongamos que dos
capitalistas estan "trabajando "uno al lado del otro,

con capitales de igual valor, pero uno de ellos propietario de una fabrica de
magquinaria y el otro de una curtiduria. En la fibrica de maquinaria, la
composicion organica del capital es extremadamente alta, mientras que en la
teneria es considerablemente mas baja. {Cudl deberia ser el resultado en ese
caso? En el caso del capitalista constructor de maquinaria, el capital variable
serd menor que en el caso del curtidor, de modo que, a igualdad de explotacién
de los obreros en ambas empresas, él (es decir, el primer capitalista) deberia
recibir menos beneficios sobre su capital que el curtidor. Los dos capitalistas
tienen capitales equivalentes y reciben una tasa de ganancia diferente de esos
dos capitales equivalentes. Si ahora otro capitalista estd pensando en invertir
su capital en un nuevo negocio, {qué preferird en estas circunstancias, abrir

% Por lo que respecta a la sociedad en su conjunto, hay una serie de causas (como ya hemos visto
en parte y volveremos a ver mas adelante) que dificultan en cierta medida la accién de esta ley.
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una curtiduria o una fabrica de maquinaria? La respuesta es clara: puesto que
la curtiduria producird una mayor tasa de beneficio, cualquier capital libre
fluird hacia las curtidurias, y no hacia las fabricas de maquinaria. Y mas adn:
nuestro "fabricante de maquinaria", en la primera oportunidad que se le
presente, se deshard de sus fabricas e invertird su capital en el negocio mas
ventajoso de la curtiduria. ¢Cudl serd el resultado? Aumentara el ndmero de
curtidurias, disminuird el namero de fabricas de maquinaria. La cantidad de
articulos de cuero lanzados al mercado aumentard considerablemente y, como
ya sabemos, su precio bajard inevitablemente. El resultado serd una caida
inevitable de la tasa de beneficio en las tenerias.

En la construccién de maquinaria ocurre exactamente lo contrario. Aqui la
produccién se reduce, pero la demanda de maquinaria (incluida la de los
capitalistas que construyen nuevas tenerias) puede incluso aumentar. El
precio de las maquinas (y de sus piezas) sube y, simultdneamente, aumenta
la tasa de ganancia.

¢Durante cuanto tiempo continuard esta subida del precio de la maquinaria y
la caida del precio de los articulos de cuero?

Continuard hasta que la tasa de beneficio obtenida por los curtidores caiga por
debajo de la tasa creciente de los constructores de maquinaria. Entonces se
producird una afluencia de capital de nuevo a la industria de maquinaria, hasta
que la expansiéon de la produccién comience a bajar los precios de la
magquinaria y la tasa de ganancia también en esta esfera. Asi, en la sociedad
capitalista, en el proceso de busqueda de beneficios, se produce un flujo
ininterrumpido de capital de una esfera a otra. Y en el curso de este flujo, las
empresas donde la tasa de ganancia es mds alta se verdn privadas de parte de
sus ganancias, y por otro lado, en las empresas donde la tasa de ganancia es
mads baja (las maquinarias en nuestro ejemplo), ésta aumentara.

La tasa de ganancia de las distintas esferas de produccion con diferente
composicion organica del capital se esfuerza asi por encontrar un nivel comun,
por alcanzar una determinada tasa media de ganancia para la sociedad dada.

En la practica, esta nivelacién de la tasa de ganancia no se produce con total
libertad, ya que el flujo de capital que hemos descrito no es una cuestién
sencilla. El capitalista no puede deshacerse inmediatamente de su empresa no
rentable, ya que, como sabemos, el capital invertido en ella circula a lo largo
de muchos afios.
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Pero esta circunstancia no niega, sino que sélo retarda algo, la accién de la ley
de /a tendencia de la tasa de ganancia a encontrar un nivel comun.

Ni que decir tiene que este flujo de capitales de una esfera a otra estd
determinado no sélo por el crecimiento de la composicién organica del capital,
sino también por otras causas que pueden provocar variaciones en la tasa de
ganancia de las diversas empresas; entre estas causas se encuentran, en primer
lugar, la variacién de la velocidad de circulacién; y la variacién de la tasa de
explotaciéon. Hemos visto que todas estas causas estan estrechamente ligadas
entre si, y que un crecimiento de la composicién orgdnica del capital suele ir
acompafado de una ralentizacién de la circulacién y de un aumento de la tasa
de explotacion.

Pero, cabe preguntarse, ¢cudl es la tasa media de ganancia que se obtendra
como resultado de la intercirculacién de capitales en la sociedad dada?
Dependerd de la composicion orgdnica media del capital en esa sociedad, de
la velocidad media de circulacion y de la tasa media de explotacion.

Sabemos que coexisten empresas con diferentes proporciones de maquinas y
obreros, es decir, con una composicién orgdanica variable del capital, con una
velocidad variable en la circulacién del capital y con un grado variable de
explotacién.

Pero si calculamos las dimensiones de los capitales constante y variable de
todas las empresas de la sociedad particular en un momento definido del
tiempo, y tomamos sus correlaciones, y si hacemos lo mismo con la
circulacién del capital y la tasa de explotacién, obtenemos la composicion
orgdnica media del capital en el momento dado, y también las otras
magnitudes medias por las que se determinard la tasa media de ganancia.

Lo ilustraremos con otro ejemplo, y para no complicarlo consideraremos sé6lo
la composicién organica del capital. Supongamos que podemos dividir todas
las empresas de una determinada sociedad en tres clases: (1) las de alta
composicién orgédnica del capital, en las que preponderan, digamos, las
maquinarias; (2) las de baja composicién orgénica del capital, que incluyen
panaderias, sastrerias y negocios similares; y (3) el resto, entre las que las mas
tipicas son las fabricas textiles, por ejemplo. Suponemos que el nimero de
trabajadores es el mismo en las tres esferas, que el capital variable en cada
esfera es igual a 100 millones de libras y que la tasa de explotaciéon también
es la misma en todas partes (el 100%, por ejemplo). Pero en la esfera de
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produccién de baja composicién orgénica del capital s6lo hay 100 millones de
libras de capital constante; en las empresas de alta composicién orgdnica se
invierten 500 millones de capital; y en las demdas hay 300 millones. En aras de
la simplicidad, suponemos que no sélo la tasa de explotacién, sino también la
velocidad de circulacién son iguales en todas partes.

¢Coémo determinar entonces la composicién organica media del capital y la
tasa media de ganancia?

Para ello, calculamos la suma total de los capitales constante y variable de
todas las empresas, asi como la plusvalia que crean los trabajadores en esas
empresas (recordando que en todas partes la tasa de explotacién es igual al
100%). Obtenemos entonces lo siguiente

Capital Capital Excedente
Constante Variable. Valor.
C v s

Esferas con una elevada
composicién organica del 500 million £ 100 million £ 100 million £
capital (fabricas de
maquinaria, etc.)

Esferas con una baja
composicién organica del 100 million £ 100 million £ 100 million £
capital (panaderias, etc.)
Resto (fabricas textiles, etc.) | 300 million £ 100 million £ 100 million £
Total 900 million £ | 300 million £ | 300 million £

Asi pues, el capital constante total de nuestra sociedad es de 900 millones de
libras, y el capital variable total es de 300 millones de libras.

La composicién orgédnica del capital total de la sociedad es entonces: 900
millones de libras: 300 millones de libras, o como 3 : 1.

Como el capital total de la sociedad (c+v) es igual a 1.200 millones de libras,
y la plusvalia (s) es de 300 millones de libras,

la tasa media de ganancia

30
S (o) A (o)
1200 X 100%) 6 25%

Los beneficios de todas las empresas tenderdn hacia esa tasa media.

serd igual a (

Pero, {significa esto que todos los capitalistas (ya sean constructores de
magquinaria, panaderos o propietarios de molinos) recibirdn esta misma tasa
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media de beneficio? En absoluto. Cada capitalista perseguird el mayor
beneficio. Y puede conseguirlo si se dan ciertas condiciones favorables en el
mercado: mientras la técnica mejorada introducida por él y el abaratamiento
de la produccién no se generalicen, o mientras el numero de capitalistas
dedicados a una determinada esfera de produccién sea pequefio, puede
obtener un cierto excedente por encima de la tasa media de ganancia, lo que
se denomina ganancia diferencial (es decir, excedente).

Pero tan pronto como esas mejoras se generalizan, o tan pronto como una
masa de otros capitalistas se lanzan a esta esfera, la ganancia diferencial
desaparece inevitablemente; el precio de la mercancia también puede caer
hasta tal punto que nuestro capitalista puede no llegar a recibir ni siquiera la
tasa media. Pero, evidentemente, tan pronto como esto ocurre, se produce el
flujo inverso de capital hacia otras esferas, y la tasa de ganancia vuelve a subir.

Esta fluctuacién de la ganancia en la sociedad capitalista hacia arriba y hacia
abajo en torno a la tasa media de ganancia recuerda las fluctuaciones de los
precios en torno al valor sobre las que ya hemos escrito.

La tasa media de ganancia es el punto de equilibrio de las ganancias
individuales en cualquier sociedad en la que exista una persecucion ciega de
la mayor ganancia obtenible.

Por lo demas, ésta no es la unica forma en que se demuestra la naturaleza
anarquica de la sociedad capitalista. Los capitalistas emprendedores
individuales, deseando abaratar el precio de coste de sus mercancias y vencer
asi a sus rivales en la lucha por mayores beneficios, introducen mejoras
técnicas. Sin embargo, cuando estas mejoras técnicas llegan a ser aplicadas
por otros capitalistas, no sélo desaparece el beneficio diferencial, sino que se
obtiene otro resultado, bastante inesperado para el capitalista. Tan pronto
como las mejoras técnicas consiguen una aplicacién generalizada, este factor
se refleja en la composicién organica media del capital de toda la sociedad y,
como resultado, la propia tasa media de ganancia desciende inevitablemente.

Asi, la caida de la tasa de ganancia en funcién del crecimiento de la
composicién organica del capital no se revela directamente en una empresa
capitalista individual con la mejora de su técnica. Esa caida se revela en la tasa
media de ganancia, que es la reguladora de la ganancia de los capitalistas
individuales.

Es cierto que una caida en la tasa de ganancia (es decir, el ingreso por cada
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libra de capital) a través de la aplicacién generalizada de mejoras técnicas suele
ser recompensada al capitalista por su extensién de la produccién (es decir,
de manera que el numero de libras de las que obtiene un ingreso se
incrementa). Sin embargo, existe una oposicién diametral entre las
intenciones individuales de un capitalista (la mayor tasa de ganancia) y los
resultados obtenidos (una caida de la tasa media de ganancia).

Este es otro indicio del caracter andrquico de la sociedad capitalista.

35. Costes de produccion y cdlculo en la sociedad capitalista.

El beneficio es el principio motor de la sociedad capitalista. El capitalista no
es un artesano, que al dedicarse a la produccién se propone como tarea
principal satisfacer sus propias necesidades. Desde el punto de vista del
capitalista, una empresa que no produce beneficios no tiene sentido. Pero el
capitalista no sélo se esfuerza en general por obtener algin beneficio: su lema
es "maximo beneficio". A ello le empuja, aparte de su propia avidez de
ganancia, la competencia. Si existiera un capitalista que, a pesar de su propia
naturaleza capitalista, no se esforzara por obtener el mayor beneficio posible,
sino que durante un periodo mds o menos considerable se contentara con un
pequefo beneficio, los demas capitalistas que obtuvieran mayores beneficios
tendrian mayores posibilidades de ampliar y mejorar sus empresas, y a la
primera oportunidad conveniente arruinarian sin piedad a su modesto
camarada en la lucha competitiva.

¢Por qué métodos puede el capitalista obtener mayores beneficios?

Evidentemente, en la lucha competitiva esto no puede lograrse elevando el
precio de venta de una mercancia, sino reduciendo los gastos relacionados con
la produccién de esa mercancia, disminuyendo los costes de produccién. Al
abaratar el precio de coste, el capitalista puede bajar el precio de venta, y asi
no sélo vencer a sus competidores, sino también obtener mayores beneficios.

Pero para poder hacer esto y, en general, para poder juzgar la situaciéon de su
empresa, el capitalista debe tener una idea clara de cudles son los costes de
produccién en su empresa, cudles son los gastos y cudl es exactamente el gasto
por unidad de la mercancia producida.

Por consiguiente, el calculo de estos gastos desempefa un papel enorme en la
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organizacién racional (desde el punto de vista del capitalista) de los asuntos
de su empresa y en su lucha en el mercado.

Examinaremos mas detenidamente los costes de produccién.

Examinemos, a modo de ejemplo, como se componian los costes de
produccién en el caso de una mercancia como el algodén estampado en 1913
en Rusia®”:

Gasto en % de relacién

Tipo de gasto. rublos de oro.  con gasto total.
materias primas 15rs. 40 kops.  41%

materias auxiliares 3rs.84kops. 10,5%
combustibles 1 rs. 75 kops. 7,5%

salario 6 rs. 87 kops. 18,5%
amortizaciéon 4 rs. 20 kops. 11,%

gastos generales 4rs.30kops. 11,5%

Total 36 rs. 36 kops.  100%
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De la tabla anterior se desprende que los principales gastos en la produccién
de estampado de algodén recaen en las materias primas (41%), el
combustible, los materiales auxiliares y los salarios.

Examinaremos estos gastos por separado.

(1) El gasto en materias primas, es decir, en algoddn, ocupa la posicién central
por su cuantia en nuestro ejemplo. Es obvio que los gastos en materias primas
seran diferentes en las distintas esferas de produccién; en las industrias
primarias, donde los materiales que se elaboran no se compran, sino que se
obtienen de la naturaleza (carbén, petréleo, mineral, por ejemplo), los gastos
en materias primas serdn insignificantes. Por otra parte, hay sectores
industriales en los que el coste de las materias primas es un elemento del
precio de la mercancia atn mayor que en nuestro ejemplo del algodén
estampado; asi, el valor de la materia prima serd considerablemente superior
al 41% en el caso de un diamante vendido por un joyero.

En cualquier caso, en todas las industrias manufactureras los gastos en
materias primas constituyen uno de los principales costes de produccién; por
consiguiente, el abaratamiento del precio de las materias primas desempefia
un papel colosal en la competencia entre los propios capitalistas, en su

7 Véase 1. G. Borisov, Precios y politica comercial, 1925. El calculo se ha simplificado un poco y
los porcentajes se han redondeado.
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btusqueda del beneficio.

Como resultado de los esfuerzos de los fabricantes individuales por abaratar
el coste de las materias primas, se desarrolla una lucha despiadada entre los
capitalistas que compran materias primas y los capitalistas que las venden.

Muchos de los capitalistas mas ricos se esfuerzan a veces por abrir o adquirir
empresas productoras de las materias primas necesarias para su produccion,
a fin de salvarse de los caprichos de los vendedores de materias primas (y
también de combustible). Asi, por ejemplo, los capitalistas que poseen
fabricas de maquinaria tratan de adquirir minas para tener sus propias minas
de hierro, carbdn, etc.

Como veremos mds adelante, en la sociedad moderna tiene lugar una lucha
entre Estados, cada uno de los cuales se esfuerza por capturar las ricas fuentes
de materias primas de los paises atrasados de Asia, Africa y América para sus
propios capitalistas.

En la lucha por obtener materias primas mas baratas, desempefia un papel
enorme el grado de explotacién de las materias primas ya adquiridas. En toda
fabricacién hay una cierta cantidad de productos de desecho (virutas, serrin y
trozos de cartén, por ejemplo). Evidentemente, cuanto menos residuo haya,
mads barata serd la mercancia.

Los éxitos en este ambito dependen en gran medida de los logros de la técnica
y la ciencia: cuanto mds exacto y perfecto sea el trabajo de la maquinaria,
mejor serd la explotacién de las materias primas.

Citando a un economista francés, Marx (£/ Capital, vol. 1II, parte i) cita un
caso en el que, tras la sustituciéon de las viejas muelas por otras nuevas, el
molino produjo una sexta parte mas de harina que antes, utilizando el mismo
tipo de grano.

Del mismo modo, la produccién puede abaratarse enormemente si se
encuentra un método para utilizar los productos de desecho. Los trozos de
estafio y las limaduras de hierro se funden de nuevo en metal en bruto, los
residuos de la agricultura, el estiércol y el abono, sirven para mejorar el suelo
(y a veces se utilizan como combustible), los huesos que quedan en una
fabrica de embutidos o conservas también sirven para formar un tipo especial
de abono o se utilizan en las fabricas de jaboén.

Los éxitos de la ciencia moderna, y de la quimica en particular, abren
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continuamente nuevas posibilidades de utilizacién de productos de desecho y
de aprovechamiento de materias primas para la preparaciéon de una serie de
articulos sumamente necesarios. Ademdas de los casos que ya hemos
mencionado de utilizacién de estiércol y huesos para abono, podemos
mencionar los éxitos de la quimica en el campo de la obtencién de material
para abono (y otras combinaciones nitrogenadas) a partir del nitrégeno libre
del aire, y el éxito en la preparacién de una serie de complejas combinaciones
organicas por métodos artificiales (sintéticos).

(2) La segunda partida que entra en los costes de produccién después de las
materias primas y los materiales auxiliares (estos tltimos no nos detendremos
a considerarlos en detalle) son los gastos en combustible y en energia en
general (electricidad, gas, etc.).

Uno de los mayores servicios prestados a la técnica en el siglo XIX fue la
invencién de nuevas maquinas motrices y la explotacién de nuevas fuentes y
formas de energia, asi como un aumento colosal de la produccién de
combustible.

El paso de la explotacion de la fuerza motriz animal a la de las mdquinas de
vapor, las turbinas, los motores eléctricos y el motor de combustién interna,
el paso de la lefa al carbdn, al petréleo y la explotaciéon de los poderosos
torrentes de agua, han reducido considerablemente los gastos en combustible,
que aun asi siguen constituyendo una partida muy importante del coste de
produccién.

(3) La fuerza de trabajo es un elemento del que, por supuesto, no se puede
prescindir en ninguna forma de produccién. Cuanto menor es la composicién
organica del capital de una empresa, cuanto menor es el capital constante en
comparacion con el capital variable de esa empresa, mayor es el porcentaje de
los costes de produccién que corresponde a la fuerza de trabajo.

El abaratamiento de la fuerza de trabajo es, por supuesto, una de las
principales preocupaciones del capitalista.

Ya sabemos qué medidas adopta el capitalista en este sentido. Son el aumento
de la intensidad del trabajo, la reduccién de los salarios y el aumento de la
productividad del trabajo mediante la introduccién de nueva maquinaria.

Todos los gastos de los que hemos hablado hasta ahora, es decir, de materia
prima, combustible y fuerza de trabajo, constituyen las principales partidas de
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los costes de produccion y se denominan gastos de produccion.

A ellos hay que afiadir lo que se conoce como amortizaciones y gastos
generales, que, si bien es cierto que suelen ocupar una parte relativamente
pequena de los costes de produccién, no dejan de ser importantes.

(4) Consideremos en primer lugar la depreciacién.

¢A qué llamamos depreciaciéon? No es otra cosa que la transferencia gradual
del precio de la maquinaria y los edificios desgastados al precio de la
mercancia.

Ya sabemos algo de esto por el capitulo sobre la plusvalia, donde dijimos que
el valor del capital constante entra por partes en el valor de la mercancia. Un
célculo exacto de la depreciacion, de la parte de los costes de maquinaria y
edificios que recae sobre una sola unidad de una mercancia es a veces
extremadamente dificil. Si, por ejemplo, torturo un eje en un torno, ¢cOmo
puedo determinar exactamente qué parte del torno ha entrado en el torneado
de ese eje? {CéHmo puedo determinar previamente con mas o menos exactitud
el periodo durante el cual el torno estara en servicio y cuanto tendré que gastar
en reparaciones?

Sin embargo, las estimaciones aproximadas basadas en toda la experiencia
anterior son posibles; y no sélo posibles, sino incluso indispensables. El
capitalista debe apartar como reserva el valor del capital fijo que le es devuelto
en partes por la venta de las mercancias, apartdndolo como fondo de
depreciaciéon que después ha de servirle para la restauracién de su capital fijo.
Si el capitalista hace un calculo erréneo en esta esfera, entonces durante un
tiempo, mientras la maquinaria y los edificios viejos no se hayan desgastado
completamente, pareceria que no pasa nada. Pero mds ominosay terrible sera
la catastrofe cuando llegue el momento de comprar nueva maquinaria en
sustitucién de la vieja, y el fondo de amortizacién resulte insuficiente para este
fin. ©®

¢Como puede el capitalista asegurar una reduccién de las cargas de

% Por supuesto, no hay que pensar que el fondo de amortizacién debe permanecer siempre en
manos del capitalista como dinero en efectivo. Veremos (en la secciéon sobre el crédito) que,
mientras el viejo capital fijo no esté completamente agotado, puede hacer uso temporalmente de
este dinero. Pero es obvio que debe estar disponible en dinero contante y sonante hacia el momento
en que le sea necesario ocuparse de la compra de nueva maquinaria (o de la construccién de nuevos
edificios).
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depreciaciéon que recaen sobre una unidad de su mercancia (es decir, sobre
cada yarda de algodén impreso, cada libra de aztcar, etc.)? En primer lugar,
el crecimiento de la técnica y de la productividad del trabajo, del que ya hemos
hablado, desempefia un enorme papel en este ambito. A ello contribuyen,
como veremos mdas adelante, la concentracién de la produccién y el
crecimiento de las grandes empresas. La racionalizacién de la produccién tiene
también cierta importancia (ya nos hemos referido a ello al tratar del
taylorismo), asi como la reduccién del tiempo durante el cual una maquina
estd parada, la eliminacién de elementos tales como el funcionamiento
improductivo de la maquinaria (es decir, un torno que sigue girando cuando
no se estd realizando ningun trabajo en él), y elementos similares. Al abaratar
los costes de depreciacién (asi como otros costes), el capitalista, por supuesto,
se preocupa menos por los intereses de los trabajadores; en su busqueda de
magquinaria barata, a menudo empeora considerablemente las condiciones de
trabajo de los obreros (no prevé protecciones de seguridad para la maquinaria,
etc.).

Hay que sefialar que con el crecimiento de la técnica y la composicién orgdnica
del capital, los gastos de depreciacién ocupan un lugar cada vez mayor en los
costes de produccidn, y la cuestién de la economia en esta esfera asume una
importancia cada vez mayor para el capitalista.

(5) EI resto de los costes para el capitalista, que no estdn directamente
relacionados con la produccién de la mercancia, se denominan gastos
generales. *

En esta categoria se incluyen los gastos derivados del mantenimiento de la
administracién y de toda la maquinaria administrativa, los empleados de
oficina, los viajantes (por ejemplo, los agentes que compran materias primas),
los trabajadores auxiliares (limpiadores de oficina, vigilantes); también se
incluyen en esta categoria el pago de diversos impuestos y tasas, los gastos
del seguro de la propiedad, los pagos para el mantenimiento de instituciones
como escuelas, hospitales, etcétera.

¢Son indispensables estos gastos generales? {Puede el capitalista eliminarlos
por completo? Por supuesto que no puede prescindir de una administracién y
del mantenimiento de una oficina; si no asegura su propiedad se arriesga a
perder mucho en caso de cualquier desgracia: el Estado le obliga a pagar tasas

69 Para muchos, los gastos de depreciacién también se incluyen entre los gastos generales.
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e impuestos.

Pero, evidentemente, todo capitalista se esfuerza por reducir al minimo sus
gastos generales.

La organizacién cientifica del trabajo y el taylorismo, de los que ya hemos
hablado mds de una vez, son importantes para el capitalista no sélo porque
con su ayuda aumenta directamente la intensidad y la productividad del
trabajo de sus obreros; le ayudan a organizar el trabajo de la empresa y de su
administracién de tal manera que se consigue una gran reducciéon de los gastos
generales. Por ejemplo, el sistema de trabajo a destajo elimina los gastos
relacionados con la supervisién de los trabajadores: los engafiosos cebos de
los tayloristas obligan a los propios trabajadores a cuidar bien de la propiedad
de los capitalistas y a trabajar al méaximo de sus fuerzas sin pausa. Al
proporcionar al capitalista métodos racionalmente elaborados de estimacién
y contabilidad, la organizacién cientifica del trabajo también reduce y abarata
el trabajo de la maquinaria administrativa.

La concentracién de la produccién, que desempefia un papel decisivo en la
reducciéon de todos los costes de produccién, es, por supuesto, de gran
importancia en la reducciéon de los gastos generales. Cuanto mayor es la
fabrica, tanto menor es el gasto por unidad de producto en vigilantes,
alumbrado, etc.

En cuanto a los impuestos, el capitalista toma todas las medidas posibles para
evadirlos. Los capitalistas ocultan sus ingresos y por todos los métodos
"legales" e ilegales se esfuerzan por obtener una estimacién inferior de su
propiedad. Pero como el Estado capitalista, que hoy no se ocupa de defender
otros intereses que los de la burguesia, necesita dinero para mantener su
magquinaria, los politicos burgueses se las ingenian para transferir la carga
fiscal de la burguesia a las masas trabajadoras. Asi, el capitalista consigue
reducir los gastos generales también en este aspecto.

Los gastos generales de escuelas, hospitales, etc., constituyen, como todo el
mundo sabe, una parte infinitesimal de la masa total de los gastos del
capitalista. Los centavos que los capitalistas mdas sabios reservan para esta
obra les son devueltos con intereses; constituyen uno de los azucarillos que
apaciguan a los obreros y aumentan su ardor.

Por lo demas, el capitalista rara vez da este dinero voluntariamente; a veces es
el propio obrero quien gana estas concesiones por la fuerza a través de sus
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sindicatos, por medio de la lucha econémica directa (huelgas, etc.), o por la
via de la lucha politica (por leyes que garanticen la proteccién del trabajo).

Una serie de gastos generales no surgen como resultado de la produccién de
la mercancia, sino por la necesidad de disponer de ella, de venderla. Entre
ellos estdn los gastos de mantenimiento de la maquinaria comercial, la
publicidad, etc.

Pero como no entran en los costes de produccién, y de momento no estamos
hablando de comercio, no nos detendremos a analizar esta cuestion.

Tal es, pues, la importancia general de los diversos costes en el precio de la
mercancia acabada. La especificacién de estos diversos costes constituye el
célculo que ayuda al capitalista a tomar medidas para reducir los gastos en
determinadas partidas, a fin de poder competir con otros capitalistas y no
hundirse en una lucha desigual.

Maés que esto, por supuesto, el calculo no puede darle. El sistema de célculo
de costes que establece para su propio negocio no le ofrece ninguna
posibilidad de eliminar la falta de organizacién y la anarquia que existe en la
economia capitalista en su conjunto; por muy exactamente que el capitalista
calcule el precio de coste de una mercancia, no puede calcular cudntas
mercancias estdn produciendo otros capitalistas ni el precio al que las
venderdn; cada capitalista individual hace su cédlculo para explotar mas
racionalmente su capital, para obtener de él el mayor beneficio posible. Pero
otros capitalistas se esfuerzan por alcanzar el mismo fin; la lucha continda, y
la anarquia del sistema capitalista permanece.

36. El precio de produccion y la teoria del valor trabajo.

Resumiendo todo lo que hemos dicho hasta ahora, llegamos a las siguientes
conclusiones:

1. Todo capitalista se esfuerza por vender su mercancia de modo que recupere
los costes de produccién y reciba el mayor beneficio posible.

2. En el proceso de competencia y transferencia de capitales, los beneficios de
los capitalistas individuales tienden a la tasa media de ganancia, que a su vez
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depende de la composicién orgénica (y de la velocidad de circulacién) de todo
el capital de la sociedad tomada en su conjunto.

3. El punto de equilibrio en torno al cual flucttian los precios en la sociedad
capitalista es, pues, el coste de produccion mds un beneficio medio.

Este regulador de la sociedad capitalista se denomina precio de produccion.

Sin embargo, después de lo dicho, surge inevitablemente la pregunta: ¢no
contradice la conclusién a la que hemos llegado lo que dijimos en el capitulo
sobre el valor? Pues alli establecimos que el precio de una mercancia esta
determinado en dultima instancia por el trabajo socialmente necesario
invertido en su produccién. En aquel capitulo, al calcular el precio de las
mercancias, nos ocupabamos continuamente de las horas de trabajo, pero
ahora parece que ni siquiera hemos tocado la cuestién del trabajo, sino que
s6lo hemos hablado de los gastos del capitalista, tanto de produccién como
generales, y de los beneficios de ese capitalista.

Es cierto que en el capitulo anterior no habldbamos de la sociedad capitalista,
sino de una simple economia mercantil.

Pero, ¢qué relaciéon tiene el precio de produccién, del que ahora nos
ocupamos, con el valor de una mercancia, del que habldbamos antes? Es muy
importante dar una respuesta a esta pregunta, ya que hemos construido todas
nuestras observaciones anteriores sobre la base de esa misma teoria del valor.

Para tener una idea clara de la posicién, volveremos a nuestra sociedad de la
que hemos hablado anteriormente (par. 34). Esta sociedad tiene un capital
total de 1.200 millones de libras esterlinas, y sus empresas pueden dividirse
en tres categorias segin la composicién organica de su capital:

Capital Capital Valor
Constante. Variable Excedente

Esferas con una elevada
composicién organica del 500 mn. £ | 100 mn £ 100 mn. £
capital (maquinaria —
construccién obras, etc.)
Esferas con una baja
composicién organica del 100 mn. £ 100 mn. £ 100 mn. £
capital (panaderias, etc.)
Resto (fabricas textiles, etc.) | 300 mn £ 100 mn. £ 100 mn. £
Total 900 mn. £ | 300 mn. £ 300 mn.
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De paso, dirigimos la atencién a las esferas de produccién que se agrupan bajo
el epigrafe "resto". Tienen un capital constante de 300 millones de libras
esterlinas, un capital variable de 100 millones de libras esterlinas; la
composicién organica de su capital es igual a 300 : 100, o sea 3 : 1. Y la
composicién organica del capital de la sociedad en su conjunto es la misma
(900 :300 6 3 : 1). Las empresas que entran en la categoria de "resto" tienen,
pues, una composicién organica media del capital. Asi, en nuestro ejemplo
tenemos empresas con una composiciéon orgdnica del capital alta, media y
baja. Un chelin representa una hora de trabajo socialmente necesario.
Calcularemos cudntas horas de este trabajo se incorporan a las mercancias de
todas las categorias de empresas, en otras palabras, a qué equivale el valor de
las mercancias producidas por ellas. (Para no complicar el ejemplo,
supondremos que el capital constante se desgasta y su valor se transfiere
integramente en el curso de un ciclo, que se efectia exactamente en un afo).

Valor de la Valor de la Excedente Total.
Constante Variable Valor mn. hrs.
Capital Capital incorporado
transferido a transferido a enla
la mercancia, la mercancia. mercancia,
mn. hrs. mn. hrs. mn. hrs.

Esferas con una
elevada composicion
organica de capital 10.000 2.000 2.000 14.000
(construccién de
maquinaria, etc.)
Esferas con una baja
composicién organica
del capital (panaderias,
etc.)

Esferas con una
composicién organica
promedio de capital
(textil, etc.)

Total 18.000 6.000 6.000 30.000

2.000 2.000 2.000 6.000

6.000 2.000 2.000 10.000

Asi pues, hay 14.000 millones de horas de trabajo en las mercancias
producidas por las fabricas de maquinaria y otras empresas con una alta
composicién orgdnica del capital; el valor de estas mercancias es igual a 14.000
millones de chelines, o 700 millones de libras esterlinas; el valor de las
mercancias producidas por la esfera de la industria con una composicién
organica media del capital es igual a 500 millones de libras esterlinas; y el de
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la composicién organica baja a 300 millones de libras esterlinas.

¢Cudl serd el precio de produccién de estas fabricas? Como la tasa media de
ganancia es igual al 25 por ciento, como ya hemos comprobado (en el par. 34),
y la maquinaria y obras similares han gastado un capital total de 500 c+100
v, es decir, 600 millones de libras esterlinas, el precio de produccién de la
maquinaria, etc., producida por ellas debe ser igual al coste de produccién
(600 millones) + la media del 25 por ciento, ganancia

600 X 25
100

es decir, un total de 600 millones de libras + 150 millones de libras = 750
millones de libras.

(es decir = 150 millions £);

De la misma manera podemos calcular el precio de produccién de las demas
empresas con una composiciéon organica media del capital.

Costes de produccién.  Beneficio medio. Precio de produccién.
300 mn. £4+100 mn. £ 25 % of 400 mn. £ 400 mn. £ +100 mn. £
c. V.
6 6 6
400 mn. £ + 400x 25 mn. £ 500 mn. £
100
6
100 mn. £

Haremos un célculo similar para las empresas con baja composiciéon organica
del capital:

Costes de produccién.  Beneficio Medio.  Precio de produccién.
100 c.+100 v. 25 % of 200 mn. £ 200 mn. £+ 50 mn. £
6 6 6
200 mn. £ + 200 + 25 250 mn. £
100
6
50 mn. £

Ahora compararemos los precios de produccién de las mercancias en las
distintas esferas de produccién con sus valores.
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Valor del Precio de Més o menos
trabajo de la produccién de del precio de
mercancia la mercancia produccién
producida. sobre el valor.
en millones de Libras
Maquinaria y otr'a§ ,empre/sa's 700 750 450
con alta composicién organica
Textil y otras empresas 500 500 _mo
con composicién organica difference
Panaderhlais/, etc., con 300 250 50
composicién organica
no
1. 1,50 .
Total 500 500 difference

¢Qué resultados nos ofrecen nuestros calculos?

Los propietarios de las fabricas de maquinaria y de las empresas con una
elevada composicién organica del capital, que venden sus mercancias al precio
de produccioén, recibirdn por ellas mds de su valor; los propietarios de las
panaderias se encontrardn en la situacién contraria.

¢Por qué? Porque los panaderos deberian haber recibido "realmente" una tasa
de ganancia superior a la media, debido a la baja composicién orgédnica de su
capital, pero se vieron obligados a renunciar a ese exceso. Ellos (es decir, los
propietarios de las panaderias) se vieron obligados a hacerlo de cualquier
manera, ya que de lo contrario, como ya hemos visto, los propietarios de las
fabricas de maquinaria habrian preferido poner su capital en las panaderias,
que dan mayores beneficios y que inevitablemente habrian dado lugar a una
caida de los precios.

Asi, en el proceso de nivelaciéon de la tasa de beneficios, los capitalistas
panaderos y sus semejantes perdieron cincuenta millones de libras. En lugar
de los cien millones de libras de plusvalia que habian creado los obreros en
sus empresas, solo consiguieron llevarse a sus manos cincuenta millones de
libras.

Pero mientras las empresas con una baja composicién organica del capital
"pierden "cincuenta millones de libras, las empresas de maquinaria ganan esa
misma suma.

En las esferas de produccién con una composicidon organica media del capital,
el precio de produccién de las mercancias es igual a su valor, como demuestran



164

Parte IV. La teoria del beneficio y el precio de produccién
El beneficio y el precio de produccién en el capitalismo

nuestros calculos.

Exactamente de la misma manera, si consideramos la suma de los precios de
produccién de todas las mercancias producidas por la sociedad y comparamos
esa suma con el valor, veremos que son iguales; y esto es obvio, pues, como
hemos visto, las pérdidas sufridas por los panaderos han sido contrarrestadas
por los beneficios de los constructores de maquinaria.

Después de lo dicho, vemos que incluso desde el aspecto puramente
cuantitativo, es decir, desde el aspecto de la magnitud del valor y del precio
de produccién, existe una conexién definida entre ambos; aqui se hace
evidente que en la sociedad capitalista el valor no desaparece, sino que queda
de efecto sélo para toda la sociedad tomada en su conjunto. Y el propio precio
de produccién se eleva también sobre la base del valor, puesto que se forma a
partir del coste de produccién y de la tasa media de ganancia; mientras que la
tasa media de ganancia no es otra cosa que la relacién entre la plusvalia de
todas las empresas y el valor del capital de toda la sociedad.

Pero la conexién entre el precio de produccién y el valor no se limita
unicamente a lo que acabamos de decir: la conexién cuantitativa entre las
magnitudes de los valores de las mercancias y sus precios de produccién se
explica, a su vez, por conexiones aun mas fundamentales que existen entre
aquellas relaciones productivas, de trabajo, de los hombres que se expresan
en el valor y el precio de produccién.

¢Qué relaciones productivas encuentran su expresién en el valor? Las
relaciones entre los propietarios de mercancias y las relaciones reguladas
ciegamente en el mercado por la agencia del intercambio. El valor, que regula
las relaciones entre los hombres, indica hacia dénde debe dirigirse el trabajo
de un productor individual de mercancias; en otras palabras, (el valor) regula
la distribucion del trabajo social en aquella sociedad en la que lo que es
esencialmente trabajo social ha adoptado formas individuales, de propiedad
privada.

Pero mientras que en una economia mercantil simple la distribucién del
trabajo social se efectia directamente a través del valor, mientras que en esa
economia el trabajo tiende directamente a aquella esfera de la produccién
donde el precio es superior al valor, en la sociedad capitalista el asunto toma
un giro algo diferente, como ya hemos visto. Aqui el regulador se convierte en
el precio de produccién; aqui la diferencia entre el precio individual y el precio
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de produccién determina el grado de rentabilidad de tal o cual empresa, la
cantidad de ganancia que puede reportar al capitalista sobre su capital y, en
consecuencia, la direccién en que debe tender el capital.

Asi, el precio de produccién conduce a una distribucién definida del capital
entre las diversas esferas de las empresas. Pero es evidente que, a/ mismo
tiempo que regula la distribucion del capital, el precio de produccion regula
también la distribucion del trabajo social, pues una determinada distribucién
del capital implica una determinada distribucién del trabajo social. Mientras
que en una economia mercantil simple la distribucién del trabajo social se
efectia directamente a través del valor, en el capitalismo se efectia
indirectamente a través del precio de produccién y de la distribucién del
capital. Esto ocurre porque en una economia capitalista existen otras
relaciones, ademds de las relaciones entre los propietarios individuales de
mercancias. Existen, en primer lugar, las relaciones entre los capitalistas y los
trabajadores y, en segundo lugar, las relaciones entre los diversos grupos de
capitalistas industriales. "

Las relaciones de la economia mercantil simple (es decir, las relaciones entre
los propietarios individuales de mercancias, reguladas arbitrariamente a través
de la agencia del mercado) no desaparecen en la sociedad capitalista, sino que
solo se hacen complejas y adquieren una nueva forma, gracias al hecho de que
a ellas se asocian otras relaciones.

Pero si esto es asi, es obvio que también el valor, que expresa las relaciones
de una economia mercantil simple, no desaparece en la economia capitalista,
sino que sélo adquiere una forma nueva y mas compleja, a saber, la forma de
precio de produccién. Es evidente que, aunque estas dos categorias (es decir,
el valor y el precio de produccién) no coinciden totalmente, existe entre ellas
una profunda conexion.

70" .. La teoria del valor-trabajo sélo estudia un tipo de relaciones de produccién entre los hombres
(como entre propietarios de mercancias); pero la teoria del precio de produccién presupone la
existencia de los tres tipos fundamentales de relaciones de produccién en la sociedad capitalista
(relaciones entre propietarios de mercancias, relaciones entre capitalistas y trabajadores y
relaciones entre diversos grupos de capitalistas industriales)." I. Rubin, Esbozos de la teoria
marxiana del valor. Editorial Estatal, Mosct, 1924, p. 164.
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MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO I
(PARS. 31-36)

1. Segun las estadisticas, la produccién de la gran industria rusa en 1913 se
componia de los siguientes elementos:

Mills. rbls.
(a) Valor transferido:
(1) Maquinaria, edificios, reparaciones y equipo 547.6
(2) Materias primas, accesorios y combustible 2,972.0
(b) Valor de nueva creacion:
(1) Salarios y mantenimiento de la mano de obra 1,052.5
(2) Impuestos y tasas 408.1
(3) Beneficio neto 639.5
Total 5,620.7

(1) Indica y calcula por separado los elementos de capital constante y
variable que entran en la produccién.

(2) ¢Cudles de los elementos indicados pertenecen al capital fijo y al
circulante? Calcula por separado las magnitudes de ambos.

(3) Calcule la tasa de explotacién y la tasa de beneficio.

2. Existe una fabrica con 1.000.000 de libras de capital constante y 500.000
de capital variable; otra fabrica tiene 100.000£ de capital constante y 25.000
de capital variable. En cudl de ellas es mayor la composicién organica del
capital?

3. En tu opinidén, den qué empresas serd mayor la composicién organica del
capital, en las fabricas o en las explotaciones capitalistas?

4. ¢Por qué el capitalista no quiere dividir el capital en sus partes constante y
variable y si en sus elementos fijos y circulantes?

5. ¢En qué paises es mayor la composicién organica del capital en la U.R.S.S.
o en los Estados Unidos, en Gran Bretana o en la India, en Rusia o en China?

6. En cudl de estos paises debe ser mdas alta la tasa de ganancia, y qué
conclusiones pueden extraerse de ello en cuanto a la tasa de ganancia en los
paises avanzados y coloniales?

7. ¢Qué conclusiones practicas deben sacar los capitalistas de las diferentes
tasas de beneficio en los distintos paises?
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8. ¢Qué serd mas correcto decir: es el empresario individual quien explota al
obrero, o es toda la clase capitalista en su conjunto? Al responder a esta
pregunta, razona tu respuesta.

9. 9. ¢Se estd igualando la tasa de ganancia en los distintos paises y qué
condiciones son necesarias para que se igualen las tasas de ganancia?

10. ¢Cémo es posible que, a pesar de la disminucién de la tasa de beneficio,
los capitalistas no se empobrezcan, sino que se enriquezcan?

LECTURA
La composicion orgdnica del capital.

(a) Marx, vol. 1, p. 671, ed. 1926, desde "La composicién del capital..."
hasta el final del parrafo.

(b) Marx, vol. 3, pp. 171-2, ed. 1926, comenzando con "Por la composicién
del capital..." y terminando con "se llama la composicién orgédnica del
capital".

La composicion orgdnica del capital y la tasa de ganancia.

(a) Marx, vol. 3, pp. 176-7, ed. 1926, comenzando con "Capitales de
diferente composicién ..." y terminando con "el capital total también

debe diferir."
(b) Marx, vol. 3, cap. iv, pp. 186-7, comenzando con "Puesto que los
capitales invertidos ..." y terminando con "capital invertido en la

produccién social."
Formacioén de la tasa de ganancia.

Marx, vol. 3, cap. v.
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Capitulo I

EL REGULADOR DE LA ECONOMIA SOVIETICA
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(Valor, ganancia y precio de produccién en la U.R.S.S.)

37. La cuestion del valor en Ia U.R.S.S.

Ahora que ya conocemos en general las leyes que regulan las relaciones
productivas de la sociedad capitalista, se plantea naturalmente la cuestién de
si todas estas leyes son validas en la URSS. Comenzaremos por la ley del valor.

Para responder a la pregunta de cémo funciona la ley del valor en la U.R.S.S,,
es necesario recordar al menos en pocas palabras el papel desempefiado por
dicha ley en la sociedad capitalista. Independientemente de una u otra forma
de relaciones productivas, toda sociedad sélo puede existir en condiciones de
un cierto equilibrio entre las necesidades humanas y los medios de
satisfacerlas o, en una palabra, de un equilibrio entre la produccién y el
consumo. Pero como las necesidades humanas se satisfacen por medio del
trabajo, todo equilibrio entre la produccién y el consumo presupone una
divisién del trabajo en diversas esferas de la produccién, segin corresponda a
las necesidades de la sociedad. ¢De qué manera se logra en la sociedad
capitalista esta proporcién en la division del trabajo en las diversas esferas de
la producciéon? Como ya hemos dicho mds de una vez, se logra a través de la
ley del valor, que es la reguladora de las relaciones productivas en la sociedad
capitalista. Y la ley del valor cumple este papel por medio de lo que Marx
llam¢ las "fluctuaciones barométricas de los precios".

Consideremos ahora la sociedad comunista. Como cualquier otra, la sociedad
comunista tendrd necesidades definidas, y la satisfacciéon de esas necesidades
exigird también la observacién de cierta proporcién en la distribucién del
trabajo en las diversas esferas de la produccién en correspondencia con esas
necesidades. Aqui también serd necesario que los diversos grupos econdémicos
puedan, a cambio de su producto, que entregaran a la sociedad en su conjunto,
recibir tal cantidad de productos del trabajo ajeno que asegure la existencia de
toda la sociedad y de sus partes individuales. Por lo tanto, aqui también hay
que tener en cuenta el "gasto de trabajo" relacionado con cualquier producto
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concreto. Pero la regulacién de este "equilibrio del trabajo" no asumira la
forma del valor; como ya hemos dicho, no se regulara ciegamente por medio
del intercambio en el mercado por parte de productores independientes de
mercancias, sino por la voluntad consciente de toda la sociedad. Los diversos
"gastos del trabajo" se despojardn de sus envolturas fetichistas y se revelardn
en forma directa y pura.

Cabe preguntarse: {de qué manera se alcanza el equilibrio en la economia
soviética: a ciegas, mediante la ley del valor, o conscientemente, mediante una
direccién planificada de los procesos econémicos? Ya sabemos por lo anterior
que la distincién bdasica de la economia soviética es su cardcter transicional,
que tomandola en su conjunto ya no es capitalista, pero al mismo tiempo
todavia no se ha transformado en una economia totalmente socialista. Si nos
preguntaran si la economia soviética es capitalista o socialista,
responderiamos, por supuesto, que es imposible llamarla una cosa u otra, ya
que la peculiaridad de la economia soviética consiste, como hemos dicho, en
el hecho mismo de que es de naturaleza transitoria, pasando del capitalismo
al socialismo. Exactamente del mismo modo tendriamos que responder a
quien nos preguntara si la ley del valor funciona aqui en su totalidad o si ha
dejado de funcionar por completo y ha sido sustituida por una regulacién
consciente. Afirmar que una de las dos es correcta es imposible, porque ni la
una ni la otra lo son, sino una tercera: que estamos viviendo un proceso de
transicion de la una a la otra. La ley del valor aun no ha desaparecido, sino
que sigue operando en las condiciones soviéticas; pero no opera en la forma
en que opera en el sistema capitalista, ya que estd atravesando el proceso de
extincion, el proceso de transformacién en la ley del "gasto de trabajo" que
opera en la sociedad socialista. 7!

Pero no basta con decir que la ley del valor estd muriendo, que la ley del valor
se esta transformando en la ley del "gasto de trabajo". Es necesario indicar
exactamente como estd muriendo y en qué consiste la peculiaridad de su
funcionamiento en la economia soviética.

Para dar una respuesta concreta a esta pregunta, debemos recordar una vez

"LEl gran filésofo Hegel, y después de él el fundador del marxismo ruso, Plejanov, citaron el
siguiente ejemplo, que nos ayudara en la elucidacién de la situaciéon en nuestro propio caso. A un

joven se le empieza a caer la barbilla. éSe puede responder a la pregunta de si el joven tiene barba

con un simple "Si" 0 "No "? Por supuesto que no. Ni lo uno ni lo otro es cierto, porque el hecho es
que la barba del joven esta en fase de desarrollo.
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mads al estudiante los diversos modos de produccién existentes en la Unién
Soviética, por los cuales se determina realmente su caracter transitorio. Como
sabemos, todos estos modos de produccién no coexisten como esferas
independientes y aisladas, sino que cada uno de ellos influye en todos los
demas, y todos estan unidos en el sistema sintético del periodo de transicién.

Por consiguiente, para cumplir nuestra tarea, debemos ante todo examinar
mds de cerca las caracteristicas basicas de estos modos de produccién, los
métodos de regulacién que son propios de cada uno de ellos por separado, si
se toma "en su forma pura"; luego debemos considerar la influencia que un
modo de produccién soviético puede tener sobre los demds, para pasar
después a considerar el regulador que determina el equilibrio del sistema
econémico en su conjunto.

Consideremos en primer lugar la economia estatal de la U.R.S.S. Ya no
representa una agregacion de empresas individuales de propiedad privada,
cada una de las cuales estd conectada con las demads a través del mercado y
movida en su actividad exclusivamente por la lucha por obtener el mayor
beneficio posible, como vemos en el capitalismo. Todas las empresas estatales
de la U.R.S.S. y los trusts y sindicatos tienen su centro en el Consejo
Econémico Supremo. A través de ese centro el Estado dirige y administra toda
la industria estatal. Ademas de la industria estatal, los ferrocarriles, una gran
parte de las empresas comerciales del pais, los bancos, etc., también estan
concentrados en manos del Estado. Todas estas esferas de la economia
soviética tienen también su personal directivo en forma de los
correspondientes Comisariados del Pueblo: el Comisariado del Pueblo para
Vias y Comunicaciones, para el Comercio, etc.

El contacto entre estas esferas de la economia soviética se realiza a través de
los 6rganos de planificaciéon de la Unién: el Consejo de Trabajo y Defensa y la
Comisién Estatal de Planificacién (Gosplan) dependiente de él. Huelga decir
que si en la U.R.S.S. sélo existiera la produccién estatal, no se plantearia en
absoluto la cuestién del valor como su regulador. Pero junto a la economia
estatal existen en la URSS empresas econémicas de otros tipos: las empresas
capitalistas de Nepmen y de los concesionarios, las empresas de los obreros
artesanos y, finalmente, veintidés millones de granjas, la mayoria de las cuales
pueden clasificarse como pertenecientes a los modos de produccién primitivo
y de simple mercancia.

En cuanto a las que pertenecen al tipo de economia primitiva, es obvio que
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mientras no se transformen en empresas productoras de mercancias son
unidades completamente auténomas, que no tienen necesidad de regular las
relaciones entre si (ni con otros organismos econémicos). Las empresas
capitalistas y los pequefios productores de mercancias, tomados por si
mismos, naturalmente no podrian regularse de otra manera que a través de la
agencia del valor y del precio de produccién en el sentido que hemos definido
anteriormente al tratar de la economia mercantil y capitalista en general.

Asi es como se regularian los diversos "6rdenes" separados de nuestra
economia, si existieran en forma "pura", cada uno aislado del otro.

Pero en realidad sabemos que el simple productor de mercancias, el capitalista
y las empresas estatales socialistas estdn conectados entre si por innumerables
hilos.

¢Cudl es la naturaleza de esta conexion, cémo se regula y cémo afecta a la
naturaleza de los diferentes modos de produccién?

Las empresas privadas y estatales estdn conectadas entre si a través de/
mercado, como ya sabemos.

Pero es necesario observar que a pesar de la relativa independencia de las
empresas estatales y privadas que se comunican entre si a través del mercado,
no por ello pueden ser consideradas como propietarias de mercancias
absolutamente iguales, como dos capitalistas en la sociedad capitalista. No
seria acertado considerar la economia estatal como un "gran" comerciante, que
compite con los comerciantes mas pequenios. Aqui hay una distincién no sé6lo
cuantitativa, sino cualitativa. La economia estatal, siendo la economia de la
clase obrera en su conjunto, es aqui como un elemento "légicamente
socialista" en oposicién a los elementos de la simple economia mercantil y
capitalista. En la medida en que las empresas estatales pertenecen
directamente al proletariado dominante, en la medida en que constituyen los
"puntos estratégicos" de la industria, no se puede decir que la influencia de lo
privado sobre las empresas estatales sea igual a la influencia inversa del Estado
sobre las empresas privadas: e/ rasgo fundamental y caracteristico de la
economia soviética considerada en su conjunto es el papel dirigente de la
industria estatal, su predominio en la economia nacional, que corresponde al
predominio del proletariado en la esfera politica. Ese predominio de la
industria estatal determina también la evolucién econdémica del pais y su
transicién a una economia completamente socialista.
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Para observar la manera en que el Estado ejerce su direccién sobre el conjunto
del sistema econdmico, volveremos a la cuestiéon de la influencia que las
empresas estatales pueden ejercer sobre el sector més esencial de la empresa
privada, es decir, sobre la produccién campesina. Por una parte, el Estado
suministra a la agricultura los productos manufacturados: instrumentos de
trabajo, maquinaria agricola, arados, guadafas, etc., y los articulos de
consumo, telas y materiales, azucar, parafina, etc.; por otra parte, el Estado
compra al campesinado las materias primas (algodén, lino, remolacha
azucarera, etc.) para la industria, asi como los productos alimenticios
(cereales, carne, huevos, etc.). El Estado, que entra en el mercado como el
mayor proveedor de materias primas industriales, y en algunos casos como
monopolista, puede influir en el desarrollo de la economia privada en general,
y de la produccién campesina en particular, de tal manera que la impulse por
la via del socialismo.

Depende en primer lugar del Estado qué productos deben fabricarse para la
agricultura y cudles deben comprarse en su nombre en el extranjero. Si el
Estado suministra a la agricultura aperos agricolas como gradas, sembradoras,
arados de vapor, tractores, abonos, etc., ello contribuye al desarrollo de la
técnicay a la industrializacién de la agricultura y, como veremos mds adelante,
a su socializacion. Pero si, por el contrario, el Estado se limita a abastecer a la
agricultura exclusivamente con articulos de consumo, el tempo del desarrollo
agricola se retrasard mucho y, con él, el zempo de la socializacién.

La cuestién de la distribucién de los productos industriales no es menos
importante. Aqui, en primer lugar, hay que tener en cuenta la politica de
precios. Si el Estado aprovecha su posicion monopolista para aplicar una
politica de precios elevados y se apropia asi de una gran parte de los ingresos
del campesinado en forma de beneficios monopolisticos, los campesinos no
pueden acumular recursos para el desarrollo de su agricultura. La
industrializacién de la agricultura se ve frenada, ya que el poder adquisitivo
de los campesinos se reduce, por lo que la obra de construccién socialista se
resentird. Con una politica dirigida a bajar los precios, se consiguen los
resultados contrarios.

No menos importante es la cuestién de la distribucién de los aperos agricolas
entre los diversos sectores del campesinado. Si, por ejemplo, los tractores van
a parar a manos de los kulaks (o campesinos ricos), ello conducird al
crecimiento de las relaciones capitalistas en las aldeas, ya que los "kulaks" se
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esforzardn por utilizar los tractores para explotar y esclavizar a los pobres de
las aldeas. Por el contrario, si los tractores llegan a manos de los sectores
medios y, sobre todo, pobres de la aldea, seran el medio de unir a esos sectores
y, por tanto, un medio para la socializacién de la agricultura. Al establecer
condiciones féciles para el suministro de tractores a los campesinos mas
pobres, el Estado puede contribuir a la reconstruccién socialista de la aldea’.
No menos importante es la politica del Estado con respecto a la compra de
materias primas y alimentos producidos en la agricultura. El Estado no sélo
entra en el mercado como el mayor productor y proveedor de productos
industriales. Mediante un sistema de regulaciones puede mantener los precios
de los productos agricolas a un nivel tal que garantice el crecimiento
debidamente equilibrado de la industria y la agricultura. Ademas, aplicando
una politica de precios definida, el Estado puede estimular el desarrollo de los
sectores de la agricultura que sean indispensables desde el punto de vista de
los intereses de la construccién socialista; asi, puede estimular el desarrollo
del cultivo del algodén, del lino, etc. Ademas, al concentrar en sus manos la
mayor parte de la produccién agricola y al manejar inteligentemente sus
reservas, el Estado puede influir en los precios del mercado.

Asi, por ejemplo, en caso de inflacién de los precios de los cereales por parte
de los comerciantes privados, el Estado puede aumentar la oferta de cereales
en el mercado a partir de sus reservas y provocar asi una caida de los precios.

Por dltimo, mediante una politica adecuada, el Estado puede regular
directamente el comercio privado. Cuando abastece a los comerciantes
privados de productos manufacturados, el Estado puede condicionar ese
abastecimiento a la obligacién de vender a precios fijos; en casos de necesidad
puede privar por completo al comercio privado de esos productos basicos y
dirigir la produccién de productos bdsicos exclusivamente a través del Estado
y de los establecimientos cooperativos. En la recoleccién de materias primas,
estableciendo condiciones faciles para el transporte de ciertos productos
bésicos por organizaciones estatales y cooperativas, y tarifas mas altas para el
comercio privado, el Estado puede dirigir el capital comercial privado hacia
esferas en las que no hay "hambruna de productos bésicos", y concentrar el
comercio de productos bdsicos de los que hay escasez en manos de
establecimientos estatales y cooperativos, con el fin de evitar precios

72 La cuestién de los métodos de construccién socialista en la aldea serd examinada por nosotros
en la tltima parte de este libro.
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injustificadamente inflados para estos productos basicos. A través de la misma
agencia, el Estado puede estimular la exportacién de productos bdasicos
mediante la reduccién de las tarifas ferroviarias en las lineas a través de las
cuales se lleva a cabo el comercio exterior. Pero el Estado no sélo puede influir
en el mercado mediante este sistema de medidas econdmicas; también puede
adoptar medidas administrativas. Asi, puede establecer precios fijos para las
mercancias y castigar por ley a quienes violen esos precios.

Todo esto confirma lo que hemos dicho mds arriba: por su propiedad de la
industria, el transporte y una gran proporcién del comercio, y por su control
de la maquinaria estatal, el Estado soviético tiene en sus manos un arma tan
poderosa para influir en el mercado que puede someterlos en gran medida a
su propia direccién planificada. En todos los casos que hemos considerado,
los precios de las mercancias serian indudablemente diferentes si se dejaran
enteramente al funcionamiento del mercado, y se daria una direccién diferente
al desarrollo tanto de la agricultura como de la industria y de la produccién
soviética en su conjunto.

Shis es la influencia que la direccién estatal ejerce sobre la economia privada
de la Rusia soviética y, por consiguiente, también sobre la economia soviética
considerada en su conjunto. Este predominio del control estatal determina
también la direccién en que se desarrolla toda la economia; determina la linea
de su transiciéon a la economia completamente socialista.

Pero no debemos simplificar en exceso la lucha que el Estado soviético
mantiene con las fuerzas ciegas del mercado, etc. En la produccién soviética
el elemento planificado no restringe y exprime mecanicamente la ley de la
regulacién inconsciente. No debemos dar la impresién de que alli donde existe
la planificacién los elementos anarquicos quedan inmediatamente excluidos,
y viceversa. Las relaciones mutuas de los elementos planificados y anarquicos
son mucho mas complejas. El Estado soviético ejerce su influencia sobre las
relaciones de mercado a través de la aplicacion de las leyes ciegas del mercado
y obligdndolas a funcionar en la direccién deseada por el Estado.

Lo explicaremos con un ejemplo.

Supongamos que el Estado soviético ha considerado necesario ampliar la
produccién de una determinada materia prima, el lino por ejemplo.
Evidentemente, en las condiciones del socialismo total, tal ampliacién seria
facil de realizar: el centro directivo daria simplemente la orden de ampliar la
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produccién, y el objetivo se alcanzaria. ¢Es posible, en las condiciones
actuales, ampliar la siembra de lino mediante érdenes directas, por ejemplo,
mediante circulares y llamamientos a los campesinos para que siembren mas
lino? Evidentemente, eso es imposible. La extensién de la siembra del lino
s6lo puede lograrse elevando el precio del lino y haciendo asi mas rentable su
produccién. 7ambién en este caso la distribucion del trabajo social se logrard
mediante la distribucion de articulos, en el presente caso con la ayuda de una
subida del precio del lino. Por supuesto, el Estado puede -elevar
deliberadamente el precio del lino para estimular una extensién del cultivo del
lino, pero evidentemente esto no equivaldrd a la eliminacién de la ley del valor,
sino sélo a una manipulacién inteligente de dicha ley por parte del Estado.

Asi pues, la regulacién deliberada y planificada del Estado soviético equivale
a que éste tenga en cuenta la ley del valor y se sirva de ella, dirigiendo su
funcionamiento por el camino del fortalecimiento y desarrollo de los
elementos econémicos socialistas.

Ademads, hay que observar que, incluso con la influencia decisiva del Estado
en el sistema general de la economia soviética, los "puntos estratégicos" no
pueden dejar de experimentar la influencia de las relaciones de mercado y
también, en cierta medida, la influencia de la ley del valor.

Las empresas estatales se ven obligadas con frecuencia a recurrir a métodos
de mercado para relacionarse entre si. Supongamos, por ejemplo, que se
produce un intercambio entre empresas que no dependen del mercado privado
ni para la realizaciéon de las mercancias que producen ni en lo que respecta a
las materias primas. Supongamos que Gomza (fabricas metaldrgicas estatales)
vende una locomotora al Comisariado del Pueblo de Vias y Comunicaciones.
Sabemos que en este caso Gomza, que trabaja sobre una base comercial,
exigird al Comisariado una suma determinada de dinero a cambio de la
locomotora, y aqui tenemos una forma mercantil de compraventa.

Pero detrds de esta forma superficial de compraventa, éexistirdn las mismas
relaciones productivas que se esconden detras del valor? Por supuesto que no.
Pues el Comisariado y Gomza son empresas diferentes de un mismo Estado,
y no dos propietarios independientes; para ellos el mercado no es en absoluto
la tnica forma de conexién, y por tanto no es posible hablar aqui de valor.
Pero toda la peculiaridad del caso que estamos considerando consiste en el
hecho mismo de que, a pesar de la ausencia de valor en su contenido, la forma
superficial, el "tegumento" del valor sigue teniendo cierta importancia real en
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la venta de la locomotora. Este "tegumento" tiene importancia ante todo en la
determinacién cuantitativa del precio de la locomotora. Es cierto que la
magnitud de ese precio puede ser regulada y hasta cierto punto lo es por las
organizaciones estatales de planificacién. Pero, ¢pueden esas organizaciones
fijar arbitrariamente el precio de la locomotora? Es evidente que no. Es obvio
que aqui se deja sentir la influencia del mercado, aunque de forma indirecta.
En efecto, aunque la locomotora se fabrique con metal obtenido en minas
estatales y elaborado en fabricas metaldrgicas estatales, y aunque se venda a
una organizacién estatal, ni la produccién ni la explotacién de la locomotora
acabada estdn en modo alguno aisladas de la economia privada.

En realidad, el precio de la locomotora dependerd en gran medida de los
salarios de los obreros, y el nivel de esos salarios, incluso con su regulacién
deliberada, depende de los precios de los articulos de primera necesidad, sobre
los que la anarquia del mercado ejerce una gran influencia. Al determinar el
precio de la locomotora hay que tener en cuenta también la reaccién de ese
precio sobre el coste del transporte de las mercancias vendidas al campesinado
y, por consiguiente, sobre el precio de esas mercancias, etc.

Pero repetimos que la influencia del valor serd aqui puramente superficial y
no afectard a la esencia misma de las relaciones entre las diversas partes de la
economia del Estado soviético.

Tales son las caracteristicas peculiares que adquiere el valor en la economia
soviética. En la medida en que la regulacién planificada sigue siendo, como
hemos visto, en gran medida una regulaciéon por la agencia de las cosas,
todavia es pronto para hablar de la eliminacién completa del valor. Pero en la
medida en que la ley del valor se utiliza en la regulacién planificada soviética,
en esa medida comienza a desintegrarse la esencia, el nicleo mismo, por asi
decirlo, de esta ley; comienza un proceso de transformacién de la ley del valor
en la ley del "gasto de Trabajo" de la economia socialista, comparable a la
transformacién del gusano en mariposa que tiene lugar en el interior del
capullo.

Cuanto mads rapido sea el crecimiento de la economia estatal, cuanto mas
fuerte sea su influencia sobre la economia privada, tanto mds rapidamente se
consumara este proceso de transformacién del valor en ley de gasto del
trabajo, y las relaciones entre los hombres perderan finalmente la forma de
relaciones entre las cosas.
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38. El beneficio y la tasa media de beneficio en la U.R.S.S.

¢Existe el beneficio en la economia soviética, junto con todas las leyes
asociadas a él (la ley del beneficio medio, el precio de produccién, etc.)?

Ya hemos demostrado que categorias como capital, plusvalia, etc., no son mas
que la expresion del hecho de que en la sociedad capitalista los capitalistas
tienen el monopolio de los instrumentos de produccién, por un lado, y de que
los trabajadores venden su fuerza de trabajo, por otro. Si estas caracteristicas
no estuvieran presentes, el beneficio no existiria en el sentido en que
entendemos la palabra, es decir, como plusvalia, creada por los trabajadores y
apropiada por los capitalistas.

De la misma manera, la ley de la tasa media de ganancia sélo puede estar
presente en una sociedad en la que exista competencia, en la que haya una
lucha entre capitalistas individuales y en la que el flujo de capital sea mas o
menos libre.

Si ademds recordamos la descripciéon dada en partes anteriores de las
relaciones caracteristicas de la economia soviética, no sera dificil hacer ciertas
deducciones generales sobre el beneficio y sus leyes en las condiciones de la
economia soviética.

En la medida en que no puede pensarse en la plusvalia en las empresas
estatales socializadas, tampoco puede pensarse en el beneficio.

Es cierto que si se considera el asunto superficialmente, tenemos algo que
recuerda mucho al beneficio de las empresas capitalistas: pues un trust estatal
que vende sus mercancias recibe un cierto excedente sobre el precio de coste
en forma de una suma de dinero que no se devuelve a los trabajadores
individuales en forma de salarios. El trust que produce golosinas a cinco
chelines el par y las vende a siete chelines parece recibir dos chelines de
beneficio. Pero ésta es sélo la forma superficial, que surge del hecho de que el
mercado y un sistema monetario todavia existen en la Unién Soviética. Pero
si observamos qué relaciones sociales se ocultan detras de estos dos chelines
de "ganancia" encontramos que no son ganancia en el sentido capitalista, ya
que se ponen a disposicion del Estado, es decir, de toda la clase obrera, que
los utiliza en interés de la misma clase obrera.
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Por eso, al hablar del "beneficio" de las empresas estatales soviéticas debemos
tener siempre presente el hecho de que la palabra es utilizada por nosotros
convencionalmente, mientras que en su esencia, en su contenido, no tiene
nada en comun con el beneficio capitalista.

Pero si pasamos del Estado a las empresas capitalistas que también existen en
la Unién Soviética, entonces, por supuesto, tenemos que hablar de "beneficio"
no convencionalmente, sino en el sentido capitalista habitual de la palabra:
aqui la parte de la plusvalia que se transforma en beneficio no estd a
disposicién de la clase obrera, sino de la burguesia, que la convierte en su
propio beneficio.

Esta es la situacién de la ganancia.

En cuanto a la ley de la tasa media de ganancia, de la transferencia de plusvalia
de esferas con baja composicién orgdnica de capital a esferas con alta
composicién organica de capital, es obvio que esta ley tampoco puede tener
en el sistema soviético la aplicacién que tiene en el sistema capitalista.

Después de lo que hemos dicho anteriormente sobre la influencia directora de
la industria estatal, es obvio que incluso entre las empresas capitalistas
privadas el libre flujo de capital y su tendencia hacia esferas con una alta tasa
de beneficios son imposibles en la Unién Soviética. Sélo en raras ocasiones es
posible una nivelacién de beneficios entre las empresas capitalistas. En cuanto
al flujo de capital desde la industria privada hacia esferas en manos del Estado,
es una imposibilidad bastante obvia. Menos aun es necesario hablar de
nivelacién de beneficios entre las distintas esferas de la industria estatal, ya
que por su propia naturaleza no pueden basarse en la busqueda del mayor
beneficio posible.

Tomemos dos empresas estatales, una con una elevada composicién orgéanica
de "capital", una fabrica de construccién de locomotoras, por ejemplo, y otra
con una composiciéon mas baja, por ejemplo, una fabrica de cerveza. En la
actualidad, las fdbricas de cerveza proporcionan al Estado excelentes
beneficios. Mientras tanto, las fabricas de locomotoras, al igual que la
industria metaltrgica en general, con frecuencia no sélo no proporcionan
beneficios, sino que incluso presentan déficit en su funcionamiento.

Asi, del informe de F. Dzherzhinsky (Los problemas fundamentales de la
politica industrial, Moscu, 1925, pag. 107) se desprende que sélo para el afio
1923 la seccién de construcciéon de maquinaria de la industria metaltrgica
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arrojé un déficit de 51 millones de rublos.

¢Qué conclusiones sacaria de ello un capitalista? A la primera oportunidad
cerraria las fabricas de locomotoras y dedicaria todo el capital libre a la
apertura de cervecerias, que dan grandes beneficios. Pero en el Estado
soviético ocurre todo lo contrario. El Estado soviético apoya con todas sus
fuerzas a la industria de construccién de maquinaria, prestdndole ayuda
financiera y transfiriendo asi los beneficios recibidos de las empresas rentables
a la "industria metaltrgica deficitaria", con el fin de restaurar y ampliar esta
industria.

El Estado soviético hace esto porque no le preocupa la simple busqueda de
beneficios, sino que tiene en cuenta ante todo los intereses generales de la
economia soviética, para la que tanto las locomotoras como la maquinaria son
sumamente necesarias.

39. La importancia del beneficio en la economia soviética. El cdlculo y su
Importancia para el sistema economico de la U.R.S.S.

De ello no se deduce en absoluto que el hecho de que el Estado soviético no
persiga ilimitadamente el beneficio como tal en sus empresas, le resulte
completamente indiferente que sus empresas le reporten pérdidas o
beneficios.
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El beneficio (por supuesto en el sentido condicional ya definido) es
extremadamente importante para el Estado soviético.

Sin beneficios, el Estado soviético no podria ampliar sus empresas, no podria
aumentar los elementos socialistas de su sistema econémico, dentro del cual,

73 A algunos les puede parecer que el Estado soviético podria actuar de otra manera: ¢no serfa mas
sencillo abrir mds fabricas de cerveza, obtener un mayor beneficio de ellas y con ese beneficio
comprar locomotoras en el extranjero? Entonces no habria pérdidas, y ademds las locomotoras son
mas baratas en el mercado extranjero. Aunque este plan pareceria mas ventajoso, su realizacion
tendria como consecuencia que el Estado soviético quedaria en mayor dependencia del capital
extranjero, debido a la inexistencia de sus propias fabricas de locomotoras e ingenieria; en caso de
guerra o bloqueo serfa imposible reparar las locomotoras o la maquinaria importadas.

En esta cuestién, la politica del Estado soviético demuestra una vez mas que no tiene en cuenta
simplemente los "intereses monetarios", sino los intereses de la clase obrera que lucha por el
comunismo.
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como vemos en el caso del mercado, hay margen para la anarquia. 7*

Si sufriera pérdidas, la industria socialista se arruinaria y, ante la existencia de
empresas capitalistas a su lado, se destruiria inevitablemente.

Aungque el Estado mantiene a veces empresas no rentables, en interés de todo
el sistema y de la lucha por el comunismo, sélo le es posible hacerlo porque
otras empresas producen un beneficio, parte del cual (como ya hemos
demostrado) puede invertirse en las empresas no rentables.

Por lo tanto, al estar muy interesado en la acumulacién de beneficios, el
Estado toma todas las medidas necesarias para que sus empresas sean
rentables. Una de las formas mas importantes en que el Estado soviético
anima a los directores de la industria soviética a acumular beneficios es la
gestién de las empresas sobre una base empresarial. Las diversas empresas
trabajan, por asi decirlo, cada una bajo su propia responsabilidad,
dependiendo ante todo de sus propias fuerzas. Los medios de mantenimiento,
renovacién y ampliacién de la produccién proceden de sus propios ingresos,”
y los administradores de las empresas se interesan asi por disminuir los gastos
de su empresa y aumentar sus ingresos.

Al mismo tiempo, la direccidén general de todas las empresas estatales sigue
estando en manos del Estado, que vela por que los administradores
individuales no pasen por alto los intereses de la sociedad en su conjunto al
considerar sus propios intereses mas estrechos.

Para salvaguardar esto, el Estado subordina las empresas individuales y sus
federaciones al Consejo Econémico Supremo y a otros érganos econémicos
centrales.

Ademads, el Estado soviético se apropia de gran parte de los beneficios de los
trusts: "La totalidad de los beneficios del trust se ingresa en el erario del
Estado, con excepcién de una suma no inferior al 20 por ciento, que se reserva
como fondo de reserva del trust... y también una suma para el pago de
comisiones a los miembros de la administracién y de remuneraciones a los
obreros y empleados." (Pat. 45 del Decreto del Soviet de Comisarios del

¢ Este importante e interesante problema de la acumulacién socialista se examinard con mas
detalle més adelante.

75 Sé6lo en casos especiales puede una empresa (o un trust) contar con la ayuda del Estado en forma
de subvencién.
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Pueblo y del Consejo de Trabajo y Defensa, de 10 de abril de 1923)

Mediante este sistema, el Estado soviético garantiza que tanto las unidades
econdmicas individuales como sus érganos directivos se interesen por la
rentabilidad de las empresas y por su incremento.

¢Coémo se logra ese aumento? Ante todo, mediante la reduccién de los costes
de produccién. Y como, desde el punto de vista de la sociedad en su conjunto,
una disminucién de los costes de produccién equivale a una reduccién de los
gastos en fuerza de trabajo, el aumento de la rentabilidad se logra
principalmente mediante un aumento de la productividad del trabajo. Esto se
consigue mediante la politica salarial de la que ya hemos hablado, y también
mediante la mejora del equipamiento técnico, la concentracién y la ampliacién
de las empresas (de lo que también hemos hablado, y de lo que volveremos a
tratar mas adelante). En la lucha por el abaratamiento de las mercancias se
concede especial importancia a la cuestién de los gastos generales, que con
frecuencia estdn ligados a una organizacién irracional y a las cargas
burocraticas que pesan sobre la industria y el comercio.

La reduccién de los costes de produccién no sélo es importante para aumentar
los beneficios. Un factor no menos importante es que, al mismo tiempo que
aumenta la rentabilidad de las empresas, es posible bajar los precios de venta
de las mercancias,”® lo que las hace mas accesibles a las masas y permite
satisfacer mejor las necesidades de la clase obrera y de su aliado el
campesinado.

Al mismo tiempo, es necesario recordar una vez mas al estudiante que,
mientras trabaja por la rentabilidad de una empresa, el Estado soviético no
puede esforzarse por aumentar los beneficios a cualquier precio. Mientras que
hace algunos afios, al transferir sus empresas a una base de pago, el Estado se
esforzaba por asegurar su rentabilidad, en la actualidad no es menos
importante asegurar una restriccién de los beneficios, luchar con los
directores individuales que en la busqueda de beneficios estdn aumentando
groseramente los precios de los productos basicos, aumento que conduce a
ciertas dificultades econémicas, especialmente en el &mbito de las relaciones

76 No hay nada extrafio en el hecho de que con un abaratamiento del coste de produccién y una
reduccién (dentro de ciertos limites) de los precios de las mercancias el beneficio obtenido por la
empresa no disminuya, sino que aumente; pues, como hemos visto, esto ocurre también en el
mundo capitalista.
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mutuas entre la ciudad y el campo.

El aumento ulterior de la masa de beneficios percibidos por las empresas
estatales es posible con la reduccién del precio de coste y del precio de venta
de las mercancias y, en consecuencia, mediante el perfeccionamiento de la
técnica y la racionalizacién de la produccion.

Pero para lograr este fin, para obtener la posibilidad de reducir los gastos de
produccién y, mediante la regulacién de los precios, llevar a cabo la
produccién en interés de los trabajadores, es indispensable una estricta
fiscalizacién y equilibrio de los ingresos y gastos de las empresas soviéticas;
ésta es la razén por la que el cdlculo adquiere una enorme importancia en las
condiciones soviéticas.

Mientras que el cdlculo ofrece al capitalista la posibilidad de llevar a cabo una
lucha exitosa con otros capitalistas, el cdlculo ofrece al Estado soviético la
posibilidad de llevar a cabo su produccién segun las lineas mds sistemadticas;
ofrece la posibilidad de fortalecer cada vez mds los elementos socialistas y
someter a si mismo la anarquia del mercado.

40. El precio de la produccion en la Union Soviética.

Queda la dltima pregunta: ¢opera la ley del precio de produccién en la
economia soviética? No es dificil responder, si se recuerda que el precio de
produccién se compone del coste de produccién mas un beneficio medio.

Aunque, como sabemos, los costes de produccién son de gran importancia en
la determinacién del precio de las mercancias en el sistema econémico
soviético, ya que el Estado soviético estd interesado en la obtencién de
"beneficios", es decir, en la venta de mercancias a precios superiores a sus
costes de produccidén, sin embargo, como ya hemos visto, la situacién con
respecto a la tasa media de beneficio no es exactamente la de la sociedad
capitalista. Mientras que en esa sociedad existen ciertas tendencias que
obstaculizan la nivelacién de los beneficios, en la Unién Soviética los
obstaculos son considerablemente mayores. Por regla general, no existe tal
nivelacién dentro de la industria estatal soviética; tampoco hay ocasiéon de
hablar de nivelacién de beneficios entre la industria estatal y la privada, habida
cuenta del papel preponderante que desempena la industria estatal. Y, como
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hemos visto, incluso entre empresas privadas esa nivelacién sélo puede darse

como excepcion.
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Asi pues, es evidente que en el sistema soviético no opera la ley del precio de
produccién.

MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO II ( D IS.
37 a 40)

TEMAS Y EJERCICIOS

1. Estudia las siguientes Tablas I, Il y III, extraidas de las Cifras de Control de
la Comisién Estatal de Planificaciéon para el afio 1926-27, y contesta a las
siguientes preguntas:

(a) ¢Cudl es el peso especifico y la tendencia del desarrollo de la produccién
socializada y privada en el sistema econémico de la U.R.S.S.?

(b) ¢Qué esferas de la economia nacional constituyen la base del elemento
planificado y del elemento andrquico en la U.R.S.S., y en qué medida lo son?

(c) De la Tabla No. I se desprende que una gran parte de la produccién bruta
corresponde a la parte de la produccién privada en la U.R.S.S. {Muestra esto
la influencia preponderante de la empresa privada?

(d) Sobre la base de una comparacién de las tres tablas, {qué deduccién
puedes sacar sobre la cuestion del peso especifico de los elementos
planificados y anarquicos en la economia soviética?
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TABLA I

Produccion bruta (a precios de antes de la guerra) en porcentajes.

Industria y Estado. Coo- | Privado. | Total.
Agricultura perativas
1923-24 27.6 1.9 70.5 | 100 %
1924-25 32.9 2.1 65.0 | 100 %
1925-26 35.4 2.3 62.3 | 100 %
1926-27 37.0 2.3 60.7 | 100 %
De éstos:
(a) Industria
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1923-24 70.3 5.0 24.7 | 100 %
1924-25 74.6 4.6 20.8 | 100 %
1925-26 77.0 4.9 18.1 | 100 %
1926-27 77.9 4.8 17.3 | 100 %
(b) Agricultura
1923-24 11.1 0.7 88.2 | 100 %
1924-25 10.8 0.8 88.4 | 100 %
1925-26 9.9 0.8 89.3 | 100 %
1926-27 9.9 0.8 89.3 | 100 %
TABLA II
Produccion de mercancias de toda la industria y la agricultura.
Industria y Estado Co- | Privado. | Total.
agricultura operativas.
1923-24 39.4 3.4 57.2 | 100 %
1924-25 47.1 3.3 49.6 | 100 %
1925-26 49.3 3.8 46.9 | 100 %
1926-27 50.6 3.7 45.7 | 100 %
Tabla III
Volumen de negocios del comercio.
Industria y Estado Co- | Privado. | Total.
agricultura operativas.
1923-24 31.0 28.2 40.8 | 100 %
1924-25 35.5 37.5 27.0 | 100 %
1925-26 34.0 42.3 23.7 | 100 %
1926-27 34.0 44.5 21.5 | 100 %

2. Estudia las siguientes estadisticas relativas al comercio de la URSS, tomadas
de la colecciéon de cuadros econémicos publicados por el Dpto. de Agitacién y
Propaganda, del C.C. de la C.P.S.U. y el Dpto. de Racionalizacién, del
Comisariado Popular de Inspeccién Obrera y Campesina, y contesta a las
siguientes preguntas:

(a) Se observa un crecimiento del comercio en la U.R.S.S. de afio en afio. ¢Por
qué no es posible deducir de ello que la ley del valor estd ganando
importancia?

(b) ¢Por qué no es posible llegar a la misma conclusién basdndose en el
crecimiento del comercio exterior?



Parte IV. La teoria del beneficio y el precio de produccién
El regulador de la economia soviética

COMERCIO DE LA U.R.S.S.

(en millones de rublos)

1923-24 1924-25 1925-26
Volumen de negocios de 70 1.462 3.403 4.460
bolsas provinciales
Volumen de negocios de la 1.555 2.990 3.801
bolsa de Mosct
Ventas de 303 grupos Combinados 1.914 3.204 3.695
del Gobierno
Comercio exterior 960 1.278 1.405

Nota. —Al responder a las preguntas anteriores, se recomienda al estudiante
que lea el discurso de Bujarin en el VII Pleno de la Comintern o en la XV
Conferencia de Moscu (secciones que tratan de las conexiones soviéticas con
la economia mundial).

3. ¢Por qué no es posible considerar las relaciones mutuas entre el elemento
de plan y la ley del valor en la economia de la U.R.S.S. simplemente como las
de elementos antagénicos?

4. ¢{De qué manera se extingue la ley del valor en la economia de la U.R.S.S.
en vias de realizacién?

Nota. —Ilustre su respuesta con algin ejemplo.
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PARTE V

CAPITAL MERCANTIL Y BENEFICIO
MERCANTIL

CAPITULO I.

EL CAPITAL MERCANTIL Y LA GANANCIA
MERCANTIL EN LA ECONOMIA CAPITALISTA

En los capitulos anteriores nos hemos familiarizado con la forma en que se
crea la plusvalia, como se transforma en ganancia y cémo esa ganancia llega
al bolsillo del capitalista industrial. Pero los diversos grupos burgueses que
existen en la sociedad capitalista no se limitan a los capitalistas industriales.
Ademas de los capitalistas industriales existen los capitalistas comerciales, los
banqueros y los terratenientes, de los que no menos que de los capitalistas
industriales puede decirse que son como los lirios del campo, que no trabajan
ni hilan, y sin embargo Salomén en toda su gloria no se vistié6 como uno de
ellos.

Todos estos grupos son la personificacién de determinadas relaciones de
produccion capitalistas. La cuestién que se plantea es la siguiente: équé papel
desempefa en la economia capitalista el capital representado por estos grupos
y cudl es la fuente del beneficio que reciben?

Comenzamos por la cuestién del capital mercantil y del beneficio.

41. La circulacion del capital.

En el apartado sobre los beneficios y el precio de produccién ya hemos
indicado que en su circulacién el capital pasa por diversas etapas. Vamos a
estudiar esta cuestiéon con bastante mds detalle. Para iniciar el proceso de
produccién el capitalista debe disponer de ciertos recursos monetarios, y con
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estos recursos debe adquirir en el mercado todos los elementos necesarios
para iniciar el proceso de produccién, a saber, por un lado, los medios de
produccidn: telares, maquinaria, materias primas, etc.; y por otro, la fuerza de
trabajo. Esto significa que en esta fase de su circulacién el capital actia en
forma monetaria como capital-dinero, y su funcién consiste en transformarse
en mercancias: en medios de produccién y en fuerza de trabajo. Esta etapa
puede indicarse asi: M — C (transformacién del dinero en mercancia); y como
ya hemos dicho, esta C (mercancia) en que se ha transformado el dinero estd
constituida por MP (medios de produccién) y LP (fuerza de trabajo); es decir,
C=MP+LP.

Una vez que el capitalista ha comprado en el mercado los medios de
produccién y la fuerza de trabajo, tiene que comenzar la explotacién
productiva de las mercancias que ha comprado. Se inicia el proceso de
produccién, y el capital pasa a su segunda etapa, la etapa del capital de
produccién. Esta etapa puede indicarse asi: C — P (proceso de produccién)
—C.

De la exposicién anterior deberia desprenderse claramente que esta etapa
quedaria desprovista de todo significado para el capitalista si, como resultado
de completar el proceso de produccién, recibiera simplemente el valor de los
medios de produccién y de la fuerza de trabajo en que habia transformado
previamente su dinero, aunque recibiera ese valor en una forma de mercancia
diferente. Es evidente que tras finalizar el proceso de produccién, la masa de
mercancias producidas, ademads de la recuperacién del valor de los medios de
produccién y de la fuerza de trabajo empleada en su produccién, debe incluir
también la plusvalia, es decir, debe indicarse asi: C ... P ... C', indicando los
puntos la ruptura del proceso de circulacién, P el proceso de producciéony C'
la masa de mercancias incrementada por la suma total de la plusvalia.

Una vez concluida la fase de produccién, el capital industrial existe, pues, en
forma de capital mercancia, incrementado por la suma total de la plusvalia. El
capitalista ha hecho producir toda esta masa de mercancias no para su propio
consumo, sino para la venta, por lo que debe acudir de nuevo al mercado, esta
vez como vendedor de las mercancias producidas. Comienza entonces el
periodo de venta, de realizaciéon de estas mercancias, al término del cual el
capital debe volver a despojarse de sus vestiduras de mercancia y adoptar la
reluciente forma monetaria para transformarse de nuevo en medios de
produccién y fuerza de trabajo y comenzar el mismo ciclo ininterrumpido.
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En la medida en que las mercancias en las que entra el capital tras la
culminacién del proceso de produccién contienen plusvalia (la diferencia entre
el valor C'y el valor C), asi también tras su transformacién en la forma
monetaria debe contener esa plusvalia. En consecuencia, esta tercera etapa en
la circulacién del capital debe indicarse asi: C'-M'.

Asi, en su movimiento, el capital pasa por tres etapas: la monetaria, la
productiva y la mercantil. El conjunto de estas tres etapas por las que pasa el
capital se denomina ciclo del capital.

La circulacién del capital en su conjunto puede expresarse asi: M-C ... P ... C'-
M.

Las tres etapas del ciclo del capital son absolutamente necesarias, y el ciclo en
su conjunto sélo puede funcionar normalmente si su metamorfosis de una
forma a otra, es decir, de la forma monetaria a la productiva, de la forma
productiva a la forma mercancia, funciona sin obstaculos. Si estudiamos
detenidamente todas estas metamorfosis del capital de una forma a otra,
observamos que cuando el capital se encuentra en su forma monetaria (M —
C) esto connota simplemente que el capitalista industrial actda en el mercado
como comprador de medios de produccién y fuerza de trabajo. Cuando el
capital se transforma en capital productivo, connota que el capitalista
industrial estd pasando al uso productivo de las mercancias que ha comprado
(los medios de produccién y la fuerza de trabajo); cuando el capital abandona
la forma productiva y acttia en su forma de mercancia, connota que ha llegado
el periodo de venta de las mercancias producidas en las actividades del
capitalista industrial. Asi pues, todas estas son diversas funciones en la
actividad del capitalista industrial, dirigidas a la consecucién de su fin tltimo,
extraer plusvalia; o dicho de otro modo, estas son las diversas formas que
adopta el capital industrial en el curso de su movimiento.

42. El concepto de capital mercantil.

Puesto que hemos elegido como primera tarea considerar la cuestiéon del
capital mercantil y del beneficio mercantil, debemos interesarnos en primer
lugar por la tercera etapa del ciclo del capital industrial, es decir, aquella etapa
en la que adopta la forma de capital mercancia, cuando llega el momento de
la venta o, en lenguaje técnico, cuando comienza la realizacién de las
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mercancias producidas.
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El periodo de realizacién de las mercancias exige la constitucién de un capital
especial por parte del capitalista industrial.”” Este capital se forma, en primer
lugar, a partir del valor de toda la masa de mercancias que estan a la venta.
Ademas, el propio proceso de compraventa de mercancias implica diversos
gastos. Entre ellos, hay que contar los gastos de publicidad, de construccién
de almacenes y tiendas, de mantenimiento del personal necesario, de
teneduria de libros, de embalaje, clasificacién y transporte de las mercancias,
etcétera. Pero las sumas monetarias que se obtienen por la realizacién de las
mercancias producidas no se agotan con estos gastos. La mercancia sélo puede
considerarse realizada en su totalidad cuando llega al consumidor. El camino
desde el punto de produccién de las mercancias hasta el consumidor es
extremadamente largo. Tomemos como ejemplo las mercancias de algodén
producidas en alguna fabrica textil de Moscu; para llegar al campesino de
alguna lejana aldea siberiana tienen que recorrer miles de kilémetros por todo
tipo de medios de transporte: motor, ferrocarril y carreta; tienen que pasar por
docenas de almacenes y casas comerciales, etc., todo lo cual exige tiempo,
aunque no se produzca ningun retraso. Pero si, ademads, la realizacién se
efectia con ciertos retrasos y dificultades, si después de todo esto todavia hay
que buscar al comprador, el tiempo necesario para la realizaciéon de las
mercancias aumenta ain mas. Si el capitalista industrial quiere asegurarse de
que el retraso en la realizacién de la mercancia no se refleje en el proceso de
produccién, debe disponer de un capital de reserva que pueda invertirse en la
produccién antes de que la mercancia acabada no se realice.

Asi, el capitalista debe retirar de la produccién un gran capital para el periodo
de realizacién de las mercancias producidas, y este capital se compone del
capital necesario en el proceso real de circulacién mas el capital de reserva
necesario para prever las dificultades en la venta de las mercancias. Hasta
ahora hemos supuesto que el capitalista industrial estd ocupado en la
realizacién de sus mercancias. Sin embargo, no es en absoluto necesario que
el capitalista industrial lleve él mismo sus mercancias al mercado. Esta
funciéon —la funcién de realizar las mercancias producidas— puede ser
separada del capital industrial y transferida a otro capitalista. Asi, cuando la
funcién de realizar las mercancias producidas se separa del capital industrial

7 Por el momento suponemos que el capitalista industrial estd ocupado en la realizacién de sus
mercancias.
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y se convierte en funcién de un capitalista distinto, tenemos un ejemplo de
capital comercial.

43. El trabajo de los vendedores.

En la medida en que el periodo de realizacién de las mercancias exige un
capital definido, el capitalista comercial tiene que gastar ese capital. Pero
sabemos que el objetivo de todo capitalista, independientemente de que
invierta su capital en la industria o en el comercio, es obtener beneficios. La
fuente del beneficio es la plusvalia. Se plantea la pregunta: éel trabajo de los
vendedores crea valor y plusvalia?

Para encontrar la respuesta a esta pregunta debemos examinar las diversas
formas de trabajo aplicables al servicio de la circulacién de mercancias. Estas
formas de trabajo pueden dividirse en dos categorias: en primer lugar, el
trabajo empleado directamente en el servicio de la circulacién de mercancias
en su aspecto simple, y en segundo lugar, el trabajo empleado en el transporte,
embalaje, clasificacién y almacenamiento de las mercancias.

Sabemos que no todas las mercancias requieren los servicios de transporte,
embalaje, almacenamiento, etcétera. Por ejemplo, una casa. Puede ser vendida
innumerables veces y pasar de un propietario a otro, es decir, puede participar
en la circulaciéon de mercancias, sin ser movida de su sitio, ni sometida al
proceso de embalaje, etcétera. Asi, el comercio de viviendas sélo necesitara la
mano de obra que sirve al proceso real de circulacién de la mercancia —
compra y venta-: en otras palabras, la mano de obra de los empleados de
oficina, el abogado, los gastos de publicidad, el pago de comisiones, etc. Este
ejemplo demuestra claramente que en el proceso comercial podemos
distinguir el trabajo que se emplea directamente en la circulacién de
mercancias de cualquier otra forma de trabajo. Pero, ¢por qué es necesario
hacer esta distincién? Porque el trabajo invertido directamente en la
circulacién de mercancias no puede crear ni valor ni plusvalia. En la seccién
sobre la "plusvalia" intentamos explicar el desarrollo de la plusvalia a partir de
la circulacién de mercancias y llegamos a la conclusiéon de que es imposible
atribuir el origen de la plusvalia a la circulacién.

Ademds de las razones y argumentos que entonces adujimos, podemos
demostrar facilmente este hecho con el siguiente ejemplo. Tomemos el caso
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de un capitalista que se dedica simultdneamente a la produccién y a la venta
de sus mercancias. Cuanto mayor sea el nimero de trabajadores que se
dediquen a la produccién de mercancias, dada, por supuesto, la existencia del
equipo y las materias primas necesarias, mayor serd la cantidad de mercancias
producidas y mayor serd el beneficio del capitalista. La situacién es muy
distinta en el caso de los vendedores. Un aumento del nimero de vendedores
no puede conducir a un aumento de la cantidad de mercancias. Por el
contrario, el nimero de empleados depende de la cantidad de mercancias
producidas y sujetas a venta. Por consiguiente, asi como el capitalista estd
interesado en aumentar el nimero de obreros, también dentro de los limites
del equipo y de las materias primas existentes, asi también estd interesado no
s6lo en que no aumente el numero de sus vendedores, sino en reducirlos al
minimo.

Ademads, hay que tener en cuenta que en el comercio se observa habitualmente
una gran falta de correspondencia entre el nimero de asalariados explotados
por el capital comercial y la masa de ganancia obtenida por dicho capital. La
produccién de mercancias exige mucha mas mano de obra que el comercio de
esas mercancias. Si se toman dos empresas con el mismo capital, una
industrial, por ejemplo una mina de oro, y otra comercial, como una tienda de
articulos de oro, se vera que el numero de empleados dedicados a la venta de
articulos de oro es absolutamente insignificante en comparacién con el
numero de trabajadores dedicados a la empresa minera de oro.

Asi, en 1910 en Rusia 84.201 trabajadores tuvieron una produccién total de
oro de 2.618 poods en numeros redondos, es decir, en el transcurso del afio
un trabajador produjo aproximadamente una libra de oro.” Uno puede
imaginarse cudnta mayor cantidad de oro en forma de articulos de oro puede
vender un empleado de una tienda en un afio en condiciones favorables.

Pero a pesar del nimero comparativamente insignificante de empleados
contratados por él, el capitalista comerciante, como veremos en nuestra
exposiciéon posterior, obtiene la misma cantidad de beneficios que el
capitalista industrial dada la presencia de un capital igual. Asi pues, si
consideramos que el trabajo de los vendedores es la fuente de la ganancia
comercial, tenemos que reconocer la capacidad del vendedor para crear un

78 Las cifras estan tomadas del Curso de Economia Politica de Liubimov, vol. i, ed. de 1923, p. 28.
(1 pood equivale a 36 Ib. av.)
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valor tan colosal como el trabajador industrial mds cualificado es incapaz de
crear. Sin embargo, no tenemos absolutamente ninguna justificacién para tal
conclusién. De la seccién sobre el valor sabemos que sélo el trabajo mas
complejo y cualificado es capaz de crear un gran valor, ya que el trabajo mds
cualificado exige un mayor gasto previo de mano de obra en su formacién y
educaciéon. Aunque el trabajo de un vendedor exige una cierta formacién y
estudio previos, dista mucho de ser equivalente al que se exige en el trabajo
de un profesor, por ejemplo, o de un ingeniero o incluso de un trabajador
altamente cualificado. Mientras tanto, ni el trabajo de un catedratico, ni el de
un ingeniero, ni el de la mano de obra mds cualificada del mundo son capaces
de crear un valor tan elevado como el que tendria que crear el trabajo de los
vendedores si de su trabajo tuviera que derivarse un beneficio comercial.

Esto nos permite deducir que el trabajo invertido en la circulaciéon de
mercancias no puede ser la fuente ni del valor ni de la plusvalia, y nos obliga
a buscar otra explicacién del beneficio comercial.

Todavia tenemos que considerar las otras formas de trabajo que sirven al
proceso comercial, el trabajo en el transporte de mercancias, en su embalaje,
clasificacién y almacenamiento. Ninguna de estas formas de trabajo esta
directamente relacionada con la circulacién de mercancias como tal. Que esto
es asi se deduce facilmente del hecho de que en la sociedad comunista, en la
que la distribucién de los articulos producidos tendra lugar sin compra ni
venta, sin intercambio, en la que se eliminardn todos los costes directamente
relacionados con el comercio, seguirdn existiendo los costes laborales del
transporte, embalaje, clasificaciéon y almacenamiento de las mercancias; por lo
tanto, estos costes no son propios de la economia mercantil. Todo esto indica
que el trabajo empleado en todas estas operaciones no puede relacionarse con
los costes de circulacién de las mercancias, sino con los costes de produccién
de las mercancias, que surgen, sin embargo, en el proceso de circulacién.

44. La tuente del beneficio del comerciante

Hemos visto que si el capitalista industrial se dedicara a vender sus
mercancias, se veria obligado a retirar parte de su capital de la produccién;
pero ha cedido este trabajo al capitalista comercial (comerciante), que realiza
todas las operaciones, tanto de venta como de suministro de la mercancia al



195

Parte V. Capital mercantil y beneficio mercantil
El capital mercantil y la ganancia mercantil en la economia capitalista

consumidor, en lugar del capitalista industrial. Gracias a este arreglo, el
capitalista industrial obtiene una serie de ventajas y comodidades.

En primer lugar, al vender sus productos al comerciante mayorista, el
capitalista industrial recupera rdpidamente el capital que ha gastado, realiza
su beneficio y obtiene asi la posibilidad de volver inmediatamente a la
produccién.

En segundo lugar, se libera de todas las preocupaciones relacionadas con la
realizacién de las mercancias que ha producido, y obtiene la posibilidad de
concentrar toda su atencién enteramente en la produccién. Y sabemos que, en
las condiciones capitalistas, el comercio es una de las esferas mas complicadas
de la economia, que exige conocimientos especializados y experiencia, asi
como adaptabilidad a la compleja y a menudo cambiante situacién del
mercado. En consecuencia, si el propio capitalista industrial se dedica a la
realizacién de sus productos, debe dividir involuntariamente su atencién entre
el proceso de produccién y el de circulaciéon de mercancias, en perjuicio de
uno u otro o de ambos.

Gracias a la separacién entre el capital comercial y el capital industrial, la
sociedad capitalista logra una gran economia en los costes que implica la
circulacién de mercancias. Esta economia se logra mediante una gran
concentracién del capital comercial y la aceleracién de su rotacién. Si el
industrial ejerce él mismo el comercio, sélo sirve con su capital a su propia
produccién, mientras que el capitalista especialmente dedicado al comercio
puede servir con el mismo capital a varias empresas.

Asi vemos que al capital industrial le interesa ceder la realizacién de sus
mercancias al capital mercantil.” Pero, como ya hemos dicho, ningtin
capitalista aceptard dedicarse a un negocio que no le reporte beneficios. £n
consecuencia, el comerciante solo aceptard la realizacion de las mercancias del
capitalista industrial a condicion de que éste comparta con é/ una parte de la
plusvalia de la que se ha apropiado.

Si tenemos en cuenta las ventajas que obtiene el capitalista industrial cuando
el comerciante asume la venta de las mercancias del primero, éste sacrificara
gustosamente parte de su plusvalia, aunque solo sea para liberarse de realizar

7 Es necesario sefialar que en la practica capitalista real el capitalista industrial no siempre
transfiere sus funciones comerciales a un capitalista comercial; con frecuencia podemos observar
toda una red de tiendas minoristas pertenecientes a uno u otro fabricante.
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operaciones comerciales y dedicarse por entero a la produccién. En la practica,
se llega a esta concesién de la siguiente manera. Habitualmente, la mercancia
pasa por varias etapas antes de llegar al consumidor. Del fabricante pasa al
mayorista, del mayorista al minorista y del minorista al consumidor. En cada
una de estas etapas se realiza un cierto afiadido a los precios de las mercancias
y, en consecuencia, el precio final de la mercancia es el precio al que se vende
al consumidor. Si se estudia superficialmente este proceso, se tiene la
impresién de que todas estas adiciones representan un aumento del precio de
la mercancia por encima de su valor. En realidad ocurre exactamente lo
contrario. El capitalista industrial que vende sus mercancias al comerciante a
precios de fabrica, las vende por debajo de su valor. Sin embargo, esto no
significa en absoluto que las venda con pérdidas. Como sabemos, el valor de
una mercancia contiene no sélo el valor de los medios de produccién y de la
fuerza de trabajo, sino también la plusvalia. Y parte de esta plusvalia la
comparte el capitalista industrial con el comerciante. Al vender la mercancia
al consumidor a precios al por menor, el comerciante la vende a su valor

integro y realiza asi la parte de la plusvalia que el capitalista industrial le ha
cedido.

Llegamos asi a la conclusién de que la ganancia del comerciante es una parte
de la plusvalia que el capitalista industrial concede al comerciante a cambio
de que éste se comprometa a vender su mercancia.

45. El papel del capital mercantil en la igualacion de la tasa de ganancia y

el nivel de la ganancia mercantil.

Asi pues, hemos establecido que la fuente de la ganancia mercantil es la
plusvalia creada por los trabajadores que se dedican a la produccién.

¢De qué depende la magnitud del beneficio mercantil y como se determina?

De la parte dedicada a los beneficios y al precio de produccién ya sabemos
que, como resultado de la competencia entre los capitalistas industriales, se
establece una tasa media de beneficio igual para todas las esferas de la
produccién, independientemente de la masa de plusvalia creada en cada una
de estas esferas por separado. De este modo, nos encontramos con que la
plusvalia se crea en proporcion al trabajo excedente, a la fuerza de trabajo
gastada, pero se distribuye en proporcién al capital invertido en una u otra
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esfera de produccién. El comerciante es ante todo un capitalista, y nada
capitalista le es ajeno. No le interesa en absoluto la circunstancia de que el
trabajo de los vendedores no cree ni valor ni plusvalia. En la medida en que
invierte un cierto capital en el comercio, se esfuerza, como todos los demas
capitalistas, por obtener una tasa de ganancia que no sea inferior a la tasa
media de ganancia. Si la tasa de ganancia del capital mercantil cae por debajo
de la tasa de ganancia obtenida por el capital industrial, habrd muy pocos
capitalistas dispuestos a invertir su capital en el comercio, y todos lo invertirdn
en la produccién. Asi pues, el comerciante no estd al margen de la despiadada
lucha competitiva que se libra entre los capitalistas industriales por el reparto
de la plusvalia, y exige una parte igual en proporcién a su capital. En este
sentido, el capitalista industrial se ve obligado a encontrar al comerciante a
mitad de camino y a reconocerlo como socio igualitario en la divisién de la
plusvalia. Todo esto lleva a la conclusién de que el capital mercantil participa
en pie de igualdad con el capital industrial en la obtencién de la tasa media de
ganancia.

Explicaremos esto con un ejemplo. Supongamos que todo el capital industrial
de algun pais capitalista es igual a cien millones de libras, y que la plusvalia
total creada por el trabajo de los obreros es igual a diez millones de libras.
Sabemos que la tasa de ganancia estd determinada por la relacién entre la
plusvalia y el capital total. En consecuencia, en el caso dado la tasa de ganancia
serd igual a

10 millones £

100 millones £ 6 10 %.

Pero hemos hecho esta estimacién sin tener en cuenta el capital comercial y
la parte de la plusvalia que recibe en forma de beneficio comercial.
Supongamos que el capital mercantil total del pais es de 25 millones de libras
esterlinas. Ahora bien, para determinar la tasa media de ganancia debemos
tomar la relacién de la plusvalia no sélo con el capital industrial, sino con el
capital industrial mas el mercantil.

Asi, la tasa media de ganancia serd de

10 millones £
6 8 %.

100 millones £+25 millones %,

Con este ejemplo vemos que la participacién del capital mercantil en la
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distribucién de la plusvalia se traduce en una reduccién de la tasa media de
ganancia. Mientras que el capitalista industrial no sélo recibe su parte de
plusvalia del pozo capitalista general, sino que aporta a éste la plusvalia creada
por los obreros de su empresa, el comerciante s6lo recibe y no aporta nada.
Asi, desde el punto de vista de la sociedad capitalista en su conjunto, la
ganancia del comerciante y los costes de circulacién en general no son mds
que un gasto necesario, pero absolutamente improductivo, e improductivo en
un doble sentido: en primer lugar, en la medida en que parte de los recursos
monetarios se retiran de la produccién y no crean la plusvalia que crearian si
esos recursos se emplearan en la produccidn, y en segundo lugar, en la medida
en que, aunque no crean ningan valor, reciben una parte del valor creado por
el capital industrial. En consecuencia, la sociedad capitalista estd interesada
en que la suma del capital mercantil, que es una pura carga para la circulacién
de mercancias, se reduzca al minimo, por supuesto sin perjuicio para la
realizacién de las mercancias producidas por el capital industrial. La suma de
capital mercantil puede reducirse acelerando su circulacién. Con una misma
cantidad de 100.000£ es posible realizar una o diez rotaciones al afio, y en el
segundo caso, naturalmente, el capital mercantil necesario es diez veces
menor. Al reducir la suma de capital mercantil, la aceleracién de la rotacién
reduce también la parte de la plusvalia que el capital industrial concede al
capital mercantil. De ahi que se plantee naturalmente la cuestién de hasta qué
punto la clase de los capitalistas mercantiles esta interesada en acelerar la
rotacién de su capital, si esta aceleracién conduce a una reduccién del capital
y, por consiguiente, a una reduccién de la masa de ganancia obtenida por ellos.

De todo lo que hemos dicho hasta ahora sobre el capital mercantil, parece
desprenderse la conclusién de que el capital mercantil no estd interesado en
acelerar la rotacién de su capital, sino, por el contrario, en ralentizarla. Pero
esto solo parece ser asi si la cuestion se considera desde el punto de vista de
toda la clase de comerciantes, y no desde el del comerciante individual. El
comerciante capitalista individual estd sumamente interesado en que su
capital circule lo més rdpidamente posible. Aqui podemos establecer una
analogia exacta entre el comerciante y el capitalista industrial. Recordad como
reacciona el perfeccionamiento de la técnica sobre la tasa de ganancia. Con el
desarrollo de la técnica, la tasa de ganancia disminuye. Por consiguiente,
pareceria que la clase de los capitalistas no estd interesada en el desarrollo de
la técnica. Pero sabemos que si la técnica en una determinada empresa
individual es superior a la media, el capitalista propietario de esa empresa
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obtendra superganancias hasta que se generalicen las mejoras técnicas que se
aplican en su fabrica y que le aseguran superganancias. Todo esto puede
aplicarse también al capitalista mercantil. En cada pais y en cada esfera del
comercio existe una velocidad media de rotacién del capital, y el comerciante
cuya rotaciéon de capital es mas radpida que la media recibe superganancias
comerciales. Este superbeneficio impulsa a los comerciantes a acelerar la
circulacién de su capital.

46. La explotacion de los vendedores.

Hemos establecido que el trabajo de los vendedores no crea ni valor ni
plusvalia. Si esto es realmente asi, ¢podemos hablar de explotaciéon de los
vendedores por el capital mercantil? Para responder a esta pregunta, debemos
conocer el papel del vendedor en el proceso comercial. Este consiste en lo
siguiente: El comerciante recibe un beneficio en funcién de su capital. Pero la
aplicaciéon del capital del comerciante es imposible sin el trabajo de los
vendedores, y cuanto mayor sea la suma del capital del comerciante, mayor
deberd ser también el nimero de vendedores, en igualdad de condiciones. Asf,
aunque el trabajo de los vendedores no crea plusvalia, es una condicién
indispensable para la aplicacién del capital al comercio y, por consiguiente,
para que el capitalista mercantil se apropie de una parte de la plusvalia del
capitalista industrial. Huelga decir que el capitalista mercantil estd interesado
en que esta aplicacién de capital y apropiacién de plusvalia se produzca al
menor coste posible. En consecuencia, es natural que, al igual que el
capitalista industrial, no pague al vendedor mdas de lo necesario para la
reproduccién de su fuerza de trabajo, es decir, para el pago del valor de su
fuerza de trabajo. Pero el comerciante obliga al vendedor a trabajar bastante
mads tiempo del necesario, para explotar su trabajo sin remuneracién durante
el tiempo excedente y asi apropiarse de una parte de la plusvalia del capital
industrial. Asi pues, en el capitalismo no sélo se explota al proletariado del
banco, sino también al proletariado del mostrador. La diferencia entre ambos
consiste Unicamente en que el obrero, con su trabajo, crea plusvalia para el
capitalista industrial, mientras que el vendedor, con su trabajo, garantiza al
comerciante la posibilidad de transferir una parte de esta plusvalia a su propio
bolsillo.
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A medida que se desarrolla el capitalismo, la posicién del vendedor empeora
cada vez mas. Esto se explica, por una parte, por el hecho de que la divisién
del trabajo detrds del mostrador se hace cada vez mas perfecta, las operaciones
se simplifican y exigen cada vez menos cualificacién. Por otra parte, el
progreso en el &mbito de la educacién popular hace cada vez més posible que
amplios sectores de la poblacién adquieran los conocimientos elementales
necesarios para trabajar como vendedor. Todo ello aumenta en gran medida
la oferta e intensifica la competencia entre ellos, competencia que conduce a
una disminucién de sus salarios.

47. Beneficios cooperativos.

Hasta ahora, al considerar el comercio capitalista hemos supuesto relaciones
puramente capitalistas no sélo en el comercio sino también en la industria.
Pero en realidad, incluso durante el periodo de mayor desarrollo del
capitalismo, existen diversas formas de pequefia produccién, artesanal y
campesina, al lado de las grandes empresas capitalistas. Todas ellas estan
vinculadas en mayor o menor grado al capital mercantil y dependen de él.
Este vinculo se forma de diversas maneras: por la enajenaciéon de las
mercancias producidas por estos pequefios productores, y por la compra de
materias primas, y finalmente por su posicién como consumidores. Todos los
pequefos productores se enfrentan al capital mercantil, como productores de
sus propias mercancias, como compradores de materias primas y como
compradores de articulos de consumo. Cuando un gran capitalista industrial,
por un lado, y un gran comerciante, por otro, se enfrentan en el mercado, se
encuentran en pie de igualdad. Como ya hemos visto, el capitalista
comerciante reclama una tasa de ganancia igual a la del capitalista industrial
y, en condiciones normales, este ultimo se ve obligado a garantizarle dicha
tasa de ganancia mediante la concesién de una parte de su plusvalia. La
situacion es diferente cuando en el mercado confluyen, por un lado, un gran
comerciante y, por otro, un pequeiio productor de mercancias. El pequefio
productor es mucho mds débil que el comerciante desde el punto de vista
econdémico y, en consecuencia, se ve reducido a una dependencia total de él.
Ni que decir tiene que el comerciante se esfuerza por utilizar su posicién de
todas las maneras posibles para explotar y esclavizar al pequefio productor de
mercancias. Explotando su continua necesidad de dinero, su escaso
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conocimiento del mercado, etc., el comerciante compra sus mercancias a
precios baratos, le suministra los medios de produccién y de consumo a
precios artificialmente inflados, y obtiene asi un superbeneficio a costa de su
explotaciéon intensificada. Asi, la plusvalia del pequefio productor se
transforma en ganancia para el comerciante.

De ahi que entre los pequefios productores de mercancias se desarrolle un
esfuerzo natural por liberarse de esta dependencia servil del capital mercantil,
al menos para aliviarla en cierta medida. Con este fin se unen en todo tipo de
sociedades cooperativas para la venta de sus productos, la compra de materias
primas y articulos de consumo, etc., y estas sociedades tienen como objetivo
la sustitucién del capital mercantil en el suministro de articulos de consumo,
materias primas, etc. a sus miembros, y también la disposicién de los
articulos producidos por ellos en condiciones mdas favorables para ellos.
Ademais de los pequefios productores de mercancias, artesanos y campesinos,
los trabajadores asalariados también estdn interesados en la cooperacion,
principalmente en la cooperacién de consumo.

Asi, las sociedades cooperativas son organizaciones de trabajadores y de
pequefnos productores que tienen como objetivo la defensa de sus miembros
como consumidores o productores frente a la explotaciéon del capital
mercantil.

Para comprender mejor la naturaleza social de la cooperacién,
consideraremos una cooperativa, por ejemplo, una cooperativa de
consumidores. Generalmente tiene la siguiente forma de organizacién. La
afiliacién a la cooperativa estd condicionada a la aportacién de una
determinada cuota de socio. El 6rgano de gobierno de la cooperativa es la
asamblea general de todos los miembros y el érgano ejecutivo es una
administraciéon elegida en la asamblea general. Para controlar las actividades
de la administracién se nombra un comité de auditoria. Los beneficios que
obtiene la cooperativa se reparten de varias formas entre los socios. En
algunos casos, las cooperativas venden productos bdsicos a sus miembros a
precios mds bajos; en otros, los precios son los de mercado, pero al final del
aflo comercial los miembros de la cooperativa reciben dividendos en
proporcion a sus compras, etc.

En relacién con nuestro estudio de las ganancias de los comerciantes,
podemos preguntarnos cémo debemos considerar esas ganancias que recibe
la cooperativa; cudl es su fuente y naturaleza social.
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Entre los cooperativistas burgueses esta bastante extendida la opinién de que
la ventaja en forma de una suma definida de dinero que obtiene el socio de
una cooperativa no puede considerarse como beneficio de los comerciantes,
sino que es el simple resultado de la economia en las compras.

Veamos hasta qué punto este punto de vista es correcto. Tomemos una
cooperativa de consumo cualquiera y, para simplificar, supongamos que sélo
comercia con material de algodén. En el curso de un afio, la cooperativa
obtiene un beneficio de 2.500£ para sus mil miembros. Este beneficio se
distribuye de la siguiente manera: 250 £ se destinan al capital de reserva, 250£
a la ampliacién del comercio y 2.000£ se distribuyen entre los mil socios. Asi,
cada socio de la cooperativa recibe una media de 2 libras, y para nuestro
argumento nos es bastante indiferente que reciban estas 2 libras en forma de
descuento sobre el material comprado en la cooperativa o en forma de
dividendo monetario, pagado proporcionalmente a las compras al final del
afio comercial. {Pueden considerarse esas dos libras como el resultado de una
economia en las compras, sobre todo si se reciben en forma de descuento
sobre el material comprado en la cooperativa? ¢Por qué la cooperativa vende
sus productos mas baratos que los comerciantes privados? Evidentemente,
no porque esté vendiendo productos con pérdidas. Una cooperativa asi no
podria funcionar mucho tiempo. Y es dificil suponer que este abaratamiento
de los productos basicos en comparacién con los del comercio privado sea el
resultado de una organizacién comercial mas econdémica en las cooperativas.
Este problema puede resolverse facilmente si se recuerda cudl es la fuente del
beneficio obtenido por el capital mercantil. Como ya hemos establecido, su
fuente es una parte de la plusvalia concedida por el capital industrial. La
cooperativa también obtiene sus mercancias del capitalista industrial, y éste
vende a la cooperativa lo mismo que al capitalista mercantil, a un precio
bastante inferior al valor de la mercancia. La diferencia consiste solamente en
el hecho de que el comerciante privado pone esta parte de la plusvalia en su
propio bolsillo en forma de ganancia sobre el capital que ha gastado, mientras
que la cooperativa la entrega en una forma u otra a sus miembros. Por lo
tanto, la fuente de la ganancia cooperativa sigue siendo la plusvalia creada por
los trabajadores industriales.

Huelga decir que todo lo anterior se refiere a la cooperacién de los
consumidores y a la cooperacién para la compra de materias primas y medios
de produccién para los pequefios productores. En cuanto a la cooperacién
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para la venta de los articulos producidos, la ventaja que el pequefio productor
obtiene de la cooperacién consiste en que evita la mediacién del capital
mercantil vendiendo sus productos a través de la cooperativa y reteniendo asi
parte de su excedente.

Volviendo a la cuestién de las cooperativas de consumo, debemos decir, no
obstante, que en la medida en que la plusvalia concedida por el capital
industrial a la cooperativa se distribuye entre los obreros y los pequefios
productores de mercancias, su caracter y su significacién social se alteran. Se
convierte en un medio de defender al pequefio productor de la esclavitud del
capital mercantil, y en un medio de efectuar al menos una cierta mejora en la
posicién material de los trabajadores asalariados. No obstante, el capitalismo
restringe este papel de defensa de los trabajadores frente a la esclavitud del
capital mercantil dentro de unos limites muy estrechos. Asi, por ejemplo, el
hecho de que el trabajador reciba mercancias a precios mas baratos conduce,
en condiciones capitalistas, a una disminucién del valor de su fuerza de
trabajo. El capitalista puede aprovecharse de ello para efectuar la
correspondiente reduccién de su salario. Por consiguiente, la ventaja que el
trabajador obtiene de la cooperativa de consumo sélo puede conservarse si,
ademds de las cooperativas de trabajadores, existen sindicatos o partidos
politicos fuertes.

Por otra parte, las diversas formas de cooperacién de compra o venta que
unen a los pequefios productores de mercancias, artesanos y campesinos en
condiciones capitalistas, tienden a transformarse cada vez mds en
organizaciones que sirven principalmente a los sectores mas acomodados de
los pequefios productores, que estdn forzando un camino para si mismos
hacia la posicién de pequefios y medianos capitalistas. Pero esta cuestién
queda fuera de los limites de nuestro tema actual y serd examinada con mas
detalle mas adelante, al tratar de la acumulacién capitalista.

204

MATERIAL DE ESTUDIO EN RELACION CON EL CAPITULO I (pars.
41a47)

TEMAS Y EJERCICIOS

1. Qué ventaja obtiene el capitalista industrial de la separacién del capital
mercantil del industrial?
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2. ¢Por qué la ganancia del comerciante no puede surgir de la circulacién?
3. éCudl es la fuente del beneficio del comerciante?

4. ¢Qué influencia tiene la velocidad de circulacién en el nivel de capital
comercial e industrial y en el nivel de beneficio comercial?

5. ¢Puede hablarse de explotacién de los vendedores por el capital mercantil,
cuando su trabajo es incapaz de crear plusvalia?

6. ¢Cudl es el origen del beneficio cooperativo y por qué no puede explicarse
por la economia de compra?
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Capitulo III

LA CUESTION DEL CAPITAL MERCANTIL Y DEL

206

BENEFICIO DE LOS COMERCIANTES EN LA
U.R.S.S.

En el capitulo anterior nos hemos familiarizado con las relaciones productivas
ocultas bajo las categorias de capital mercantil y beneficio mercantil, y con las
leyes que rigen estas relaciones. ¢En qué medida las categorias de capital
mercantil y beneficio mercantil son aplicables al comercio dentro de la
U.R.S.S.?

En la URSS existen tres formas de comercio: estatal, cooperativo y privado.
Las diversas formas de comercio en el sistema soviético no existen, por
supuesto, independientemente unas de otras, sino que estdn interconectadas,
y el papel decisivo en esta conexién lo desempefian, como sabemos, las
circunstancias de que los puntos estratégicos del sistema estén en manos del
Estado. Pero ni que decir tiene que la cuestiéon de la aplicabilidad o
inaplicabilidad de las categorias de capital mercantil y beneficio mercantil al
comercio en la U.R.S.S. se decidira de diversas maneras para diversas formas
de comercio; y la solucién de la cuestién variard no sélo segun las
innumerables combinaciones que surgirdn de las interrelaciones de las
diversas formas de comercio entre si, dependiendo de quién haya producido
la mercancia vendida y adénde vaya esa mercancia. Una cosa es, por ejemplo,
que el intercambio tenga lugar entre dos o6rganos estatales cualesquiera,
aunque sean fideicomisos, o que la empresa comercial del Estado realice los
productos de la industria; otra cuestién es que la empresa estatal suministre
sus mercancias a un comerciante privado para su posterior venta; otra
situacién se planteard si el capitalista vende sus mercancias para que sean
revendidas por la organizacién estatal, y asi sucesivamente.



207

Parte V. Capital mercantil y beneficio mercantil
La cuestioén del capital mercantil y del beneficio de los comerciantes en la U.R.S.S.

48. Inaplicabilidad de las categorias de capital mercantil y beneficio
mercantil al comercio estatal.

Consideraremos en primer lugar el comercio de Estado y sus relaciones
mutuas con las diversas formas econdmicas existentes en la Unién. Por
comercio de Estado entendemos el comercio realizado por los 6rganos del
Estado: los trusts, los sindicatos, las organizaciones comerciales del Estado,
etcétera.

¢Son aplicables al comercio de Estado de la U.R.S.S. las categorias capitalistas
de capital mercantil y beneficio mercantil?

Consideraremos primero el caso en que el producto de una empresa estatal
se realiza a través del comercio estatal. Supondremos que el sindicato textil
vende a un almacén cooperativo productos de algodén fabricados por algin
trust textil. Aqui tenemos relaciones que superficialmente parecen
capitalistas. En primer lugar, el sindicato textil que comercia con articulos de
algodén dispone de todos los elementos que entran en la concepcién del
capital mercantil: es decir, una cantidad definida de mercancias, una casa de
comercio correspondiente, una plantilla de empleados, etc.

Al igual que cualquier empresa comercial capitalista, el sindicato textil vende
las mercancias de algodén a la cooperativa a un precio superior al que recibié
las mercancias del trust textil.

Como cualquier empresa comercial capitalista, tras la venta de las mercancias,
el sindicato textil recibe un cierto excedente por encima del precio de coste
de las mercancias vendidas, lo que en condiciones capitalistas se denomina
beneficio del comerciante. Por ultimo, el sindicato textil, al igual que la
empresa comercial capitalista, emplea mano de obra de vendedores, etcétera.
Si a todo esto se afade que tanto en la practica diaria como en la literatura
cientifica aplicamos los términos capital mercantil y beneficio mercantil a
nuestro comercio de Estado, involuntariamente se crea la impresiéon de que
existe una similitud completa entre el comercio de Estado de la U.R.S.S. y el
comercio capitalista ordinario. Sin embargo, como ya hemos visto, esta
semejanza superficial no debe llevarnos a engafio. Hay que ver qué relaciones
productivas se ocultan tras la forma del capital mercantil y del beneficio
mercantil en el comercio capitalista y en el comercio de Estado de la U.R.S.S.

La categoria de capital mercantil y ganancia mercantil presupone la presencia
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de relaciones capitalistas en el comercio, es decir, la existencia de
comerciantes, que se apropian de una parte de la plusvalia del capital
industrial en forma de ganancia mercantil por medio de los vendedores
explotados por ellos.

En el capitulo sobre "La plusvalia en la U.R.S.S." dilucidamos el hecho de que
la inexistencia de una clase de capitalistas en la industria estatal soviética es
uno de los indicios bésicos y decisivos de su caracter no capitalista. Todo lo
que se dijo entonces puede relacionarse con el comercio estatal entre
empresas estatales, en la medida en que los propietarios de las empresas
comerciales estatales soviéticas no son capitalistas, sino el Estado obrero.
¢Cudl es la situacion con respecto al beneficio de los comerciantes? Sabemos
que la fuente de la ganancia de los comerciantes es la plusvalia, creada por los
trabajadores en las empresas industriales. En este caso, detras de la forma de
la ganancia mercantil se esconde el problema de la distribucién de la plusvalia
entre los diferentes grupos de la burguesia: la burguesia industrial y la
burguesia comercial.

Entonces, {como debemos considerar el excedente que el sindicato textil
recibe como resultado de la venta de las mercancias de algodén producidas
por el trust textil? Y ante todo, ¢cudl es la fuente de este excedente? Su fuente
es una parte del excedente producido por los trabajadores de las empresas
que constituyen el trust textil y entregado al sindicato textil.

En la medida en que tanto el trust textil como el sindicato textil son empresas
pertenecientes al Estado obrero, esa parte del plusproducto que se transfiere
del trust textil al sindicato textil no contiene elementos de explotacién
capitalista, a diferencia de la plusvalia concedida por el capitalista industrial
al comerciante. Ademds, aqui no nos enfrentamos al problema de la
distribucién en el sentido capitalista del término, sino que tenemos una
simple distribucién de recursos de un bolsillo del Estado a otro.

Por dltimo, hay otro rasgo caracteristico de las categorias de beneficio del
comerciante y capital del comerciante: la explotacién del trabajo de los
empleados. Aunque el trabajo de los vendedores no crea valor o plusvalia, es
una de las condiciones que garantizan al comerciante la posibilidad de recibir
una parte de la plusvalia del capitalista industrial. En la medida en que
hablamos ahora de un sindicato textil que pertenece al Estado obrero, es
decir, a la clase obrera en su conjunto, de la que los vendedores forman parte
constituyente, aqui el concepto de explotaciéon es inaplicable.
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Asi llegamos a la conclusién de que las relaciones que existen en el comercio
estatal soviético durante la realizacién de los productos de la industria estatal
no contienen elementos capitalistas. En vista de esto, el concepto de capital
mercantil y también el de beneficio mercantil son inaplicables, y si nos vemos
obligados a utilizar estos términos es sélo porque no tenemos términos a
nuestra disposiciéon que correspondan mejor a las relaciones productivas
reales existentes en la Unién Soviética.

Como sabemos por el capitulo sobre "El valor en la U.R.S.S.", el comercio en
manos del Estado soviético es un poderoso instrumento para influir
sistemdticamente en las cadticas relaciones de mercado, y en este sentido es
también una condicién altamente indispensable de la construccién socialista.

Sin embargo, en la medida en que la naturaleza cadtica del mercado penetra
todavia en gran medida en el organismo soviético, a través de innumerables
canales que enlazan a éste con el mercado campesino, es imposible, como
hemos visto, incluso en el ajuste de las relaciones entre las empresas
estatales, pasar de momento al cdlculo del precio de coste no en dinero, sino
en horas de trabajo.

El comercio estatal tiene como funcién la distribucién de las mercancias ya
producidas por las diversas secciones de toda la economia soviética (tanto
socialista como no socialista) y la regulacién de esta distribucién en interés
del Estado; y, en consecuencia, todo el caracter transitorio de la economia
soviética, en la que las viejas formas estdn tan estrechamente entrelazadas
con las nuevas, se refleja en el comercio en mucha mayor medida que en la
industria estatal. De ahi surgen incluso fenémenos tan anormales como la
competencia entre empresas estatales individuales (con la que el Estado lucha
persistentemente, por supuesto), de ahi los gastos en publicidad, en todas las
formas de agentes, comisionistas e intermediarios. Aparte de todas las
monstruosidades y perversiones burocraticas, con las que se lucha y se debe
luchar, es imposible evitar por completo estos gastos generales en el periodo
de transicién. La forma misma de la ganancia del comerciante, aunque con un
contenido diferente, no capitalista, es de gran importancia para nosotros, ya
que aparte de la significacién de la ganancia en el trabajo de la acumulacién
socialista, la ganancia en las condiciones del intercambio de mercado es un
indicador de hasta qué punto la empresa se estd llevando a cabo
racionalmente y de qué resultado econémico esta dando.
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Huelga decir que, si bien la sociedad capitalista estd interesada en la reduccién
de los gastos de circulacién, en la medida en que son gastos no productivos,
esto se aplica con mucha mayor fuerza a la economia estatal de la U.R.S.S,,
donde los elementos planificados tienen ya una importancia muy grande y en
continuo aumento.

Con el crecimiento ulterior de la economia estatal y el fortalecimiento del
elemento de planificacién, las formas capitalistas superficiales del comercio
estatal irdn desapareciendo, y simultdneamente avanzard el proceso de su
transformacién en un aparato para la distribuciéon planificada de los
productos de la economia socialista.

49. La transformacion del producto excedente de la industria estatal en

plusvalia por medio del comercio privado y la apropiacion por el Estado

soviético de una parte de la plusvalia del capital privado por medio del
comercio estatal.

Consideraremos ahora las relaciones mutuas que surgen cuando la industria
estatal realiza su produccién no por medio de la maquinaria del comercio
estatal, sino por medio del comercio privado. Supondremos que el mismo
trust textil vende sus mercancias no a través del sindicato textil, sino a través
de alguna empresa comercial privada, que llamaremos "Moneybags and
Company". En este caso, para liberarse del trabajo de realizar operaciones
comerciales, relacionadas con la transferencia de mercancias del productor al
consumidor, el trust textil vende sus mercancias de algodén a precios al por
mayor a "Moneybags and Company", y asi las vende por debajo de su valor,
concediendo asi una parte de su excedente de producto al capital mercantil.
La parte de la plusvalia creada por los obreros en la industria estatal de la que
se apropia el capitalista mercantil se transforma en plusvalia. Asi, la
explotaciéon puede penetrar parcialmente en la industria estatal soviética a
través del canal del comercio privado. Tenemos el estado de cosas inverso
cuando la industria capitalista privada dispone de su produccién a través de
la maquinaria del comercio estatal. Aqui parte de la plusvalia creada por los
obreros en la empresa capitalista es apropiada por el Estado obrero; en otras
palabras, se destina a satisfacer las necesidades de la clase obrera en su
conjunto. En la medida en que, de esta manera, el obrero de la empresa
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capitalista trabaja para la clase obrera en su conjunto, de la que forma parte,
la parte de la plusvalia del capital que entra en el fondo del Estado proletario
por medio del comercio de Estado, cambia su naturaleza social y pierde el
caracter de plusvalia.
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50. El cardcter no capitalista del intercambio entre las empresas estatales
y los pequenos productores de mercancias que no explotan el trabajo
ajeno.

Consideraremos el caso de las empresas campesinas que realizan sus
productos mediante el comercio de Estado. En este caso, el Estado toma sobre
si la enajenacién de la produccién del campesino, y en la venta posterior de
ese producto al consumidor puede apropiarse de cierta parte del producto del
campesino en forma de "ganancia del comerciante", si hablamos del
campesino medio, o de parte de la plusvalia si hablamos del campesino rico.
La apropiacién de una parte del producto del campesino medio no puede ser
considerada como explotacién del campesino, ya que aqui no tenemos dos
clases con intereses contradictorios, de las cuales una tendria que existir a
costa de la otra. Por el contrario, a pesar de la existencia de ciertas
contradicciones parciales entre los obreros y los campesinos, sus intereses
béasicos permanentes coinciden en general, en la medida en que la dictadura
de la clase obrera asegura un camino no capitalista de desarrollo (como
veremos en nuestra exposicién posterior); mientras que bajo el capitalismo,
la masa del campesinado estd destinada a caer en las filas del proletariado,
con la excepcién de esa seccién comparativamente pequefia que alcanza la
posicién de agricultores capitalistas.®® Asi, al ceder parte de su producto al
Estado obrero, el campesinado contribuye en primer lugar a la mejora de su
propia situacién, en la medida en que el Estado obrero gasta esos recursos en
necesidades sociales, en las que el propio campesinado esta interesado: por
ejemplo, la defensa, el desarrollo de la industria socialista, la agricultura, la
cooperacién, la educacién publica, etc.; y en segundo lugar, evitan la
explotaciéon a manos del capital mercantil privado, en cuyas manos caeria
inevitablemente esta parte del producto de los campesinos, si no dispusieran
de sus mercancias a través del aparato del comercio estatal.

80 Esta cuestién se dilucidard con mas detalle en la dltima seccién de nuestro libro.
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En cuanto a la apropiacién de una parte de la plusvalia del campesino rico por
el Estado obrero a través del comercio de Estado, tenemos aqui las mismas
relaciones que tenfamos en el caso de la apropiacién por el Estado obrero de
una parte de la plusvalia del capital industrial privado; y estas relaciones ya
las hemos considerado asi.

51. La naturaleza del beneficio cooperativo en la U.R.S.S.

Para dar una respuesta a la cuestién de la naturaleza de la cooperacién y del
beneficio cooperativo en la U.R.S.S., debemos considerar las diversas formas
de cooperacién en relaciéon con la composicién social de los sectores de la
poblacién a los que sirven, y su conexién con el Estado y las empresas
privadas. Consideraremos en primer lugar la cooperaciéon de los
consumidores. La cooperacién de los consumidores presta servicios
principalmente a los obreros, empleados y campesinos. En condiciones
capitalistas, la cooperacién de consumidores realiza mercancias producidas
en empresas capitalistas y se apropia de parte de la plusvalia de esas
empresas, repartiéndola entre sus miembros.

En la U.R.S.S,, la cooperacién de los consumidores realiza la produccién de
las empresas estatales y se apropia de una parte de la plusvalia de estas
empresas, repartiéndola entre sus miembros. Esto significa que en la medida
en que los miembros de las cooperativas de consumo son obreros, en esa
medida el beneficio cooperativo se distingue del beneficio mercantil de las
empresas estatales unicamente por el hecho de que el primero se destina a
satisfacer las necesidades de los obreros pertenecientes a las sociedades
cooperativas, mientras que el segundo se destina a satisfacer las necesidades
del Estado obrero, es decir, de la clase obrera en su conjunto. Otra diferencia
consiste en que el beneficio cooperativo, al ir a parar a los bolsillos de los
cooperativistas, completa el fondo de recursos para el consumo individual de
la clase obrera, mientras que el beneficio mercantil que llega al Estado puede
destinarse a una mayor extensién de la produccién y a otras necesidades de
caracter social.

Asi, si la cooperaciéon de los consumidores abarcara a toda la clase obrera de
la U.R.S.S., se eliminaria la primera distincién y s6lo quedaria la segunda.
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¢Puede considerarse explotacién esta apropiacién, por medio de la
cooperacién, de una parte del producto excedente en forma de beneficio
cooperativo para el consumo individual de los mismos trabajadores de las
empresas estatales que lo han creado? Por supuesto que no. La clase obrera
no puede explotarse a si misma. Pero incluso en la actualidad, cuando no toda
la clase obrera estd organizada en el sistema cooperativo y disfrutando de sus
beneficios, no se puede hablar de explotacién de los trabajadores no
organizados en sociedades cooperativas por parte de los trabajadores que si
lo estan. En primer lugar, nada ni nadie impide a ningtn trabajador de la
U.R.S.S. convertirse en cooperativista y participar en la distribucién de la
parte del excedente de produccién. En segundo lugar, en el peor de los casos,
se puede hablar a este respecto de cierta desigualdad existente en el seno de
una clase, pero en ningin caso se puede hablar ni de explotacién ni de
plusvalia, lo que presupone la existencia de dos clases con intereses
mutuamente contradictorios, de cuyas clases una existe a expensas de la otra.
Por ultimo, es necesario observar que en la U.R.S.S. el hecho de que los
obreros pertenecientes a sociedades cooperativas reciban una parte de su
plusproducto en forma de beneficio cooperativo no puede tener ningun reflejo
en los salarios, tal como lo encontramos en el capitalismo.

Si un campesino medio o pobre es miembro de la cooperativa, todas nuestras
concepciones sobre la naturaleza de la ganancia cooperativa de los
consumidores siguen vigentes, como se desprende de lo que hemos dicho
hasta ahora sobre las relaciones mutuas existentes entre la clase obrera y el
campesinado en la U.R.S.S.

Consideraremos ahora las formas de cooperacién campesina, aparte de la
forma de los consumidores que acabamos de examinar, y aparte de la
cooperacion productiva que consideraremos mds adelante en relacién con el
problema de la acumulacién capitalista y socialista.

Queda una forma de cooperacién-cooperaciéon para la enajenaciéon de los
productos campesinos y para la compra de materias primas e instrumentos
de produccién. ¢Cudl es la naturaleza de esta forma de cooperacién agricola y
del beneficio que reporta a sus miembros? Después de todo lo que hemos
dicho hasta ahora, es facil ver que para encontrar la respuesta a esta pregunta
tenemos que tener en cuenta la clase del campesinado a la que sirve esta
forma de cooperacién, y quién es el que recibe el beneficio cooperativo. El
campesinado en su conjunto no constituye una clase en la U.R.S.S. Como ya
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hemos sefalado, las relaciones de clase existen dondequiera que tengamos la
presencia de antagonistas de clase con intereses mutuamente contradictorios,
que surgen de la explotacién de una clase por la otra. En el sistema soviético
no existe tal antagonista de clase, enfrentado al campesinado en su conjunto.
Es mas, ni siquiera el campesinado constituye algo uniforme y homogéneo.
Se divide en campesinos pobres, medios y ricos. El campesino pobre es un
semiproletario, que no posee la cantidad necesaria de instrumentos y medios
de produccién propios para el trabajo en su explotacién; el campesino rico es
un miembro de la burguesia, que vive de la explotacién del trabajo de los
obreros agricolas y de los pobres del pueblo; mientras que el campesino
medio es un pequefio productor, propietario de los medios de produccién y
que vive de su propio trabajo; un ejemplo tipico de la simple produccién de
mercancias. La cuestién de la naturaleza de la cooperacién y del beneficio
cooperativo se decidird de manera diferente segtin cudl de estos sectores sea
el que predomine en dicha cooperacién. Cuando el campesino medio organiza
la venta de sus productos a través de la cooperacién agricola, eliminando al
intermediario privado, retiene parte de su propio producto en forma de
beneficio cooperativo. De lo contrario, ese producto pasaria a formar la
ganancia del comerciante privado, si el campesino realizara su produccién no
a través de la cooperacidn, sino a través del comercio privado.

Si el campesino rico dispone de su produccién por medio de la cooperacion,
retiene la parte de la plusvalia que tendria que conceder al comerciante
privado si vendiera sus mercancias no por medio de la cooperacién, sino a
través del comercio privado.

Es evidente que en el primer caso el comercio cooperativo no es de naturaleza
capitalista, mientras que en el segundo adquiere un caracter capitalista. El
kulak que, gracias a la tienda cooperativa, conserva parte de su plusvalia,
apenas se distingue del capitalista industrial que vende sus mercancias a
través de su propia tienda y preserva asi parte de su plusvalia de la apropiacién
por el capital mercantil.

Asivemos que la cooperacion puede ser de cardcter capitalista y no capitalista,
segun el sector del campesinado que agrupe. Mds arriba ya hemos sefialado
que en condiciones capitalistas, de ser un medio para defender al pequefio
productor de la explotacién del capital mercantil, la cooperacién tiende a
transformarse en una organizacién comercial de los campesinos capitalistas.

En la gran mayoria de los casos, la cooperacién agricola soviética es una
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organizacién de los elementos medios y, en parte, de los pobres, y, por
consiguiente, tiene basicamente un caracter no capitalista; y debido a una
serie de condiciones derivadas de la existencia de la dictadura de la clase
obrera en la U.R.S.S., se convierte en un medio de reorganizar la pequefa
produccién campesina en una produccién socialista a gran escala.
Examinaremos estas condiciones cuando tratemos de la acumulacién
socialista en la U.R.S.S.

CAPITULO II. TEMAS Y EJERCICIOS

1. Responda a la pregunta. {Cudl es la importancia especifica y la tendencia
de desarrollo de las diversas formas de comercio en la U.R.S.S.?

2. ¢Son aplicables al comercio soviético las categorias de capital mercantil y
beneficio mercantil?

3. ¢A qué elementos se puede referir el comercio estatal soviético y cudl es la
tendencia de su desarrollo?

4. {Cudl es el caracter social de la parte de la plusvalia del capital privado que
recae en los fondos del Estado soviético a través del comercio de Estado, y de
la parte del producto excedente de la industria estatal que recae en el bolsillo
del comerciante privado a través del comercio privado?

5. ¢Cudl es el caracter de la cooperacién y del beneficio cooperativo en la
URSS?



217

Parte VI. El capital de préstamo y crédito: el dinero de crédito y el papel moneda
Capital de préstamo e interés

PARTE VI

EL CAPITAL DE PRESTAMO Y EL CREDITO: EL
DINERO DE CREDITO Y EL PAPEL MONEDA

Capitulo I
CAPITAL DE PRESTAMO E INTERES

52. Observaciones preliminares.

Investigaremos ahora el proceso por el cual se deriva esa parte de la masa
general de plusvalia que no corresponde al capitalista industrial o al
comerciante, sino al capitalista monetario, y que se conoce con el nombre de
interés.

Las dos formas de ganancia, o cuotas de plusvalia, que ya hemos analizado,
la ganancia industrial y la ganancia mercantil, corresponden, por asi decirlo,
a dos fases en el circuito realizado por el capital, a saber, las fases del capital
industrial y del capital comercial. La nueva forma, que vamos a examinar,
corresponde a una tercera fase, a saber, la fase del capital dinero. Para
comprender la naturaleza del interés debemos recordar lo que se ha dicho en
la parte precedente sobre la circulacién del capital en general, y tratar en
particular del papel que el capital-dinero desempefia en dicha circulacién.

Sin dinero, el capitalista, como ya hemos visto, no puede iniciar el proceso de
produccidn, pues debe disponer de dinero para asegurarse la fuerza de trabajo
y los medios de produccién. Pero incluso después de que las nuevas
mercancias que encarnan la plusvalia de los trabajadores hayan sido creadas
en el proceso de produccion, el capitalista no habrd logrado su propésito si la
plusvalia no ha sido realizada. En las condiciones imperantes en el
capitalismo, s6lo puede realizarse en forma de dinero. El dinero es, por tanto,
una condicién necesaria no sélo para el inicio del proceso de produccién
capitalista, sino también para su conclusién con éxito. Para que la circulacién
del capital pueda continuar sin interrupcién es necesaria la conversion libre e
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ininterrumpida de otras formas de capital en dinero, y viceversa.

Poseer dinero en la sociedad capitalista significa no sélo poder adquirir algiin
otro equivalente a cambio de él, sino también tener derecho a asegurar la
ganancia, a asegurar la plusvalia. El dinero se convierte no sélo en la forma
universal del valor, sino también en la forma universal del capital. Ademas de
sus funciones en la economia mercantil simple, el dinero adquiere una nueva
funcién: la funcién de capital-dinero.

En la medida en que la basqueda de la ganancia es el principal estimulo para
el desarrollo de la produccién capitalista, esta busqueda de la ganancia debe
estar estrechamente ligada a la busqueda del dinero, es decir, del capital en
su forma mds universal.

Para asegurar la plusvalia, basta con que el capitalista disponga de capital
dinerario no de forma permanente, sino durante un cierto tiempo limitado.
Una vez obtenido el dinero para su uso temporal, el capitalista puede
convertirlo en capital industrial y, mas tarde, una vez finalizado el proceso de
produccién, puede obtener dinero mediante la venta de sus mercancias
acabadas. Puede asi realizar la plusvalia producida y reembolsar a su
propietario el dinero que obtuvo para uso temporal.

Si una persona que tiene dinero a su disposiciéon lo presta a otra para su uso
temporal, esa transaccién se denomina préstamo.

En la medida en que estamos investigando el sistema capitalista de
produccién, examinaremos en primer lugar aquella forma de transaccién de
préstamo que es mas caracteristica de este sistema, a saber, la forma en que
el dinero tomado a crédito desempefa el papel de capital-dinero, es decir,
como medio para la adquisicién de plusvalia.

53. La formacion de capital libre.

¢Existen en la sociedad capitalista recursos monetarios libres que puedan ser
tomados para su uso temporal por sus propietarios? Encontramos que
cualquier capitalista industrial puede disponer de recursos monetarios libres
en determinados momentos.

En la parte que trata de la ganancia, ya hemos sefialado que el capital fijo
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transfiere después de cada ciclo de produccién sélo una parte de su valor a la
mercancia. Asi, las sumas aseguradas por el capitalista después de la venta de
cada remesa de mercancias para el desgaste de su capital fijo permanecen
inactivas hasta que la maquinaria vieja estd totalmente gastada y debe ser
sustituida por maquinaria nueva, o hasta que esas sumas alcanzan cantidades
tales que permiten comprar nuevos edificios y maquinas para una expansion
de la produccién.

Asi, en el curso de este intervalo, parte del dinero perteneciente al capitalista
queda, por asi decirlo, en barbecho.

Por supuesto, el capitalista puede utilizar parte de él para la compra de
materia prima adicional y de fuerza de trabajo adicional, que en algunos casos
puede ser utilizada incluso con el viejo equipo, por ejemplo, mediante la
introduccién de un turno extra, etc.; pero esta posible utilizacién de los
fondos libres estd restringida dentro de limites comparativamente estrechos,
dependiendo del equipo libre disponible, y no excluye la formacién de dinero
temporalmente ocioso.

Los fondos temporalmente ociosos se forman en manos del capitalista no sélo
a través de la realizacién gradual de su capital fijo; se forman también por su
capital circulante. {Cémo ocurre esto? En la parte que trata del beneficio
mercantil ya hemos sefialado que un capitalista rara vez vende sus mercancias
inmediatamente después de la realizacién de un ciclo de produccién y luego
compra con el dinero asegurado todo lo necesario para el siguiente ciclo.
Normalmente contintia con el siguiente ciclo sin esperar a la realizacién de
las mercancias producidas durante el primer ciclo. Por lo tanto, debe disponer
de una cierta cantidad de capital adicional para garantizar el funcionamiento
ininterrumpido de su empresa y poder continuar con el nuevo ciclo. Si la
mercancia acabada se vende radpidamente, a veces es posible que el dinero
obtenido quede ocioso, ya que la continuacién de la produccién durante cierto
tiempo se ha asegurado mediante la inversién de capital adicional en la
empresa.

Aparte de eso, el capitalista puede disponer durante un tiempo del fondo
salarial. Los salarios se pagan realmente después de que el capitalista haya
utilizado la fuerza de trabajo de los obreros, y después de ciertos intervalos
definidos: una vez a la semana, una vez cada dos semanas o una vez al mes.
Una parte del capital variable reservado como salario queda asi libre durante
algan tiempo, por breve que éste sea.
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Por dltimo, la realizacién de la plusvalia producida por los trabajadores es
también una fuente de dinero libre. Si el capitalista no toca esta plusvalia para
la satisfaccién de sus necesidades personales, sino que quiere utilizarla en su
empresa, debe esperar a haber acumulado cantidades considerables de la
misma.

Son posibles muchas otras combinaciones en las que una parte del capital
queda libre en forma de dinero, pero nos limitaremos tnicamente a los casos
que hemos mencionado. #!

En la medida en que todo capitalista dispone siempre de una parte de dinero
temporalmente libre, en la medida en que el plazo de reposicién del capital
fijo, la duracién de los diversos ciclos de produccién, las condiciones de
realizacién de las mercancias, el tiempo y las condiciones de pago a los
obreros, no son los mismos con todos los capitalistas, es posible utilizar
ampliamente estas sumas ociosas por medio del crédito, por corto que sea el
plazo por el que se liberan las diversas sumas de los capitalistas individuales.

54. El interés del capital prestado.

Pero un capitalista que ha tomado dinero de otro para utilizarlo
temporalmente en forma de crédito, recibe, como ya hemos dicho, una
oportunidad de ampliar su produccién y de crear nueva plusvalia.

Es obvio que esta plusvalia, asegurada con la ayuda de la inversién del dinero
de otro hombre, no puede permanecer enteramente en manos del capitalista
que utiliza ese dinero. También es obvio que el capitalista que presta dinero a
otro capitalista para su uso temporal sélo lo hace si recibe como compensacién
una cierta parte de la plusvalia exprimida de los trabajadores con la ayuda de
su dinero. La plusvalia que recibe el capitalista que presta el dinero se llama
interés, y el capital que se entrega para uso temporal se llama capital prestado.

El propietario de dinero al prestarlo a otros recibe intereses por la razén de
que los otros utilizan ese dinero, aunque pareceria que él mismo no tiene nada
que ver con la creacién de plusvalia. Para él, el proceso de percepcién de

81 Hasta aqui dejamos de lado los pequefios ahorros monetarios de los trabajadores, de los que nos
ocuparemos mds adelante.
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intereses adopta la forma de M — M'; ha suministrado a su deudor una cierta
cantidad de dinero M y al cabo de cierto tiempo recibe de su deudor una suma
de dinero M' que incluye el M original y un cierto excedente, digamos mds m.
Desde el estrecho punto de vista subjetivo del prestamista puede parecer que
el excedente ha surgido de la mera circulacién del dinero, que el dinero en si
mismo tiene la propiedad de aumentar de valor cuando se presta a otros.

Lo erréneo de esta idea deberia quedar suficientemente claro después de lo
que hemos dicho anteriormente sobre las fuentes de la plusvalia en general y
del beneficio del comerciante en particular. No cabe la menor duda de que el
plus m no puede surgir de la mera circulacién del dinero; se paga al
prestamista s6lo porque el prestatario al asegurar el dinero como préstamo
asegura al mismo tiempo el derecho a utilizar ese dinero como capital, como
medio de adquisicién de plusvalor.

55. El tipo de interés.

La relacién entre la masa de ganancia percibida por el prestamista y la cantidad
de capital prestado se denomina tipo de interés. ¢Qué determina este tipo? En
la medida en que el interés es una parte de la plusvalia creada con la ayuda del
capital prestado, es evidente que el limite mds alto del interés serd la plusvalia
creada con la ayuda de ese capital prestado. Para la sociedad en su conjunto el
Emit mas alto de interés es la tasa media de ganancia.

A este respecto hay que observar que en algunos casos individuales el interés
puede elevarse por encima de este tipo medio. Si, por ejemplo, la escasez de
dinero (una escasez de medios de circulacién, por ejemplo) amenaza a un
capitalista con la pérdida de la ganancia sobre su propio capital, puede acordar
pagar un interés muy alto para poder asegurarse al menos alguna ganancia
sobre su propio capital. También podemos imaginar que un capitalista acepte
pagar una parte de su beneficio por encima del tipo medio por el uso del
capital prestado, si la obtencién de fondos adicionales promete reportarle un
superbeneficio.

Pero es obvio que tal elevacién del tipo de interés por encima de la tasa de
ganancia solo es posible en casos individuales; de lo contrario, parte del capital
invertido en la industria se ofreceria en forma de capital de préstamo y el tipo
de interés descenderia naturalmente. Si no tomamos casos individuales sino
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el sistema capitalista en su conjunto, y a lo largo de un periodo mas o menos
prolongado, el limite maximo del tipo de interés serd la tasa media de
ganancia.

El tipo de interés que tiene como limite maximo la tasa de ganancia suele estar
por debajo de ese Emit. Salvo en casos como los que hemos mencionado
anteriormente, el capitalista toma dinero prestado para un uso temporal sélo
si con ello puede apropiarse de una parte de la plusvalia producida con ayuda
de ese dinero, sin tener que entregarlo todo a su acreedor.

¢Existe un limite por debajo del cual no puede bajar el tipo de interés?

El minimo absoluto, que, por regla general, el tipo de interés nunca alcanza,
es cero, es decir, el caso en que el capital prestado no devenga interés alguno.

¢Cudl es la causa de la fluctuacién del tipo de interés entre estos dos limites?

El factor principal de esta fluctuacién es la correlacién entre la oferta y la
demanda. Cuanto mayor sea la oferta de capital monetario en paro, menor
serd el tipo de interés; cuanto mayor sea la demanda de capital monetario,
mayor serd el tipo de interés.

La fluctuacién de la oferta y la demanda de capital monetario depende de
numerosas circunstancias que trataremos mds adelante.

Hay que tener en cuenta que, como la tasa media de ganancia es, por regla
general, el limite superior del tipo de interés y como con el desarrollo del
capitalismo la tasa media de ganancia tiende a bajar, la amplitud de la
fluctuacion del tipo de interés entre los limites superior e inferior debe tener
una tendencia decreciente. Aparte de eso, en la medida en que la tasa media
de ganancia en los paises atrasados es mds alta, la tasa de interés en esos
paises también puede ser (y es) mds alta que en los paises capitalistas
altamente desarrollados con una elevada composicién organica del capital.

En todo pais capitalista, segun la oferta y la demanda de capital dinerario,
puede establecerse siempre un tipo medio de interés, y mientras que el tipo
medio de beneficio existe simplemente como un nivel hacia el que tiende el
beneficio del capitalista individual, el tipo medio de interés tiene un caracter
mads definido. Esto es asi porque la igualacién del tipo de interés se logra
mucho mds facilmente que la igualacién de los beneficios industriales.
Mientras que la igualacién de los beneficios en las diversas ramas de la
industria no se ve afectada directamente por la competencia de las mercancias
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acabadas, sino indirectamente por la transferencia de capital de una industria
a otra, en el reino del capital-dinero no hay ramas diferentes: todo el dinero,
lo maneje quien lo maneje, "huele igual"; ademds, muchas organizaciones
capitalistas, de las que hablaremos mds adelante, pueden determinar con
bastante exactitud la correlacién general entre la oferta y la demanda de
capital-dinero. Esto ayuda a establecer un tipo de interés mds o menos
definido y uniforme para ciertos periodos en diferentes paises.

56. Separacion de las funciones del capital dinerario y del capital
industrial.

Hasta ahora, al hablar del capital-préstamo y del interés, hemos supuesto que
un capitalista industrial, teniendo en su poder dinero temporalmente
desocupado, presta ese dinero directamente a otro capitalista para su uso
temporal. El capitalista industrial, que normalmente obtiene su ganancia
mediante la explotacién directa de los obreros, actia también en este caso
como capitalista monetario que recibe intereses sobre su capital libre.

Sin embargo, en realidad no es necesario que una misma persona actte a la
vez como capitalista industrial y como capitalista monetario. Asi como las
funciones del capital mercantil pueden, como hemos visto, separarse de las
funciones del capital industrial, también puede haber una separacién de las
funciones del capital dinerario. Cualquier propietario de dinero,
independientemente de dénde lo haya obtenido, puede hacer de la concesién
de créditos a interés su especialidad. Al igual que la burguesia mercantil, surge
una "burguesia del dinero" especial, un grupo de los llamados capitalistas
rentistas que no poseen ninguna empresa industrial, sino que suministran
capital dinero a otros y reciben intereses.

Asi como histéricamente el capital mercantil aparecié antes que el capital
industrial, la aparicién del capital dinero como tal precedié a la aparicién del
capital industrial.

Estuvo ligado al desarrollo de las relaciones mercancia-dinero.

En la medida en que el dinero existia antes del desarrollo del modo de
produccidn capitalista y era utilizado no s6lo como medio de circulacién sino,
como sabemos, también atesorado, era posible acumular una cierta cantidad



225

Parte VI. El capital de préstamo y crédito: el dinero de crédito y el papel moneda
Capital de préstamo e interés

de dinero en manos de individuos. Cuando estos individuos prestaban dinero
a quienes lo necesitaban, recibian una cierta "compensacién" por ello, y de esta
manera su dinero se convertia en capital remunerado. A diferencia del capital-
préstamo, del que hemos hablado hasta ahora en relacién con la sociedad
capitalista desarrollada, esta forma de capital, conocido como capital-usurero,
es ante todo un medio de explotacién de los pequefios productores
campesinos y artesanos de mercancias. Aprovechando la debilidad econémica
de los productores y su extrema necesidad de dinero, el capital usurero, al
concederles préstamos, les extorsionaba en forma de intereses no sdélo la
totalidad de su producto excedente, sino también una parte del producto
necesario.

El usurero prestaba su dinero también a los sefiores feudales —los grandes
terratenientes— para sus necesidades personales. Es evidente que tales
préstamos conducian también a la explotacién de los campesinos que estaban
bajo el dominio de los sefiores feudales, pues éstos transferian la carga de los
intereses a los campesinos.

Asi pues, la aparicién de las relaciones capitalistas se encontré con que el
capital que devengaba intereses ya existia.

Sin embargo, en las condiciones de las relaciones capitalistas predominantes,
la naturaleza misma de este capital ha cambiado radicalmente. En lugar de
servir, como el capital usurero, como medio de explotacién de los pequefios
productores de mercancias, en lugar de servir como factor que contribuye a la
ruina de estos productores, el capital de préstamo se convierte en un medio
de explotaciéon del trabajador asalariado y de expansiéon de la produccién
capitalista; y mientras que el capital usurero se apropiaba de la totalidad del
plusproducto de los pequefios productores de mercancias, y a menudo incluso
de una parte del producto necesario, el capital de préstamo, por regla general,
no aporta ahora a su propietario mas que una parte de la plusvalia producida
por el trabajador, mientras que una parte de ella debe ir a parar al capitalista
industrial.®

No debemos, pues, confundir al usurero precapitalista con el moderno
capitalista del dinero.

8 Ni que decir tiene que el capital de usura, como muchas otras supervivencias precapitalistas,
sigue existiendo en la sociedad capitalista.
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57. La separacion del beneficio de la empresa del interés.

El capitalista monetario que no posee una empresa industrial, sino que presta
dinero a otros, sélo recibe, como ya hemos dicho, intereses. La diferencia
entre el beneficio total y el interés va a parar al capitalista industrial en forma
de lo que se denomina beneficio de empresa.

Puesto que en estas condiciones el dinero, como tal, parece reportar a su
propietario una ganancia, independientemente de su inversién en una
empresa capitalista, el capitalista industrial comienza a dividir la plusvalia que
recibe de su propio capital en dos partes: la ganancia de los fabricantes y el
interés sobre el capital. Si, digamos, el tipo medio de interés sobre el capital
es del 5% y un capitalista obtuviera sobre un capital de 100.000£ 15.000£ de
beneficio, argumentaria de la siguiente manera: "Si yo no fuera fabricante,
habria recibido sobre mis 100.000£ un 5% de interés, es decir, habria ganado
5.000£ como capitalista monetario; pero he ganado 15.000 y no 5.000£. ¢De
dénde han salido las 10.000£ extra? Las he ganado porque he invertido mi
dinero en la manufactura; estas 10.000£ son, por tanto, mi beneficio de
empresa; mi capital me ha reportado un 5% de interés y un 10% de beneficio
de empresa."

Sabemos que el 5% de interés y el 10% de beneficio empresarial no son mas
que partes de una misma plusvalia. Sin embargo, tal divisién tiene en cierto
sentido su justificacién, pues aunque el 5% de interés no podria, en general,
haber surgido sin la produccién de plusvalia, es evidente para cada capitalista
individual que podria recibir el 5% de interés sobre su capital sin emprender
la organizacién de ninguna produccién capitalista.

Asi pues, la separacion de las funciones del capital dinerario de las funciones
del capital industrial conduce a una separaciéon del interés del beneficio de la
empresa, aunque el capitalista dinerario y el capitalista industrial sean un
mismo individuo.
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Capitulo I

CREDITO Y BANCOS

58. El crédito bancario y el crédito comercial.

Hemos visto, pues, como el capitalista puede ampliar su empresa invirtiendo
el capital desocupado. Si no fuera por esta forma de crédito, el proceso de
transformacién del capital dinerario en capital industrial tendria que
desarrollarse con interrupciones y largos intervalos —una parte del dinero
disponible, digamos, quedaria en barbecho durante un tiempo considerable
hasta que pudiera ser transformado en magquinaria, edificios, etc.-. Pero el
sistema crediticio no permite que este dinero permanezca ocioso, y si no
puede convertirse inmediatamente en capital industrial en una fabrica, se
transfiere con ese fin a otra.

Pero sin la ayuda del crédito, la interferencia en la circulacién del capital puede
tener lugar no sélo sobre la base del capital parado, de una incapacidad
temporal para transformar el capital dinero en capital industrial —Ila
interferencia seria inevitable porque después del proceso de produccién el
capital tendria que permanecer durante cierto tiempo en forma de mercancias,
es decir, seria incapaz de transformarse de capital mercancia en capital dinero
libremente.

De hecho, sabemos que para asegurar la continuidad en la circulacién del
capital es necesario que tras la finalizacién de un proceso de produccién el
capitalista venda inmediatamente sus mercancias acabadas y compre por el
dinero asegurado todo lo necesario para el siguiente ciclo de produccién. Si
esto es imposible, si transcurre algin tiempo entre el final del periodo de
produccién de mercancias y el final del proceso de circulaciéon de estas
mercancias, el capitalista, para asegurar la continuidad de su produccién, debe
disponer de capital adicional, de una cantidad extra de dinero, para poder
continuar con su produccién antes de que se vendan las mercancias viejas.
Mientras sus mercancias acabadas no se realicen, constituyen capital muerto.
Cuanto antes se vendan, menos capital adicional necesitard el capitalista y mas
posibilidades tendra de crear plusvalia con la ayuda de su capital.
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También en este caso el crédito, que acorta el periodo de circulacién de las
mercancias y acelera su realizacién, viene en ayuda del capitalista.

¢Cémo ocurre esto?

Supongamos que un capitalista, por ejemplo, un fabricante textil, tiene
existencias de mercancias acabadas, por ejemplo, percal. ¢Por qué no puede
venderlo inmediatamente?

Puede haber muchas razones. En primer lugar, una fabrica textil trabaja de
forma mas o menos regular y constante durante todo el afio, mientras que la
demanda de percal dista mucho de ser regular: en invierno es pequefia y hacia
el verano aumenta; puede haber una demanda considerable de percal en las
zonas rurales en otofio, cuando los campesinos disponen de dinero procedente
de la venta de la nueva cosecha. Aparte de las fluctuaciones estacionales de la
demanda de productos bésicos, un retraso en el periodo de circulacién de los
productos basicos puede deberse al hecho de que dichos productos tienen que
viajar desde el punto de produccién durante un tiempo considerable antes de
llegar al punto donde pueden venderse. También puede haber otras razones.

Supongamos, entonces, que un fabricante textil ha acumulado una cierta
cantidad de percal durante el invierno que sélo puede vender en primavera y
que tiene que comprar, digamos, carbén en invierno para poder continuar el
proceso de produccién. Todo su dinero estd invertido en sus acciones, que no
se pueden vender, y no tiene dinero para comprar carbén. A su vez, el
carbonero no puede vender su mercancia, ya que el fabricante textil no tiene
dinero para pagarla. En un polo hay una mercancia C, y en el otro hay otra
mercancia C,, pero el intercambio no puede tener lugar entre ellas debido a la
ausencia del eslabén perdido M.

Pero el fabricante textil no carece totalmente de recursos. Puede vender su
calicé en primavera y asegurarse el dinero con el que pagar al propietario del
carbén, y si el propietario del carbén aceptara esperar el dinero hasta la
primavera, la transaccién podria realizarse de inmediato.

El pago al contado queda asi desplazado por la obligacién de pagar el dinero
al cabo de cierto tiempo, y de este modo se reduce el tiempo de circulacién de
las mercancias y se elimina la necesidad de capital industrial adicional para
asegurar la continuidad de la produccién sin la ayuda del crédito.

Esta forma de crédito, que facilita la circulacién de mercancias y elimina los
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obstaculos en la circulacién de capital que surgen de la obstrucciéon del capital
en forma de mercancias, se denomina crédito comercial.

La forma que hemos analizado anteriormente, es decir, el crédito que elimina
la obstruccién del capital en forma de dinero y ayuda a convertir el capital en
barbecho en capital activo, se denomina crédito bancario.

59. La letra de cambio como garantia.

Un capitalista puede dar crédito a otro sobre la base de la confianza personal.

Un capitalista que posee carbén puede venderlo a un fabricante textil en
invierno con la promesa de que lo pagard, digamos, en primavera. Lo mismo
puede ocurrir con un acreedor capitalista que dispone de sumas de dinero
excedentarias. Puede prestar estas sumas simplemente en fideicomiso al
prestatario, es decir, a la persona que recurre al crédito.

Pero normalmente el prestamista exige al prestatario un compromiso por
escrito.

La forma mds comun de este compromiso es la letra de cambio. Si el
prestatario entrega al prestamista una promesa por escrito de que le pagara la
suma de dinero especificada en un momento determinado, dicha promesa se
denomina letra de cambio simple. Si en el ejemplo anterior el fabricante textil
firma una promesa en la que declara que pagard el dinero en una fecha
determinada de la primavera al carbonero, o a su orden, se tratard de una letra
de cambio simple.

Ademais de las letras de cambio simples, también existen las letras de cambio.
Supongamos que el fabricante textil no s6lo toma 10.000£ a crédito en forma
de carbdén, sino que también vende 10.000£ de percal a crédito a un
comerciante. En lugar de que el comerciante entregue al fabricante textil una
letra de cambio y el fabricante textil otra al carbonero, el fabricante textil
puede transferir al carbonero su letra de cambio por 10.000£y transferir asi
al comerciante el pago de su deuda; al final del plazo, este ultimo puede pagar
las 10.000£ directamente al fabricante de carbén y cancelar asi ambas
operaciones de crédito a la vez.

Una letra de cambio en la que el deudor no se compromete a pagarse a si
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mismo, sino que transfiere esa obligacion a otro, se denomina letra de cambio.

La persona que da la letra de cambio (en nuestro ejemplo, el fabricante textil)
se denomina librador, y la persona sobre la que se gira y que tendrd que pagar
la letra se denomina librado (en nuestro ejemplo el librado serd el
comerciante); finalmente, la persona que recibe el dinero de la letra de cambio
(el fabricante de carbdn) se denomina beneficiario.

La letra de cambio entra en vigor como garantia si el librado la firma y declara
asi su consentimiento para pagar la letra. Por lo tanto, si en la letra de cambio
simple deben intervenir al menos dos partes, en la letra de cambio deben
intervenir al menos tres.

Pero el nimero de personas que intervienen en una letra de cambio o en una
letra de cambio puede ser mayor. Si el fabricante de carbén, cuando acepta la
letra de cambio del fabricante textil, quiere comprar a crédito equipos para
sus minas, por ejemplo, con la garantia de la letra que tiene en su poder, puede
transferir la letra del fabricante textil al fabricante de maquinaria en lugar de
dar una nueva letra de cambio. Al hacerlo, debe endosar la letra; el fabricante
de maquinaria puede transferir la letra de cambio con su propio endoso a una
cuarta persona, etc. En estos casos, todos los endosantes son igualmente
responsables de la letra si la persona que debe pagarla no lo hace al
vencimiento.

Una letra de cambio se escribe en un papel determinado de forma establecida,
y el Gobierno, mediante normas legales, ayuda a cobrar al deudor la suma
indicada en ella. Una caracteristica de la letra de cambio es que el tribunal, al
dictar sentencia, no se preocupa de si la persona que se ha comprometido a
pagarla ha recibido bienes o dinero al firmar la letra; una vez que se establece
que firmo la letra, debe pagarla. Esto facilita enormemente el procedimiento
de cobro de una letra de cambio, aunque, por supuesto, puede dar lugar a un
abuso de la llamada letra de cambio de acomodacién: una persona puede dar
a otra una letra de cambio por cualquier suma, aunque el librado no haya
recibido ni dinero ni bienes a crédito: la persona que acepta la letra de cambio
puede recibir en su garantia crédito en forma de bienes o dinero mediante su
endoso; cuando la letra vence, puede descubrirse que el librado no puede
pagar. El capitalista, por tanto, al aceptar la letra de cambio debe estar en
guardia contra las letras de acomodacién.

La importancia de la letra de cambio como una de las principales formas de
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crédito es enorme. Al facilitar la circulacién de capitales, la letra de cambio
simplifica la compensacién de cuentas de los capitalistas individuales y a
menudo elimina la necesidad de dinero en efectivo.

60. Descuento de letras de cambio: Intereses de descuento.

Si un capitalista tiene una letra de cambio cuyo pago atn no ha vencido y, por
una razén u otra, necesita dinero, puede dirigirse a otro capitalista que tenga
dinero y, entregandole la letra de cambio endosada, obtener dinero de él. El
capitalista que acepta la letra de cambio cobrard el dinero a su vencimiento.
Esta operacion por la que el tenedor de una letra de cambio recibe dinero sobre
ella antes de su vencimiento se denomina descuento.

Ni que decir tiene que el capitalista del dinero al aceptar la letra de cambio no
pagard al tenedor la suma total indicada, sino que le descontard una cantidad
conocida como interés de descuento. En esta operacién presta al tenedor de
la letra una determinada suma de dinero por un tiempo determinado, y el
descuento de la letra no es mds que una forma especial de operacién de
crédito. Se concede un préstamo al tenedor de la letra de cambio que es
reembolsado al cabo de un tiempo por la persona que se supone que debe
pagar sobre esa letra de cambio.

Pero no sélo un tercer capitalista puede descontar la letra de cambio; también
puede hacerlo la persona que la emitié originalmente. Si, digamos, el
fabricante textil se comprometi6 a pagar sobre la letra el 1 de mayo y puede
pagar el 1 de marzo, puede dirigirse al fabricante de carbdn, pagar su deuda y
retirar su letra de cambio (o destruirla). Pero el fabricante textil, que puede y
tiene derecho a disponer del dinero hasta el plazo de pago especificado, el 1
de mayo, pagara al fabricante de carbén antes de esa fecha sélo si éste le
devuelve en forma de intereses de descuento el importe de los intereses que
recibirfa si la deuda no se pagara con dos meses de antelacién. Suponiendo
que la letra de cambio se emitid, como hemos dicho, por 10.000% y
suponiendo que el descuento medio anual es igual al 6%, y suponiendo
ademads que la letra de cambio se descuenta con dos meses de antelacién, los
intereses de descuento sobre 10.000£ seran de

10.000 X 6 X2
100 X 12

= 1004
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es evidente que al descontar la letra de cambio el 1 de marzo, el fabricante
textil tendria que pagar no las 10.000£ completas, sino 10.000 — 100, es
decir, 9.900£

El descuento de letras de cambio amplia de este modo los limites del propio
crédito, vinculando el crédito bancario con el comercial y haciéndolo mas
flexible.

61. El concepto general de banco.

Al hablar del crédito hemos supuesto que las operaciones de crédito se
realizan directamente entre un capitalista necesitado de crédito y un
capitalista que posee dinero libre o mercancias y puede conceder ese crédito.

Sin embargo, este servicio directo de un capitalista a otro no siempre es
posible.

Esto se aplica en primer lugar al crédito. Supongamos que un capitalista
industrial necesita cierta cantidad de dinero como crédito para la compra de
nueva maquinaria. ¢Es facil encontrar otro capitalista industrial que posea una
cantidad suficiente de dinero y que esté en condiciones de prestarlo por el
plazo que necesita el primer capitalista?

Es evidente que estas felices combinaciones sélo son posibles en casos
excepcionales.

Las sumas de amortizacién acumuladas por un capitalista pueden no ser
suficientes para satisfacer las necesidades de otro capitalista; el fondo salarial
que, como hemos visto, puede quedar en barbecho en manos del capitalista
solo esta libre durante un periodo tan insignificante que las posibilidades de
prestarlo a otro son muy limitadas.

Una salida a las dificultades que plantea la concesién directa de crédito es la
organizacién del crédito a través de instituciones especiales de crédito: los
bancos.

El capitalista que dispone de sumas no necesita buscar un prestatario que
acepte su dinero durante el tiempo y en la cantidad que pueda disponer de él.
El banco, como intermediario entre todos los prestamistas y prestatarios,
toma en sus manos los recursos libres no sélo de uno, sino de muchos
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capitalistas.

Cada capitalista individual puede tener cantidades insignificantes de dinero
ocioso, y s6lo para un plazo muy corto. Pero una vez que ese dinero se
concentra en un lugar, es decir, en el banco, forma grandes sumas que pueden
ser prestadas por el banco durante un largo periodo, en la medida en que los
diversos capitalistas que ponen su dinero a su disposicién no lo exigiran todos
al mismo tiempo para su propio uso.

El capitalista que necesita dinero no necesita buscar al capitalista que podria
concederle el préstamo, sino que puede dirigirse al banco.

El banco es asi el intermediario entre los capitalistas que tienen dinero parado
y los capitalistas que necesitan ese dinero. Todas las operaciones del banco
para reunir el dinero disponible se denominan operaciones pasivas del banco,
mientras que los actos de desembolso de estas sumas entre los prestatarios,
las personas que necesitan dinero, se denominan operaciones activas.

62. Operaciones bancarias pasivas.

¢Cudles son las principales operaciones bancarias pasivas o, dicho de otro
modo, de donde obtiene el banco el dinero para poder conceder créditos?

Aqui hay que tener en cuenta el capital propio del banco. Las personas que
organizan un banco no pueden limitarse a poner el cartel de que aceptan
dinero de capitalistas individuales, y reunir el capital de otros sin tener
ninguno propio. Nadie les confiaria su dinero si no tuvieran capital propio
para asegurar a sus clientes contra posibles pérdidas.

El dinero que pertenece a los propietarios del banco suele denominarse capital
bésico del banco. También se denomina acciones del banco si estd formado
por acciones en poder de varios capitalistas.

Aparte del capital basico o acciones, también existe el capital de reserva del
banco, que se compone de la parte de los beneficios anuales que los
propietarios o accionistas del banco dejan en éste para su posterior expansion.

Del mismo modo que es posible recoger muchos otros cristales arrojando un
cristal sélido en un vaso lleno de sal disuelta, un banco atrae con la ayuda de
su propio capital otras sumas de dinero disponibles, que luego puede poner
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en circulacién.

Esta captacién de capital ocioso se efectiia principalmente en forma de
depositos.

Si una persona deposita su dinero libre en el banco entendiendo que puede
recuperarlo a voluntad, se trata de un depdsito sin fecha; si el depositante da
una fecha definida antes de la cual se compromete a no exigir el dinero, ese
deposito se denomina depdsito con fecha.

Es légico que con un depésito fechado el banco pueda disponer libremente del
dinero hasta la fecha especificada, ya que es seguro que no se reclamara antes
de esa fecha. Otra cosa son los depdsitos sin fecha. El banco debe tener
siempre preparada una parte considerable de estos depdsitos, ya que los
depositantes pueden acudir en cualquier momento y reclamar su dinero. Por
lo tanto, es obvio que al pagar intereses al depositante por el uso de su dinero,
el banco pagard un tipo mds alto por los depdsitos con fecha que por los
depositos sin fecha.

Los depésitos sin fecha estan muy de moda en forma de cuentas corrientes.

Una persona que abre una cuenta corriente en un banco puede, en caso de
necesidad, retirar del banco una parte o la totalidad de su depbésito, o afiadirle
mas. Normalmente, una persona que tiene una cuenta corriente dispone de
un talonario de cheques y puede emitir cheques. El depositante, al especificar
una suma determinada en un cheque y estampar su firma en él, puede recibir
una parte o la totalidad de su depdsito o dar ese cheque a otra persona para
que reciba ese dinero. Gracias a este sistema, el capitalista puede guardar su
dinero en el banco y no llevar ni un céntimo en el bolsillo. Cuando compra
mercancias a otro capitalista, no necesita ir al banco a por dinero, le basta con
extender un cheque. Si el capitalista que le vende la mercancia también tiene
una cuenta corriente en el banco, cuando presenta el cheque del primer
capitalista en su banco, puede ingresar la suma especificada a su nombre en
lugar de sacar el dinero. De este modo, toda una serie de transacciones pueden
realizarse sin ayuda de dinero en efectivo, simplemente transfiriendo sumas
de la cuenta corriente de un depositante a la de otro.

Si los capitalistas tienen sus cuentas corrientes en bancos diferentes, también
es posible efectuar una liquidacién de cuentas entre ellos mediante cheques.
Esto se consigue mediante acuerdos mutuos entre los distintos bancos, que
aceptan los cheques de los demds y liquidan sus respectivas cuentas después
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de determinados intervalos.

Por medio de depdsitos, los bancos retinen no sélo sumas libres en posesién
de capitalistas individuales. Es sabido que los obreros tienen ciertos ahorros.
El obrero o el empleado, negdndose a si mismo algunas de sus necesidades
vitales, a menudo intenta ahorrar algo de dinero para un dia lluvioso; o puede
querer comprar algunos articulos para el hogar o ropa cara, etc., para lo cual
tiene que ahorrar dinero. El agricultor que quiere comprarse un caballo o
construirse una casa nueva también debe ahorrar dinero.

Los céntimos ahorrados por miles y millones de trabajadores, sumados, hacen
miles y cientos de miles de libras que pueden ser utilizadas por los capitalistas.

Este negocio de sacar los céntimos de las cajas y de las medias lo realizan los
mismos bancos, que pagan también a los obreros un cierto interés por utilizar
sus céntimos.

Se puede tener aqui la impresién de que los obreros que depositan su dinero
en el banco se convierten también en capitalistas, que el obrero puede tener
una renta sobre su salario igual que el capitalista sobre su capital. Pero esto
es absurdo. Aparte del hecho de que el interés que recibe un trabajador por su
depodsito es insignificante, es facil comprender que el incremento de su
deposito no puede ser la fuente principal de sus ingresos, ya que recibe de su
patrén sélo el valor de su fuerza de trabajo, y puede depositar dinero sélo por
poco tiempo, a menudo negandose a si mismo lo que es mads vital para él. Para
el capitalista, la plusvalia es la unica fuente de beneficios. El obrero, al
depositar dinero en el banco, proporciona al capitalista una gran ventaja, pero
el capitalista arroja al obrero una miserable migaja del beneficio que obtiene
con la ayuda del dinero del obrero. Los céntimos de los pobres hacen fortunas
a los ricos.

63. Operaciones bancarias activas.

¢De qué manera desembolsa el banco el dinero que acumula?

Es evidente que el banco no puede poner su dinero a disposicién del primer
capitalista simplemente por su buena apariencia. Debe tener una garantia
definitiva de que el dinero serd devuelto, y una simple promesa de que serd
devuelto es insuficiente si el banco no estd seguro de que hay razones para
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creer que la promesa puede realmente cumplirse.

¢En qué seguridad deben basarse las operaciones activas de crédito de los
bancos?

No serd dificil responder a esta pregunta si examinamos los diferentes tipos
de operaciones.

En primer lugar esta la contabilizacién de las letras de cambio que ya hemos
mencionado. Un capitalista que posee una letra de cambio de otro puede
recibir en el banco, en garantia de dicha letra, una suma especificada en ella,
menos los intereses de descuento, y el derecho a cobrar la letra a su
vencimiento pasa al banco. A primera vista, se trata de una operacién de
compraventa de la letra de cambio: el capitalista vende su letra de cambio
antes de su vencimiento y el banco paga por ella una suma determinada. Pero
ya hemos visto que detras de esta forma externa hay una operacién de crédito
en la que el tenedor de la letra de cambio recibe un préstamo, cuyo pago se
transfiere al librado original de la letra de cambio.

Asi pues, la garantia de la operacién de crédito activa del banco en este caso
es la letra de cambio. Pero una letra de cambio, a su vez, debe tener un
fundamento seguro detrds, y el banco estard interesado en saber quién la firmé
y con qué garantia. Es légico que las letras de cambio de alojamiento, de las
que hemos hablado antes, no se consideren una buena garantia.

Es dificil para una persona inexperta distinguir una letra de cambio
acomodaticia de una real, pero no lo es tanto para el banco. Los numerosos
hilos que unen al banco con la masa de capitalistas individuales vienen aqui
en su ayuda.

Si la letra de cambio no se paga a su vencimiento, las mercancias que el emisor
original de la letra de cambio recibi6 por ella y también las mercancias
garantizadas por el capitalista que hizo descontar su letra de cambio (ya que
al endosar esa letra se ha hecho responsable de ella) sirven de base para cobrar
la deuda.

Otra forma de operaciones activas son los préstamos en el sistema prendario.

Aqui, para garantizar su préstamo, el banco recibe del prestatario ciertos
objetos de valor que le son devueltos al pagar la deuda.

Los objetos de valor sobre los que se concedian préstamos en los tiempos de
la usura incluian oro, piedras preciosas, etc.; ahora, todo tipo de papeles
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valiosos, acciones, bonos, etc., son mucho mas importantes. Un préstamo
puede concederse sobre la garantia de una letra de cambio, en cuyo caso,
aparte de la operacién contable, el prestatario no renuncia totalmente a su
derecho sobre la letra de cambio, sino que lo recupera cuando devuelve el
dinero. Sélo si no devuelve el préstamo, el banco tiene derecho a cobrar al
librado original la suma indicada en la letra.

Los préstamos pueden concederse también en garantia de mercancias, en cuyo
caso el banco no tiene necesariamente que conservar dichas mercancias en sus
propios locales. El prestatario puede dejar sus mercancias en un almacén que
le proporcione una garantia sin la cual el almacén no le devolverd sus
mercancias. El propietario de la mercancia, al presentar la garantia en el banco,
recibe un préstamo sobre su garantia.

También se pueden conceder préstamos sobre la garantia de mercancias en
transito. Las compafias ferroviarias o navieras, cuando aceptan mercancias
para su transporte, emiten cartas de porte o conocimientos de embarque que
deben presentarse cuando las mercancias son reclamadas en su destino. Estos
documentos, al igual que los certificados de depdsito, pueden servir como
garantia.

Los préstamos pueden concederse no sélo en garantia de bienes muebles, sino
también de bienes inmuebles, en particular terrenos y edificios.

Estas son las principales formas de operaciones activas de crédito.

Unas palabras sobre las operaciones de corretaje o de comisién de un banco
que, en sentido estricto, no pueden incluirse ni entre las operaciones activas
ni entre las pasivas. Estas operaciones comprenden todo tipo de comisiones
que un capitalista da a otro para pagarle o cobrarle dinero, y que un banco
cobra de sus clientes: por ejemplo, transfiere dinero de una ciudad a otra,
cobra dinero de un capitalista a otro por mercancias compradas a crédito, etc.
Por realizar estas operaciones el banco recibe de sus clientes un tanto por
ciento de la suma en cuestién, lo que se conoce como comisién.

64. Bancos, beneficios a crédito.

Ahora que ya conocemos la esencia de las operaciones activas y pasivas del
banco, debemos hacer un afiadido importante a lo que ya hemos dicho
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respecto al interés.

¢Qué nuevos factores de interés introduce el banco? Un banco, al captar
capital por medio de depdsitos, paga a sus depositantes un determinado
interés, pero al desembolsar préstamos, el banco también toma un porcentaje
definido como interés.

Es evidente que el alcance de un porcentaje y del otro no puede ser el mismo.
Si estas operaciones significan algo, el banco debe obtener un cierto beneficio,
de ahi que el porcentaje que el banco paga por sus operaciones pasivas sea
inferior al que cobra por sus operaciones activas. La parte de los intereses que
constituye la diferencia entre el tipo de uno y el de otro, constituye lo que se
denomina el beneficio del banco sobre el crédito.

La proporcién entre el beneficio a crédito del banco y su capital propio
constituye la tasa de beneficio a crédito.

En general, el tipo de beneficio del crédito debe aproximarse al tipo de
beneficio medio general, ya que, de lo contrario, el propietario del banco
preferiria invertir su capital en la industria.
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Capitulo III

TITULOS DE CREDITO Y PAPEL MONEDA

65. Concepto general de los titulos de crédirto.

Al hablar del crédito en el capitulo anterior hemos visto cémo las operaciones
de crédito pueden desplazar a las cuentas de caja. Un capitalista minero del
carbdn, al recibir una letra de cambio de un fabricante textil, puede, al comprar
maquinas a un tercer capitalista, transferir la letra del fabricante textil con su
propio endoso. A su vez, el fabricante de maquinaria puede, al comprar
materia prima, transferir esa letra de cambio a un cuarto capitalista en lugar
de pagar dinero, etc. Una letra de cambio puede sustituir al dinero como
medio de circulacién en el curso de toda una serie de transacciones. De la
misma manera, el dinero puede ser sustituido por otro documento: el cheque.
Un capitalista que ha recibido un cheque de otro puede transferir ese cheque
a un tercer capitalista para saldar sus cuentas, el tercero a un cuarto, y asi
sucesivamente. Tanto el cheque como la letra de cambio pueden sustituir al
dinero. En la letra de cambio el librado tiene que pagar a su vencimiento, y en
el cheque tiene que hacerlo el banco. En la medida en que una letra de cambio
sea fiable, cualquier capitalista la aceptard de buen grado en lugar de dinero.

La garantia de un cheque, como hemos visto, es, por una parte, que el
capitalista tiene realmente dinero en el banco y, por otra, que el banco se
compromete a cobrar el cheque cuando se presente.

Pero del mismo modo que el capitalista puede operar con un cheque en lugar
de con dinero en efectivo, el banco que dispone de cantidades determinadas
de dinero puede también dar a sus clientes, en lugar de dinero, notas de
crédito que el banco se compromete a cobrar en cualquier momento. Para el
capitalista que acude al banco en busca de dinero, tal obligacidn, tal letra de
cambio sin fecha del banco, no es peor que un cheque que pueda recibir de
otro capitalista, en la medida en que tanto el cheque como el pagaré pueden
cobrarse en cualquier momento si, por supuesto, no son ficticios. Este pagaré,
entregado por el banco a sus clientes y que lleva el titulo de billete de banco,
puede pasar de mano en mano en lugar de dinero al igual que un cheque, hasta
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que vuelve al banco para ser canjeado por dinero en efectivo.

Cualquier tipo de operacién activa del banco debe, como ya hemos sefialado,
tener normalmente cierta seguridad detrds. Un banco que presta dinero debe
recibir del prestatario una letra de cambio (como garantia o para el
descuento), mercancias o bienes inmuebles, etc. Al conceder préstamos no en
efectivo, sino en billetes de banco, el banco también debe recibir ciertas
garantias. Normalmente, al emitir un billete, el banco recibe del prestatario
una letra de cambio u otra garantia, al menos por el importe del billete.

Pero como un billete, al salir del banco y entrar en circulacién, puede pasar
durante mucho tiempo de mano en mano, es obvio que el banco no siempre
tiene que disponer de todo el dinero, las letras de cambio y los documentos
de valor en garantia de los cuales se emitieron los billetes. Teniendo en cuenta
que so6lo una parte de los billetes se canjea a diario, el banco puede utilizar
temporalmente el resto del dinero, las letras de cambio, etc. Esto constituye,
por asi decirlo, una reserva. Esto constituye, por asi decirlo, un préstamo
adicional que el banco ha recibido sin intereses sobre la base de los billetes no
cobrados. Esta es la principal ventaja que obtiene el banco de la emisién de
billetes.

Si un banco puede dar mas obligaciones de las que tiene realmente en efectivo,
la amplitud del crédito que concede a los capitalistas individuales puede ser
mucho mayor que la cantidad de capital monetario de que dispone. La
experiencia diaria muestra aproximadamente cudntos billetes se cobran
normalmente y, en consecuencia, se establece una correlacién entre los
depdsitos de dinero del banco y la cantidad de billetes emitidos.

Para que el banco no emita mas billetes de los que puede cobrar, para que el
uso indebido del derecho a emitir billetes no cause dificultades en el sistema
econdémico nacional (del que hablaremos mads adelante), es necesaria una
regulacién estricta de las emisiones de billetes.

"La necesidad de regular la circulacién del dinero y el deseo del gobierno
de utilizar la ventaja que se deriva de la emisién de papel moneda, ha
llevado a que la emisién de billetes se convierta en la mayoria de los
Estados en el privilegio de uno o unos pocos bancos centrales que son
concesionarios del Estado y que son los unicos que tienen derecho a
emitir billetes y a operar con ellos. Los ingresos de estas operaciones los
comparten con el gobierno.
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"Sus operaciones estan reguladas y controladas por el Estado. Este
ultimo fija la Emisién maxima de billetes a emitir y el importe relativo

de la reserva de oro que deben poseer los bancos".**

Los bancos cuya actividad especial consiste en emitir billetes se denominan
bancos emisores, y el derecho a emitir billetes regulado por el Estado se
denomina derecho de emisién.

66. (En qué medida pueden los billetes sustituir al dinero real?

Los billetes de banco constituyen la forma bdsica de billetes de crédito que
pueden sustituir al dinero real. De lo dicho sobre los billetes de crédito se
desprende que éstos no pueden desempefar todas las funciones del dinero
real (oro), sino sélo algunas de ellas. ¢En qué consisten?

Recordemos lo que hemos dicho sobre el dinero en la parte dedicada al valor.
Alli sefialamos que (1) el dinero sirve como medida de valor, (2) como medio
de circulacién de mercancias, (3) como medio de pago, (4) como
atesoramiento. Es evidente que los billetes de crédito pueden sustituir al
dinero real principalmente como medio de pago y como medio de circulacién
de mercancias. Un capitalista que enajena mercancias a otro puede aceptar un
billete en lugar de dinero en efectivo en la medida en que tenga la certeza de
que puede cambiarlo por oro. El tenedor de una letra de cambio, al descontarla
o al entregarla al beneficiario para su pago, también aceptard un billete de
banco porque, al comprar otras mercancias o al saldar cuentas con sus
acreedores, podrd utilizar los billetes de banco tan bien como el dinero en
efectivo.

Asi pues, al sustituir al dinero en efectivo como medio de circulacién y de
pago, el billete de banco desempefia funciones de capital-dinero y ocupa el
lugar del dinero como uno de los eslabones necesarios en el proceso de
produccién de plusvalia.

Pero, ¢puede un billete servir por si mismo como medida de valor?
Aparentemente, no. Un billete de banco no tiene existencia en si mismo,
simplemente representa dinero, mercancias o letras de cambio reales (es

83 Kautsky, E/ dinero y su circulacion a la luz del marxismo.
y Y
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decir, dinero o mercancias ocultas tras las letras de cambio); obviamente, no
es por la calidad del papel en el que estd impreso el billete, ni por la cantidad
de trabajo invertido en la "produccién" de ese billete ni por la voluntad
arbitraria de quienes lo emiten por lo que se determina el valor representado
por el billete. Un billete es un sustituto, un representante temporal de valores
reales. Por lo tanto, el billete en si no puede fijar el valor de otras mercancias,
sino que, por el contrario, el valor de las mercancias que representa determina
su propio valor. Los billetes no pueden desplazar al dinero como medida de
valor, y en la medida en que el valor de todas las mercancias se mide por el
valor del oro, el poder adquisitivo de un billete, que es un representante
temporal de las mercancias o del oro, también estd determinado por el valor
del oro.

Menos atn pueden los billetes sustituir al dinero como depésito. El cliente de
un banco acepta su billete porque con él puede recibir inmediatamente
mercancias o realizar pagos aplazados, porque lo necesita temporalmente
como medio de circulacién o como medio de pago. Pero si necesita dinero para
guardarlo como atesoramiento, es evidente que preferird dinero real antes que
una garantia de que puede recibir dinero del banco.

67. El papel moneda y su distincion de los billetes de crédito.

Un billete de banco como sustituto temporal del dinero sélo puede actuar,
como ya hemos sefialado, como representante del valor real. No se trata s6lo
de que el banco disponga de una reserva determinada de dinero en efectivo
con la que pueda canjear todos los billetes a su presentacién; lo que tiene igual
importancia es que un banco emita sus billetes sélo a cambio de mercancias,
titulos en papel o letras de cambio de denominacién correspondiente, porque
el banco considera la emisién de un billete como un crédito concedido al
receptor y, por tanto, le exige una garantia correspondiente.

Pero en los Estados capitalistas contemporaneos, junto a los billetes de banco
circula también otra forma de "sustituto", a saber, el papel moneda. Nos
hemos referido a ello en la parte dedicada al valor, pero sélo de pasada. Ahora
debemos tratar el tema mds detenidamente y familiarizarnos con las
caracteristicas esenciales del papel moneda y su distincién de los billetes de
crédito.
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Los billetes de banco son emitidos, como hemos sefialado, por los bancos, y
aunque la emisién estd controlada por el Estado, no siempre es obligatorio
que el banco emisor sea un banco estatal.

El papel moneda, en cambio, es emitido por el propio Estado, y constituye un
billete gubernamental por una suma determinada. Pero mientras que un
billete de banco es un billete emitido por un banco a cambio del cual éste
recibe de sus clientes garantias en forma de letras de cambio, etc., el papel
moneda constituye billetes del Estado a cambio de los cuales el Estado no
recibe obligacién alguna de terceros. El papel moneda sirve al Estado como
medio de pago si no dispone de suficiente oro, especialmente en tiempos de
guerra, revolucion, crisis, etc.

La aceptacion de los billetes puede ser absolutamente facultativa (aunque no
siempre es asi); en la medida en que la obligacién del banco estd respaldada
por una obligacién valida de otras personas no hay razén para dudar de la
capacidad del banco para hacer efectivos sus billetes o para dar algun otro
crédito por ellos. Pero la circulacién del papel moneda es siempre de caracter
obligatorio, independientemente de que el Estado acepte o no canjearlo por
efectivo, y en la mayoria de los casos no se produce tal canje.

" Comparando y combinando todo lo que se ha dicho sobre el papel
moneda y los billetes de banco, llegamos a la siguiente conclusion:

"Los billetes de banco son emitidos por los bancos como préstamos en
sus operaciones comerciales regulares; son canjeables y no estan sujetos
a circulaciéon obligatoria (es decir, no son de curso legal).

"El papel moneda es emitido por el Estado en pago de sus compromisos,
sirviendo como medio de ingreso del tesoro del Estado; ordinariamente
no es canjeable y es de curso legal (sujeto a circulacién obligatoria)."*

68. El poder adquisitivo del papel moneda.

Las peculiaridades del papel moneda dan lugar a toda una serie de puntos
importantes sobre los que debemos detenernos, comparandolo de nuevo con
los titulos de crédito.

8¢ Trachtenberg, Papel moneda.
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¢Estd limitada la emisién de billetes de crédito, y en qué medida?

Obviamente existe un limite, determinado por la cantidad de garantia real que
el banco recibe a cambio de los billetes emitidos. Si se emiten billetes por un
importe adicional de 10.000.000 de libras significa que el banco ha recibido
letras de cambio adicionales por el mismo importe, y si estas letras de cambio
son reales, significa que la circulacién de mercancias en el pais también ha
aumentado por el mismo importe. Asi pues, la emisién de billetes esta
regulada por la situaciéon econdémica general, por la demanda de dinero en el
proceso de circulacién de mercancias.

Precisamente por eso, como hemos sefialado, el cambio de billetes de crédito
por oro esta garantizado, y precisamente por eso el poder adquisitivo de los
billetes de crédito estd, en general, determinado por el poder adquisitivo del
oro, es decir, aunque el billete no se cambie por oro, comprard mercancias en
la misma cantidad que el oro que nominalmente representa.

Con el papel moneda es diferente. Este es emitido por el Estado
independientemente de las necesidades reales de la circulacién de mercancias;
su emisiéon depende de las necesidades del Estado siempre que sus gastos
superen sus ingresos.

¢Puede la capacidad de compra del papel moneda, en tales condiciones, ser
igual a la del oro?

Esto depende de la cantidad de papel moneda emitido y de la necesidad de
dinero como medio de circulacién.

Ya sabemos que la cantidad de dinero necesaria para la circulacién en un pais
en un momento dado es de una magnitud definida. Depende, en primer lugar,
del valor de todas las mercancias que circulan en el mercado y de la tasa de
circulacién del dinero o de sus sustitutos. Cuanto mads alto es el valor de las
mercancias en circulacién, mds dinero se necesita; cuanto mas rapida es la
circulacién del dinero, menos dinero se necesita.

Pero para determinar la cantidad de dinero que se necesita en circulacién en
un momento dado, hay que deducir el precio de las mercancias vendidas a
crédito del valor de todas las mercancias en circulacién.

En la medida en que el pago de las obligaciones puede vencer en un momento
dado, es obvio que el importe de estos pagos debe afiadirse a la cantidad de
dinero en circulacién necesaria, exceptuando aquellos pagos que pueden
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cancelarse mediante una compensaciéon mutua de cuentas sin utilizar dinero.

Ya sabemos lo que ocurre si la cantidad de dinero disponible es superior a la
cantidad necesaria en circulacién: el dinero en oro sobrante se acumulara
como un atesoramiento o se fundira en otros articulos de oro.

¢Qué ocurre si hay papel moneda en circulacién junto con dinero en oro?

Pongamos un ejemplo. En un momento dado hay 100.000.000 de libras de
oroy 100.000.000 de libras de papel moneda en circulacién. Si la cantidad de
dinero necesaria en el mercado (el valor de la circulacién) no es inferior a
200.000.000 de libras, es obvio que el papel moneda circulard a la par que el
oro. Pero supongamos que la cantidad de dinero necesaria en circulacién sigue
siendo de 200.000.000 de libras, mientras que se emite papel moneda
adicional por valor de 100.000.000 de libras, lo que hace 200.000.000 de libras
en papel moneda, y una cantidad total de dinero en el pais de 300.000.000 de
libras. Es evidente que una parte de este dinero, a saber 300-200=100
millones de libras serd superflua en el mercado. Esa suma, como sabemos, se
convertiria de medio de circulacién en atesoramiento. ¢Qué parte del dinero
se convertira entonces en atesoramiento?

Es obvio que cualquiera que guarde dinero en su cdmara acorazada preferird
guardar dinero en oro. Por lo tanto, la totalidad de los 100.000.000 de libras
de oro se retirard gradualmente de la circulacién y se guardard en arcas y
camaras acorazadas, etc. Sélo quedaran en circulaciéon los 200.000.000 de
libras de papel. Pero como se necesitan 200.000.000 de libras en circulacién,
el papel moneda desempefiara con éxito las funciones del oro moneda y una
libra de papel comprara tanto como una libra de oro.

Pero supongamos que la necesidad de dinero en circulacién permanece
constante mientras que la cantidad de papel moneda aumenta hasta
300.000.000 de libras.

Si circulan 300.000.000 de libras papel en lugar de 200.000.000 de libras oro
es obvio que cada 3 libras papel podrdn comprar sélo tanto como 2 libras oro
y que el poder adquisitivo de un trozo de papel con la inscripciéon 1 libra sera
igual al de dos tercios de una libra oro.

Pero, ¢acaso se retirardn de la circulacién los 100.000.000 de libras superfluas
del mismo modo que se retiran las libras de oro superfluas? Esto es imposible,
por la sencilla razén de que el papel, a diferencia del oro, no puede convertirse
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en un atesoramiento y de que estd llamado a estar perpetuamente en proceso
de circulacién.

Mientras que el ciudadano de a pie, acostumbrado a una moneda estable,
puede guardar algunas de sus fichas de papel para un dia lluvioso, los grandes
capitalistas, por supuesto, nunca lo hardn. Teéricamente podemos concebir
una situacion en la que el gobierno emita tanto papel moneda adicional como
el que se ha guardado en pequefios ahorros, pero si se ha producido una rapida
emisién de papel moneda en el curso de un periodo de tiempo mas o menos
considerable (para cubrir gastos de guerra, por ejemplo), la cantidad de papel
moneda superard con creces la cantidad de esos ahorros. Cuando la cantidad
de papel moneda en circulacién excede el valor de la circulacién, entonces
ninguna compulsiéon puede obligar a nadie a aceptarlo a la par que el oro
moneda y, naturalmente, cuanto mas papel moneda se emita, menor sera su
capacidad de compra, siempre que todo lo demds permanezca igual. En tales
condiciones, los ahorros en papel moneda se deprecian e incluso el hombre
de la calle pierde el deseo de ahorrar su papel. El papel moneda guardado para
un dia lluvioso es entonces rapidamente arrojado al mercado, lo que aumenta
aun mas la cantidad de dinero en circulacién y, en consecuencia, reduce ain
mads su poder adquisitivo. Naturalmente, el Estado, que a veces puede cambiar
libremente papel moneda por oro si sélo se ha emitido una pequefia cantidad,
siempre detiene ese cambio si hay mucho en circulacién y su capacidad de
compra estd disminuyendo.

69. Recapitulacion y conclusiones.

Recapitulemos lo que hemos dicho sobre el papel moneda.

(1) El papel moneda lo emite el Estado para cubrir sus gastos y es de curso
legal. Por lo general, no se cambia por oro, aunque dicho cambio puede tener
lugar si su tipo de cambio es estable.

(2) El papel moneda puede sustituir al dinero real en el proceso de circulacién
solo en la medida en que el dinero no se acumule como un atesoramiento,
sino que viaje de mano en mano y sirva como elemento transitorio en el
proceso de circulaciéon de mercancias.

(3) Sila cantidad de papel moneda no supera el valor de circulacién expresado
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en oro, su capacidad de compra es igual a la capacidad de compra del oro
moneda. Si el valor de circulacién es inferior al precio nominal del papel
moneda en el mercado, la capacidad de compra del papel moneda serd tan
inferior a la capacidad de compra del oro como la cantidad de papel moneda
supere el valor de circulacion.

De todo ello podemos extraer las siguientes conclusiones

(1) No hay que pensar que el papel moneda circula sélo porque el Estado
obliga a la gente a aceptarlo. Hemos visto que al emitir una cantidad excedente
de papel moneda su capacidad de compra cae a pesar de la compulsiéon del
gobierno. Las leyes econdémicas en la sociedad capitalista demuestran ser mas
fuertes que la voluntad del Estado capitalista.

(2) También seria erréneo llegar a la conclusién de que el papel moneda puede
existir sin ninguna relacién con el oro moneda y que todo es una mera
cuestion de la cantidad de papel moneda emitido y del valor de las mercancias
en circulacién. Sin ninguna relacién (aunque lejana) con el oro moneda, el
papel moneda es inconcebible aunque sélo sea por la razén de que no puede
ser una medida de valor. Una medida de valor debe ser, como ya se ha dicho,
una mercancia que posea por si misma un valor determinado. El papel moneda
carece esencialmente de valor. El trabajo invertido en su produccién es
insignificante y carece de importancia para determinar su capacidad de
compra. El valor de circulacién que determina el tipo de cambio del papel
moneda depende principalmente del valor de las mercancias en circulacién.
Es caracteristico del valor que no pueda expresarse directamente en horas de
trabajo, sino en términos de otra mercancia. ¢Cémo puede expresar el papel
moneda el valor de las mercancias en circulacién si el papel moneda no tiene
valor propio? Evidentemente, s6lo puede expresarse mediante el oro moneda,
que tiene valor propio y sirve de medida universal del valor. Por lo tanto, al
hablar del poder adquisitivo del papel moneda, lo determinamos mediante
una comparacion con el oro y asi establecemos, por ejemplo, o bien que esta
a la par con el oro, o bien que esta por debajo del valor del oro. De este modo,
si no existieran monedas de oro (u otro dinero real) no habria ninguna medida
que permitiera determinar el valor de circulacién y, por tanto, el poder
adquisitivo del papel moneda.

Sin embargo, cabe preguntarse si todo esto se corresponde con la realidad.

¢Esta el papel moneda siempre relacionado con el oro? El hecho de que el
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papel moneda no se cambiara por oro en Rusia tras el estallido de la guerra,
por ejemplo, no indicaba la ausencia de relacién alguna con el oro; tales
relaciones con el rublo de oro, aunque distantes, existian porque existia el
rublo de una cantidad fija de oro, por el que se media el rublo de papel. Pero,
¢qué hay de los Estados que desde el principio no han tenido unidad de oro,
sino sdlo papel moneda? Entre estos paises se encuentran, por ejemplo,
Polonia, que al asegurar su dependencia comenzé a emitir papel moneda en
términos del llamado marco polaco (y posteriormente zloti); entre estos
paises se encuentran también Letonia, Lituania y muchos otros nuevos
Estados. También en este caso los billetes de papel tenian una relacién
indirecta con el oro. El poder adquisitivo del marco polaco se media por el
valor del marco de oro aleman. Letonia comparaba su moneda con el rublo
ruso, etc. Con la répida caida del poder adquisitivo del papel moneda y su
divorcio del oro, la cotizacién del papel moneda se determiné (y se sigue
determinando) en muchos paises después de la guerra en relacién con el délar
estadounidense.

Todo ello demuestra la imposibilidad de que el papel moneda desplace por
completo al dinero real, que su papel se limita al de medio de circulacién y
que nunca podra servir de medida del valor.

(3) La tercera observacién que deseamos hacer para resumir lo que se ha dicho
se refiere a la cuestién de la moneda metdlica que no tiene pleno valor, pero
que, a diferencia del papel moneda, tiene algun valor, aunque sea inferior a su
valor nominal. En esta categoria se encuentran las monedas de plata, cobre,
niquel y otras. Asi, por ejemplo, el rublo de plata ruso contenia plata por un
valor aproximado de 70 kopeks de oro, aunque se aceptaba a la par que el
rublo de oro. Las monedas de cobre, latén y niquel tienen atin menos valor
que las de oro.

Después de lo que se ha dicho sobre el papel moneda, la circulacién de este
tipo de dinero a la par con el oro no necesita explicacién especial. Sustituye a
la moneda de oro en el proceso de circulacién y si su poder adquisitivo no es
inferior al de la especie, esto de nuevo sélo es posible si la cantidad en el
mercado no excede el valor de circulacién o la necesidad del mercado. Si
superara esta necesidad, su capacidad de compra descenderia hasta que el
valor de circulacién fuera igual al valor real del metal contenido en las
monedas. Si a partir de ese momento el valor de circulacién siguiera
disminuyendo con respecto a la masa monetaria en circulacién, las monedas
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metalicas correrian la misma suerte que el oro monetario cuando su cantidad
superara las necesidades de circulacién; las monedas de plata o cobre, etc., se
convertirian en un tesoro, se fundirian en otros articulos metalicos, etc.

(4) Por ultimo, debemos volver a la distincién entre billetes de crédito y papel
moneda. Hay que tener en cuenta que, en realidad, los billetes de crédito no
siempre se distinguen del papel moneda, y a menudo sucede que lo que antes
era un billete se convierte en papel moneda. Este era el caso de los billetes en
circulacién, junto a las monedas metdlicas, antes de la guerra en la Rusia
zarista, que consistian en notas de crédito del Banco del Estado libremente
canjeables por oro, y en gran parte emitidas sobre la garantia de letras de
cambio; es decir, puestas en circulacién por el banco a cambio de garantias
reales que recibia de otras personas. Al principio de la guerra, esta moneda
fue convertida en papel moneda ordinario. Se interrumpié su cambio por oro
y el banco comenz6 a emitirlo no por letras de cambio reales, sino por bonos
del Tesoro a corto plazo, seglin las exigencias de la guerra. Los titulos del
Tesoro Publico no podian ser considerados como verdaderas letras de cambio,
ya que no se basaban en la circulacién real de mercancias, sino que tenian mas
bien el caracter de efectos de caja. No es de extrafar, por tanto, que el poder
adquisitivo del dinero disminuyera rdpidamente a medida que aumentaba la
emisién del Banco del Estado.

70. La inflacion y su influencia en la economia nacional.

La emisién de papel moneda en cantidad superior a las necesidades de
circulacién da lugar a lo que se conoce como inflacién, es decir, a una
inundacién del mercado con papel moneda. Describiremos brevemente la
influencia de una emisioén excesiva de papel moneda en la economia nacional.

Ya hemos demostrado que una emisién excesiva de papel moneda es
provocada por el deseo del Estado de cubrir gastos superiores a los ingresos.

En la medida en que aumenta la emisién de papel moneda y disminuye su
poder adquisitivo, suben los precios de las mercancias. Cuando la emisién de
papel moneda es muy amplia, los precios suben literalmente no cada dia, sino
cada hora. El célculo correcto del valor de las mercancias, que, como hemos
visto, es tan importante para el capitalista, se hace imposible. Por ejemplo, el
precio de la materia prima comprada hoy serd diferente mafiana, cuando la
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materia prima se haya convertido en una mercancia acabada, y habra cambiado
aun mds pasado mafana, cuando haya que comprar nueva materia prima para
continuar la produccién. Todo el que vende una mercancia trata de asegurarse
contra la posible caida del poder adquisitivo del dinero que recibe, y al fijar el
precio de su mercancia afiade un recargo por seguridad.

Una disminucién constante del poder adquisitivo del dinero hace imposible la
venta de mercancias a crédito. Los pagos no pueden aplazarse por ningin
tiempo si no se sabe cémo estard el dinero. El préstamo de dinero se hace
igualmente imposible. La eliminacién casi completa del crédito priva a la
economia nacional de las importantes ventajas que de él se derivan. Resulta
desventajoso no soélo vender mercancias a crédito, sino incluso aceptar
pedidos por adelantado para ser pagados en el momento de la entrega, porque
el precio que puede ser ventajoso en el momento de aceptar el pedido puede
dejar de ser rentable en el momento de la entrega.

Quien posee dinero intenta deshacerse de él lo antes posible y convertirlo en
mercancias, mientras que quien tiene mercancias intenta conservarlas el
mayor tiempo posible con la esperanza de que su precio suba.

La incertidumbre sobre el dia siguiente, el crecimiento febril e irregular de los
precios, el deseo de todos de no arriesgarse con un dinero que se deprecia y
de pasarlo a otros, crea un terreno favorable para la especulacién, para que
unos se aprovechen facilmente a costa de otros.

La inflacién no tiene la misma influencia en todas las clases de la sociedad
capitalista. Los que mas sufren, por supuesto, son los sectores trabajadores
de la poblacién.

De todas las mercancias hay una que sube de precio mds lentamente que las
demads, y esa mercancia es la fuerza de trabajo. Los salarios, aunque puedan
subir nominalmente, por regla general van a la zaga de la subida de los precios
de los productos basicos. Esto empeora la situaciéon de la clase obrera.
Obligado a gastar su salario poco a poco para aguantar hasta el préoximo dia
de pago, el trabajador pierde mas que nadie con la caida del poder adquisitivo
de su dinero. La inflacién puede causar también algunas dificultades al
capitalista, como se desprende de lo dicho anteriormente sobre la eliminacién
del crédito, la imposibilidad de calculo, etc. Pero el capitalista tiene muchas
maneras de asegurarse contra las consecuencias de la inflacién. Recurre a
sobreprecios en sus mercancias; cambia su dinero por oro, joyas preciosas,
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inmuebles, etc. Si no puede hacerlo en su propio pais, envia su capital a otro
pais con una moneda estable. Para un capitalista puede ser muy ventajoso, en
tiempos de inflacién, exportar sus mercancias al extranjero, a un pais en el
que no haya inflacién; en términos de cambio, su mercancia serd mas barata
que la de los capitalistas en cuyo pais haya moneda estable, ya que, en primer
lugar, los salarios reales que paga son mas bajos que los que se pagan con
moneda estable, lo que le da una buena ventaja como competidor en el
mercado exterior. Aparte de eso, al recibir moneda estable en sus tratos con
otros paises, estd asegurado contra la depreciacién de su dinero.

Aparte de los especuladores, hay que sefialar que los grandes agricultores
también se benefician de la inflacién. Ganan mds que otros empresarios con
la caida de los salarios reales, porque los salarios desempefian un papel muy
importante en el coste de produccién del grano. La inflacién es especialmente
rentable para los agricultores que exportan sus cereales. Ademads, la
depreciaciéon de la moneda es especialmente ventajosa para los agricultores
que han tomado dinero prestado en los bancos mediante hipotecas (y hay
muchos agricultores de este tipo), porque con la depreciacién de la moneda
disminuye la cuantia real de la deuda que tienen que pagar al banco.

Pero no hay que suponer que el pequefio agricultor también gana con la
depreciaciéon de la moneda igual que los grandes agricultores. Al contrario,
todas las ventajas de la exportacién de cereales van a parar a los grandes
agricultores y comerciantes de cereales. El agricultor medio, y mds aun el
pequefio agricultor, a menudo no se encuentra en mejor posicién que el
trabajador y él, al igual que el trabajador, debe soportar en gran medida el
peso de la depreciacién de la moneda.

Con la depreciaciéon del papel moneda, todos los pequefios ahorros de los
campesinos, de los obreros y de la pequefia y media burguesia urbana, se
deprecian.

Miles de rentistas que viven de los intereses de su capital se arruinan.

El Estado capitalista, al emitir papel moneda, trata de cubrir sus gastos. Al
saldar sus cuentas con la poblacién por medio del papel moneda, el Estado
recibe valores reales sin dar ningin valor a cambio. La emisién de papel
moneda se convierte asi en una partida de ingresos para el Estado, una forma
especial de imposicién al pueblo que, como hemos visto, golpea
principalmente a las masas trabajadoras.
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71. El restablecimiento de una moneda normal.

La caida de la cotizacién del papel moneda puede trastornar de tal modo el
organismo de la produccién y del intercambio capitalistas que la necesidad de
una existencia mds o menos normal exija imperativamente una moneda
estable. ¢Como restablecer la circulacién normal del dinero?

Es obvio que la primera necesidad para ello es un Presupuesto del Estado, es
decir, una correlacién entre los gastos y los ingresos del Estado, en la que la
principal partida de ingresos no seria la emisién de papel moneda sino alguna
fuente mds fiable. Tales fuentes pueden ser los impuestos, los Ioans internos
y externos, los beneficios de las empresas del Estado. En tiempos de guerra,
la estabilizacién de la moneda es, por regla general, imposible, porque los
gastos del Estado son tan elevados que las partidas de ingresos indicadas no
pueden cubrirlos. La situacién es similar cuando la posicién econémica dentro
de un pais es inestable, cuando el sistema de produccién estd destrozado,
porque en tales condiciones la cantidad de impuestos y préstamos que el
Estado puede asegurar dentro del pais es insignificante y los capitalistas
extranjeros prefieren conceder préstamos a pagadores mas fiables.

Por lo tanto, el sistema monetario sélo podra estabilizarse cuando mejoren las
condiciones econémicas del pais. La introduccién de una moneda estable
conduce por si misma a una mayor mejora de las condiciones econémicas,
dando al pais confianza en el futuro y creando una base para el crédito, etc.

En un Estado capitalista es caracteristico que las masas trabajadoras, que son
las que mads sufren la inflacién, deban soportar las cargas de la estabilizacién;
los impuestos introducidos por el Estado golpean sobre todo a los
trabajadores, y los intereses de los préstamos los pagan ellos.

La introduccién de moneda estable puede efectuarse de las siguientes
maneras:

(1) Mediante la anulacién, es decir, la cancelacién del antiguo papel moneda
que se declara nulo y en cuyo lugar se emite papel moneda estable, billetes de
banco o moneda de oro.

(2) Mediante devaluacion. Se detiene la emisiéon de papel moneda, con lo que
también se detiene la depreciacién ulterior del papel moneda. Posteriormente,
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el papel moneda con bajo poder adquisitivo se cambia en determinadas
proporciones por dinero nuevo.

(3) Por ultimo, la deflacién (es decir, la anulacién de la inflacién) puede
lograrse mediante la retirada de una parte del papel moneda en circulacién. El
Estado recibe ese dinero en concepto de impuestos, etc., y no vuelve a ponerlo
en circulacién, reduciendo asi la cantidad en circulacién y elevando su poder
adquisitivo al nivel del oro.

La anulacién tuvo lugar, por ejemplo, en la Revolucién Francesa, la
devaluacién tuvo lugar en las recientes reformas monetarias de la U.R.S.S,,
Alemania y varios otros paises; los intentos de efectuar una deflacién
mediante el tercer método estdn siendo realizados ahora por Francia; ya ha
sido efectuada por Gran Bretafia.

72. Compensacion internacional de cuentas.

Para terminar el andlisis del papel moneda y del crédito en la sociedad
capitalista, conviene decir algunas palabras sobre la contabilidad
internacional.

El papel moneda que circula dentro de uno u otro pais no puede servir de
medio de circulaci